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nota do editor

Prezado leitor,

Estamos chegando ao fim de mais um
ano, e ao olhar para tras, é uma satisfagdo
muito grande poder contar tantas histérias
de sucesso entre os clientes Valley em todo
o Brasil.

Nossa equipe segue engajada em levar

para o produtor a maxima produtividade, fa-

zendo uso extenso das mais inovadoras tec-

— nologias de irrigacdo. Seja qual for a regido
Dimas Rodrigues
GerentedeMarketinge

Desenvolvimento deRede

ou a lavoura, a Valley tem uma solug¢do para

aprimorar o sistema produtivo.

Esta edi¢do da Pivot Point traz algumas
dessas historias, fechando 2019 com a certe-
za de que foi um ano produtivo e com o otimismo de um 2020 ainda melhor.

Compartilhamos, por exemplo, o caso de dois irmdos produtores do Parana que
conseguiram, gracas a irrigagdo Valley, alcangar uma produtividade duas vezes supe-
rior a média regional, na lavoura de soja. E, em Goias, estamos observando uma nova
geracdo de produtores que encontrou no pivo central uma solugdo acessivel e eficaz
para aprimorar a eficiéncia no campo.

O trabalho realizado pela Irriger também foi destaque. Com o apoio técnico da
equipe, uma propriedade de Minas Gerais reduziu as despesas com energia no siste-
ma de irrigagdo em 25%, gracas a um controle calculado e preciso da utilizagao dos
equipamentos Valley, priorizando a lucratividade por meio do bom uso da tecnologia.

Alem disso, nas proximas paginas, vocé confere um bate-papo com a pesquisadora
Regina Célia de Matos Pires, que explica as vantagens que o piv0 central oferece para
as lavouras de cana-de-agucar.

Espero que gostem!

Boa leitura e um 2020 produtivo para todos nds!
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palavrado
residente

Amigo cliente,

Com o avanco da tecnologia a passos rapidos, a pergunta é evi-

g m dente: o que nos espera no futuro? Como a Agricultura 4.0 vai continuar
= ® nos conectando cada vez mais, trazendo inova¢des que mudam a forma
B como se faz a agricultura irrigada a cada dia?
¥ =F

modrtnas solugdes de irrigacdo para melhorar a sua lavoura, potencia-
lizar os seus lucros e reduzir as suas despesas, tudo isso sem esquecer a
sustentabilidade.

k Procurar por essas respostas é empolgante. E sdo elas que norteiam
;‘,_'\" o nosso trabalho constante em prol do desenvolvimento de novas e
NN/

.
Renato Silva
DIRETOR-PRESIDENTE VALMONT BRASIL

_ Com cada nova pagina dessa histéria, o pivd central passa a ser muito
mais do que apenas uma ferramenta irrigante. Ele é parte da identidade
do agronegécio brasileiro e é motivo de orgulho para todos os envol-
vidos — desde a nossa equipe até vocé, produtor. Com mais eficiéncia,
central Seja maisdo que mais inovagdo e mais tecnologia no campo, o resultado ndo poderia ser

“Queremos que o pivo

umamaquina. Muitas outro.
pesquisas estdo Afinal, a Valley ja se consolidou como a pioneira que vocé ja conhece:
trazendointeli gé nciaa voltada para o futuro, focada na evolugao da irrigagdo e abracando a tec-

nologia a servigo do campo. E uma nova era, e nds estamos na vanguar-

Nosso equipamento” da do progresso!

Trazer na PivotPoint uma série de resultados da nossa tecnologia a cam-
po e um pouco do que estamos investindo para levar vocé até o futuro da
agricultura é, sem diivida, a melhor maneira de encerrar 2019 e dar as
boas vindas a 2020.

Que venha um excelente ano para todos noés!

Boa leitura!

Renato Silva
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OPTIMAL FLOW SOLUTIONS

A.R.l - Um fabricante israelense de acessdrios
de protegio & controle hidrdulico com mais
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pecas de reposicao e oferece treinamento, seminarios e assistencla tecnica para continuar
ser seu fornecedor nimero 1!
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—
entrevista

Irriga¢do na cana-de-acgucar:
aumento de produtividade e
longevidade do canavial

As vantagens, os desafios encontrados pelos produtores e os estudos sobre o tema sao alguns
dos assuntos que foram esclarecidos pela pesquisadora cientifica Regina Célia de Matos Pires.

REGINA CELIA DE MATOS PIRES

entrevistada desta edi¢do da revista
APivot Point é a pesquisadora cien-
tifica Regina Célia de Matos Pires.
Ela é diretora do Centro de Ecofisio-
logia e Biofisica, do Instituto Agrond-
mico de Campinas (IAC), que compoe
a Agéncia Paulista de Tecnologia dos
Agronegocios (APTA), da Secretaria de
Agricultura e Abastecimento do Esta-
do de Sao Paulo. Em pauta, as vanta-
gens da irrigagdo na cana-de-agucar.
A pesquisadora destacou que “o uso do
pivo central para fins de irrigacdo na
cana podera, sem divida alguma, con-
tribuir para o aumento de produtividade
(verticalizacdo da producdo), promo-
vendo o fornecimento de agua as plan-
tas com adogdo de manejo adequado”.
Regina também enumerou os assuntos
mais explorados em pesquisas voltadas
para a cana irrigada. Confira:
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ENTREVISTA REGINA CELIA DE MATOS PIRES

PivotPoint: Quais sdo as principais vanta-
gensdeseirrigaracana-de-agticar?
Regina Célia: Dentre as principais van-
tagens da irrigacdo na cana-de-agticar
destacam-se o aumento de produtividade
e longevidade do canavial, seguranca de
produgdo relacionada ao déficit hidrico,
possibilidade de melhoria dos atribu-
tos qualitativos e aplicacdo de vinhaca e
aguas residudrias. Além disso, favorece o
planejamento para plantio e colheita, e,
ainda, promove a eficiéncia do uso da agua
e dos nutrientes.

PivotPoint: Deacordo como Levantamento
da Agricultura Irrigada por Pivos Centrais
no Brasil (1985-2017), publicado pela Agén-
cia Nacional de Aguas (ANA) e Empresa
Brasileira de Pesquisa Agropecuaria (Em-
brapa), o uso do pivd triplicou entre 2000
€ 2017, e a area irrigada por esses equipa-
mentos aumentou 32% desde 2006. Na sua
visao, esses dados sao coerentes com um
aumento do ntiimero de lavouras de cana
irrigada?

Regina Célia: Ndo ha divida que houve o
aumento no uso de pivds no periodo ava-
liado, conforme apresentado pelo levan-
tamento. O estudo reportou dados impor-
tantes e certamente tera continuidade. De
qualquer forma, o importante é que o au-
mento no uso dos pivos esta associado as
vantagens na adogdo em ganho de produ-
tividade e longevidade da cultura, carac-
teristicas do equipamento, e viabilidade
econdmica e financeira alcangada.

PivotPoint: Quais os obstaculos que o pro-
dutor de cana encontra ao tentar implantar
airrigagdo?

Regina Célia: O produtor se depara com
alguns desafios. A etapa inicial deve ser o
planejamento, e, a partir deste, a obtencao
de outorga para uso da agua, disponibili-
zacdo de energia, e aspectos relacionados
a instalagdo, operagdo e manejo. Para su-
perar os desafios o melhor é iniciar pelo
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“O uso do pivd
central parafins
deirrigacdo na
canapodera,sem
ddvidaalguma,
contribuir para
oaumentode
produtividade.”

planejamento para curto, médio e longo
prazos. Assim, o estabelecimento das
metas neste processo passa pela obten-
¢do da outorga para uso da agua, provi-
déncias para disponibiliza¢do energética
para o sistema de irrigacdo, analise téc-
nica e financeira do projeto de irrigacdo
associado a execucdo, programacdo da
implantacdo, adequacdo de estruturas
fisicas e planejamento dos cenarios fu-
turos.

PivotPoint: A Companhia Nacional de
Abastecimento (Conab) estimou, em
maio, que a produ¢ao nacional de cana
para 2019/2020 devera chegar as 615,98
milhées de toneladas, o que representa-
ria uma reducao de 0,7% em relagao ao
resultado da safra anterior. Acredita que
0 pivd central poderia ser um caminho
pararesgatar essaprodutividade?
Regina Célia: A produtividade da cana-
de-aclcar esta em média muito aquém
do potencial genético das diferentes cul-
tivares. O uso do piv0 central para fins
de irrigacdo na cana podera, sem divida
alguma, contribuir para o aumento de
produtividade (verticalizagdo da pro-
dugdo), promovendo o fornecimento de
agua as plantas com adogdo de manejo
adequado. E importante ressaltar que a
adocdo da irrigacdo deve estar associada
a um conjunto de préticas agronémicas
adequadas, como de manejo de solo e da
palhada, correcdo de acidez do solo, ma-
nejo varietal, plantio, nutri¢do, praticas
fitossanitarias, controle do mato, ma-
nejo da irrigacdo, dentre outras.

PivotPoint: Em termos gerais, airrigacao
por pivo apresenta um custo-beneficio
interessante para o produtor?

Regina Célia: A irrigacdo por piv0 central
proporciona custo-beneficio interes-
sante ao produtor e se caracteriza pela
facilidade nas operag6es apds a instala-
¢do e boa eficiéncia.



REGINA CELIA DE MATOS PIRES ENTREVISTA

PivotPoint: Em relagiio as pesquisas volta-
das para a cana irrigada, que assuntos tém
sido mais explorados? Como esses estudos
podem contribuir para o setor?

Regina Célia: Vérios temas tém sido abor-
dados em relagdo as pesquisas com enfo-
que em cana irrigada bem como algumas
pesquisas basicas que fornecem infor-
macgoes fundamentais para fins de pla-
nejamento e manejo da agua nas areas
irrigadas. Dentre os temas destacam-se a
resposta varietal a irrigagdo plena, com-
plementar as chuvas ou eventuais/sal-
vamento, manejo da agua no plantio e na
brotagdo, consumo de agua da cultura e
coeficientes de cultura, estratégias de ma-
nejo que contribuam para a qualidade no
estadio de matura¢do da cana, adubagdo
e fertirrigacdo adequadas para lavoura de
cana irrigada, manejo da agua para pro-
mocao de eficiéncia do uso da agua, arma-
zenamento de agua no solo e crescimento
radicular da cana, eficiéncia do uso da agua
em cultivares distintas, uso de vinhaca e
agua residuaria, estudos de demanda cli-
matica com vistas ao planejamento das
areas irrigadas, uso de irrigagdo deficitaria
e seus efeitos na irrigacdo da cana, siste-
mas de manejo do solo para promover
melhor aproveitamento da agua, dentre
outros. Estes estudos geram informagoes
que certamente auxiliardo a tomada de
decisdo para o setor e com promocao da
eficiéncia do uso da agua.

PivotPoint: Como o tipo de solo da lavoura
e as caracteristicas da cana influenciam a
eficiénciaeeficaciadairrigagdo?

Regina Célia: O bom uso da irrigagdo re-
quer levantamento de informagGes técni-
cas basicas da area aonde sera implantada.
Em relagdo ao solo a caracterizagdo quimi-
ca e fisica do perfil auxiliara na realiza¢do
de praticas prévias a implantacdo da cul-
tura e da irrigacdo evitando que impedi-
mentos fisicos do solo, como a compac-
tacdo, por exemplo, estimar a capacidade
de retengdo de agua do solo e quimicos,

com possibilidade de correcdo de acidez do
solo em camadas superficiais e profundas,
se necessario, e programagcdo de adubagio
da cultura de acordo com a necessidade das
plantas e os nutrientes disponiveis no solo.
Em relagdo aos solos podemos pensar, ain-
da, no manejo da palhada e em atributos re-
lacionados a microbiologia. O crescimento e
aproducdo da cana sdo favorecidos pela boa
disponibilidade de radiacdo e temperatura,
desde que com disponibilidade de agua e de
nutrientes no solo. Assim, a irrigacdo con-
tribui positivamente para o fornecimento
de 4gua as plantas.

PivotPoint: A cana requer uma quantidade
de agua superior ou inferior a outras lavou-
ras? O queisso significapara o produtor?
Regina Célia: A demanda de dgua para irri-
gacdo da cana ou de outra cultura qualquer,
considerando que ha adequada disponibili-
dade de agua no solo, é fungdo da demanda
climatica e do estadio de desenvolvimento
das plantas. Considerando que a demanda
climatica é estimada pela evapotranspira-
¢do de referéncia (ETo) e o estadio de de-
senvolvimento da cultura é representado
pelo coeficiente de cultura (Kc), pode-se
calcular a necessidade de agua da cultura
multiplicando-se a ETo pelo Kc. Ao con-
sultar tabelas com informagées de Kc para
diversas culturas, verifica-se que os valores
maximos dos Kcs das diferentes culturas
ndo diferem muito, em grande parte, sen-
do em torno de 1 a 1,2. O que muda é a du-
ra¢do do ciclo da cultura, as caracteristicas
eaduragdo dos estadios fenoldgicos de cada
cultura, a sensibilidade ao déficit hidrico e
a necessidade de adogdo de estratégias de
manejo diferenciado em alguns estadios de
crescimento especificos para algumas cul-
turas. Desta forma, a ado¢do de bom mane-
jo da irrigacdo associado ao uso de praticas
culturais e manejo varietal adequados for-
necera condi¢des para o uso sustentavel dos
recursos hidricos e maximizagdo da efici-
éncia do uso da agua pela cultura.
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NOTICIAS BRASIL

noticias

| BRASIL

RECORDE DE SAFRA
|

As previsdes da Companhia
Nacional de Abastecimento
(Conab) estdo deixandoo
setorotimista: o primeiro
levantamento dasafrade

gréos 2019/2020,divulgado
emiode outubro,calculaque
aprodugdonacional alcangard
2458 milhdes detoneladas,o que
representariaumaumento de
1,6% (3,0 milhdes de toneladas)
emrelagdoasafraanterior-um
recorde! Adreaplantadatotal
emterritério brasileirotambém
deverdcrescer.aexpectativaé
que sejam cultivados 63,9 milhdes
de hectares,apontandoum
aumentode 11%em comparagdo
a2018/2019.
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Milho e soja

AindanolevantamentodaConab,a
producdodo milho primeirasafraficou
estimadaem26,3milhdes detoneladas,
umaumento de 2,5%faceaoano passado,
ealavouraocuparaumtotalde 4,14
milhdes de hectares (1%amaisdoqueem
2018/2019).Entretanto,omilhosegunda
safra,que representacercade 70%do
totaldogrédo,sdterdassuas previsdes
apdsacolheitadasoja. Falandoemsoja,
aexpectativaéqueasafrasome120,4
milhdes de toneladas,um crescimento de
1,9%.Adreaplantadando deverdsofrer
alteragSessignificativas.



NOTICIAS BRASIL

Arroz e feijao

Esteano,ofeijdondoestdemalta.
Ap&s os problemas relacionados com
achuvanascolheitasanteriores,a
dreacultivadaindicaumaquedade
3,9%,fazendocomquealavourade
feijao percaespagoparaomilhoea
soja,ambos produtos commelhores
projecdes de rentabilidade para
estasafra.Porsuavez,oarroztema
suaproducdo calculadapelaConab
em10,6 milhdes de toneladas,um
resultado1,9%superiorasafraanterior
-apesarde umaligeiracontracdoda
areaaser cultivada,de 0,6%.Oarroz
deverdocuparumtotalde1,7milhdode
hectares em 2019/2020.

MATO GROSSO NA LIDERANCA

OEstadode Mato Grossoaindalideraa produgado nacional de graos. Deacordo comaConab,a
regido deveser responsavel pela produgdo de 67,9 milhdes de toneladas de soja, milho,algoddo,
entre outraslavouras,em 2019/2020. A estimativa estaacimados resultados registrados na
safrade 2018/2019,quando foram contabilizadas 67,3 milhdes de toneladas. Da produgao

total prevista paraestasafrano Brasil,de 245,8 milhdes de toneladas, o Mato Grosso devera
responder por mais de 27%. A soja, por exemplo,deverdapontarumaumentode produgdode
2%emrelagdoaultimasafrano Estado (33,1 milhdes de toneladas, face as 32,4 milhdes colhidas
noano passado).

Gota a Gota

As novidades do
setor em 4 notas

@ Na safra do algoddo, Mato Grosso
e Bahia ainda deverdo ser os maiores
produtores. Com dreas estimadas
de 1.092,8 e 349,9 mil hectares,
respectivamente, os dois Estados
deverdo, juntos, representar mais de

88% da producdo nacional.

@ Um estudo da Empresa Brasileira
de Pesquisa Agropecuaria (Embrapa) e
do Ministério da Agricultura, Pecudria
e Abastecimento (Mapa) prevé que, até
2030, a area plantada em nivel nacional

devera crescer mais de 13,5%.

@ A mesma pesquisa aponta que a

regido Centro-Oeste terd o aumento
mais expressivo da drea plantada
(28,5%), seguida pelas regiGes Norte
(19%) e Sul (8%). S6 no Mato Grosso, a
produgdo de soja deverd passar de 30,2

milhdes de toneladas para 46 milhdes.

@ A safra de café em nivel nacional
devera totalizar 48,99 milhGes de sacas
de 60 kg. A previsdo inclui a colheita de
34,47 milhdes de sacas de café ardbica e
14,52 milhdes de sacas de café conilon.
O resultado representa uma reducdo de
20,5% na produgdo nacional em relagdo
ao ano passado, quando foram colhidas

61,66 milhdes de sacas.
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NOTICIAS AMERICA LATINA

NOtICias | AMERICA LATINA

Seca prejudica trigo na Argentina

- \.g

\

b

Asprevisdes paraa de 21,5 milhdes de toneladas do cereal foi

safradotrigoargen- reduzida para20 milh&es. Adrea plantada
ﬁmm tino precisaramser totaltambém sofreu umareducdo para 6,70

' reajustadasapds o milhGes de hectares - umadiferencade 170

extenso perfodode milhectaresamenos emrelacdoacalculada

secaque caracterizou emsetembro. Emalgumas regides, as perdas

oinvernono pais. chegama 40%,como consequénciadafalta

Como resultado,a estimativade uma colheita deaguaedoclimafrio.
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NOTICIAS AMERICA LATINA

Exportacoes de soja uruguaiaemalta

URUGUAI

Por falaremsoja, o Departamento

de Agriculturados Estados Unidos
(USDA) divulgou as estimativas paraa
producado de sojaem nivel internacio-
nal. A safra2019/2020 deveraresultar
em 338,97 milhdes de toneladas da
oleaginosa, em torno de 5,5% inferior
ao ano passado. O principal produtor é
0 Brasil,com 123 milhdes de toneladas
produzidas. A Argentina surge em
terceirolugar, com 53 milhdes. Na
sexta posi¢do, estd o Paraguai,com
10,2 milhdes de toneladas esperadas.
ABolivia (2,9 milhdes),a Colébmbia (84
mil),a Venezuela (75 mil), o Equador
(40 mil) e o Pert (3 mil) também apa-
recem nalista.

Emagosto,o Uruguaifaturouum
total de 139 milhdes de ddlares com
aexportacdo de sojatransgénica
endotransgénica, representando
umaumento nareceitade 153%em
relagdoao mesmo més de 2018.Com
essesalto narentabilidade,asojase
estabelece como o segundo maior
produto paraexportagdo no pars,
ficandoatrdsapenas da carne bovina,
querendeu US$ 159 milhdes durante
omésdeagosto. Entre os motivos
que explicam o salto nasvendas,
destaca-se oaumento daprocura
pela Chinaeaaberturade novos
mercados,como Tunisia, Holanda,
Alemanha e Egito.

Giro Latino
novidades do
setor em 4 notas

As mais recentes previsdes
paraaproducdo de milho
argentino deixam o resultado
dasafra2019/2020 estimado
em 47,5 milhdes de toneladas.
O nlmero representauma
reducdo da previsdo original,
de 50 milhdes de toneladas,
devido asecaintensaque esta
marcando o pais.

Mesmo assim,em 2019,a
Argentina quebrou o recorde de
vendas de milho para o exterior,
apdsaexportacdo de 24,9
milhGes de toneladas, deacordo
com o Ministério da Agricultura,
Pecuéria e Pesca, do pais. E o
melhor resultado desde 2016.

@A produgdo total de cereais
no México deveraalcancar 37

milhdes de toneladas. E o que
afirmaaFAO (Organizagao
das NagGes Unidas paraa
Alimentagdo e Agricultura). A
entidade também prevé que
aprodugdo de trigo mundial
deveraficar abaixo da média
nestasafra.

@ Aproducdode café na

Colémbiacresceu 4% em
setembro, quando comparada
ao mesmo més doano
passado, representando
umarecuperagao do setor.

No decorrer detodooano,a
produgdoaumentou3%em
relagdoa 2018, passando de
9,9 milhdes de sacas para10,2
milhdes.

NOVEMBRO 2019 REVISTAPIVOT VALLEY 15



A SOLBRAS é pioneira em Energia Fotovoltaica
no Brasil e especialistas em Agronegocio.

Surpreenda-se. Solicite uma analise enviando
sua conta de energia para propostas@solbras.com.br

O solbras

ENERGIA SOLAR DO BRASIL

(19) 36351791
@ www.solbras.com.br ﬂ @SolbrasEnergiaSolar @ (62) 3088 4777



Pivo
Centra

20.

Veja a como a expansao
darede de vendas Valley
esta contribuindo para

o desenvolvimento da
irrigacao no Brasil

24.

A ampliacaoea
modernizacao da fabrica
em Uberaba (MG)

28.

Conheca a Central
Irrigacdo, arevenda
Valley que amparao
avanco da agricultura
irrigada em Goias

NOVEMBRO 2019 REVISTAPIVOT VALLEY 17



aconteceu

Valley marca presencanaFeacoop

A Feira de Agronegdcios Coopercitrus (Feacoop) comemo-
rou a sua 202 edi¢do este ano. Realizado em Bebedouro, no inte-
rior paulista, o evento movimentou RS 842 milhdes e recebeu a
visita de produtores de Sdo Paulo, Minas Gerais e Goias. A Valley
teve um estande montado no local e apresentou as Gltimas no-
vidades em irrigacao inteligente, trazendo mais conhecimento
e tecnologia para uma feira respeitada no cenario nacional.

Valley na Expointer 2019

A cidade de Esteio (RS) sediou mais uma edicdo de mui-
to sucesso da Expointer. Este ano, a feira reuniu mais de
415 mil pessoas e movimentou quase RS 2,7 bilhdes — um
crescimento de 17,4% em relagao a edi¢do anterior. Para
os visitantes que queriam saber mais sobre a evolucdao da
agricultura irrigada, o estande da Valley esteve aberto du-
rante toda a programacdo do evento.

ViLky Vo ot 5
, et
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Pesquisadores lancam
92 edicio do Manual deIrrigacio

A nona edicao do Manual de Irrigagdo foi lancada
oficialmente em outubro, em versao ampliada e revi-
sada, mantendo-se tradicional sem deixar de ser atual.
A cerimdnia, realizada no auditério do Departamen-
to de Engenharia Agricola da UFV, teve a presenca do
primeiro autor da obra, professor Salassier Bernardo,
além de demais autores, professores, servidores, estu-
dantes e membros da comunidade. Entre os autores da
obra esta o conhecido professor Everardo Mantovani.
O livro norteia a formacdo de milhares de profissionais
e jachegoua 30 mil edigdes vendidas, sendo um best-
seller técnico.

Encontro técnico discute
estratégias para desenvolvimento
sustentavel da agricultura

O grupo IRRIGAR, revenda Valley na regido de Mato
Grosso, esteve presente no encontro técnico promo-
vido pela Associacdo dos Produtores de Feijao, Trigo e
Irrigantes de Mato Grosso (Aprofir), que contou com a
participacdo de mais de 60 pessoas, em Cuiaba (MT).
Durante o encontro, foram apresentadas e discutidas
estratégias pertinentes para a realiza¢do de um estudo
com o objetivo de suportar acdes para o desenvolvi-
mento sustentavel da agricultura irrigada.



Irridrop participa de exposicoes
no interior do Rio Grande do Sul

Equipe da Irridrop, revenda Valley, participou no més
de outubro de dois importantes eventos nas cidades de Sdo
Luiz Gonzaga e Sdo Borja, no interior de Rio Grande do Sul.
Entre os dias 2 e 6 de outubro, a equipe esteve na Expofeira,
que integrou a programacao da Expo Sdo Luiz, divulgando os
produtos Valley. A entrega simbdlica de trés equipamentos
foi realizada durante o evento. Em uma Unica noite, mais de
100 pessoas estiveram no estande da revenda, conhecendo os
beneficios e solugdes que a Valley proporciona aos clientes.

Ainda em outubro, entre os dias 8 e 13, representantes da
Irridrop participaram da Fenaoeste, em Sdo Borja. Os benefi-
cios que a irrigacdo com os pivos Valley podem gerar para as
propriedades foram apresentados para diversos produtores.

A importancia do sistema de gerenciamento Irriger para
que se tenha a irrigagdo com eficiéncia total também foi
apresentada aos participantes da feira.

Balcao de irrigacao promove
negociacoes de pivos

Em setembro, a Valley participou da organiza¢do do
Balcdo de Irrigacdo, realizado simultaneamente nas 63 fi-
liais da Cooperativa de Produtores Rurais (Coopercitrus).
0 evento tinha como principais objetivos promover a uti-
lizagdo da irrigacdo, despertar o interesse dos cooperados
no assunto com palestras técnicas e gerar faturamento por
meio de campanhas especiais de vendas. Durante o evento,
a Valley realizou a divulga¢do dos equipamentos de irriga-
¢do e também deu apoio técnico e comercial, com a lista-
gem de precos promocionais especiais para o Balcdo.

SIPAT mowmenta fabricadaValley

Em outubro, a Valmont promoveu a¢6es de promo-
¢do da seguranca dos seus colaboradores, em mais uma
edicdo da Semana Interna de Prevencdo de Acidentes de
Trabalho (Sipat). A programacdo da semana foi pensa-
da com palestras, dinamicas e atividades que ressaltam
a importancia da adogdo de medidas de seguranga, vi-
sando ao ambiente de trabalho seguro e isento de aci-
dentes. A Valmont tem a segurancga dos seus colabora-
dores como um dos valores maximos a serem respeita-
dos, prestigiando as pessoas que dedicam o seu talento
e empenho para ajudar a alimentar o mundo!

Quinta edi¢ao da Caminhada
Valmont atrai mais de 150
participantes

0 més de setembro foi marcado pela 52 Caminha-
da Valmont, que reuniu mais de 150 colaboradores da
empresa e seus familiares para uma a¢do que valoriza a
saide e o bem-estar da equipe Valmont, além de con-
tribuir para uma boa causa, arrecadando alimentos e
produtos de higiene para institui¢des carentes de Ube-
raba (MG). No total, foram doados 275,5 kg de alimen-
tos e 55 itens de higiene para a Residéncia Terapeutica
Elza Amui e o Departamento da Comunhdo Espirita
Crist3, na edigdo deste ano. E a equipe de funcionarios
Valmont caminhando juntos pela satude e fazendo a
diferenga na comunidade!
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PIVO CENTRAL MUNDO VALLEY

OBRASILCADAVEZMAIS
CONECTADO PELAIRRIGACAO

Comoaexpansdo darede devendas da Valmont esta contribuindo parao
desenvolvimento do setor dairrigacdo por pivo central e oferecendoainda
mais oportunidades parao produtor

Gragas ao avanco cada vez mais surpre-
endente da tecnologia, o setor de irrigacdo
estd se tornando uma das pegas centrais
desta moderna Era da Agricultura 4.0, con-
tribuindo para o uso consciente e respon-
savel de recursos naturais, e garantindo a
produtividade e a rentabilidade das lavou-
ras. Neste cenario de desenvolvimento, é o
pivo central que desponta com resultados
impressionantes registrados em fazen-
das de todo o mundo. Mesmo assim, pai-
ses como o Brasil ainda tém muito espago
para crescer — essa é a missdo assumida
pela Valmont, que vem investindo de forma
constante na ampliagdo do uso de pivos em
todas as regides do pais.

Enquanto solugdo para aumentar a ren-
tabilidade e aproveitar melhor cada hecta-
re de solo cultivado, o pivd é indiscutivel-
mente uma ferramenta eficaz. E o que diz
o gerente de Desenvolvimento de Rede da
empresa, Dimas Rodrigues. “Acreditamos
que o desenvolvimento da irrigacdo é o ca-
minho para a agricultura do futuro, e essa
é uma demanda que vale a pena perseguir.
Estamos trabalhando diariamente pela ex-
pansao da rede Valmont em todo o territdrio
nacional, para que cada vez mais produto-
res tenham acesso aos beneficios do pivd
central”, conta.

A Valmont ja soma 71 pontos de venda
em todo o Brasil, mas a empresa quer mais.
A expectativa é chegar as 100 unidades até
2021. “Vivemos em um pais que tem um
grande potencial de irrigacdo. Hoje, o Bra-
sil tem 6 milhdes de hectares irrigados, mas
temos capacidade para alcanc¢ar os 60 mi-
lhoes. Cabe a nds levar essa tecnologia para
o produtor”, enfatiza.

O crescimento do pivd ja é visivel. De
acordo com o Levantamento da Agricultura
Irrigada por Pivss Centrais no Brasil, publi-
cado em julho deste ano pela ANA (Agéncia
Nacional de Aguas) e Embrapa (Empresa
Brasileira de Pesquisa Agropecudria), os pi-
v0s ja atendem a 1,476 milhdo de hectares
— uma area trés vezes maior do que a regis-
trada em 2010.
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MUNDO VALLEY PIVO CENTRAL

= “Vivemos em um pais que

temumgrande potencial
deirrigacdo.Hoje, o Brasil
tem 6 milhdes de hectares
irrigados, mastemos
capacidade paraalcancar
os 60 milhdes. Cabeands
levar essatecnologia para
o produtor”
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PIVO CENTRAL MUNDO VALLEY

De Norte a Sul

O estabelecimento de novos pontos
de venda é fundamental para garantir a
estrutura que o produtor precisa para ir-
rigar com eficiéncia e seguranca. “E claro
que os novos pontos de venda garantem o
acesso aos equipamentos a mais pessoas,
mas até os que ja fazem uso dos pivos sdo
beneficiados. Quanto mais perto estiver
o ponto de venda, menor o tempo para
obter novas pecas, por exemplo, sem fa-
lar da facilidade de conseguir assessoria
técnica em tempo habil”, ressalta Dimas.

Com a inauguragdo de cada unidade,
aumenta também a equipe capacitada da
Valmont, preparada para atender a todas
as necessidades da regido, o que significa
a consolida¢do de uma verdadeira rede de
irrigacdo que se estende por todo o Bra-
sil, promovendo o desenvolvimento e
0 acesso a tecnologia mais avangada do
mercado.

SO este ano, a Valmont estabeleceu
novos pontos de venda em Mato Gros-
so, Goias, Minas Gerais e Rio Grande do
Sul. De acordo com Dimas, a decisdao de
abranger diversas regies do pais é um
dos pontos-chave da estratégia de am-
pliagcdo da empresa.

“E necessario gerar a demanda pelo
pivd. Para usar o pivo, o produtor preci-
sa de energia, agua e outros recursos que
precisam estar proximos dele. Além dis-
so, estamos trabalhando a cultura do pivo
central, demonstrando aos produtores os
reais beneficios da tecnologia. Por isso é
tdo importante que as equipes dos pon-
tos de venda realizem ag¢des como dias
de campo, por exemplo”, diz o gerente,
acrescentando mais um ponto importan-
te sobre as func¢des das novas unidades da
Valmont. “Acreditamos muito na nossa
rede de distribuidores e representantes.
S3o eles que levam a Valmont até ao cam-
po, independentemente da regidao. Com
este enfoque no crescimento, em breve
seremos um pais com uma presenca ain-
da mais forte da irrigacdo”, comemora.

22 REVISTAPIVOT VALLEY NOVEMBRO 2019

”“Acreditamos muito nanossa
redededistribuidorese
representantes.Saoeles que
levamaValmontatéao campo,
independentemente daregido.”
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PIVO CENTRAL POR DENTRO DA FABRICA

MAIS MIODERNA E MAIS
TECNOLOGICA!

Fabricaem Uberaba (MG)
éampliadacomfocona
melhoriacontinuada
entregade produtos para
os clientes.Em pouco mais
deumano, Valley adquiriu
trés novas maquinas

Para seguir entregando pivos com qua-
lidade inquestionavel e que proporcionam
resultados expressivos para os clientes, a
Valley esta sempre atenta em busca de no-
vas tecnologias para o parque industrial em
Uberaba, Minas Gerais. Com investimento
de mais de RS 5,7 milhdes, a empresa ad-
quiriu trés grandes e importantes equipa-
mentos em pouco mais de um ano.

Desde junho do ano passado, uma nova
maquina de corte e furagdo de cantoneiras
esta instalada e em funcionamento na fa-
brica. Ja as instala¢des de uma maquina de
forjamento de cabeca de tirantes e de um
testador de painéis de controle eletr6nicos
ocorreram no més de novembro. Os equi-
pamentos foram comprados na Italia e nos
Estados Unidos.

Segundo Elbas Alonso Rocha Ferreira,
gerente industrial da Valley, o objetivo des-
se investimento é aumentar a capacidade de
fabricagdo e produtividade. "Além, é claro,
de assegurar a qualidade dos produtos fa-
bricados”, ressalta.

Ainda de acordo com Elbas Alonso, a
produgdo atual da fabrica esta em torno de
1.200 toneladas de a¢o processada por més.
Nmero que aumentara em breve. “Esta-
mos preparando o parque industrial para
processar 2000 toneladas por més, ou seja,
um aumento de capacidade em torno de
70%”, revela o gerente industrial.
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PIVO CENTRAL POR DENTRO DA FABRICA

“Estamos
preparandoo
parqueindustrial
paraprocessar 2000
toneladas por més,
ou seja,aumentode
capacidadeem
tornode 70%”

Novos investimentos

Outros projetos ja estdo sendo
executados e/ou em fase de estu-
dos para aumentar a produtivida-
de. “Estamos fazendo varios outros
investimentos menores nas células
de fabricagdo, visando a diminuigao
de custo, eliminacdo de transporte

desnecessario, com o auxilio do pro-

grama de gestdo da Lean Manufac-
turing”, explica o gerente industrial.

Elbas Alonso ainda revela um ou-
tro investimento previsto para bre-
ve na fabrica. “Ha um projeto para a
compra de uma maquina de fabrica-
¢do de tubos ainda mais rapida, no
valor de RS 12 milhdes”.
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PIVO CENTRAL REVENDAS

Central Irrigacao aposta em
conhecimento técnico para
impulsionar setor em Goias

Revenda Valley, sediada em Goiania (GO), surpreende pelo enfoque constante no
aprendizado e na soma de mais tecnologias paraacompanhar o crescimento do mercado

&

comum afirmar que
‘conhecimento ndo
ocupa espago’, e esse
ideal, presente no
imaginario popular,
ndo se tornou famoso
sem motivo. Em uma
das regides mais representativas
nacionalmente quando o assunto é
a irrigacdo por piv0, uma empresa
recém credenciada como reven-
da Valley vem despontando com
uma equipe que valoriza sempre
o aprendizado e o conhecimento
técnico para amparar produtores
que investem em irrigacao.

A Central Irrigacdo localiza-se
no coracdo do Brasil. Sediada em
Goiania (GO), a empresa atende
a clientes espalhados por todo o
Estado de Goias e também no Dis-
trito Federal, ampliando o alcance
das solugoes Valley a cada vez mais
produtores.

Fundada em 2003 pelo enge-
nheiro José Oscar Costa e Freitas,
que atua no comando da Cen-
tral Irrigacdo junto ao sbcio Hugo
Luiz Vocurca, a empresa ainda nao
completou o seu primeiro aniver-
sario enquanto revenda — foi em
marc¢o deste ano que a equipe se
tornou parte da familia Valmont,
mas se destaca pelos resultados.

A procura constante por novos
conhecimentos e a vontade de se
colocar a frente do mercado re-
gional de irrigacdo vém fazendo da
Central Irrigacdo uma referéncia
tanto para os clientes locais, quan-
to para a propria equipe da Valley.
“Antes de nos tornarmos revenda,
ndo tinhamos muitas oportuni-
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“Estamos muitofocados
emaprimorarsemprea
qualidade daprestacao

dos nossos servigos
eaabrangénciado
atendimentoem outros

municipios”

dades de treinamento. Assim que
nos aproximamos da Valmont, fi-
cou claro que a empresa oferece
uma grande quantidade de capa-
citacdes, e 0 nosso pessoal ficou
desde o inicio muito engajado em
aprender, para se especializar nos
equipamentos que a Valmont dis-
ponibiliza no mercado”, conta José
Oscar.

No tltimo treinamento realiza-
do pelo programa Valley Universi-
ty, que proporciona a atualiza¢dao
dos conhecimentos dos profissio-
nais do mercado atuantes na em-
presa e revendas, a Central Irriga-
¢do foi destaque, contando com o
maior nimero de participantes em
nivel nacional. No total, a equipe
conta com mais de 60 funcionarios
— sem contar com contrata¢des
temporarias.

O engajamento da revenda re-
flete a importancia da regido para
a agricultura irrigada no Brasil. O



PIVO CENTRAL REVENDAS

municipio de Centralina (GO), por
exemplo, aparece em terceiro lugar
na lista de cidades brasileiras com a
maior area equipada por pivos, so-
mando 59.089 hectares atendidos
por 764, pivos.

Os dados sao do Levantamen-
to da Agricultura Irrigada por Pi-
vos Centrais no Brasil, publicado
em julho pela Agéncia Nacional de
Aguas (ANA) e pela Empresa Bra-
sileira de Pesquisa Agropecudria
(Embrapa). O documento revela
que o Estado de Goias é o segundo
maior em nivel nacional em area
irrigada, com 272.330 hectares ir-
rigados (um total de 18,4% da area
cultivada), representando um cres-
cimento de 157% entre 2000 e 2017.

“0 nosso carro-chefe é indis-
cutivelmente o pivo central. Os
equipamentos Valley respondem
por 90% da nossa demanda, por
isso, estamos muito focados em

IRRIGACAD

aprimorar sempre a qualidade da
prestacdo dos nossos servicos e a
abrangéncia do atendimento em
outros municipios”, comenta José
Oscar.

Além dos equipamentos de irri-
gacdo, a Central Irrigagdo também
se dedica a oferecer outros servi-
¢0s, como projetos que englobam
topografia, construgdo civil e a
propria montagem dos equipa-
mentos de irrigagao.

Para o futuro, José Oscar nio
tem duavidas: é a tecnologia que
tomara a frente no mercado. “A
telemetria, controle remoto dos
pives centrais em funcionamento
conectado a outros equipamentos,
é a tendéncia dos proximos anos.
Para acompanhar o crescimento e
a evolugdo do mercado, é essencial
estar inserido nessa tecnologia tao
impactante. A Valmont ja percebeu
isso, e nds, também. Temos sede
de aprender”, avalia o engenheiro.
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32.

Telemetria transforma
rotina de produtores,
trazendo mais facilidade
e precisao nos resultados

36.

Roberto Rodrigues, ex-
ministro da Agricultura,
assina artigo intitulado
“Bioeconomia na
alimentacao mundial”

38.

O raio-x do Brasil Agro
com numeros atualizados
do Censo do IBGE

40.

O sucesso dairrigagao no
Parana com o dobro da
produtividade registrada
pelos irmaos Franco
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IRRIGACAO A DISTANCIA

Experientes ouiniciantes, produtores que usamas solu¢des
detelemetriada Valley estao colhendo étimos resultados,
economizando recursos eaumentandoaeficiéncia
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NO CAMPO RESULTADO NA LAVOURA

potencial de somar a tec-

nologia aos equipamen-

tos de irrigagdo é um dos

atrativos para quem aposta
no pivo central. Muito mais do que uma
simples ferramenta para aplicar a agua
nas lavouras, o piv0 apresenta-se como
uma solucdo integrada que viabiliza a
economia de recursos e um maior con-
trole sobre as plantagdes.

O investimento constante da Valley
em novas formas de fazer uso da tecno-
logia resulta em produtos inovadores que
oferecem cada vez mais opg¢des para o
produtor. Algumas dessas opg¢des sdo as
solugdes de telemetria — a possibilidade
de controlar e monitorar os sistemas de
irrigacdo a distancia, sem a necessidade
de se deslocar pessoalmente até a lavoura.

O AgSense e o BaseStation3 sdo os
dois modelos mais atualizados desta
tecnologia para utilizacdo conjunta aos
pivos Valley. Por todo o pais, produtores
estdo conhecendo uma nova forma de ir-
rigacdo, com mais controle, praticidade e
eficiéncia.

Em Riolandia (SP), o produtor Alan
Martins Trindade descobriu o potencial
da telemetria nas suas lavouras de milho,
soja, feijdo e algoddo. A frente da Fazen-
da Travessao, Alan trabalha no campo ha
mais de 20 anos, e desde o inicio aposta
na irrigagdo para aumentar a rentabili-
dade. “Aqui, a irrigagdo é fundamental,
porque o veranico é muito longo. No ano
passado, decidimos investir no BaseSta-
tion3, e integramos a tecnologia nos cin-
co pivos Valley que usamos”, conta Alan.

A irrigagdo ja trazia bons resultados
na fazenda. Em cada um dos 500 hectares
atendidos pelos equipamentos Valley, o
produtor colheu 75 sacas de soja, 180, de
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“Agora, consigo

controlar os pivos
mesmo estando longe
dafazenda, etenho
acessoatodasas
informacgdes sobre
airrigacdo,desdeo
usodeenergiaede
aguaatéasituacdoda
umidade nalavoura.
Economizamos em
torno de15% naenergia
eentre8e10%naagua,
todos os meses”

milho e 45, de feijdo, além de 320 arro-
bas de algod&o por hectare. Porém, com
a telemetria, o sistema ficou ainda mais
eficiente. “Agora, consigo controlar os
pivos mesmo estando longe da fazenda,
e tenho acesso a todas as informacgGes
sobre a irrigacdo, desde o uso de energia
e de agua até a situacdo da umidade na
lavoura. Economizamos em torno de 15%
na energia e entre 8 e 10% na agua, todos
os meses”, comemora Alan.

Além de aumentar a produtividade
das suas lavouras, maximizando a sua
renda mensal, o sistema de irrigagdo
marcado pela tecnologia ainda reduziu
as suas despesas, exercendo uma dife-
renga significativa em todo o sistema de
producdo. “E exatamente o que eu pro-
curava”, declara.

A telemetria também pode ser util
para produtores que ainda estdo come-
¢ando a conhecer os beneficios da irriga-
¢d0. £ o que aconteceu em Bebedouro (SP),



RESULTADO NA LAVOURA NO CAMPO

onde uma propriedade da CRO Agropecu-
aria instalou o seu primeiro pivo Valley
em outubro do ano passado, atendendo a
uma area de 30 hectares da lavoura de to-
mate da Fazenda Trindade, onde também
ha plantacdo de cana e laranja.

Novidade na fazenda, o pivo foi im-
plantado como forma de testar a irriga-
¢do. Por quatro meses, o gerente agricola
da propriedade, Eder Cardozo, rodou o
Brasil em busca de mais conhecimen-
to sobre sistemas de irrigacdo. “Tive a
oportunidade de ver todas as op¢coes do
mercado em funcionamento, e rapida-
mente entendi que o pivo era o mais in-
dicado para a nossa produgdo, apds um
estudo de viabilidade. Fomos convidados
pela equipe da Valley a conhecer a sede
em Uberaba, Minas Gerais, onde vimos
de perto todo o processo de fabricagao

”“Queremos instalar
outro piv, maior
que o primeiro, eja
comatecnologiade
telemetriaintegrada.
Agora que sabemos
como funciona, ndo
tem como ficar sem”

dos pivos. Depois disso, tomamos a de-
cisdo de investir no pivo Valley”, conta.

Desde o inicio, a equipe da fazenda
apostou firme na tecnologia. “Ja instala-
mos o pivo com o painel Icon10 e o Ag-
Sense, para controlarmos o equipamen-
to a distancia. Ficamos impressionados
com os produtos. Consigo monitorar
tudo a distancia, mesmo a partir de casa.
O pivd é automatico e facilita muito a
producdo, e o AgSense tornou-se essen-
cial paranés”, avalia o gerente.

Os resultados foram tdo positivos,
que a equipe ja planeja a ampliagdo do
sistema de irrigacdo. “Queremos insta-
lar outro piv0, maior que o primeiro, e ja
com a tecnologia de telemetria integrada.
Agora que sabemos como funciona, ndo
tem como ficar sem”, resume Eder.
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BIOECONOMIA

NA ALIMENTACAO

MUNDIAL

&
&, ROBERTO RODRIGUES

ENGENHEIRO AGRONOMO FORMADO PELA
ESALQ/USP. EX-MINISTRO DAAGRICULTURA,
PECUARIAE ABASTECIMENTO (JANEIRO DE
2003AJUNHO DE 2006)

Por qualquer indicador que oriente o
futuro da demanda global por alimentos,
fica a certeza de que a agricultura ocu-
pard um espaco muito mais importante
do que hoje no cenario socioeconémico.

Se as previsdes da ONU realizadas no
comeco desse século XXI estiverem cor-
retas quanto ao ano 2050, até 1a a pro-
dugdo de alimentos tera que crescer 60%
para que os 9,7 bilhdes de terraqueos de
entdo possam comer o suficiente. Se, por
outro lado, os estudos da OCDE/FAO -
ratificados no ano passado pelo USDA
- forem os preferidos porque miram
apenas 10 anos a frente, a demanda vai
exigir um aumento de 20% da produ-
¢do total. E para chegar a este niimero,
o Brasil devera ampliar a sua oferta em
£40%, o dobro da mundial.

Ora, o papel central da ONU é pre-
servar a paz mundial. Por que de repente
se interessou por seguranca alimentar?
Porque entendeu, finalmente, que ndo
havera paz enquanto houver fome. Pro-
va atual mais eloquente disso esta nessas
migra¢des desesperadas de africanos,
asiaticos e gente do oriente médio que se
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arriscam todas as semanas em travessias
do Mediterraneo para fugir da guerra e da
fome em seus paises de origem, e por ve-
zes encontrando a morte no mar.

Por isso é que muitos estudos aca-
démicos recentes, em especial os reali-
zados pelo Instituto Interamericano de
Cooperagdo para a Agricultura (a FAO
das Américas) apontam para uma maior
valorizagdo da atividade produtiva rural
nos proximos anos. A sociedade urba-
na compreendera entdo como é funda-
mental para ela o trabalho do homem do
campo e apoiara medidas de governos
nacionais e internacionais de estimulo
a producdo de alimentos, bem como de
energia e fibras.

Mais do que isso, as populacdes se
dardo conta de que a integracdo de esfor-
¢os entre o urbano e o rural existe desde
sempre, mas ndo é percebida: as indis-
trias de maquinas agricolas, tratores, co-
lheitadeiras, caminhdes, equipamentos
deirrigacdo e de tratos culturas, sao todas
urbanas. Pesquisadores, extensionistas,
planejadores sdo formados em universi-
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dades urbanas. O crédito rural, o seguro,
os servicos em geral, estdo em bancos e
escritorios nas cidades, assim como as
empresas de engenharia que constroem
armazéns, rodovias, ferrovias, portos,

trilhos e trens. As indistrias de alimen-
tos e as de roupas e calcados moram nas
cidades, e as de embalagem, supermer-
cados, padarias, feiras, distribuidores de
atacado e varejo também sdo urbanas,
bem como as tradings e os escritdrios
de advocacia que cuidam de contratos
comerciais em mercados internos e ex-
ternos. Em outras palavras, o produtor
rural depende intimamente do trabalho
de quem mora na cidade. E quem morana
cidade depende do produtor rural para se
alimentar, se vestir e viver tranquilo.

Acredita-se que esta obviedade seja
incorporada ao conhecimento quase in-
tuitivo dos cidaddos de qualquer regido, e
o respeito mutuo finalmente seja institu-
ido sem a necessidade de um esforgo de
educacdo mais relevante. A interdepen-
déncia ficara patente.

Por outro lado, hda uma série de temas

que confrontam essa expectativa: mudancas
climaticas, meio ambiente, escassez de agua,
novos habitos alimentares, saudabilidade de
alimentos, rastreabilidade, certificacdo, sdo
todos itens que se relacionam com a ativida-
de do campo, e que se somam a outros como
a maior expectativa de vida, crescente urba-
nizacdo, poluicdo, desemprego, concentra-
¢do da renda, entre tantos outros.

Sdo questdes que devem levar os con-
sumidores dos quatro cantos do mundo a
se preocuparem com os modelos e sistemas
de producdo, insumos e mdo de obra utili-
zados, gasto com energia e uso da agua e da
terra, preservacao do meio ambiente, sani-
dade de plantas, bem-estar animal, etc.

E estas duas grandes vertentes se en-
contram na bioeconomia, cujo conceito
classico é: “a utilizagdo intensiva de co-
nhecimento sobre recursos, processos,
tecnologias e principios bioldgicos para a
producdo sustentavel de bens e servigos
em todos os setores da economia”. E é 6b-
vio que tal conceito serve como uma luva
ao futuro no campo.

Com isso, segundo o IICA, as mudangas
em andamento no mundo permitem ante-
cipar que nas proximas décadas, o cenario
de “business as usual” ja ndo sera uma op-
¢do viavel e que a agricultura serd o epicen-
tro das mudancas em perspectiva.

E a bioeconomia estara no miolo dos
novos cenarios. E o Brasil tera também ai
uma posic¢do central, dada sua reconhecida
biodiversidade, suas caracteristicas diver-
sas edafoclimaticas, fundiarias, tecnold-
gicas e até étnicas e culturais. Aqui cabera
de tudo para atender aos consumidores do
mundo inteiro. Vamos receber e incorporar
a bioeconomia as inovagdes da Agricultura
4.0, como a internet das coisas, digitaliza-
¢do, drones, maquinas auténomas, gestdo
de riscos, de RH e ambiental. Produziremos
de tudo: organicos, transgénicos, conven-
cionais, e atenderemos aos vegetarianos,
aos veganos e aos carnivoros, com ou sem
acucar, sal ou gliten... Seremos os campedes
mundiais da seguranga alimentar e da paz.

Quem viver, vera.
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O Institute Brasileiro de Geografiae Estatistica (IBGE)
divulgou, no fim de 6utubro, o.Censo'Agropecuagio 2017.
A pesquisa fez um levantamento do campo bfasileiro.

O levantamento anterior havia ocorrido em 2006.

**Fonte do Raio-x: IBGE, Censos Agropecuarios 2006/2017 (hitps:/agenciadenoticias.ibge.gov.brfagencia-sala-de-imprensa
{2013-agencia-de-noticias/releases/257/89-censo-aqro-2017-populacac-ocupada-nos-estabelecimentos-agropecuarios-cai-8-8)
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Entre os periodos de 2006 e 2017

Estabelecimentos
2006 - 5.175.636 milhoes
2017 - 5.073.324 milhoes

Area total
2006 - 333.680.037 hectares
2017 - 351.289.816 hectares

Pessoal ocupado
2006 - 16.568.205 milhdes
2017 - 15.105.125 milhdes

Estabelecimentos _
com uso de irrigacao

2006 - 329.073 mil
2017 - 502.379 mil

Estabelecimentos

com uso de irrigacao :
2006 - 6,4 % e
2017 - 9,9 % S50
Area com uso de irrigacao .

2006 - 4.535.768 hectares
2017 - 6.694.245 hectares
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EXPLOSAO DE
PRODUTIVIDADE

Paraosirmaos Franco, o volume duas vezes acimada médiaregional,obtido
gracasaos pivos Valley, vaialém de umsimples salto na rentabilidade.
Eavalidagdo de décadas detrabalho dedicadoaagricultura

nvestimento bom é aquele que ofere-

ce um retorno consistente e lucrativo.

Além da economia de recursos e des-

pesas, 0 que a irrigacdao proporciona
vai além de uma lavoura mais produtiva
— trata-se de uma ferramenta que poten-
cializa os ganhos de toda a fazenda, safra
apos safra.

Foi com esse pensamento que Mar-
cos Rogério Franco, engenheiro agro-
nomo e agricultor da regido de Astorga
(PR), decidiu seguir em frente na aqui-
sicdo de dois pivos Valley para a sua
propriedade, a Fazenda Vale Fértil, a
qual ele comanda em sociedade com o
seu irmdo, Rubens Franco.

Eles sdo a terceira geracdo de uma fa-
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“Cadarealinvestido na
lavourairrigadatemum
retorno. Vocé plantaja
comacertezaque vai
colher bem - e muito. A
garantia de umasafra
cheiando tem preco”

milia profundamente enraizada na agri-
cultura. “Come¢amos a plantar soja na
década de 80 com o meu pai e, desde essa
época, sou apaixonado pela profissdo”,
relembra Marcos Rogério.

Trinta anos depois, chegou um novo
capitulo para a histéria de sucesso da
Fazenda Vale Fértil: a implantacdo dos
equipamentos de irriga¢do. Os pivos fo-
ram instalados em areas de teste na pro-
priedade, com o objetivo de experimentar
uma nova lavoura em outubro de 2018 e os
resultados ja chamam a atencao e surpre-
endem os irmdos Franco. “Um dos nos-
sos objetivos com o sistema de irrigacdo
era ampliar a quantidade de safras anu-
ais, mas antes era necessario saber quao



BRASIL AFORANO CAMPO

grande seria o aumento da produtividade.
Para isso, decidimos testar o plantio de
milho hibrido de alta performance para
cultivo irrigado em alguns lotes”, explica.

Uma vez colhido, esse milho revelou o
verdadeiro potencial dairriga¢do. Em duas
areas — de dois e 10 alqueires — a quanti-
dade produzida foi de 421 e 429 sacas por
alqueire, respectivamente. “Foi um resul-
tado muito acima das nossas expectati-
vas, porque as nossas médias relativas ao
milho safrinha eram de 250 sacas por al-
queire em anos mais secos, e 280, em anos
mais chuvosos”, afirma Marcos Rogério.

Para o produtor, as causas desse pulo
na produgiio sdo claras. “E a soma de va-
rios fatores, como a escolha da varieda-
de certa de milho, a fertilidade do solo e
o manejo adequado. Mas, é inegavel que
o principal motivo é a irrigagdo. Com a
garantia do abastecimento de 4gua, pu-
demos investir sem medo nos materiais,
sem correr o risco de perder a lavoura por
causa da seca. Essa é uma das grandes
vantagens da agricultura irrigada”, conta.

Para entender melhor o impacto do
aumento da producdo de milho, Marcos
ressalta que, nas areas de sequeiro da
fazenda, a produtividade do milho ficou
entre 200 e 230 sacas por alqueire, devi-
do a uma estiagem registrada no més de
abril. “Nas areas irrigadas, a média total
da fazenda foi de 368 sacas por alqueire”,
salienta ele.

O resultado fica ainda mais claro ao se
levar em consideragao que a quantidade de
200 sacas por alqueire é vista como a mé-
dia para a regido de Astorga, o que significa
que, nos lotes experimentais de milho, os
irmdos Franco conseguiram obter mais que
o dobro dessa produtividade. E o aumen-
to da rentabilidade no foi o inico beneficio
que os pivos Valley trouxeram — o objetivo
inicial, de aumentar a quantidade de safras
anuais, também foi cumprido.

ST 2% V=

PRODUTIVIDADE DO MILHO

Média nas areas | 200
de sequeiro sacas por
dafazenda: alqueire

Média nas areas NS 368
irrigadas sacas por
alqueire

Area de maior 429

produtividade: sacas por
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“Além do milho e da soja, também
passaremos a cultivar feijdo e trigo nas
areas irrigadas, totalizando trés safras por
ano”, diz o produtor.

Como se ndo bastasse, a irrigacao
também veio como uma solugdo para um
problema que ja havia limitado a produti-
vidade da fazenda na safra do ano passa-
do. “A nossa regido sofreu com uma seca
muito forte, e as nossas lavouras foram
muito prejudicadas. No sequeiro, obti-
vemos 70 a 80 sacas de soja por alqueire.
Ja com os pivos, a produtividade foi de
150 a 176 sacas. Foi isso que nos salvou de
ter um ano péssimo de produgdo”, avalia
Marcos.

Hoje, os dois pivos Valley atendem a
duas areas de 41 e 16 alqueires. Os irmaos
Franco estdo otimistas com os resultados
das préximas safras, e seguem confiantes
no uso da irrigacdo como ferramenta cha-
ve para manter a produtividade em niveis
acima da média.

“Cada real investido na lavoura irri-
gada tem um retorno. Vocé planta ja com
a certeza que vai colher bem — e muito. A
garantia de uma safra cheia ndo tem prego.
Além disso, é importante perceber que a
receita da fazenda cresce sem a necessida-
de de aumentar as despesas fixas, e ainda
tem a possibilidade de plantar uma tercei-
ra safra anual. Qual agricultor ndo sonha
com isso?”, pondera Marcos Rogério.
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produtividade
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Seguranca e produtividade

FAZENDA SERIEMA

Irrigaciao com pivos Valley proporciona
beneficios em fazendas no MS

AFazenda Seriema e a Fazenda Cacho-
eirinha, ambas do grupo AF Agronegécio,
que tem como proprietdrio o produtor
Albano Ferreira, em Ribas do Rio Pardo
(MS), acumulam resultados expressivos
desde a instalagdo dos pivos Valley.

“A irrigagdo nos proporciona ter a
seguranca de uma boa produtividade, in-
dependentemente do clima”. A frase é de
Rodrigo Mossa Ferreira, filho de Albano e
um dos responsaveis pelas fazendas.

As duas propriedades utilizam pi-
vOs Valley ha mais de sete anos. Segundo
Rodrigo, desde a instalacdo dos equipa-
mentos, os beneficios nas lavouras de soja
chamam a atencdo. Os resultados foram
expressivos e se repetiram também du-
rante a entressafra, com os cultivos de
milho, feijdo e aveia.

“0 pivo soluciona o grande problema
da agricultura na nossa regido, que sofre
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"O pivosolucionao
grande problemada
agriculturananossa

regido,que sofre
nos momentos de
estiagem.”

nos momentos de estiagem. Consegui-
mos ndo s6 garantir uma produtividade
maior, como também a seguranga de uma
boa colheita, ja que temos 45% da area de
agricultura com irrigacdo. Sem os pivos, a
colheita da safrinha seria inviavel. Os be-
neficios sdo inimeros”, afirmou Ferreira.

Em 1100 hectares de agricultura na
Fazenda Seriema, existem 500 irrigados
com oito pivds. Ja a Fazenda Cachoeirinha
tem 800 hectares de agricultura, sendo
365 irrigados com seis pivos. Para as pr6-
ximas safras, Rodrigo espera resultados
ainda melhores gragas ao processo de ir-
rigacdo. “As surpresas sdo sempre positi-
vas”, ressaltou.

As duas fazendas do grupo AF Agrone-
gbcio no Mato Grosso do Sul sdo atendidas
pela Copasul, revenda Valley que segue
acompanhando e auxiliando o cliente em
busca de melhores resultados.



Irrigando desde os anos 80

CASO DE SUCESSO GRANDES IDEIAS

A histoéria do pivo central no Mato
Grosso do Sul ja soma mais de 30 anos.
Foi na década de 1980 que a Fazenda
Itamaraty, em Ponta Pord, foi palco
da instala¢do de um grande projeto de
irrigagao, contemplando mais de cem
pivos. Esse projeto ajudou a viabilizar
airrigacdo de precisao em outras regi-
oOes, apesar da tecnologia ainda pouco
avancada.

A Copasul, revenda Valley da re-
gido, faz parte dessa histéria. Contri-
buindo constantemente para a popu-
larizagdo do pivo no Estado, a empresa
ja é consolidada no mercado do MS,
oferecendo, além dos equipamentos
de irrigacdo Valley, todos os servigos
de licenciamento ambiental e emissdo
de outorga de uso de agua, bem como
projetos que visam a alta eficiéncia
energética para os clientes.

O gerente da Unidade Irriga-
¢do da Copasul, em Navirai, Claudio
Furukawa, conta mais sobre os resul-

FAZENDA CACHOEIRINHA

tados obtidos nas fazendas locais.

“Com o auxilio da Copasul, a produ-
tividade sob irrigacdo tem atingido pa-
tamares de 90 sacas por hectare, no caso
da soja, e 150 sacas por hectare, para o
milho, que sdo as duas principais cultu-
ras irrigadas na regido. O feijao também
é popular, alcancando colheitas de 50
sacas por hectare. E importante ressaltar
que esses resultados podem ser superio-
res em fazendas onde ha um investimen-
to simultaneo na construgao do perfil de
solo, com atengdo especial a corregdo do
solo e fertilidade a maiores profundida-
des”, explica o gerente.

Para Claudio, o maior nivel de auto-
macdo e o menor nivel de interferéncia
direta nos equipamentos pelo operador
sdo os principais fatores que ajudam a
explicar a popularizagdo do pivo central
no Estado.

“O desenvolvimento da agricultura
irrigada foi moderado até o inicio desta
década. Diante dos veranicos frequentes,

que ocorrem nos periodos de inicio da
semeadura da safra de verdo e nos pe-
riodos de enchimento dos graos, a tec-
nologia de irrigacao foi avangando ano
a ano, principalmente, pela seguran-
¢a maior oferecida ao produtor e um
maior potencial produtivo”, comenta.

A competitividade menos expres-
siva em comparacdo a outros Estados
limita a produgdo de lavouras como o
feijio, mas outras modalidades vém
crescendo no mercado, como o cultivo
de pastagens irrigadas.

“E uma atividade que vem desper-
tando a atencdo de muitos produtores,
particularmente, aqueles que ja pos-
suem a pecuaria ja instalada na fazen-
da. A pastagem entra como alternativa
ao milho, principalmente, no sistema
de recria. O milho irrigado também é
uma opgao de producgdo de alimento
para o confinamento, seja como grao
inteiro, silagem ou grao imido”, afir-
ma Claudio.
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GRANDES IDEIAS ESPACO IRRIGER

or vezes, a irrigacdo ndo é ape-

nas uma ferramenta para au-

mentar a rentabilidade de uma
lavoura. Em alguns casos, ela se apre-
senta como uma parte absolutamente
essencial do sistema produtivo. E o que
acontece com produtos como a grama,
em que a aplicacdo uniforme e cons-
tante de agua é um dos requisitos para
obter uma lavoura consistente.

A equipe da Agéo Agropecuaria sabe
muito bem disso. Atuante no mercado
ha mais de 50 anos, a empresa abran-
ge diversos setores, desde o plantio
de milho para silagem até a criagdo de
gado Nelore PO. Mas, o carro-chefe do
grupo é a produgdo de grama para va-
riadas finalidades.
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A grama da empresa é cultivada na
Fazenda Agéo, uma das cinco proprie-
dades do grupo, localizada no munici-
pio de Paraopeba, Minas Gerais. Fun-
dada em 2003, a propriedade trabalha
desde o primeiro dia com pivos Valley
para assegurar as necessidades de ir-
rigacdo das trés variedades de grama
— Esmeralda, Sdo Carlos e Bermudas
— que sdo plantadas no local.

Hoje, ja sdo 14 pivos Valley em fun-
cionamento, que atendem a uma area
de 400 hectares de um total de quase 2
mil ocupados pelas lavouras da fazen-
da. O diretor de agropecuaria da Agéo,
Rogério Aratijo, resume de forma sim-
ples a importancia da irrigacdo para a
lavoura de grama.




“Trabalhamos comalrrigérhdcercade oitoanos,
e sabemos que foiumadecisdoacertada. A equipe
nosajuda, principalmente, nastomadas de decisdo

relativas aos horariosadequados parairrigar.
Gracasaoatendimento dalrriger,reduzimos o
NOSSO consumo de energiaem 25%, e também

“A irrigagdo é, com certeza, uma
peca essencial. Sem agua, ndo exis-
te grama. O conceito-chave da nossa
producdo é a homogeneidade. Pre-
cisamos obter uma grama uniforme,
com a aparéncia constante em todos
os lugares e com uma estrutura firme.
Por isso, o pivd central é a forma mais
indicada. S6 o piv0 consegue garantir o
resultado que buscamos”, avalia.

E é precisamente essa confiabili-
dade que representa o diferencial da
irrigacdo Valley na propriedade. O re-
sultado vem sendo tdo positivo, que
a previsao de crescimento ndo para.
“Nos proximos seis meses, iremos im-
plantar trés novos pivos. Hoje, produ-
zimos um total de 6 milhdes de metros

economizamos no uso dadgua”

quadrados de grama por ano. Com es-
ses novos equipamentos, a expectativa
é chegar aos 8 milhdes”, comenta Ro-
gério.

A Agéo Agropecuaria comerciali-
za placas de grama — o que justifica a
necessidade de um produto uniforme
e homogéneo, ja que todas devem ter
uma aparéncia semelhante. As placas
sao destinadas a uma grande variedade
de segmentos, incluindo paisagismo,
formacao de taludes, recupera¢do de
areas degradadas, mineragdo, cons-
trugdo civil e rodovidria e até grama-
dos esportivos. Em todos os casos, a
exigéncia de qualidade é alta.

“As trés variedades que produzi-
mos tém caracteristicas marcantes di-
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ferentes. As folhas precisam apre-
sentar uma boa coloracdo, com um
verde vibrante, e as raizes devem
ser bem formadas para sustentar
a grama e aguentar o transporte. A
lavoura é cultivada no ano inteiro, e
por isso os pivos ficam em funcio-
namento de janeiro a janeiro”, ex-
plica o diretor.

E a qualidade é reconhecida. To-
das as variedades de grama da Agéo
possuem a certificacdio Renasem
(Registro Nacional de Sementes e
Mudas), emitida pelo Ministério de
Agricultura, Pecuaria e Abasteci-
mento (Mapa), como forma de ga-
rantir a pureza genética do produto
final.

Além de fazer uso extensivo dos
equipamentos Valley, a Agéo ainda
conta com os servicos de consulto-
ria daIrriger, de forma a aperfeicoar
o uso da irriga¢do e promover ainda
mais a rentabilidade do negécio.

“Trabalhamos com a Irriger ha
cerca de oito anos, e sabemos que foi
uma decisdo acertada. A equipe nos
ajuda, principalmente, nas tomadas
de decisdo relativas aos horarios
adequados para irrigar. Gragas ao
atendimento da Irriger, reduzimos o
nosso consumo de energia em 25%,
e também economizamos no uso da
agua. Somos uma empresa preocu-
pada com a sustentabilidade da pro-
ducdo, e a preservacdo dos recursos
é uma peca fundamental desse pro-
cesso”, acrescenta Rogério.

Assim, a empresa executa a irri-
gacdo de forma eficiente, lucrativa e
consciente, aplicando a agua sem-
pre que necessario mas nunca de
forma excessiva. “Irrigamos apenas
na hora em que realmente preci-
samos, mantendo o nosso produto
viavel para o mercado e sustentavel
para o meio ambiente”, conclui.
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ECONOMIANO CAMPO GRANDES IDEIAS

Nova geraciao de produtores em Goias
faz aposta nairrigacao para crescer

Irmdos Queiroz financiam o primeiro Valley, com prazo de
pagamento de oito anos e caréncia de 12 meses, e aumentam

produtividade da lavoura

Em Santa Helena de Goias (GO), a
estiagem ja deixou marcas profun-
das na agricultura. O municipio, que
no passado foi considerado a Capital
Nacional do Algoddo, acumula um his-
térico de prejuizos e se insere em uma
lista com grande potencial de perdas
causados por fendmenos climaticos no
Estado. O mais recente foi no verao de
2018, periodo marcado pela reducdo
do potencial produtivo nas lavouras
de soja e milho, segundo a Associacdo
dos Produtores de Soja e Milho de Goi-
as (Aprosoja-GO). Altas temperaturas,
veranicos e chuvas irregulares afeta-
ram o desenvolvimento das culturas e
trouxeram um impacto financeiro ne-
gativo superior a RS 2 bilhdes.

Entre tantas propriedades afetadas,
estava a dos irmdos Marcelo e Rodrigo
Queiroz. Naquele ano, mais de 95% da
area com milho safrinha e outros 45%
com soja foram perdidas, consideran-
do uma ocupacdo de 380 hectares para
cada cultura, e uma produtividade mé-
dia de 120 sacos no milho e de 55 sacos
por hectare na soja. “Nossa regido tem
um microclima muito caracteristico e,
quando a seca vem, gera muitos preju-
izos”, relata Rodrigo Queiroz, 39 anos,
que, junto ao irmdo Marcelo, 45 anos,
atualmente toca o trabalho na proprie-
dade que também produz sorgo e feijdo.
A fazenda agora esta sendo tocada pelos
irmdos, apds anos de dedica¢do do pai
Miguel e do av0, também Miguel.

Perdas por estiagem, no entanto,
agora ficardo apenas no passado. Essa
nova geracgdo de produtores rurais viu na
irrigacdo uma saida eficiente para evi-
tar perdas e, a0 mesmo tempo, ampliar
a produtividade. O ‘namoro’ com o pri-
meiro equipamento da Valley aconteceu
na Tecnoshow COMIGO, tradicional feira
de maquinas agricolas de Rio Verde, em
abril deste ano. O ‘casamento’ foi rapido,
poucos dias depois, na Agrishow, quan-
do a compra de um piv6 foi fechada com
arevenda Central Irrigagdo de Rio Verde,
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que estava presente na feira de Ribeirdo
Preto (SP). A escolha pela marca, se-
gundo o produtor, se deu por avaliacées
feitas por vizinhos e pelo préprio reco-
nhecimento do mercado — fatores de-
terminantes para a escolha do produto.

O primeiro Valley dos irmaos Quei-
roz foi 100% financiado pelo Moderin-
fra via banco de fabrica Valley Finance,
com prazo de pagamento de oito anos e
caréncia de 12 meses. Daqui para a fren-
te, os planos de crescimento voam alto.
Segundo Rodrigo, com o mais recente
investimento, a expectativa é de alcan-
car uma produtividade de 70 sacos por
hectare com a soja e de até 150 sacos por
hectare no milho. Outra estratégia pos-
sivel gracas a irrigagdo sera a producdo
sementeira de milho e soja. “Agora te-
mos condi¢des de produzir também com
maior valor agregado”, destaca Rodrigo.
A expansdo de area atendida com pivos
da Valley faz parte dos planos, pois a
meta é levar para o campo outros dois
equipamentos similares, com capacida-
de para atender a uma area de quase 100
hectares com agua.

Um dos responsaveis pela venda e
acompanhamento do projeto monta-
do pela Central Irrigacdo foi o consultor
Erik Neves. Ele acompanhou de perto
todo o processo no periodo de aproxi-
madamente 60 dias — prazo transcorri-
do entre a aprovagdo do crédito e o fim
da instalacdo do piv0 na propriedade. A
concessionaria hoje é revendedora ex-
clusiva Valley para todo o Goias, apds um
periodo de migracdo de marca. “Somos
Valley desde 14 de marco de 2019, e posso
afirmar que muita coisa mudou”, relata.
Segundo ele, a venda se tornou mais facil
e a compra ocorre naturalmente, pois os
equipamentos da Valley sdo reconheci-
dos e recomendados. “Anegociacdo ago-
ra é bastante atrativa para quem compra
e para quem vende. Se antes nossa con-
cessionaria ja era considerada a melhor
revenda da regido, agora somos a melhor
concessionaria da regido que trabalha
com a melhor marca”, sintetiza.@
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IRRIGACAO POR PIVO CENTRAL:
Evolucao da técnica deirrigacao frente as
adversidades climaticas

para que se possa manter a sobe-

' rania alimentar mundial.
. No entanto, pesquisadores
apontam que o consumo hidrico e
energético, ligado principalmente

irrigacdo tem sido essencial para
maximizar a produgdo agricola,
principalmente em regides onde os
estadios de veranicos se estendem

—— por longos periodos de tempo. As-
\Eﬁ‘ Daniel Soares Ferreira* sim, a irrigagdo tem apresentado
ENGENHEIROAGR@NOMO,DOUTORANDOEM grande relevéncia para a produ_

FITOTECNIAPELAUNIVERSIDADE FEDERAL DE VICOSA ~ .
¢do de alimentos em todo o mun-

I
= s ; ;
s \e,r Jo3ao Marcos Soares Ferreira? a sistemas defasgdos e mal ge~r1
. ENGENHEIROAGRONOMO MESTRANDOE dOS, tem prOmOVIdO repercussoes
GENE TCAEMELHORAMENTOPELAUNIVERSIDADE P .
FEDERAL DEVIGOSA sociais negativas quanto ao forne-
cimento hidrico para as culturas.
Como alternativa, tem surgido a
possibilidade de utilizacao de sis-
temas de irrigacdo modernos e que
promovem melhor distribui¢cdo da
I =
@ " o aguapara culturg. o -
2y AnaCaroline Figueiredo?, O sistema de irrigacdo por pivo
VB L RINARIAS BELA UNIVERSIDADE FEDERAL DO central surge como alternativa

ESPIRITOSANTO

entre os desafios vividos
pelos produtores rurais nos
ultimos 20 anos, as mudan-
cas climaticas e a adversi-
dade econOmica e social sdo as que
mais impactam os sistemas produ-
tivo brasileiro. De maneira geral,
a temperatura e a disponibilidade
hidrica surgem como os fatores cli-
maticos que mais acarretam perdas
em produ¢do e em qualidade no
campo.
Como alternativa, visando a con-
tornar essas intempéries, o for-
necimento de 4gua por meio da
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moderno, permitindo atingir oti-
mas produtividades agricolas com
uso sustentavel e consciente dos
recursos hidricos. Esse sistema
ampara grande aporte tecnolégico,
promovendo na maioria das vezes
o fornecimento preciso da agua de
acordo com a demanda da cultura,
condicoes climaticas e capacidade
do solo, evitando assim o “molha-
mento das plantas” e favorecendo
o fornecimento adequado de adgua
para a cultura.

Frente as mudancas climaticas
globais pesquisadores apontam
para a crescente utilizacdo da tec-
nologia de irrigagdo por pivd cen-
tral em todo Brasil na ordem de
48% entre os anos de 2000 e 2018.
No Triangulo Mineiro (Minas Ge-
rais) no ano de 2017, a utilizagdo
desta tecnologia superava a ordem
de 2.300 equipamentos, totalizan-
do uma area de 134.741,16 hectares,
enquanto que, no Estado do Rio
Grande do Sul, foram mapeados
para 0 mesmo ano mais de 1.280
equipamento de irrigacao do tipo
pivd central e linear, cobrindo uma
area de 91.849 hectares.

O pivo central
apresenta
vantagens,
principalmente,
quanto aos gastos
energéticos,
possibilidade
deaplicacdode
nutrientes via
fertirrigacdoea
eficiénciado uso
dadgua.

Na regido correspondente a ba-
cia do rio Paranaiba, foi identifi-
cada, no ano de 2010, uma area de
608 mil hectares irrigados em Goi-
&s, Minas Gerais, Distrito Federal e
Mato Grosso do Sul. Assim, é possi-
vel observar a crescente utilizacdo
de equipamentos de irrigagdo por
pivd central, possibilitando maxi-
mizar o potencial agricola das prin-
cipais regides produtoras do Brasil.

Esse aumento significativo ocor-
re em virtude das vantagens que
esse sistema apresenta, em relacdo
aos demais sistemas de irrigacao,
principalmente quando se relacio-
na com os gastos energéticos, pos-
sibilidade de aplicagdo de nutrien-
tes via fertirrigacdo e a eficiéncia
do uso da agua.

E o que se verifica, por exemplo,
na regido do Tridngulo Mineiro,
onde a pecudria leiteira e o culti-
vo de soja, café arabica e cana-de
-aclcar estdo entre as principais
atividades econdémicas (ALVES;
BARBOSA, 2017). Aregido apresen-
ta os maiores indices de produtivi-
dade no cultivo de graos em todo
o Estado (CARNEIRO et al., 2005;
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VALE et al., 2014), evidenciando a importancia da irrigacdo nas
propriedades locais. Afinal, 41% dos piv0s centrais instalados
em Minas Gerais (Estado que contém o maior nimero de equi-
pamentos desse tipo no Brasil) estdo no Triangulo.

Por exemplo, na microrregido de Araxa, onde se encontram
694 pives que atendem a uma area de 40.728,94 hectares, esta
forma de irrigagcdo mostrou-se fundamental. Antigamente, a
tradicdo na regido era o cultivo de café sem irrigacao, porém,
as mudancas climaéticas levaram a anos com déficits hidricos
superiores a 150 mm, e os produtores voltaram-se para a agri-
cultura irrigada como a solug¢do, resgatando a viabilidade eco-
nomica da atividade e a representatividade da microrregido de
Araxa para a rentabilidade agricola mineira.

Da mesma forma, a expansdo da agricultura, como resposta
acrescente demanda de alimentos por uma populagdo mundial
cada vez mais numerosa, somada a irregularidade dos recur-
sos hidricos naturais, vem levando ao uso progressivamente
mais expressivo das tecnologias, entre elas, da irrigagao por
pivo, trazendo mais seguranca e consisténcia para as lavouras.
No Triangulo Mineiro, a utilizagdo do pivo central possibilita
até trés cultivos sucessivos ao longo do ano agricola (SILVEI-
RA et al., 2013), exemplo claro da elevada eficiéncia oferecida
pela atividade.

Além disso, o piv0 central também é conhecido por oferecer
vantagens como a uniformidade da aplica¢do da agua, a pos-
sibilidade de aplicar fertilizantes por meio do equipamento
(fertirrigacao) e, ainda, a reducdo dos custos de mao de obra
(SILVEIRA et al., 2013; MARTINS et al., 2016). Por estas razoes,
ndo é surpresa que o pivd tenha se consolidado como o princi-
pal sistema de irrigacdo por aspersao no Brasil (CASTIONE et
al., 2015).

Para muitos pesquisadores, a solugao eficiente para contor-
nar as adversidades climaticas, sem que se comprometam as
condi¢Oes produtivas da lavoura, as condi¢Ges sociais e am-
bientais, passa pelo uso consciente da agua e do solo, de modo
que a utilizacdo de equipamentos eficientes e modernos se
torna fundamental.

Assim, a modernizagdo da agricultura e a utilizagdo de equi-
pamentos modernos que possibilitam ganhos produtivos,
conciliados com redugdo dos gastos energéticos e utiliza¢do
precisa de recursos naturais como a agua, tornam-se funda-
mentais para que a agricultura possa prosseguir gerando ren-
da, fortalecendo a economia brasileira e fornecendo alimentos
para a populacdo, de maneira eficiente e sustentavel.
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