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nota do editor VALLEY Y

COORDENACAO

Céssia Parreira

Prezado leitor, JORNALISTA
Esta edicao da Pivot Point mostra que, RESPONSAVEL
mesmo em um ano tdo atipico para todos, EoaRsank
a inovacdo segue como uma das principais MTB:12323/MG
caracteristicas da Valmont, que voltou a sur-
preender com a criacdo de novas solucodes REPORTAGENS
BancoDLL

que contribuiram de forma significativa para
Breno Cordeiro

manter a roda da produgao de alimentos gi-

Bruno Sousa
rando a todo o vapor. FaezaRezende
I ,
O leitor também vai conferir uma ma-
Jonas Proenca
s téria especial sobre as origens da Valley. FOTOGRAFIAS

GerentedeMarketinge

. Tiago Ferraz
Desenvolvimento deRede

A criagdo da empresa remonta ao ano de

1946 e deve a sua existéncia a um homem: i
PROJETO GRAFICO

Estlidio Siamo

Robert Daugherty.

Outra reportagem especial mostra como a nova geragao de produtores irrigantes

do Brasil valoriza a tecnologia como uma parte essencial de qualquer propriedade, DIAGRAM Agi\o
conquistando mais sustentabilidade, seguranca hidrica e, claro, uma rentabilidade Bold Propaganda
em crescimento.

Ainda nesta edicdo, o presidente da Comissao Nacional de Irrigacdo da Confedera- COLABORADORES
¢do da Agricultura e Pecuaria do Brasil (CNA), Eduardo Veras, comenta sobre os resul- ADdICheiandes

. . Valley Finance - Banco DLL
tados obtidos nos ultimos anos para o setor e as metas para 2021.

Confira, também, que a Valmont Solar Solutions ja comprova o seu potencial para

normalizar o fornecimento de energia limpa, renovavel e inesgotavel nas fazendas marketing@valmont.com.br

brasileiras — contribuindo para uma agricultura mais sustentavel e autossuficiente.

APivot Point Brasil é uma publicagdo
, quadrimestral e gratuita da Valmont
Uma excelente leitura e um 2021 produtivo para todos nés! lisirRe@am sl desizdna
seus revendedores,amigos e clientes
paradivulgagdo deideias,
opinides, noticias, eventos e
langamentos. Todos os direitos sdo
reservados e é proibidaa reprodugédo
semautorizagdo prévia. O contetido
dosantincios é de responsabilidade
dos anunciantes e todas as opinies e
informag&es sdo de responsabilidade
dosautores, e ndo refletemaopinido
daValmont Brasil. Todas as fotos sdo
dedivulgagdo, exceto as que possuem
crédito especifico.
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palavrado
residente

Inovagdo no DNA da Valmont!

Por meio da inovagdo tecnolégica e do pioneirismo no merca-
do de irrigagdo de precisdo, o mundo reconhece a Valley como lider
de mercado. E, nesta edicdo da Pivot Point, relembramos o legado de
Robert Daugherty, fundador da empresa. Uma histéria marcada pela
perseveranga e forte visdo futuristica.

Assim como fez em toda ao longo dos mais de 70 anos de

histéria, a Valmont superou os obstaculos que apareceram em um ano

Renato Silva L. ) .
DIRETOR-PRESIDENTE VALMONT BRASIL totalmente atipico. Enfrentamos os desafios de uma pandemia e mos-

_ tramos que, mesmo com tantos desafios, 0 Agro ndo para. A Valmont

ndo para. Por vocé, produtor rural. Pelo nosso pais. Pelo mundo que

precisa de alimentos.

As novidades apresentadas no decorrer de 2020 pela empre-
sa ressaltam as contribui¢des duradouras exercidas no contexto da
evolucdo da irrigagio e da agricultura tecnolégica. E nos momentos de
maior necessidade que surgem as solu¢des mais revolucionarias.

Esperamos um 2021 melhor para todos. Seguiremos criando
solugdes que contribuam de forma significativa para o agronegécio,
que oferecam mais seguranca e produtividade para quem planta e mais
beneficios para o consumidor final.

Presencialmente ou a distancia, conte sempre com a Valmont.

Boa leitura!
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OPTIMAL FLOW SOLUTIONS

A.R.l. - Fabricante Israelense de acessorios
de protecao e controle hidraulico com mais
de 40 anos de experiéncia na irrigacao.

A qualidade dos produtos, a experiéncia
da engenharia e os softwares da A.R.l. garantem a operacéo segura do seu pivo.

A linha completa de Valvulas de ar (Ventosas), Valvulas de controle, Retencdo e Vélvulas de
pé com Crivo permitem uma sequéncia de solucoes, da casa de bomba até o canhao final.

A subsididria A.R.l. Brasil mantém estoques para fornecimento imediato de produtos e
pecas de reposicao e oferece treinamento, seminarios e assisténcia técnica para continuar a

ser seu fornecedor nimero 1!

AR.. BRASIL COMERCIO IMP. e EXP. Ltda.  www.arivalves.com | ari@arivalves.com.br | Tel:+55 11 3782-0255




E—
entrevista

“Ainda existe muitoasetrabalhar
parase obterocrescimentoda
agriculturairrigada no pais”

Presidente da Comissao Nacional de Irrigacao da CNA,

Eduardo Veras, falou sobre os resultados obtidos nos ultimos

dois anos para o setor e as metas para 2021

EDUARDO VERAS

entrevistado desta edi¢do é o presidente da Co-

missdo Nacional de Irrigacdo da Confederacao

da Agricultura e Pecuaria do Brasil (CNA), Edu-
ardo Veras.
Seguindo uma proposta voltada para o futuro da agri-
cultura nacional, Eduardo ressalta que desde a sua
criacdo — ha dois anos — a Comissdo Nacional de Ir-
rigacdo trabalhou principalmente para unir todos os
esforc¢os das entidades das regides com uma presenca
forte da agricultura irrigada, buscando a solu¢do dos
principais entraves para o desenvolvimento desta ati-
vidade.
Sobre as metas para 2021, Veras revelou que a Co-
missdo estara focada na busca pela normatizac¢do dos
marcos regulatérios relacionados a pratica da irriga-
¢do; na aprovacao da Lei Geral do Licenciamento Am-
biental e a efetiva execucdo das medidas estruturantes
e incentivos coletivos ao uso da agua para irrigacdo do
Plano Nacional dos Recursos Hidricos; entre outros
objetivos.
Eduardo também destacou que “ainda acontecerdo
recursos e liminares suspendendo a revogacdo da Co-
nama 284, e que fazem parte do processo, mas a CNA
e a Comissdo continuardo trabalhando para garantir a
seguranga juridica do irrigante”.

Pivot Point: A Comissdo Nacional de Irriga¢ao com-
pletou dois anos em 2020. Quais foram os destaques
do grupo durante este periodo?

Eduardo Veras: Nestes dois anos, a Comissdo Nacio-
nal de Irrigagdo trabalhou para unir todos os esforcos
das associacoes, sindicatos e federagdes das regides
onde a agricultura irrigada tem um papel fundamen-
tal, buscando a solucdo dos principais entraves para
o desenvolvimento desta atividade junto aos poderes
publicos, aos Comités de Bacias e agéncias de agua.

A Comissao Nacional de Irrigacdo traz o posiciona-
mento sobre o papel do produtor rural e a agricultura
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ENTREVISTA EDUARDO VERAS

irrigada no gerenciamento dos recur-
sos hidricos no Brasil, e os riscos re-
lacionados a escassez hidrica e a pro-
ducao de alimentos, desmistificando
alguns pontos, como a questdo de vo-
lume de agua, eficiéncia, dificuldade
em obtencdo de outorgas, pagamento
pela agua, disponibilidade e qualidade
de energia elétrica, o papel do campo
no ciclo da agua e a reservagdo de agua
para irrigacao.

Além disso, a tendéncia de aumento do
consumo per capita de alimentos indica
a necessidade do incremento das tec-
nologias de irrigacdo entre diferentes
setores de producdo agropecudria.

A Comissdo também atua para o esta-
belecimento de tramites e autoriza¢des
legais para intervencdo em captagdo,
consumo, uso e manutenc¢do do ciclo
hidrolégico de maneira agil e simpli-
ficada.

A revogacao da resolucdo 284, do Co-
nama, datada de 2001, que dispunha
sobre o licenciamento de empreen-
dimentos de irrigacdo, foi um grande
marco para a Comissdo. Ainda acon-
tecerdo recursos e liminares suspen-
dendo a revogacdo e que fazem parte
do processo, mas a CNA e a Comissao
continuardo trabalhando para garantir
a seguranga juridica do irrigante.

Pivot Point: A possivel revogacio de
uma resolucdo do Conama (Conselho
Nacional do Meio Ambiente) referen-
te ao licenciamento ambiental para
irrigacdo movimentou o setor. O que
significaria essa novidade para o agri-
cultor?

Eduardo Veras: A outorga é um ato ad-
ministrativo mediante o qual o poder
publico outorgante (Unido, Estados ou
Distrito Federal) faculta ao outorgado
(usuario da agua) o direito ao uso de
recurso hidrico. No Brasil, existem rios
de dominio federal e rios de dominio
estadual. A outorga para uso de recur-
sos hidricos é emitida pela ANA, pelos
6rgdos estaduais de meio ambiente ou
ageéncias estaduais de dguas.

A Resolug¢do Conama n° 284 considera
a irrigagdo um instrumento dissociado
da atividade agropecuaria. Ao obrigar
os governos estaduais a exigir o licen-
ciamento ambiental para instalagao
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dos equipamentos de irrigacdo, essa
resolugdo gera a demora na implemen-
tacdo de areas irrigadas, e mesmo os
produtores que ja possuiam a outorga
ainda precisavam licenciar a instalacao
dos equipamentos para a irrigacao.

E comum a afirmag&o de que a agricul-
tura irrigada é o maior usuario da agua,
porém, é importantissimo ressaltar
que o uso prioritario dos recursos hi-
dricos, segundo a Lei n® 9.433/97 — que
instituiu a Politica Nacional de Recur-
sos Hidricos e criou o Sistema Nacional
de Gerenciamento de Recursos Hidri-
cos —, é o consumo humano e a des-
sedentacdo de animais. A resolucao do
Conselho Nacional de Recursos Hidri-
cos — CNRH n° 16 — também assegura
ser necessario manter “vazdo minima
do corpo de agua necessaria a preven-
¢do da degradacdo ambiental, a manu-
tengdo dos ecossistemas aquaticos”,
além de garantir a vazdo ecoldgica” — o
que também é observado pela ANA nos
processos de outorga, consoante a Re-
solucdo n® 833/2011.

O que é outorgavel para os ‘“usos mul-
tiplos”, no qual se enquadram setores
produtivos como a atividade agrope-
cuaria, é a “sobra de agua” ou o exce-
dente das prioridades estabelecidas em
lei e da “vazdo ecoldgica”. Desta forma,
considera-se que a pratica da irrigacdo
utiliza a maior quantidade de agua ou-
torgada no pais, mas isso representa
somente 2,6% do total da vazao dos
rios, excluindo o Rio Amazonas, que
possui a maior vazdo no territério na-
cional.

Por outro lado, é importante destacar
que a atividade agropecuaria brasilei-
ra possui 66,3% do total de areas com
vegetacao nativa no Brasil, sendo que
34% destas areas encontram-se em
propriedades privadas. Isso permite
a manutencdo equilibrada do ciclo da
agua, quer por sua extensdo territorial
e todo o processo de contribui¢do para
as recargas de corpos hidricos subter-
raneos, quer pela preservacdo de areas
de protecao ambiental.

Pivot Point: Hoje, o que o produtor
precisa fazer para comecgar a irrigar?
Quais s3o os passos do processo?

Eduardo Veras: Ao compararmos a do-

cumentacdo exigida para a emissdo de
outorga pela ANA e pelos drgdos esta-
duais, percebemos que ha uma grande
variacdo, tanto na quantidade quanto
na qualidade das informagdes solici-
tadas.

Em todos os drgdos estaduais, o pro-
dutor que solicitar uma outorga deve-
ra informar pelo menos os seguintes
dados: documentos de identificacdo,
Carta de Anuéncia do Proprietario do
Imoével, caso o proprietario nio seja o
requerente e o formulario ou requeri-
mento preenchido. Os dados do projeto
de irrigacdo e as culturas a serem irri-
gadas também sdo exigidos em todos
os Estados e, em muitos casos, sao tao
complexos e detalhados que isso leva a
necessidade do projeto técnico de irri-
gacao.

Outras informacdes solicitadas cos-
tumam ser a eficiéncia do sistema de
irrigagdo, a Anotacdo de Responsabili-
dade Técnica (ART), o projeto de irri-
gacdo, um desenho com a delimita¢do
da bacia hidrografica (uma informacdo
basica para a gestdo e que deveria ser
de competéncia do Estado), medigdo de
vazao do manancial (dado que o Estado
deveria prover aos usudarios) e relatdrio
fotogréfico, planta de localizacdo/situ-
acdo contendo os limites da proprieda-
de, o curso de agua e a captacdo, além
de uma declaracdo que nao existe con-
flito pelo uso da agua (se existe confli-
to, quem deveria saber é justamente o
6rgdo estadual de gestdo de aguas).
Desta forma, as informagdes que re-
almente sdo essenciais e deveriam ser
informadas pelos irrigantes aos or-
gdos ambientais sdo: volume captado
diariamente, turno de rega (em caso
de captacdo direta sem reservatorio) e
o cronograma anual de irrigacdo com
dados mensais.

Infelizmente, toda a analise desse
complexo processo tem levado de seis
meses a um ano — em alguns casos, a
emissdo da outorga ja ultrapassou os
quatro anos, inviabilizando qualquer
projeto.

Pivot Point: Caso a revogacao se man-
tenha, em quanto tempo seria reduzi-
do o processo burocratico para o pro-
dutor irrigante se licenciar?



EDUARDO VERAS ENTREVISTA

Eduardo Veras: Acredita-se que, com
a revogacao, o tempo para se obter a
autorizagdo de uso da agua, no caso da
outorga, possa se reduzir em até 50%,
pois, ao tempo do tramite para a obten-
¢do e outorga, ainda se soma o tempo
para o licenciamento do projeto de ir-
rigacao.

Deve-se ressaltar que, para atividades
de captacdo e reservacdo de agua, onde
sdo previstas interven¢des em area de
preservacao permanente, o licencia-
mento permaneceria como esta.

Caso o produtor nao saiba por onde co-
mecar, ele deve buscar o apoio das As-
sociacdes de Irrigantes, dos Sindicatos
Rurais e das Federagdes dos Estados. A
CNA, em Brasilia, através da Comissdo
Nacional de Irrigagdo, também esta a
disposicdo.

Pivot Point: Podemos esperar um
crescimento da agricultura irrigada
nesse contexto?

Eduardo Veras: Com certeza, mas ain-
da existe muito a se trabalhar para se
obter o crescimento da agricultura irri-
gadano pais. A previsdo de crescimento
potencial de area irrigada oscila entre
60 e 70 milhoes de ha.

Levando em consideracao somente a
classe de aptiddo mais elevada para
a agricultura irrigada, o estudo da
ESALQ/USP, que pautou a publicacdo
do Atlas da Irrigacao da ANA, demos-
trou que o potencial de crescimento é
maior que 5 milhdes de ha, o que, num
plano de 10 anos, por exemplo, refleti-
ria em uma expansao de 500 mil ha por
ano. Hoje, o pais expande a area irriga-
da em cerca de 200 mil ha anuais.
Portugal, Espanha e Italia, por exem-
plo, que possuem volumes inferiores de
vazdo disponivel de agua quando com-
parados ao Brasil, levam em considera-
¢do toda a importdncia que a irrigacdo
tem como fator de seguranca na produ-
¢do de alimentos e utilizam a irrigagdo
em aproximadamente 40% do total de
area agricola.

No Brasil, 17% da area agricola esta
equipada para irriga¢do; na India, 35%
da area de produgdo agricola é irrigada
e, nos EUA, cerca de 25 milhGes de ha
sdo irrigados.

Pivot Point: Nesse cenario, o que sig-
nifica a noticia para a produgao de ali-
mentos no Brasil? Haveria um aumen-
to de produtividade em nivel nacional?
Eduardo Veras: A expectativa é que,
com processos de autoriza¢cdo mais ra-
pidos e simplificados, a pratica da irri-
gacdo aumente, ampliando a produti-
vidade, evitando as perdas por falta de
agua e multiplicando o nimero de sa-
fras no ano, reduzindo a pressdo fun-
diaria para expansdo de dreas agricolas
para producdo de alimentos.

Para que a agricultura irrigada atin-
ja todo o potencial descrito, é preciso
rever alguns aspectos identificados de
situacdes enfrentadas no ambito da se-
guranca hidrica e alimentar, do uso da
agua na agricultura irrigada e do siste-
ma atual de gestdo de recursos hidri-
cos, bem como a proposicdao de agdes
intrinsecas a esses aspectos.

Pivot Point: Quais sao as metas da co-
missdo para 2021?

Eduardo Veras: Alguns percalgos ain-
da precisam ser vencidos e o trabalho
para 2021 estara focado na busca pela
normatizacdo dos marcos regulat6-
rios relacionados a pratica da irriga-
¢do, como um decreto que caracterize
a reservacdo de agua para fins de irri-
gacdo como de interesse social, consi-
derando todos os impactos e aspectos
desta atividade, e na aprovacao da Lei
Geral do Licenciamento Ambiental e a
efetiva execucdo das medidas estrutu-

rantes e incentivos coletivos ao uso da
agua para irrigagdo do Plano Nacional
dos Recursos Hidricos, atualmente
previsto para se iniciar em 2021 em sua
nova versao.

Buscaremos a normatiza¢do do reuso
de 4dgua para o uso agropecuario, tra-
zendo a seguranga e o respaldo juridico
para o produtor.

A defini¢do estruturada pelo CNRH, in-
dicando aos Comités de Bacias e Agén-
cias de Gestdo de aguas uma metodo-
logia de cobranca pelo uso da agua ao
usuario irrigante que considere o valor
de desconto pelo pagamento do servi-
¢o ambiental prEstado na conservagao
e manutencdo do ciclo hidrolégico e a
presenca garantida de um profissio-
nal especializado em agricultura para
apoiar o desenvolvimento do Plano
Estratégico Integrado de Investimento
dos recursos advindos da cobranga pelo
uso da dgua também esta nas metas da
Comissao.

E, para as questdes estruturantes, tra-
balharemos para a manutencao das
funcdes como a da Conta de Desenvol-
vimento Energético (CDE) e politicas
de fomento de geracdo e comerciali-
zacdo de energia renovéavel por pro-
dutores rurais, e na aplicacao simpli-
ficada e efetiva do Regime Especial de
Incentivos para o Desenvolvimento da
Infraestrutura (REIDI) e outras linhas
de crédito, para aquisicdo de equipa-
mentos de irriga¢do.
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NOTICIAS BRASIL

noticias | BRASIL

PRODUCAO DE GRAOS DEVE SUPERAR 268 MI DE
TONELADAS NA SAFRA 2020/21

Anovasafrado Brasil deve superarem 4,2%
orecorde obtido natemporadaanterior. De
acordocomo1°Levantamento dasafrade
grdos 2020/21divulgado pela Companhia
Nacional de Abastecimento (Conab) no
infcio de outubro,aproducdo estd estimada
em 268,7 milhdes de toneladas, superando
em cercade11milhdes detoneladas o
recorde de 257,7 milndes de toneladas da
dltimasafra.

Oestudo também aponta crescimento
naareacultivada,naordemde13%. A
expectativa é que nestasafra o plantio ocupe
cercade 66,8 milhdes de hectares,oque
correspondea879,5milhectaresamais.
Aproducdo desojaé estimadaem 1337
milhdes de toneladas e mantém o Brasil
comoomaior produtor mundial da
oleaginosa. A colheitatotalde milhodeve
atingir105,2 milhdes de toneladas, também
amaior dasérie histérica-aumento de 2,6%
sobreaanterior.
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Brasil deve importar 6,5 milhoes

toneladas de trigo

OBrasildeveimportar 6,5 milhdes
detoneladas em2020/21.Segundo o
Departamento de Agriculturados Estados
Unidos (USDA),em 19/20,foram compradas
7179 milhdes de toneladas. Os estoques
aoiniciode 20/21s30 estimados em 882
miltoneladas. A producdo natemporada

é projetadaem 6,6 milhGes de toneladas.
Destaforma,aofertaé previstaem13,082
milhGes de toneladas. O consumo do pais é
estimado em 12,2 milhdes de toneladas. Os
estoques finais devem ficarem1,032milhdo
detoneladas.



NOTICIAS BRASIL

Moagem de cana atinge 538 milhoes
de toneladas no Centro-Sul

Aquantidade de cana-de-aglicar ¥ '
processada pelas unidades
produtoras do Centro-Sulsomou
36,85 milhdes de toneladas na
primeiraquinzenade outubro.
Ovalorrepresentaumaqueda

de 2,05%emrelacdoao mesmo
perfodode 2019. Adespeitoda
moagem quinzenal,0acumulado
dasafra2020/2021atingiu 538,13
milhdes de toneladas, registrando
aumento de 5,06%sobreas

512,23 milhdes de toneladas
processadas emigual perfodo do
ciclo2019/2020. “Entramos em
um perfodo de desaceleracdono
processamento de matéria-prima,
visto o ritmo intenso da moagem
dos lltimos meses gragasa
estiagem”,analisa o diretortécnico
daUnido daIndustriada Cana-de-
Aglcar (Unica), Antonio de Padua
Rodrigues. “As consequéncias do
prolongado perfodo de estiagem
devem comecaraserefletirna
produtividade dalavouranos
préximos meses”,acrescentoul.

BRASIL EXPORTA 3,165 MI DE SACAS DE CAFE EM OUTUBRO

Conformeinformagdes daSecretariade
Comércio Exterior (Secex),as exportagdes
brasileiras de café emgrdo em outubro chegaram
a3165.797sacas de 60 quilos noacumuladodo
mésaté odia2s,com 22 dias Uteis computados
(médiadidriade 197.862sacas),com receita
chegandoaUS$ 392,452 milhdes (médiadidria
de US$ 24,528 milhdes), e preco médio de US$
123,97 por saca. A receitamédia didriaobtidacom
asexportacoes de café emgrdoem outubro
€35,92% maior no comparativocomamédia
didriade outubro de 2019,queforade US$18,046
milhdes. J& o volume médio didrio embarcado é
30,93% maior que o de outubro de2019,que teve
oregistrode 151117 sacas didrias de média.

Gota a Gota

As novidades do
setorem 4 notas

Em outubro,amoagem de cana2020/21do
Brasil foi revisada pela USDA para cima: para 655
milhdes de toneladas métricas (mmt), devido a
condicdes climéticas gerais favoraveis na regido
de crescimento Norte-Nordeste. Além disso, a
pandemia e as medidas de distancia socialimpac-
taram negativamente o transporte de pessoas e
mercadorias, reduzindo o consumo de combus-
tivel. Portanto, as usinas sucroalcooleiras tém
desviado mais cana-de-aglicar para producdo
de aclcar (47,5% da moagem total da cana). As
exportagdes totais de aglicar para 2020/21 sdo
estimadas em 32,02 mmt, valor bruto, o maior
volume de exportacdo ja feito para o Brasil.

O Brasil ja negociou a importagdo de 225
mil toneladas de arroz com tarifa zero, mais de
56% da cota de 400 mil toneladas aprovada pelo
Comité-Executivo de Gestdo (Gecex) da Camara
de Comércio Exterior (Camex) até o fim de 2020.
O governofederaltomouadecisdo dezeraraTa-
rifa Externa Comum (TEC) sobre a importagdo
de arroz de forado Mercosul, como medida para
conter aalta nos precos do produto no mercado
interno.

O total de café exportado pelo Brasil no
acumulado do ano, até setembro, foi de 30,491
milhGes de sacas, representando leve queda de
0,6% em comparagdo com igual periodo de 2019
(30,675 milhdes de sacas). A receita cambial no
periodo cresceu 0,8%, de US$ 3,835 bilhGes para
US$ 3,867 bilhdes, equivalente a R$ 19,6 bilhdes,
um crescimento de 31,7% ante o periodo de ja-
neiro a setembro de 2019. O preco médio no
periodo foi de US$ 126,80, aumento de 1,4%. Os
nimeros sdo do Conselho dos Exportadores de
Café do Brasil (Cecafé).

@ O volume de etanol comercializado pelas
unidades produtoras do Centro-Sul na primeira
quinzena de outubro foi de 1,28 bilhdo de litros.
A participagdo das exportagdes foi reduzida em
relagdo a quinzena anterior, visto que apenas
68,81 milhdes de litros foram direcionados ao
mercado externo e 1,21 bilhdo de litros foram
comercializados domesticamente. No mercado
interno, a comercializagdo de hidratado foi de
863,11 milhdes de litros, reducdo de 14% em rela-
¢doao mesmo periodo no ciclo agricolaanterior.
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Safra de cafe da Colombia
deve ter valor recorde

Asafrade café daColébmbianesteano Exportagaes pOdem Chegar até 13,4
deveatingirumvalortotal recorde milhaes de sacas

degtrilnGes de pesos, o equivalente
AColémbiaé omaior produtor global de café

ardbicalavadoeovalordacolheitanesteano
deve serimpulsionado por umacombinagédo
dos precos internacionais favoraveis coma
desvalorizagdo do peso colombiano contra
oddlar,segundoaFederagdo Nacional de
Produtoresde Café. Asexportagdes da
Colémbiadevematingirentre 12,7 milhdes
e13,4milhdes de sacas de 60 quilosaofinal
de 2020, contra13,6 milhdes desacasno
anoanterior, disse o ministro,com base nas
estimativas da federagao de produtores.

a2,33bilhdes de ddlares, disseem
outubrooministro das Finangas do
pais, Alberto Carrasquilla. O valor
estimado representariaavango de 23,3%
nacomparagdo comoanoanterior,
quandoacolheitagerou73trilhdesde
pesos.

“Esperamos que ovalor (dacolheitade
café) vaatingirumrecorde em2020”,
afirmou Carrasquilla,emapresentacdo
duranteaconferénciaanual da

Associa¢do Nacional de Exportadores

de Café da Coldmbia, realizada on-line.
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Argentinaaprova comercializacdo do trigo transgénico

AArgentinase tornou o primeiropafs
domundoaaprovaracomercializagdo
dotrigotransgénico,apdsum
desenvolvimento realizado no pafs,o
quartoexportador mundial do cereal.
“Trata-se daprimeiraaprovagdono
mundo paraeventosdetoleranciaa
secanotrigo.Paraser comercializado
naArgentina,o eventodeveser
aprovadonoBrasil,o principal
mercado histéricodotrigoargentino”,
informoua Comissdo Nacional

de Ciénciae Tecnologia (Conicet).
“Evento”é umamodificagdogenética
que ddorigemaumtransgénico,uma
planta que ndose originana natureza.
Neste caso, é gerada por manipulagdo
humana.

Bolsa reduz previsao de safra de trigo da Argentina

Asafradetrigo2020/21daArgentina
deverdatingir16,8 milhdesde
toneladas,ante estimativaanterior
de17,5milhdesdetoneladas,a
medidaque umaprolongada
secaeregistrosdegeadasafetam
osrendimentos,disseaBolsa

de Cereaisde Buenos Aires

(BdeC) napentltimasemana
deoutubro.AArgentinaéuma
grandeexportadoraglobalde
trigoe,emborachuvastenham
sidoregistradasemimportantes
dreasdo paissul-americano,elas
chegaramtarde demais para
melhoraraprodutividade naregido
agricolacentral,indicouaBdeCem
relatériosemanal de cultivos.

Giro Latino
novidades do
setor em 4 notas

Impulsionadas pela
isencdo de tarifas do Acordo de
Livre Comércio daAméricado
Norte (Nafta) as exportacdes
desuco de laranja do México
com destino aos Estados
Unidos, derrubaramalideranca
dosuco brasileiro no mercado
americano.

Um levantamento feito
pela CitrusBR mostraquea
participagdo do México no
mercado dos EUA passou de 6%
para 46%. No mesmo periodo,
as vendas do Brasil recuaram
50,7%. Comisso, a participagdo
brasileira, que erade 89% em
1993, Caiu para 44% noano
passado.

@ O milho produzido
nos Estados Unidos deve

reconquistar participacao

de mercado naAmérica
Latinaem 2021,comamenor
concorrénciade outros
paises exportadores, disse o
Departamento de Agricultura
dos EUA (USDA). Aagéncia
citou também que o produto
norte-americano tem
condigdes preferenciais de
acessoaalguns mercados da
regido,como Colémbia, Perue
México.

@ ”0O milho dos EUA deve
ficar competitivo por causa
daamplaofertadisponivel e
daconcorrénciareduzidade
outros exportadores, como
Argentina, Brasil e Ucrania”,
disse o USDA em relatdrio.
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20.

MUNDO VALLEY

Relembrando as origens
daValley e o legado do seu
fundador, Robert Daugherty,
em uma viagem pelo passado da
empresa

24.

POR DENTRO DA FABRICA
Perto do fim de 2020, é
importante relembrar os
desafios enfrentados e as
novidades apresentadas

no decorrer de um ano sem
precedentes em nivel mundial

27.

REVENDAS

Conheca aIrridrop, revenda
Valley que vem se destacando
no Rio Grande do Sul
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aconteceu

Valley na Expointer Digital
- Maquinas Agricolas 2020

Entre os dias 29 de
agosto e 6 de setem-
bro, a Valley participou
da Expointer Digital
— Maquinas Agricolas
2020, evento que an-
tecedeu a edigao digital
de uma das principais
feiras do agronegocio
do Rio Grande do Sul, a
Expointer.

De acordo com o
gerente comercial da
Valley, Vinicius Melo,
a feira ja representou,
no passado, um marco
para o desenvolvimen-
to da agricultura irri-
gada no Rio Grande do
Sul, quando se lancou
o programa Mais Agua,
Mais Renda e, apesar
de ser um evento 100%
digital, ndo perdeu a
sua importancia.

A Valley apresentou os melhores produtos e tecnologias de irriga¢cdo durante a
feira virtual, com destaque para o Valley 365, o lancamento mais recente da em-

presa.

Além da apresentacdo de produtos, a Valley também disponibilizou, durante
o0 evento, o Consoércio Valley, bem como as linhas de financiamento da empresa.

S -
Expointar Digital
Participe da

evolucio do agro!

29 de agosto a
06 de setembro

£ VALLEYIRRIGATION COM.0

© vaimontbras

) EVsiieyirmigationBrazi

Irrigacdo é destaque
durante a Agrishow
Experience

A irrigacdo foi destaque na pro-
gramacao da Agrishow Experience,
a edicdo digital da tradicional feira
do agronegécio que movimentou o
mercado em setembro. A feira vir-
tual contou com uma série de webi-
narios transmitidos ao vivo, com a
participacdo dos principais nomes
do setor, abordando temas desde
maquinas e insumos até conectivi-
dade, passando pela tecnologia e,
claro, pela irrigacao.

No dia 17, o diretor-presidente
da Valmont, Renato Silva, esteve
presente na palestra sobre irriga-
¢do, moderada pelo professor sé-
nior da UFV (Universidade Federal
de Vicosa), Everardo Mantovani.
Renato esclareceu davidas apresen-
tadas pelos internautas que acom-
panharem o seminario on-line.

A Valley também contou com
um estande virtual durante o even-
to, com a apresentacdo de alguns
produtos do vasto e tecnolbgico
portfélio da empresa, para produ-
tores interessados em investir em
solucdes de irrigagdo.

N

:» AGRISHOW

7wl
JREHISHIZI?{| *

> EXPERIENCE

Valley participada Open Farm 2020

Presenca Valley na
Open Farm 2020

Fazenda Conforto iniciativa realizou: um deles
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Em outubro, a Valley, lider
mundial em irrigacdo de
precisao, participou da Open
Farm 2020 - Fazenda Conforto,
um evento on-line e 100%
gratuito voltado para o ensino
sobre gestdo e inovacdao do ramo
da agropecuaria.

0 evento foi composto por
diversas palestras sobre assuntos
como gestdo de negdcios e
sustentabilidade.

AValley participou de dois blocos
da transmissdo ao vivo que a

sobre as tecnologias para gestao
sustentavel dos recursos naturais
e otimizac¢do do rendimento
dalavoura. O outro foi sobre
aimportancia das solugoes

de irriga¢do, equipamentos
agricolas, tecnologia e servicos
dentro da estratégia de integragédo
lavoura-pecuaria.

Foi um evento especial para quem
buscava aprender mais sobre as
técnicas e logisticas utilizadas
nas maiores fazendas do pais.



CNA discute uso de fontes de energia
alternativa nairrigacao

0 uso de fontes de energia alternativa na irrigacdo foi
tema de live realizada pela Confederacdo da Agricultura e
Pecuéria do Brasil (CNA) no dia 1° de outubro.

0 debate foi conduzido pela assessora técnica da Con-
federacdo, Vanessa Prezotto Silveira, e teve a participacdao
do diretor comercial da Valmont Solar™ Solutions, Rui
Saturnino Ruas, e do pesquisador em energia na Empresa
de Pesquisa Energética (EPE), Daniel Coelho.

As fontes de energia renovavel tém se tornado cada vez
mais uma alternativa para o produtor reduzir a tarifa da
conta de luz na propriedade rural. Segundo o diretor Rui
Saturnino Ruas, o setor agropecudrio tem potencial para
fazer uso de “dois andares” na propriedade: a irrigacao,
para aumentar a produtividade ou produzir onde chove
menos, e a producdo de energia, para irrigar e também

USO DE FONTES DE ENERGIA ALTERNATIVA NA IRRIGACAO

VANESSA PREZOTTO SILVEIRA RUI SATURNIND RUAS

DANIEL KUHNER COELHO

mover a propriedade.

“O Brasil ainda precisa de muita energia para crescer
e alimentar o mundo. A solar, por exemplo, é um inves-
timento seguro. No setor agropecuario, ja sdo mais de 21

mil usinas de geracdo distribuida de fonte solar. Para investir

em fontes renovaveis, o produtor deve calcular a viabilidade
técnica, financeira e regulatéria, além de escolher a melhor al-
ternativa”, disse Ruas.

Valmont faz parceria com AgTech Garage

Sempre engajada na missao de tra-
zer mais inovacdo tecnoldgica para o
campo, a Valmont, grupo lider no setor
de agricultura de precisdo, apresenta a
sua parceria com o AgTech Garage, in-
gressando no ecossistema de inovagao
de um dos maiores hubs de startups do
Brasil.

Com a parceria, a Valmont alme-
ja desenvolver solu¢des cada vez mais
criativas para o produtor rural — espe-
cialmente, aquele que aposta na irriga-
¢do para assegurar e maximizar a pro-
dutividade das lavouras, de Norte a Sul
do pais.

""Estamos sempre em busca de for-
cas criativas para contribuir para o de-
senvolvimento de novas solugdes Val-
mont, sempre respeitando 0s nossos
principios de exceléncia, e o Ecossiste-
ma de Inovagdo do Hub AgTech Garage é
a oportunidade perfeita nesse sentido",
compartilha Renato Silva, diretor-pre-
sidente do grupo Valmont Brasil.

Um dos principais diferenciais do
grupo Valmont é o desenvolvimento
de pivOs centrais de irrigagdo da mar-
ca Valley, marcados pelo pioneirismo e

pelo uso de tecnologias di-
ferenciadas que alavancam
a Agricultura 4.0, por meio
de equipamentos cada vez
mais inteligentes e auto-
nomos.

"O objetivo da Val-
mont é levar até ao pro-
dutor novas solugdes que
vao além do piv0 central.
Um exemplo é a telemetria
— o controle remoto dos
equipamentos — e a auto-
macdo que ndo se limita ao
sistema de irrigacdo, mas
abrange toda a proprie-
dade. O Valley Insights é
capaz de diagnosticar pro-
blemas na lavoura para que
o produtor possa agir de forma preven-
tiva. Tudo isso para aumentar a eficién-
cia e rentabilidade, sem deixar de lado
a sustentabilidade", explica o gerente
de Vendas Técnicas América Latina da
Valley, Vinicius Maia.

Assim, o contato direto e a parceria
com um ambiente especialmente dese-
nhado para permitir a inovagao tecno-

e o/g- 0/t 0w |

légica de uma nova geragao de solugdes
para o campo consolida uma oportuni-
dade sem precedentes para o pioneiris-
mo. S30 os primeiros passos da proxima
etapa de evolugdo da agricultura de pre-
cisdo, onde a tecnologia, a inteligéncia
artificial e o controle na mao do produ-
tor sdao protagonistas.
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Do primeiro pivo a

lideran
origen

irrigacdo de precisdo

)5

ado mercado:
sdaValley

Remontando adécadade

40,2 histériada Valley esta
intimamente ligadaa do pivo
central - nesta secdo especial,
relembramos o legado de Robert
Daugherty, fundador daempresa
que setornoualider dosetorde

Hoje, o mundo conhece a Valley
como a lider do mercado de irrigacdo
de precisdo, uma posi¢ao conquistada
por meio da inovac¢do tecnoldgica e do
pioneirismo no setor, cujo resultado se
manifesta na producdo de alimentos
para milhdes de pessoas ao redor do
mundo.

Mas, como seria de se esperar de
uma empresa com quase 80 anos de
historia, as suas origens sdo diferentes
da Valley que conhecemos hoje.

A criacdo da empresa remonta ao
ano de 1946 e deve a sua existéncia a
um homem: Robert Daugherty. O mun-
do ainda se recuperava da guerra mais
sangrenta da histéria da humanidade,
e setores como a agricultura demanda-
vam inovagdes para fazer as economias
girar novamente, dando inicio a uma
nova etapa da civilizagdo ocidental.

Foi nesse contexto que Robert, apds
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completar o seu servico na Segunda
Guerra Mundial, atuando na Marinha
norte-americana, na frente do Pacifi-
co, iniciou um empreendimento a que
deu o nome de Valley Manufacturing — o
nome era uma referéncia a cidade onde a
empresa fora fundada: Valley, Nebraska.
Nascido em Omaha, no mesmo es-
tado, Robert sempre se descreveu como
um “garoto da cidade”, mas ja conhecia
alguma coisa sobre agricultura. E que o
seu pai, Robert Daugherty Sénior, era
dono de uma das maiores empresas de
comissionamento de gado da cidade, e
ele, quando crianga, ja o ajudava na roti-
na de trabalho, acompanhando o pai em
visitas a muitos agricultores da regido.
“Eu crescino Sul de Omaha, e ajuda-
va 0 meu pai nos currais durante o verao.
0 meu trabalho era ir buscar o gado que
fora designado para a empresa de co-
missionamento e trazé-lo do curral de

recebimento até o local onde os animais
seriam exibidos e vendidos. Depois, eu
levava o gado para ser pesado. Era um
trabalho exigente para uma crianca,
mas eu gostava muito — e até ganhei um
pouco de dinheiro”, relembraria Robert,
anos mais tarde.

Foi assim que o jovem Daugherty
comecou a aprender sobre agricultura,
mesmo sem atuar diretamente no cam-
po. Eventualmente, ele criaria a Valley,
uma empresa de pecas ja inserida no
mercado do agronegdcio. Porém, a en-
trada no mundo da irrigacdo s6 aconte-
ceria em 1952.

“Por volta desse ano, a economia
agricola sofreu uma forte queda e fomos
confrontados com um grande problema.
Era necessario encontrar uma solugdo.
Foi nessa época que conheci o Frank
Zybach”, diz.

Zybach havia ficado conhecido re-



MUNDO VALLEY PIVO CENTRAL

centemente pelo desenvolvimento de
uma nova forma de irriga¢do para as la-
vouras — um equipamento nunca antes
visto e que apresentava muito potencial.

“Quando conheci o Frank, eu ndo
sabia absolutamente nada sobre irriga-
¢do. Tive a oportunidade de visitar uma
fazenda que estava usando o produto
desenvolvido por ele e percebi que havia
uma excelente oportunidade ali. Depois
de uns dois ou trés dias de conversa,
acabei comprando a sua pequena em-
presa. Com isso, tinhamos o direito de
fabricar o seu produto. Ele o patenteou
e concordamos em pagar royalties. E foi
assim que nos envolvemos com o pivd
central”, recorda Robert.

As primeiras experiéncias com o
pivé ndo foram faceis. O equipamento
precisou de varios anos para ser aper-

“Sobre 0snossos
primeiros sistemas,
melembrode pensar:
bom,seriadtimo se
conseguissemos fazer
aquelacoisadaravolta
e completarumcirculo
sem parar maisde
quatrovezes!Naépoca,
isso eramuito dificil”

feicoado, de forma que pudesse oferecer
confiabilidade e seguranga ao cliente.
Mesmo assim, Robert perseverou, acre-
ditando que a nova forma de irrigagdo
poderia se tornar uma solugdo para os
problemas enfrentados pelos agriculto-
res locais.

Na regido do Midwest, que abrange
o estado do Nebraska, as chuvas sdo in-
constantes e 0s solos sdao, muitas vezes,
leves e sem retencdo de umidade. Por
isso, as lavouras precisam de irrigacdo
para garantir um bom crescimento.

“O pivo tinha uma novidade inco-
mum: era capaz de irrigar campos que
ndo eram totalmente planos. Isso viria a
tornar viaveis muitos terrenos que, até
entdo, eram considerados inadequados
paraa agricultura.”

Lentamente, a equipe de Robert foi
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evoluindo o conceito de pivd central, até

chegar a um produto que era viavel para
ser comercializado em grande escala.
“Sobre os nossos primeiros siste-
mas, me lembro de pensar: bom, seria
6timo se conseguissemos fazer aquela
coisa dar a volta e completar um circulo
sem parar mais de quatro vezes! Na épo-

ca, isso era muito dificil”, conta Robert.
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Mas a perseveranca da equipe co-
megou a ter resultados. A nova e revo-
lucionaria forma de irrigagdo comegou a
chamar a atengdo de produtores em va-
rias partes do mundo. A Valley comegou
a vender pivos na Australia, na Russia,
no México e no Canada. E, quanto mais
equipamentos eram vendidos, mais
pessoas mostravam interesse em saber
mais sobre o pivo central. Em 1954, a
empresa somava apenas seis sistemas
construidos. Em 1960, esse nimero sal-
tou para mais de 50.

“Hoje em dia, temos tantos pivos
instalados, que é dificil imaginar o setor
da irrigagdo sem eles. E uma sensagio
maravilhosa de ter feito algo importan-
te pela humanidade, contribuindo para
a alimentagdo de milhdes de pessoas
em todo o mundo. Isso, além de termos
criado um negdcio bom e lucrativo. E
uma realizacdo muito grande”, come-
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mora o fundador da Valley.

E essa realizagdo é validada por um
mercado que reconhece a qualidade e
o pioneirismo Valley mesmo depois de
todas essas décadas. Hoje, a empresa
é a lider do mercado mundial de pivos
centrais, respondendo pela maioria do
mercado internacional, e o seu nome é
sinénimo de tecnologia, evolugdo e re-
sultados no campo.

Robert Daugherty faleceu em 2010,
mas o seu legado permanece em cada
volta que os pivos Valley completam,
em cada lavoura que cresce ao redor do
mundo e em cada alimento que chega
até a mesa do consumidor. A sua hist6-
ria, marcada pela perseveranca, visdo de
mercado e inovagdo, esta mais viva que
nunca — e assim continuarad enquanto
houver irrigacao e agricultura.
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PIVO CENTRAL POR DENTRO DA FABRICA

Sempre emfrente:uma
retrospectivade 2020

Ao se aproximar do fim de um ano particularmente dificil parao
mundo, a Valmont recorda as novidades apresentadas no decorrer
de 2020 e ressaltaas contribui¢cdes duradouras exercidas no
contexto da evolucdo dairrigacdo e daagriculturatecnoldgica

Dizer que 2020 foi um ano desafia-
dor nao parece o bastante para ilustrar
a realidade que o mundo enfrentou — e
enfrenta — desde os seus primeiros
meses. Uma grande parte da popula¢do
mundial teve a sua rotina afetada por
uma pandemia global, cujo impacto se
tornou um fenémeno sem precedentes,
comparavel apenas a epidemia da gripe
espanhola, um século atras.

Nesse cendrio alarmante, a nossa
sociedade viu-se na obriga¢do de en-
contrar novos caminhos para sustentar

24 REVISTAPIVOT VALLEY DEZEMBRO 2020

as atividades do dia a dia. Afirmamos
a nossa capacidade de nos mantermos
conectados face a necessidade de um
firme isolamento social; fizemos uso da
criatividade para manter as economias
girando e, claro, ressaltamos a urgéncia
de garantir o abastecimento de alimen-
tos para milhdes de pessoas em todo o
mundo.

No entanto, mais do que nunca, os
obstaculos deste ano evidenciaram o
valor de algumas das caracteristicas
mais marcantes da nossa civilizacdo: a

tecnologia, o seu progresso e a criagao
de ferramentas cada vez mais inovado-
ras, que permitiram contornar muitos
dos prejuizos que se apresentaram com
a propagagao do coronavirus.

Com a inovacdo destacada no seu
DNA, a Valmont ndo ficou fora dessa
missdo tao importante. Ciente da gran-
de responsabilidade que recaiu sobre o
setor do agronegbcio neste momento
de tensdao mundial, a empresa voltou a
surpreender com a criagdo de novas so-
lugdes que contribuiram de forma signi-
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ficativa para manter a roda da produgdo
de alimentos girando a todo o vapor.

“E nos momentos de maior neces-
sidade que surgem as solucées mais
revoluciondrias”, avalia o diretor geral
do grupo Valmont Brasil, Renato Silva.
“Hoje em dia, a irrigagdo esta se tor-
nando um exemplo muito claro de como
a agricultura esta cada vez mais tecno-
légica e autébnoma, trazendo mais segu-
ranca e produtividade para quem planta
e mais beneficios para o consumidor fi-
nal”, comenta.

E os produtores estdo atentos para o
potencial da tecnologia. A agricultura ir-
rigada vem crescendo a cada ano, como
comprovado por diversos estudos. O Le-
vantamento da Agricultura Irrigada por
Pives Centrais no Brasil, liderado pela
ANA (Agéncia Nacional de Aguas) e Em-
brapa (Empresa Brasileira de Pesquisa
Agropecuaria), revelou que a area irri-
gada por piv0s em nivel nacional tripli-
cou desde 2010, e é 47 vezes maior que
a area ocupada pelos equipamentos em
1985. Em 2017, ja era quase 1,5 milhdo de
hectares.

De acordo com o Censo Agropecuario
de 2017, feito pelo IBGE (Instituto Bra-
sileiro de Geografia e Estatistica), mais
de meio milhdo de propriedades rurais
brasileiras utilizam alguma forma de ir-
rigacdo, representando um aumento de
52,6% entre 2006 e 2017, acompanhado
por um crescimento de 47,6% da area
irrigada em todo o pafs.

No caso dos pivos Valley, o ano de
2020 trouxe excelentes resultados — que
surpreendem mais ainda, ao se conside-
rar o cendrio conturbado em nivel mun-
dial. Durante o ano, as vendas de piv0s
da marca registraram um recorde para
a empresa. A Valley ja soma cerca de 15
mil pives instalados em todo o Brasil

ek

AcriacdodaValmont Solar Solutions, destinadaao desenvolvimento de produtos

movidos pelaenergiasolar,foiumadasgrandes novidadesdoano

“Atecnologiadeirrigacdo
de precisdo brasileira,
aliadaainovagdoque
aenergiasolar pode
proporcionar para
aslavourasdetodoo
mundo,éum marco
paraonossosetor.Eo
avanco datecnologia,da
producdo dealimentos
edairrigacdo,rumoa
um futuro mais eficiente,
mais produtivo e mais
sustentavel”

— destes, 2 mil ja contam com alguma
conexdo com tecnologias como a tele-
metria, o controle remoto dos sistemas
de irrigacao.

No primeiro semestre, comprovando
que a inovacdo é uma marca do grupo,
ocorreu a 12 Feira Virtual Valley. O evento
teve rodada de negécios, lancamento de
produto e uma série de palestras técnicas.

“Vivemos um periodo sem prece-
dentes. Um cenario que levou ao can-
celamento de diversos eventos e expo-
sicoes. E o setor estava sentindo falta
desses eventos, porque sdo neles que
os produtores tém a possibilidade de se
atualizar em termos de tecnologia, ad-
quirir equipamentos com condigdes co-
merciais diferenciadas e conferir os lan-
camentos de produtos. Reunimos tudo
isso em nossa 12 Feira Virtual Valley e foi
um grande sucesso, com vendas expres-
sivas”, destaca Renato Silva.

Ao longo do ano, a Valley participou
de eventos e exposicdes que foram rea-
lizados de forma virtual, como Agrobra-
silia Digital, Encontro de Confinamento
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e Recriadores da Scot Consultoria, Coo-
percitrus ExpoDigital, Expointer Digital,
Agrishow Experience e Open Farm 2020
- Fazenda Conforto.

INOVACOES. Também no primeiro se-
mestre do ano, o mercado conheceu o
Valley 365 — a nova e intuitiva ferra-
menta de gerenciamento integrado de
culturas da Valley, capaz de reunir todas
as tecnologias oferecidas pela empresa
em um s6 produto. Assim, o pivo central
Valley transforma-se em um equipa-
mento ainda mais completo, desempe-
nhando fun¢des que vao muito além da
irrigacao.

Com o Valley 365, o pivd consegue
diagnosticar e relatar de forma detalha-
da a situacdo atual da lavoura. O equipa-
mento comunica-se diretamente com o
produtor, informando sobre a falta ou
excesso de nutrientes ou dgua em deter-
minado ponto, ou mesmo a presenca de
uma doenga ou praga.

A plataforma agrega, ainda, todo o
potencial das tecnologias de telemetria
da Valley — que possibilitam o controle
e monitoramento remoto dos pivos de
irrigacdo, o que significa que o produtor
consegue obter um relatério completo
da sua lavoura a partir do smartphone,
tablet ou computador, e ajustar o funcio-
namento do seu sistema de irrigacao de
acordo com a necessidade do momento.

Mesmo com o agravamento da pan-
demia do coronavirus, a Valmont nao se
limitou a este lancamento. Mais recente-
mente, a empresa anunciou um projeto
totalmente novo, voltado para o desen-
volvimento de tecnologias e produtos
ligados a irrigacdo por pivo central que
possibilitam uma eficiéncia energética
e sustentabilidade nunca antes vistas: a
criacdo da Valmont Solar Solutions.

Poucas semanas apds anunciar a
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Atecnologiaeaconectividade dossistemas deirrigacdo Valley segue fazendoa
diferencano campo paramilhares de produtores brasileiros

sua criacdo, a nova empresa do grupo
ja apresentou ao mercado um dos pri-
meiros pivos movidos a energia solar do
mundo, abrindo portas para um futuro
promissor para o catalogo de produtos
oferecidos pela Valmont.

“A tecnologia de irrigacdo de pre-
cisdo brasileira, aliada a inovacdo que a
energia solar pode proporcionar para as
lavouras de todo o mundo, é um marco
para o nosso setor. E o avanco da tecno-
logia, da produgdo de alimentos e da ir-
rigacdo, rumo a um futuro mais eficien-
te, mais produtivo e mais sustentavel”,
reforcga o diretor da Valmont.

Além de proporcionar uma fonte
de energia mais limpa, a Valmont Solar
Solutions contribui ainda mais para a

versatilidade dos pivos de irrigagdo Val-
ley. Em locais de dificil acesso a energia
elétrica ou com inconstancia de forneci-
mento, por exemplo, os painéis solares
apresentam-se como uma alternativa
mais do que viavel, oferecendo a redu-
¢do de custos e, por isso, aumentando a
rentabilidade das fazendas.

Com tantas novidades, mesmo em
um ano que trouxe desafios imprevistos
para o mundo inteiro, a Valmont volta a
se consolidar como uma personificacdo
do perfil inovador do agronegécio; uma
representante de um setor que ndo para,
independentemente dos obstaculos que
possam surgir. Seguimos em frente,
rumo a um 2021 melhor para todos! Mais
do que nunca, o Agro continuara forte!
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IRRIDRO

EXC,ELENCIA EM VENDA
E POS-VENDA

0 e |

de novos equipamentos quanto naassisténcia técnica especializada

rede de revendas da
Valley é o que permi-
te a empresa alcan-
car todas as regioes
do Brasil, oferecendo
amelhor irrigacao do
mercado a produtores de Norte a
Sul do pais. Assim, é muito impor-
tante que as equipes que atuam em
cada regido incorporem os valores
Valley de exceléncia, da prontidado
do atendimento inicial a qualidade
do servico de p6s-venda.

E nessa missdo que a Irridrop
se destaca. Eleita a melhor reven-
da Valley no servico de pds-venda,
durante a convengdo Valley do ano
passado, a empresa repetiu o feito

em 2020 — desta vez, o destaque
foi em vendas de equipamentos de
irrigacao.

O desempenho impressionante
da jovem empresa, criada ha me-
nos de cinco anos, chama a atengao
pelo foco constante na entrega do
melhor produto e do atendimento
mais completo aos produtores ir-
rigantes do Rio Grande do Sul. E o
que explica o diretor comercial da
Irridrop, Cristopher Haselein Flo-
res.

"Desde o inicio, anossa propos-
ta sempre foi a exceléncia em pos-
-venda, mas ndo deixamos de lado
outros aspectos relevantes. Temos
o maior estoque do Sul do Brasil em
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pecas. Estamos tdo preparados
em termos de equipamentos, que,
além de atender a toda a deman-
da da regido, ainda atendemos
alguns clientes da concorréncia",
ressalta Cristopher.

Na regido coberta, que se es-
tende desde a regido das Missoes
até a fronteira Oeste do Estado,
chegando até o municipio de Uru-
guaiana, a Irridrop soma cerca de
500 pivos centrais Valley em fun-
cionamento.

"Em 2020, registramos um
boom muito grande na contra-
tacdo de equipamentos novos.
Foram mais de 55 novos pivos, o
que representa uma expansdo de
praticamente 10% do nosso par-
que em apenas um ano. E esse
resultado foi alcancado apesar do
contexto da pandemia que atra-
vessamos desde o inicio do ano",
avalia o diretor.

O crescimento expressivo do
numero de produtores interessa-
dos em se tornar irrigantes revela
0 espaco que a regido ainda tem
para a expansao da agricultura
irrigada. Em Sdo Luiz Gonzaga,
onde fica a matriz da Irridrop, ja
sdo mais de 12 mil hectares irriga-
dos. Mas, por exemplo, na regido
de Sao Borja, as possibilidades de
crescimento ainda sdo muitas.

"Aproximadamente metade da
nossa carteira de clientes consiste
em produtores que estdo adqui-
rindo os seus primeiros sistemas
de irrigacdo, ou aqueles que estdo
trocando equipamentos da con-
corréncia por pivos Valley. Isso
nos deixa muito satisfeitos, é a
comprovacdo de um trabalho di-
ario bem feito e dedicado", com-
plementa.

Entre os produtores de Sao
Luiz Gonzaga, o destaque vai para
as lavouras de milho irrigado.
"Contamos com uma safra de mi-
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“Em 2020, registramos
um boommuito grande
nacontratacdode
equipamentos NOVos.
Foram mais de 55novos
piv0s,0que representa
umaexpansaode
praticamente10%do
NOSSO parque emapenas
umano. E esseresultado
foialcangadoapesardo
contexto dapandemia
queatravessamos desde
oiniciodoano”

lho, plantado em agosto e colhido
por volta de dezembro a janeiro, e
acompanhado por uma safrinha de
soja. Na rotacgao de culturas, temos
lavouras de inverno, como trigo,
aveia, azevém, canola, girassol e
cevada."

Ja em Sao Borja, o milho é me-
nos expressivo em funcao do clima
e das caracteristicas do solo. As-
sim, o grdo é substituido pela soja,
além de sistemas produtivos de
gado de corte. No inverno, o trigo,
a aveia e 0 azevém voltam a apare-
cer — mas o diferencial da regido é
o arroz irrigado. "O arroz embaixo
de pivé tem mostrado economias
de agua e energia. E o resultado
impressiona — o produtor conse-
gue colher o0 mesmo volume que
o arroz inundado, mas com uma
qualidade maior do grdo", enfatiza
Cristopher.

Além do sucesso em vendas que
se repete ano apos ano, a Irridrop
ainda esta engajada na promogao
da expansdo da irrigacdo por pivo
central. ""Participamos do progra-
ma Pr6-Milho, um projeto do go-

e

i

Sediadaem S&o LuizGonzaga (RS),alrridrop foidestaque nas vendas de pivos Valley.
Nota:imagem produzidaantes da pandemiado coronavirus
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verno estadual que pretende au-
mentar as areas de milho irrigado
no Rio Grande do Sul, contemplan-
do medidas para facilitar o acesso
a energia e ao licenciamento am-
biental'", comenta.

Acompanhado pela estiagem
considerada fora do normal, que
prejudicou lavouras em sequei-
ro nas safras do ano passado e de
2020, além dos precos favoraveis
dos commodities como a soja e o
arroz, os resultados desse projeto
ja deixam os produtores gauichos
otimistas.

"Conseguimos uma ampliacao
de em torno de 20 mil hectares ir-
rigados no RS, o que representa o
dobro da meta original do progra-
ma. Foram praticamente 300 equi-
pamentos de irrigacao vendidos, o
que nos mostra sem davidas o po-

tencial da nossa regido para uma
disseminacdo ainda mais expres-
siva do pivo.

Sobre os destaques em comer-
cializacbes e atendimentos em
assisténcia técnica pdés-venda, o
diretor comercial da Irridrop é en-
fatico: "Tenho certeza que é re-
sultado direto do trabalho diario e
incansavel da nossa equipe. Come-
¢amos com quatro pessoas; hoje,
somos 11, sem contar com 0s pro-
fissionais terceirizados. O motivo
principal desse destaque é o aten-
dimento continuado ao cliente, que
vai muito além da simples venda de
um equipamento — é essa atengdo
e a insisténcia em fazer com que o
cliente Valley alcance a produtivi-
dade méaxima que tornam a marca
a melhor do mercado. E o produtor
sabe disso", finaliza.
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Valley 365

GERENCIAMENTO REMOTO DE CULTURAS

O Valley 3656™ 2 o melhor centro de comando que coloca vocs
em controle 24 horas por dia, 365 dias por anc. Combinando as
funcionalidades chave das tecnologias ja existentes, como
AgSense®, Irriger, Valley VRI e Valley Insights™ * - o Valley 365 se

torna uma plataforma Unica de gerenciamento remoto de culturas. valleyirrigation.com/365

Mao perca tempo. Garanta ja o seu amanha.

~0 Vialey Insights sef lancado em aperas alguns paises.
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FEIJAO IRRIGADO:

SEGURANCANALAVOURAPARA
UMA RENTABILIDADE CRESCENTE!

Um criador de gado Nelore PO descobriuas
vantagens do pivo central naculturade grédos,
no Noroeste do Parana

Embora a irrigacdo seja uma ferra-
menta cada vez mais procurada por pro-
dutores brasileiros, algumas regioes do
pais ainda tém muito espago para cres-
cimento. Na regido Sul, por exemplo, as
condi¢des climaticas mais amenas e uma
cultura agricola enraizada em tradigdes
explicam a preferéncia dos produtores
por sistemas de sequeiro — mas essarea-
lidade estd mudando.

Mesmo em regides menos afetadas
pela instabilidade das chuvas, a irri-
gacdo é capaz de oferecer aumentos de
produtividade significativos. No Parana,
um Estado onde a agricultura irrigada
ainda ndo é a norma, alguns produtores
comecam a quebrar o paradigma e estdo
descobrindo o verdadeiro potencial da
tecnologia.

E esse processo esta acontecendo até
em propriedades que ndo tém a agricul-
tura como atividade principal. E o caso do
produtor Marcel Thuronyi, proprietario
da Fazenda Angelus, em Santo Ant6nio
do Caiud (PR).

Em atividade desde 1962, a proprie-
dade é conhecida pela criagdo de touros e
matrizes Nelore PO, que constitui o foco
principal da equipe. Marcel explica que
as lavouras cultivadas na fazenda in-
cluem produtos em sequeiro e irrigados.

"A mandioca é cultivada como ro-
tacdo de cultura e reforma de pastagem.
Nas areas irrigadas, o destaque é o feijéo,
além da soja e do milho. Em 2021, vamos
dar inicio a lavoura de amendoim", des-
creve o produtor.

A area irrigada de 50 hectares é
atendida por um pivé Valley. Um segun-
do equipamento ja foi adquirido e tem
previsdo de instalag¢do para fevereiro do
préximo ano — isso ampliara as lavouras
irrigadas para 77 hectares.
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Gotaagota,aagriculturairrigadaestdse popularizando naregiao Suldo pafs

Segundo Marcel, a irrigacdo surgiu
como resposta a necessidade de se re-
duzir o risco na plantagdo de grdos. "O
Noroeste do Parana é muito seco e quen-
te, por isso justifica-se a irrigacdo nas
culturas. Mesmo que o Estado ndo tenha
a tradigdo de irrigar, como acontece em
Sdo Paulo e Minas Gerais, aos poucos,
esse paradigma vem sendo quebrado.
Notamos um aumento expressivo da drea
irrigada nos ultimos meses e anos", es-
pecifica.

Além de viabilizar as suas lavouras
de feijao, soja e milho, a irrigagdo tam-
bém trouxe crescimentos significativos
na rentabilidade total da propriedade. ""O
rendimento por hectare aumentou, mos-
trando a eficiéncia e o valor que o siste-
ma Valley agregou", conta. O rendimento
da primeira safra de feijdo irrigado, por
exemplo, ja impressionou o produtor —
foram 50 sacas por hectare.

A Fazenda Angelus é atendida pela
Total Hidro Sopasto, da qual o sr. Marcel
também é socio. A revenda Valley é a dis-
tribuidora exclusiva dos pivos da marca
Valley para as regides Norte e Noroeste
do Parana. ""Um dos objetivos da empre-
sa é mostrar aos produtores paranaenses
que é possivel alcancgar altas produtivi-
dades em diferentes culturas irrigadas",
acrescenta Marcel.

E ele fala por experiéncia propria: os
resultados das primeiras safras irrigadas
foram tdo expressivos, que o segundo
pivod ja foi encomendado — e a equipe ja
trabalha com planos de incluir um ter-
ceiro equipamento até o fim de 2021.

"0 pivd é a garantia de mais rentabi-
lidade por hectare e a seguranca de que
ndo faltara agua em nenhum momento.
Para o produtor, essa garantia é muito
valiosa e realmente faz a diferenca no
momento da colheita. O resultado é cla-
ramente visivel e a nossa satisfacdo nao
podia ser maior", finaliza Marcel.
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Confiabilidade e produtividade
Sa0 essenciais.
Solucoes inovadoras tambéem.

Linha Completa em
Automacao para Irrigacao

Investimos em tecnologia e inovacao para oferecer
um completo portfolio de solu¢des, com produtos que
aumentam a produtividade de nossos clientes.
Garanta o desempenho de seus processos com a
confiabilidade de uma empresa 100% brasileira.

B T leg

Transformando energia em solugcdées. www.weg.net
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JOVENS IRRIGANTES : INVESTIMENTO EM

TECNOLOGIA PARA UM CAMPO MAIS PRODUTIVO

Ativa e engajada, a nova geracdo de produtores irrigantes do
Brasil valoriza a tecnologia como uma parte essencial de qualquer
propriedade, conquistando mais sustentabilidade, seguranca hidricae,

claro,umarentabilidade em crescimento

Com a disseminacdo da agricultura
irrigada, produtores jovens estdo inves-
tindo cada vez mais na pratica da irri-
gacdo, atraidos pelos resultados consis-
tentes que impressionam em diversas
regides do pais. Um investimento precoce
nairrigacdo pode transformar a trajetoria
de uma propriedade, assegurando renta-
bilidades altas safra apds safra.

Em Unai, no Noroeste de Minas Ge-
rais, regido que constitui um dos maiores
polos de agricultura irrigada da América
Latina, a nova geragao de produtores ir-

Napropriedade de Carlos Eduardo, os pivos Valley sdo essenciais: 100%das lavouras sdo irrigadas

rigantes ja confirma o valor que a tecno-
logia pode agregar a lavoura.

Aos 38 anos, Carlos Eduardo Vilas
Boas, da Fazenda Sao Carlos, localizada
no municipio, ndo imagina a sua proprie-
dade sem os pivos Valley. O empreendi-
mento familiar, fundado em 1987, conta
com o sistema de irriga¢do da marca des-
de o inicio dos anos 90, ap6s um investi-
mento feito no intuito de salvar a safra de
verdo dos veranicos e garantir a safra de
inverno com irrigacdo suplementar.

"'A tecnologia no manejo da irrigacdo
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possibilita usar a 4gua de maneira mais
racional e precisa para o desenvolvimento
das culturas. Com isso, geramos a eco-
nomia dos recursos hidricos, que podem
atender a outros irrigantes e a empre-
endimentos diversos", sinaliza Carlos
Eduardo, descrevendo as vantagens da
irrigacao.

Além da pecuaria, a propriedade con-
ta com lavouras de soja, milho, milho se-
mente, milho para silagem, sorgo, feijao,
trigo e café, e 100% da area da fazenda é
irrigada. A op¢do pelos piv0s centrais em
vez de outras tecnologias de irrigagao veio
como resultado da busca pela maior efici-
éncia e segurangca.

""Os pivos sdo equipamentos eficien-
tes e confidveis para se trabalhar, além
de serem versateis com rela¢do as possi-
bilidades de culturas que podem ser irri-
gadas com eles. Optamos pela Valley por
se tratar de uma referéncia no mercado
nacional e com um histdrico excelente de
atendimento', conta Carlos.

Com a irrigacdo presente desde o
inicio da sua carreira, Carlos Eduardo ja
sabe que ela fara parte do seu trabalho no
futuro. "As rentabilidades tém crescido
nos ultimos anos e isso é 6timo, porque
demonstra como os agricultores estdo
fazendo um trabalho muito profissional
e responsavel, fazendo o melhor uso dos
recursos hidricos para produzir mais com
menos', explica.

Além disso, o produtor enfatiza que o
aumento do rendimento de cada lavoura,
decorrente da maior eficiéncia do sistema
de irrigacdo, ajuda a preservar as areas
naturais, ja que evita a abertura de novas
fronteiras agricolas.

A irrigacdo suplementar também é
uma pratica popular na regido, ajudando
os produtores a conduzir as culturas de
forma mais segura.

"Apesar de termos boas chuvas por
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aqui, que vao de 1.200 a 1.800 mm, elas
se concentram no periodo de novembro a
abril. No restante do ano, temos a época
de seca, quando é comum passar todo o
periodo de maio a outubro sem uma gota
de 4gua caindo do céu. E, mesmo nas épo-
cas chuvosas, temos veranicos que podem
durar até 30 dias", afirma Carlos.

E por este motivo que Carlos e muitos
outros produtores valorizam os investi-
mentos em irrigagdo, evitando prejuizos
e garantindo a produtividade em cada
safra, estabilizando o empreendimento e
gerando desenvolvimento.

"Eu sempre indico o uso do piv6 cen-
tral para os produtores rurais, por ser o
investimento em equipamento agrico-
la que mais traz ganhos de eficiéncia na
produtividade. No nosso caso, temos sido
muito bem atendidos pela Irrivale, a re-
venda Valley da regido. Além de ser com-
prometida com a implementacdo de um

"Apesar determos boas
chuvas poraqui,quevado
de1.200a1.800mm,
elasse concentramno
periododenovembro
aabril. Norestantedo
ano,temosaépocade
seca,quando écomum
passartodo o periodo
demaioaoutubrosem
umagotade dguacaindo
docéu.E,mesmonas
épocas chuvosas, temos
veranicos que podem
duraraté3odias”

projeto bem feito, a equipe ainda oferece
todo o0 acompanhamento de forma corre-
ta e pontual", descreve o produtor.

E a nova geracdo de irrigantes esta
mais que engajada na disseminacdo da
tecnologia pelo setor produtivo. O grande
polo de agricultura irrigada do qual Car-
los Eduardo faz parte estd representado
pela Irriganor (Associacdo de Produtores
Rurais e Irrigantes do Noroeste de Minas
Gerais), uma entidade sem fins lucrativos
formada por produtores para agilizar a
sua relacdo institucional com o Estado e a
sociedade civil.

"E por meio destas associacdes que o
produtor conquista solugdes relacionadas
com as questdes ambientais, logisticas,
de seguranga, tributarias e energéticas
que o nosso setor enfrenta, além, é claro,
dos melhores caminhos para o uso da tec-
nologia a servi¢o do campo, como a irri-
gacdo", ressalta Carlos Eduardo.
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AGUAELEITE

Comoairrigacdo Valley contribui paraaautossuficiénciaalimentar deum
rebanho leiteiro no Sul de Minas Gerais

A versatilidade da irrigacdo permi-
te a sua utilizacdo em diversos tipos de
propriedade rural. Um sistema de irriga-
¢do pode contribuir diretamente para o
aumento do volume e qualidade de pro-
ducdo de uma determinada cultura, mas
o seu efeito também pode ser indireto,
auxiliando em atividades que ndo cons-
tituem necessariamente o foco principal
da fazenda.

E o que acontece, por exemplo, em
sistemas de criacdo de gado. No intuito
de aproveitar a0 maximo o terreno que
compOe a propriedade, aumentando a
eficiéncia de todo o sistema e reduzindo
simultaneamente os seus custos, muitos
criadores apostam no plantio de pasta-
gem — ou seja, o alimento dos rebanhos,
que esta, por sua vez, diretamente rela-
cionado a produtividade que os animais
sdo capazes de oferecer.

A equagdo é simples: quanto mais
alimento os animais tiverem a dispo-
sicdo — e quanto maior for a qualidade
desse alimento — mais o produtor con-
segue ampliar o volume de carne e/ou
leite extraidos do rebanho. Além disso,
em muitas situagdes, plantar e colher o
seu proprio alimento torna-se uma op-
¢do mais financeiramente viavel do que
assumir uma despesa consideravel para
suprir essa necessidade.

Em Trés Coragdes (MG), a equipe da
Fazenda Cobica descobriu em primei-
ra mao a vantagem que a irrigacao pode
trazer para um sistema de producdo pe-
cudria.

Com mais de 1.200 animais em lacta-
¢do e respondendo pela producao diaria
de mais de 45 mil litros de leite, a pro-
priedade é conhecida pela sua histdria,
marcada pelo crescimento impressio-
nante da sua estrutura, rebanho e, claro,
producdo leiteira.

“Quando o meu irmdo, Marcelo, as-
sumiu a propriedade, em 1993, a pro-
dugdo era de somente 600 litros por dia,
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Alémdaproducdodealimento,atecnologiadeirrigacdo Valleyirdviabilizaraaplicagdo de
fertilizantes produzidos no sistemade confinamento dos animais

P :

com apenas 55 vacas em lacta¢do”, re-
corda Marcilio Branquinho Pereira, um
dos proprietarios da Fazenda Cobiga.

Em 2000, a propriedade ja se encon-
trava entre as top 100 produtoras de leite
do Brasil, somando 4.300 litros por dia e
250 vacas em lactac¢do. Dez anos depois, a
equipe deu os primeiros passos no inves-
timento no confinamento dos animais.
Hoje, o local ja conta com quatro barra-
coes de confinamento.

A irrigagdo, segundo Marcilio, foi a

fase seguinte do desenvolvimento estru-
tural da fazenda.

“Ha um ano, instalamos o primeiro
pivd central Valley, para irrigar o nosso
plantio de pastagem, em uma area de 13
hectares. Em breve, o segundo pivd sera
implantado, e a area irrigada sera dobra-
da”, comenta.

A escolha pela Valley foi o caminho
mais evidente para a equipe da fazenda,
ja que a revenda da marca na regido, a
Lavras Irrigacdo, ja oferecia os seus ser-

vigos para os sistemas de flushing e res-
friamento dos animais.

“Sempre ficamos muito satisfeitos
com a equipe da revenda e, para nos, o
investimento nos equipamentos Valley
foi uma decisao embasada na confiabili-
dade da marca”, conta Marcilio.

Com apenas um pivo central instala-
do, a produtividade da lavoura de pasta-
gem ja cresceu 30% — um resultado que
deixou os irmdos Branquinho otimistas
em rela¢do a ampliacdo do sistema de ir-
rigagao.

“Na nossa regido, o pivd central é
cada vez mais popular, e agora sabemos
exatamente o porqué. Vale ressaltar que
o segundo pivo Valley ndo vai nos aju-
dar apenas no aumento da producdo de
pastagem — também vamos usar o equi-
pamento para aplicar os fertilizantes or-
ganicos liquidos gerados no sistema de
confinamento”, enfatiza o produtor.

E gracas a tecnologia Valley que os
pivos podem ser transformados em fer-
ramentas que sdo capazes de muito mais
do que a simples aplicagdo de dgua em
uma lavoura. Com a Valley, a Fazen-
da Cobica resolveu dois problemas com
uma solugdo, potencializando a sua pr6-
pria produgao de alimento para um reba-
nho leiteiro que se tornou um dos mais
prestigiados do pais e, a0 mesmo tempo,
viabilizando a aplicagdo do fertilizante
natural que resulta do confinamento dos
animais. Trata-se de um sistema dese-
nhado para ser eficiente — e a irrigacdo
Valley foi parte essencial na concretiza-
¢do desse projeto.

Projeto que tem todo o acompanha-
mento da equipe da Lavras Irrigacdo,
revenda Valley. Reginaldo Coelho Rodri-
gues, engenheiro de projeto da revenda,
destacou os resultados positivos dessa
parceria com a Fazenda Cobica. “Desen-
volvemos projetos que possam atender
exatamente as necessidades dos clientes.
E foi exatamente isso que conseguimos
na Fazenda Cobica. Os clientes estdo sa-
tisfeitos com o pivé Valley e com os re-
sultados alcan¢ados. Tenho certeza que é
uma parceria duradoura.”
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INVESTIMENTO=SEGURANCA

Em buscade aumentar arentabilidade, produtor Evandro Vilelaadquire o primeiro
pivo central Valley paraa Fazenda Lagoa Alegre, em Cristais (MG)

O produtor Evandro Vilela Silva, co-
nhecido como Evandro Bahia, realizou
recentemente um investimento para ter
mais seguranca e aumento de produ-
tividade em sua fazenda, denominada
Lagoa Alegre, na regido de Fernandes,
em Cristais (MG). Com o apoio da La-
vras Irrigacdo, revenda Valley, Evandro
conseguiu crédito no Banco DLL e com-
prou o primeiro pivo central Valley para
a propriedade.

Com a aquisicdo do equipamen-
to, Evandro afirma ter solucionado um
problema encontrado na regido. “A falta
de chuva causou alguns problemas an-
teriormente. Agora, com o pivo central
Valley, a solugdo para a irrigagdo precisa
foi encontrada”.

0 piv6 central, que tera a instalacdo
concluida em breve, atendera uma area
de 52 hectares de cultivo de soja, milho e
feijdo. José Antdnio Alves Dias, proprie-
tario da Lavras Irrigacdo, vem acompa-
nhando todo os passos do projeto para a
instalacao do equipamento na Fazenda
Lagoa Alegre.

“E uma propriedade que tem uma
topografia muito boa, com solo excelen-
te. Além disso, a fazenda tem cerca de 2
km de beira de represa”.

José Antdnio, inclusive, ja prevé os
proximos resultados de produgdo.

“Com o piv0 central, o produtor po-
dera ter seguranga para plantar a soja
até mais cedo, no principio de outubro, e
tera produtividade de 90 a 100 sacos por

hectare. Na sequéncia, ele podera culti-
var o milho safrinha e alcangard menos
140 sacos por hectare. O equipamento
ainda permitira a terceira safra, que sera
de feijdo, com producdo de cerca de 45 a
50 sacos por hectare. Ou seja, a proprie-
dade sera altamente rentavel, podendo
ampliar os resultados no futuro”, deta-
lhou José Antonio.

O produtor Evandro Vilela também
esta confiante que terd resultados ex-
pressivos a partir de agora. “Ja conhecia
e sabia dos resultados que os produtos
Valley oferecem ao produtor. Com esse
pivd central, acredito que haverd um
aumento significativo na produtividade
da minha fazenda”, afirmou.
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Por que escolher os
Pivos Centrais Valley?

o Superatodasasoutras marcasem
testesindependentes;

° Confiado por mais produtores do
que qualquer outramarca;

° Projetado e personalizado para
atenderas necessidadesindividuais
de campo;

° Maiorvalorderevendadosetor;

° Maiorvida (til damaquinanosetor;

° Amaisampla e capacitadarede de
revendedores do mundo;

° Técnicos certificados disponiveis
paramanter seu pivo em excelente
funcionamento.
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POR TRAS DE

CADA PIVO,
UMA GRANDE

HISTORIA

A Valley é lider mundial em irrigacao de precisao. Conhecida pela
inovacao tecnologica, a empresa leva solucoes pioneiras a servico
da produtividade no campo e contribui para nutricao do mundo de

forma eficiente, responsavel e sustentavel. Com a Valley o
agricultor enfrenta periodos de seca sem perder a produtividade e
produz mais em menos area cultivada, além de poder contar com
uma equipe capacitada e certificada distribuida em mais de 75 lojas
ao redor do Brasil. Com mais de 70 anos de historia, os pivos Valley
estao presentes em todo o mundo, fazendo a diferenca no
mercado, no cotidiano das fazendas e na mesa do consumidor.

VALLEYIRRIGATION.COM.BR

boldpropaganda



ideias

°
ESPACO IRRIGER

Acompanhado de perto pela equipe
Irriger, o produtor Vitor Alves comemora
arealizacio de um sonho apés os
resultados colhidos nas suas lavouras
irrigadas

8.
gPAgO VALMONT SOLAR SOLUTIONS
Apresentada este ano, a nova proposta
de inovacdo do grupo Valmont ja comega
a mostrar os seus primeiros resultados,
movidos pela energia solar

2.
ﬁFOGRI’\FICO
O Brasil supera a marca historica dos 7
gigawatts de poténcia operacional da
fonte solar fotovoltaica

52.

MESTRES DA IRRIGAgﬂO
Pesquisadores da Escola de Agronomia
da UFG, Embrapa Arroz e Feijao e
Instituto Federal de Brasilia apresentam
estudo sobre a viabilidade economica do
feijao irrigado por pivo central

Grandes
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Realizacao de um sonho

Para Vitor Alves, produtor de milho e mamao no Espirito Santo,a
Irriger € “extremamente necessaria” paraalcancgar o verdadeiro
potencial dalavourairrigada; com resultados acimadameta, elefala
sobreaconcretizagao deumsonho

O manejo do sistema de irrigacao
pode ser um obstaculo intimidante
para produtores menos experientes.
Afinal, saber utilizar o equipamento da
melhor forma e nos momentos e locais
mais adequados pode fazer uma gran-
de diferenca nos resultados que serdao
colhidos mais tarde.

E por isso que a Valmont, além de
oferecer os pivds centrais de irrigacédo
Valley, também disponibiliza para o
produtor irrigante um servigo comple-
to de consultoria técnica, por meio da
equipe da Irriger, com o intuito prin-
cipal de orientar e auxiliar o agricultor
no sentido de maximizar ndo s a ren-
tabilidade da sua lavoura, mas também
a longevidade dos préprios equipa-
mentos de irrigacao.

Esse acompanhamento técnico tem
inicio desde o primeiro dia de irrigacdo
na propriedade, o que significa uma
grande vantagem para quem esta co-
megando a irrigar. Foi o que aconte-
ceu com o produtor Vitor Alves, da NA
Agropecuaria, sediada em Montanha
(ES). Investido no plantio de milho e
mamao, Vitor conta que sempre so-
nhou com a instala¢cdo de um sistema
de irrigacdao para potencializar os re-
sultados na fazenda.

“A nossa regido é desafiadora para
a produgao de graos. Estamos 100 me-
tros acima do nivel do mar e geogra-
ficamente proximos dele, o que muitas
vezes acaba prejudicando as lavouras.
Desde cedo pensamos em recorrer a
um sistema de irrigacdo para garan-
tir o fornecimento de alimento para o
gado que criamos. A meta inicial, com
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a instalagdo dos primeiros pivos Val-
ley, era de 140 sacas por hectare, mas
ja sonhavamos com alcangar as 150”,
recorda o produtor.

E os sonhos de Vitor seriam concre-
tizados — na verdade, superados: ja na
primeira safra irrigada, o rendimento
ultrapassou as 170 sacas por hectare,
impressionando a equipe e confirman-
do que airriga¢do Valley fora o bastan-
te para contornar os problemas geo-
graficos enfrentados pela propriedade.

“Com as produgdes acima do espe-
rado, aceleramos a expansdo do siste-
ma. Em um ano e meio, ja estamos com
10 pivos Valley”, enfatiza o produtor.

O acompanhamento constante da equipe Irriger contribui para a maximizagdo dos resultados
obtidos com os pivos Valley. *Foto tiradaantes da pandemiado coronavirus

“Comasproducdes
acimado esperado,
aceleramosaexpansao
dosistema.Emumano
emeio,jaestamos com
10 pivos Valley”

Mas, para Vitor, a aquisicdo do
equipamento de irrigacdo foi apenas o
inicio. “Assim que compramos o0s pri-
meiros pivos, ja contratamos os ser-
vigos da Irriger, ja que ndo tinhamos
qualquer conhecimento sobre agri-
cultura irrigada. Foi gragas a esse ser-
vico que conseguimos resultados tdo
expressivos na primeira safra — para
noés, foi muito surpreendente, porque
somos uma empresa familiar que nun-
catinhairrigado sequer um pé de feijdo
no copinho de algodao!”, brinca Vitor.

As orientacGes sobre o manejo ade-
quado do sistema, somadas ao conhe-
cimento de campo sobre as melhores
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maneiras de se utilizar o pivé no local
em questdo, sob as condi¢bes clima-
ticas e de solo especificas da regido,
trouxeram resultados imediatos para
a fazenda.

“Como se ndo bastasse, a Irriger
também nos ajudou muito de for-
ma indireta. Por exemplo, foi com o
conhecimento da equipe que conse-
guimos rever trés anos de cobrancas
irregulares de consumo de energia.
Somando isso aos resultados acima do
objetivo inicial, é o que nos da forca
para crescermos mais rapido e vencer-
mos, juntos, os desafios”, avalia.

As visitas da equipe técnica da Irri-
ger acontecem mensalmente na pro-
priedade, mas o atendimento nao se
resume a esses momentos. Ainda de
acordo com Vitor, a equipe esta sempre
disponivel para atendimentos remo-
tos, com um suporte on-line completo
e eficaz. “As plataformas sao muito in-
tuitivas e nos dao condicdes para tra-
balhar de forma auténoma e agil.”

Considerando as vantagens con-
quistadas para a sua propriedade, Vitor
pretende dar continuidade a amplia¢do
do seu sistema de irrigacdo Valley. “O
nosso alvo agora é chegar as 200 sacas
de milho por hectare, o que esperamos
conseguir em breve, com a estabiliza-
¢do do nosso solo. Ndo vejo a Irriger
como algo meramente interessante
para o produtor. Para nés, é uma par-
te extremamente necessaria para uma
gestdo eficiente de todos os processos
dalavoura”, conclui.
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pr——

ENERGIA SOLAR:

ECONOMIAE EFICIENCIANO CAMPO

Movida pelo sol,a VValmont Solar Solutions ja
comprova o seu potencial paranormalizar

ofornecimento de energialimpa, renovavel
einesgotavel nas fazendas brasileiras -
contribuindo paraumaagriculturamais
sustentavel eautossuficiente

A energia é um dos aspectos mais
fundamentais de qualquer sistema de
producdo. Seja com ou sem irrigacdo,
uma propriedade rural precisa dela para
funcionar, garantindo o desenvolvimento
das atividades cotidianas na fazenda.

Dependendo da regido do Brasil onde
nos encontramos, a fonte e o acesso a
energia variam — afinal, cada local conta
com as suas caracteristicas proprias. Em
alguns locais, a energia elétrica é de facil
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acesso. Em outros, mais isolados ou dis-
tantes, fazé-la chegar a propriedade é um
desafio.

Os valores cobrados pelo consumo de
energia elétrica também variam de regido
aregido. Diminuir esse gasto é objetivo de
diversos agricultores.

Foi com esse objetivo que o produtor
Pedro Claudio de Azevedo Junior, pro-
prietario da Agropecuaria 7 Manga, lo-
calizada na zona rural de Rio Verde (GO),



resolveu investir em energia fotovoltaica,
setornando o primeiro cliente da empresa
no municipio. Quatro médulos de energia
solar foram instalados na propriedade.
“Nosso consumo de energia sempre
foi muito alto, por isso comegamos a tra-
balhar com energia solar. Gastavamos de
R$ 15 a RS 20 mil com energia por nicleo.
Percebemos que com esse montante que
gastavamos ja teriamos o suficiente para
financiar o projeto de energia fotovol-
taica. Atualmente, os gastos com energia

ESPACO VALMONT SOLAR SOLUTIONS GRANDES IDEIAS

Sustentavel e econdmica, a energia solar impressionou a equipe da Agropecudria 7 Manga, em Rio Verde (GO)

zeraram praticamente”, explicou Pedro
Azevedo.

Em 150 hectares, a Agropecuéria 7
Manga tem cerca de trés nicleos para
producdo de ovos, em parceria com a BRF.
Sdo cerca de 120 mil aves alojadas. A pro-
priedade ainda tem 400 cabegas de gado,
700 cabecas de ovelhas e um haras com
100 equinos.

As quatro usinas de Pedro estao fun-
cionando sem interrup¢do ha trés anos.
Com a eficiéncia energética decorrente do
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sistema de energia solar, a equipe evitou
derrubar uma floresta com aproximada-
mente 36 mil arvores — representando
uma estimativa de redugdo de 759 mil kg
de emissoes de didxido de carbono. A eco-
nomia no consumo de energia é de 15 mil
a 20 mil kWh em cada niicleo por més.

Além da diferenga marcante feita pela
tecnologia, Pedro Azevedo também res-
salta a eficiéncia da equipe da Valmont
Solar Solutions. Para ele, a aten¢dao aos
detalhes é mais um diferencial da atua-
¢do da empresa. ""Tenho um exemplo que
mostra essa preocupac¢do da empresa com
o cliente: uma vez lavei apenas um modu-
lo da usina de energia solar. Eles ficaram
preocupados, pois observaram de forma
remota que uma das usinas estava produ-
zindo mais que as outras. Imediatamente,
me procuraram para identificar qual era o
motivo", considera.

Desde o inicio, o carater atencioso foi

L
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energiaéde1smila
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nlcleo por més”

um fator que fez a diferenca para o pro-
dutor. “Quando estavamos analisando os
projetos de diversas empresas, o da Val-
mont foi o Gnico que atendia aos nossos
altos padrdes de exigéncia. A equipe foi
capaz de demonstrar claramente o ele-
vado custo-beneficio que o sistema de
energia solar poderia trazer para a nossa
propriedade. Dessa forma, optamos por
este sistema”, considera.

Pedro finaliza, destacando mais di-
ferenciais dos servigos: "A assisténcia
técnica pds-venda e o monitoramento
oferecidos pela Valmont Solar Solutions
sdo fundamentais. A equipe avisa qual-
quer problema. Eles estdo sempre atentos
e prontos para atender os clientes”.

O testemunho de Pedro revela o nas-
cimento de mais um negdcio de alto valor
para o campo: a produgdo de energia lim-
pa, renovavel e inesgotavel.




ICON

VALLEYIRRIGATION.COM

Paineéis Icon.
Painéis inteligentes.



MARCA HISTORICA

Brasil ultrapassa 7 gigawatts de poténcia
operacional dafonte solar fotovoltaica

A energia solar fotovoltaica ja é uma
realidade estratégica, pois reduz o cus-
to de energia elétrica da populac¢do, au-
menta a competitividade das empresas e
desafoga o or¢amento do poder publico,
beneficiando pequenos, médios e gran-
des consumidores.

Em novembro, de acordo com a
Associa¢do Brasileira de Energia So-
lar (ABSOLAR), o Brasil ultrapassou a
marca histérica de 7 gigawatts (GW) de
poténcia instalada, impulsionada pela

Fonte: ABSOLAR
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geracdo distribuida em residéncias, co-
mércio, area rural, inddstria, entre ou-
tros. O segmento acumula investimen-
tos de RS 35 bilhdes desde 2012, com
geracao de 210 mil empregos.

Segundo a ABSOLAR, os consumi-
dores residenciais e o setor de comércio
e servicos representam 76% do total
dos empreendimentos de geragdo dis-
tribuida solar fotovoltaica, seguidos
dos consumidores rurais (13,2%).

Cada vez mais o consumidor brasi-

Ranking Municipal

Fante: ANEEL/ASSOLAR, 2020,

leiro escolhe esta fonte de energia lim-
pa, sustentavel e competitiva. Com um
pacote completo de solugoes, a Valmont
Solar™ Solutions oferece ao produtor
rural uma fusdo de tecnologia, produ-
tividade e sustentabilidade. E a solugdo
solar eficiente para quem produz em
areas sem acesso a rede elétrica. A ener-
gia fotovoltaica faz com que a automa-
¢do do sistema de irrigacdo ganhe mais
beneficios e, desta forma, reduz o im-
pacto ambiental.
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Beneficios da Fonte Solar Fotovoltaica ao Brasil . O Mercado Fotovoltaico no Mundo

Mais de 7,0 GW Mais de R$ 35,4 Mais de 210 mil
operacionals bilhées e S novos empregos
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GRANDES IDEIAS MESTRES DA IRRIGAGAO

VIABILIDADE ECONOMICA DA IRRIGA(;AO
DE FEIJOEIRO COMUM POR PIVO CENTRAL
NA EPOCA DAS AGUAS EM GOIAS

A producdo defeijdoirrigado durante o periodo de chuvas traz

estabilidade de producdo entre as safras

**LUDMILLAFERREIRAJUSTINO (1),JOSI§ ALVES JUNIOR (1), RAFAEL BATTISTI (1), ALEXANDRE BRYAN HEINEMANN

(2), CAIO VINICIUS LEITE (3), ADAO WAGNER PEGO EVANGELISTA (1), DERBLAI CASAROLI (1)

1) Escolade Agronomia, Universidade Federal de Goids, Goiania, GO, 74690900, Brasil

2) EmbrapaArroz e Feijdo, Rodovia GO-462 km 12 Zona Rural, Santo Antonio de Goids, GO, 75375000, Brasil

3) Instituto Federal de Brasilia, Rodovia DF-128, km 21Zona Rural, Brasilia, DF, 73380900, Brasil

O feijdo é um alimento que esté pre-
sente todos os dias na mesa do brasilei-
ro, sendo uma importante fonte de pro-
teina. Sua produgdo é feita na época de
chuvas e também da seca. Uma pesquisa
observou que o déficit hidrico durante o
periodo chuvoso pode levar a perdas de
34% na produtividade potencial, o que
pode ser corrigido com o uso do pivo
central durante o periodo de chuvas. A
irrigacdo é utilizada para suprir as de-
mandas da planta em curtos periodos de
falta de 4gua, os chamados veranicos.

A pesquisa foi realizada pela Escola de
Agronomia da Universidade Federal de
Goias, Embrapa Arroz e Feijdo e Instituto
Federal de Brasilia, com a coordenagio
do professor José Alves Junior. O profes-
sor explica que, apesar de as safras da
seca (periodo do inverno em Goids) apre-
sentarem produtividades mais elevadas
que as do periodo chuvoso, ha conflito
pelo uso da dgua devido a alta demanda
da cultura e baixa oferta nos mananciais
de 4gua, como rios, principalmente no
entorno de Goidnia. Por outro lado, a
irrigacdo no periodo das chuvas eleva a
produtividade do feijdo, utilizando me-
nos agua para irrigacdo que as safras da
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seca e do inverno, durante um periodo
do ano em que os rios apresentam maior
disponibilidade de agua.

O estado de Goias produziu 367 mil
toneladas na safra 2017/2018, incluindo
as safras das aguas, da seca e do inver-
no. A safra das dguas ocorre com plan-
tios de novembro a dezembro, a da seca
de janeiro a fevereiro, e a de inverno de
maio a junho. Mesmo com as perdas, a
irrigagdo ndo costuma ser utilizada no
periodo de chuvas. A pesquisa foi de-
senvolvida para regido de Santo Anto6nio
de Goias (GO).

Com os resultados obtidos, verificou-
-se que o uso de irrigacdo por pivd cen-
tral para o cultivo do feijdo apresentou
retorno econémico similar ao do periodo
seco durante as semeaduras do periodo
chuvoso (outubro a dezembro), gerando
estabilidade de produg¢do de alimento
entre os anos de cultivo, utilizando-se
agua para irrigagdo em um periodo do
ano em que oS rios apresentam maior
oferta. O aumento de produtividade
alcangou, em média, 500 kg/ha, repre-
sentando um aumento de 27%, valores
que podem dobrar em safras com baixa
quantidade de chuvas. Por outro lado,
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uma garantia de prego minimo de ven-
da do produto é de extrema importancia
para a viabilidade de implantacdo desse
sistema produtivo.

O objetivo deste estudo foi avaliar a
viabilidade econdmica da irrigacdo do
feijoeiro comum (Pérola) na safra das
aguas, como forma de mitigar possiveis
quedas na produtividade, ocasionadas
pelos veranicos (Figura 3). As simula-
¢Oes de produtividade do feijoeiro fo-
ram realizadas para a época das aguas
nas condi¢des de manejo sem irrigagdo
e irrigado quando a agua retida no solo
atingia niveis de 70, 50 e 30% da capa-
cidade maxima (capacidade de campo),
em cinco datas de semeadura (01/11,
15/11, 30/11, 15/12 e 30/12). Para a regido
analisada, verificou-se o aumento da
produtividade em funcdo do aumento
do nivel de reposi¢ao de agua no solo
(1.648, 1.672, 1.829, 2.210 kg ha-1 nas
condi¢Oes sem irrigacdo, 30%, 50%
e 70%, respectivamente) e a redugdo
com o atraso da semeadura de novem-
bro para o fim de dezembro (Figura 2).
A condigdo de reposicdo de agua no solo
a 70% foi a mais indicada para a redu-
¢do dorisco de quebra de produtividade,
demonstrando viabilidade econdmica
nas quatro primeiras datas de semea-
dura, enquanto a condi¢do ndo irrigada
apresentou maior retorno econdmico
que a condicdo irrigada a 70% quando
a semeadura for realizada na primeira
quinzena de novembro. Portanto, o uso
da irrigacdo na safra das aguas se jus-
tifica pela reducdo do risco climatico e
da variabilidade de produtividade e de-
pendendo da condi¢do de manejo e data
de semeadura, demonstra viabilidade
econdmica.

CONCLUSOES

1) O uso de irrigacdo do feijoeiro na safra das
aguas reduz o risco de quebra de produtividade
causado por veranicos para qualquer nivel de re-
posicdo de agua via irrigacdo;

2) O manejo ndo irrigado é viavel desde que a se-
meadura ocorra na primeira quinzena de novem-
bro (Tabela 1);

3) A condicdo de manejo da irrigacdo do feijoeiro
com reposicdo de dgua quando a agua retida no
solo atingia 70% da capacidade de campo na safra
das 4guas é viavel, desde que a semeadura ocorra
entre 01/11 e 15/12 (Tabela 1);

4) A aquisi¢do de um pivo central para comple-
mentar a demanda hidrica do feijoeiro na época
das aguas nao é viavel nas condi¢des de manejo
de irrigacdo quando se aguarda a agua retida no
solo atingir 50% e 30% da capacidade méaxima
[LEIERDE

5) Variag¢Oes no custo de produgdo, de instalagdo
do pivo central e de venda do produto, bem como
considerar o sistema produtivo da area com ou-
tras culturas, podem alterar os niveis de viabili-
dade economica e alternativas de planejamento
de manejo e de instalacdo do sistema;

6) A viabilidade economica e produtividade de to-
das as condi¢des diminui a medida que se atrasa a
semeadura do feijoeiro na época das aguas.

0 estudo completo foi publicado no periédico
internacional Agricultural Water Management
e pode ser acessado na integra no link: (https://
www.sciencedirect.com/science/article/abs/pii/
S0378377419308637?via%3Dihub).
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Tabela 1. Indicadores financeiros para
uma area total de 70 hectares de feijao
(Pivo Central) dos manejos ndo irrigado e
reposicdo da irrigagdo a 70%, 50% e 30%
da capacidade de campo e datas de seme-
adura em 01/11, 15/11, 30/11, 15/12, 30/12.

VPL: valor presente liquido, TIR: taxa interna
de retorno; Payback: é o tempo que se leva
para retornar o capital investido no projeto,
B/C: relagdo beneficio custo. Obs: VPL nega-
tivo, a relagdo B/C menor que 1,0 e Payback
superior a 19 anos, demonstram inviabilida-
de econémica.

Figura 2. Produtividades simuladas (kg
ha-1), nos quatro manejos de irrigacdo
(N@o irrigado, 70%, 50% e 30%) e cinco
datas de semeadura (a) 01/11; b) 15/11; c)
30/11; d) 15/12; €) 30/12).

Figura 3. Laminas hidricas necessarias
simuladas para 30 anos nos manejos ir-
rigados (70%, 50% e 30% da capacidade
de campo) e cinco datas de semeadura (a)
01/11; b) 15/11; ¢) 30/11; d) 15/12; €) 30/12).
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