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A Valley revela que

a forca do agronegoécio
brasileiro é o trabalho
em conjunto, que
soma a paixao

do homem do campo
com a tecnologia

de nossos pivos.

Assim como ela
oferece todo o recurso
para irrigagao de
diversas plantacoes,

a Valley quer ter a
mesma dedicagao
com vocé. Receba a
visita de um consultor
acessando:
Sah

AP
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nota do editor

Prezado leitor,

Como a dgua muda completamen-
te um cenario e a realidade econ6-
mica de uma regido? Entre inime-
ros casos de sucesso dos nossos
clientes, nesta edi¢do trazemos a
historia de um dos maiores proje-
tos de irriga¢do da América do Sul.
Fomos até o deserto de Lambaye-
que, no norte do Peru, conhecer o
projeto de irrigacao da Agrolmos e
0S seus 142 pivos.

André Ribeiro
Gerente de Marketinge
Desenvolvimento de Rede

A nossa edi¢do dedicada a América Latina estd nos permitindo
conhecer ainda mais caracteristicas do agronegocio de cada pais
e, entre os conteudos, estd a entrevista com a gedgrafa e espe-
cialista em Gestao de Recursos Terrestres da FAO, Sally Bun-
ning, que traz uma quantidade enorme de informacdes sobre os
mercados da América Latina.

Contamos um pouco sobre o nosso novo posicionamento de
marca: Pivot é Valley! Além disso, apesar da crise, falamos so-
bre o crescimento expressivo do faturamento no Brasil e apre-
sentamos a historia de uma parceria de décadas com a nossa
revenda no Uruguai: Corporacién de Maquinarias.

Na Argentina, fomos conhecer a fazenda Las Lomitas, empresa
que decidiu implantar a irrigacao em todos os lotes, antes de
comecar a trabalhar a terra. E direto do Brasil: grandes casos de
sucesso. Oscar Razera elevou de 15 para mais de 6 mil hectares
irrigados; e o cliente Nelson Antonini ajuda a entender melhor
a viabilidade do uso do 6leo diesel como alternativa de energia
para o funcionamento dos pivos.

Tenha uma d6tima leitura e um excelente fim de ano!
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palavrado
residente

Jodo Batista M. Rebequi

VICE-PRESIDENTE VALMONT AMERICA LATINA

“Nosso planode
expansdo darede
derevendas estda
plenovapor.Em 2018,
anunciaremos novos
distribuidoresem
paises que aindando
estamos presentes”

Prezado leitor,

A entrevista com a especialista da FAO Sally Bunning nesta edi¢do nos dd uma
dimensao do enorme desafio que temos pela frente na América Latina.

Sao 17,8 milhdes de hectares irrigados, com um potencial para irrigar 86,4 mi-
Ihoes. Nosso desafio é primeiro entender as necessidades especificas de cada regido,
e suas variaveis como: solo, capacidade hidrica, energia, além da questdo de disponi-
bilidade de financiamento.

Estamos reforcando o nosso time de colaboradores e ampliando a nossa rede de
distribuicdo justamente para fazer frente a esses desafios. Somos uma empresa glo-
bal, lider no que fazemos, mas nossa atuagdo é regional. Queremos ouvir cada cliente
nosso em cada pais para entender como podemos ajuda-lo a ampliar sua area irrigada.
Muito mais que isso, queremos também ouvir os produtores que ainda ndo s3o nossos
clientes. Queremos entender suas necessidades regionais e se elas estao ao nosso al-
cance para ajuda-los a entrar para o mundo da irrigacdo.

Além disso, estamos fazendo um trabalho aprofundado com os casos de sucesso
no cultivo de cana-de-agticar. Temos projetos muito bem-sucedidos no Brasil e em
outras regides, que vamos compartilhar com os produtores de outros paises. E ainda:
um estudo minucioso sobre a migrac¢ao do arroz irrigado por inundacdo para irrigacao
por pivo central que, além de reduzir o custo do produtor, traz um beneficio inequivo-
co ao meio ambiente, uma vez que diminui drasticamente o uso da agua.

Nosso plano de expansdo da rede de revendas esta a pleno vapor. Em 2018, anun-
ciaremos novos distribuidores em paises que ainda ndo estamos presentes e o refor¢o
da cobertura em paises que ja contamos com revendedores. Além disso, duplicaremos
0 nosso investimento em treinamento, melhorando ainda mais o atendimento pds-
venda.

0O ano se encerra com inimeras mudancas na Valley Latin America e gostaria de
aproveitar para agradecer a todo o time Valley: distribuidores, fornecedores e, princi-
palmente, nossos clientes.

Boas Festas a todos e um excelente 2018!

Renato Silva - Martin Pasman
Diretor-Presidente Diretor-Presidente
Valmont Brasil Valmont Argentina
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entrevista

“A AmericaLatinairrigaapenas
20% do seu potencial”

SALLY BUNNING

ESPECIALISTAEM
GESTAO DERECURSOS
TERRESTRES DAFAO
COMENTAONOVO
LEVANTAMENTO QUE
FAZ UM RAIO-X DA
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ENTREVISTA SALLY BUNNING

Um levantamento divulgado nos tlti-
mos meses pela AQUASTAT, Sistema de
Informag3io sobre Agua e Agricultura
da Organizagdo das Nagoes Unidas para
Agricultura e Alimenta¢do (FAO), mos-
trou que a area irrigada na superficie
da América Latina era de 17,8 mi-
Ihoes de hectares em 2012. Esse valor
representa apenas 20,5% da area com
potencial de irrigacdo na regiao.

0 estudo mostrou outros dados inte-
ressantes como: os cereais represen-
tarem 32,3% das culturas irrigadas

na América Latina e o crescimento da
utilizacdo da irrigagao localizada com
auxilio de pivos.

Para comentar os nimeros e fazer um
diagndstico da regido, a revista Pivot
Point entrevistou a gedgrafa e especia-
lista em Gestdo de Recursos Terrestres
da FAO, Sally Bunning. Confira:

PivotPoint: Quais s3o os paises da
América Latina com maior potencial
para a exploracgdo da irrigacdo?

Sally Bunning: A drea irrigavel ou

o potencial de irrigacdao depende dos
fatores clima, solo e recursos hidricos
disponiveis, subterraneos e de area,
incluindo as necessidades das lavouras
e a eficiéncia das diferentes técnicas
de irrigacdo utilizadas, por area, por
aspersao e por irrigacao localizada e
ainda da capacidade de investimento e
conhecimento. Por isso, o potencial de
irrigacdo varia de um pais para outro.
Os sistemas de irrigacao e as lavouras
variam muito de regido para regido.

A drea total equipada para a ir-
rigacdo na regido em 2012 (AQUASTAT)
somava 17,8 milhoes de hectares, que
representava 20,5% (uma quinta parte)
da drea com potencial de irrigagdo da
regido, que se estima em 86,4 milhoes
de hectares. Ndo obstante, a irrigacdo
se pratica tdo somente em 11% da area
cultivada na regido, o que estd abaixo
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da média mundial (21%). A maior drea
equipada para irrigacao se encontra na
América do Sul, com quase 90% da area
equipada em toda a regido, concentrada
em trés paises: Argentina, Brasil e Peru.
Em termos absolutos, o Brasil tem a
maior area equipada para irrigacdo, 5,4
milhées de hectares (34% do total dessa
regido), seguido pelo Peru, 2,5 milhdes
de hectares (16%) e Argentina, 2,36 mi-
Ihdes de hectares (15%). A drea irrigada
representa tdo somente 6% da drea
cultivada na Argentina e 7% do Brasil,
enquanto a area irrigada no Peru repre-
senta 40% do total da drea cultivada.

0 México conta com uma im-
portante drea irrigada, com 6,5 milhdes
de hectares em 2017. No México, a area
potencial de irrigacdo, em fungao da
capacidade da terra e disponibilidade de
agua, é de 9,8 milhdes de hectares, com
a maior parte das terras subutilizadas
localizadas no trépico timido.

No Brasil, o potencial de ir-
rigacdo é estimado em 29,3 milhdes
de hectares, incluindo tao somente as
areas onde se pode desenvolver a irri-
gacdo, excluindo as dreas de alto valor
ecoldgico ao norte (bacia do Amazonas
e Tocantins). Nas areas de Cerrado do
Centro-Oeste, o potencial de irriga-
¢do tem-se expandido sobremaneira
nos ultimos anos, devido aos recentes
avangos no manejo do solo e as técnicas
de irrigacdo aplicaveis nessa regido. Na
Argentina, a area potencial de irrigacdo
estimada é de 16 milhdes de hectares,
considerando a area de solos sem limi-
tacoes e a disponibilidade de recursos
hidricos. No Peru, a area potencial de
irrigacdo, considerando a capacidade
dos solos e os recursos climdticos, esti-
ma-se em 6,4 milhGes de hectares.

No Equador e no Chile, grande
parte, 58% e 64% respectivamente
da drea cultivada esta equipada para
a irrigacdo. No Equador, isto corres-

IRRIGAGCAO NA
AMERICA LATINA
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SALLY BUNNING ENTREVISTA

ponde a 48% da area com potencial

de irrigacao, que se estima em 3,14
milhdes de hectares, considerando a
capacidade dos solos para irrigagao e
dos recursos hidricos disponiveis. No
Chile, de acordo com o ultimo Censo
Nacional Agropecudrio e Florestal (INE
2007), a drea equipada para irrigagdo no
ano agricola 2006/2007 foi de 1.108.559
hectares, correspondente a 48% da drea
com potencial de irrigacdo, estimada
em 2,5 milhGes de hectares se consi-
derarmos os fatores clima, solo e dgua,
assim como aspectos técnicos, econd-
micos e ambientais (Comissdo Nacional
de Irrigacdo ou Comision Nacional de
Riego — CNR). Praticamente 95% da
drea equipada se encontra entre as regi-
oOes IV de Coquimbo e IX de Araucania.

No Estado Plurinacional da Boli-
via, as condi¢Ges climdticas, a topogra-
fia acidentada e a escassez de dgua em
boa parte do pais definem um menor
potencial de irrigacdo; na Argentina e
na Republica Bolivariana da Venezue-
la a baixa disponibilidade de recursos
hidricos nas dreas de maior capacidade
para a irrigacdo limita o potencial. No
Paraguai, somente 3% da area cultivada
estd equipada para a irrigagdo.

Na América Central, Guatema-
la tem o maior potencial de irrigagao
(2,6 milhdes de hectares) e a maior
area equipada para a irrigacdo 337.478
hectares em 2012 (MAGA 2013), o que
representa aproximadamente 40% da
sub-regido. Das culturas irrigadas, as
mais importantes sdo: a cana-de-acl-
car (46% do total), o milho (20%)

e a banana (12%). Por sua vez, Cuba
possui o maior potencial de irrigacao
(2,7 milhoes de hectares) e a maior
area equipada para irrigacdo (558.000
hectares em 2012), que representa 55%
do total do Caribe.

A América Central tem uma taxa

de uso efetivo maior nas areas equipa-
das para tal efeito (92%). Um incre-
mento na drea irrigavel de Cuba sé seria
possivel com o aumento na eficiéncia
dos sistemas existentes. Na América do
Sul sobressai o0 caso da Colombia, com
apenas 38% da drea equipada em uso,
onde o abandono de zonas equipadas
para a irrigacdo pode ser explicado

pela instabilidade devido ao conflito
armando de anos recentes. Equador
tem uma baixa taxa de uso, com 63%
de irrigacdo efetiva. As baixas taxas de
uso podem ser explicadas pela deterio-
racdo da infraestrutura devido a falta de
manutencdo, auséncia de formagdo no
uso de técnicas ou por razoes politicas e
econdmicas.

Qual é o pais lider em irriga¢do na
América Latina? Tendo em conta a
area irrigada, quais sdo os outros
paises que também merecem des-
taque?

Durante o0 23° Congresso Inter-
nacional sobre Irrigacdo e Drenagem, o
presidente do Comité Mexicano de Irri-
gacdo e Drenagem, Sr. Roberto Ramirez
de la Parra, indicou, entre outras, que
quase a metade dos seus 22 milhdes de
hectares de terras produtivas do México
se encontram sob uma infraestrutura
de irrigacdo sazonal e tecnologicamente
avangada. Isto inclui tecnologia de pon-
ta em mais de um milhdo de hectares
nos ultimos trés anos. FAO AQUASTAT
observa que, em 2009, o México foi
o pais com a drea de irrigagdo mais
importante da América Latina e Caribe,
com 6,46 milhoes de hectares com
infraestrutura para irriga¢do e, em 2011,
0 México ocupou o sétimo lugar no
mundo de drea com infraestrutura para
irrigacdo (CONAGUA, 2011). No México,
as 85 regioes de irrigacao (3,46 milhdes
de hectares) e as 39.000 unidades de

irrigacdo (3 milhoes de hectares) foram
projetadas de acordo com a tecnologia
prevalecente para a aplicacdo de dgua
por gravidade nas parcelas. Em muitos
casos, s6 se construiram as redes de
canais e drenos principais, ficando as
obras das parcelas a cargo dos usudrios.
A melhoria na eficiéncia da irrigacdo
também tem repercutido nas técni-

cas de irrigacao com o uso direto das
aguas residuais, tratadas ou ndo, e o
uso da fertirrigacdo para incrementar a
produtividade das areas sob irrigagdo e
reduzir o consumo de dgua para fazer
frente a sua escassez e as mudangas cli-
maticas. Boa parte da drea sob irrigacdo
localizada tem sido transformada para
irrigacdo de culturas frutiferas.

Existe alguma previsao de aumento
das dreas irrigadas nos paises da Amé-
rica Latina para os proximos anos?
Para satisfazer a crescente
demanda da populac¢do e enfrentar as
mudangas climdticas, os sistemas inte-
grados de gestdo dos recursos naturais,
as tecnologias modernas e eficientes
de irrigacdo integrada (durante toda a
temporada de crescimento), e a irriga-
¢do adicional (para alongar o tempo de
crescimento) e o uso de aguas residu-
ais serdo uma necessidade. Também
sera uma oportunidade para produzir
alimentos suficientes e de alta quali-
dade para satisfazer as necessidades
nutricionais e de seguranga alimentar,
assegurando e satisfazendo a deman-
da de 4gua pela agricultura por outros
usuarios. Existem grandes oportunida-
des para a expansao da irrigacdo na re-
gido. Por exemplo, o México atualmente
colhe 55% de sua produgdo agricola em
dreas de irrigagdo, produzindo 2,4 vezes
mais por hectare plantado do que em
dreas de sequeiro, mas somente 70%
da terra com protegdo agricola estd em
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produgdo. Assim, 10 milhdes de hecta-
res permanecem como reserva estraté-
gica de seguranca alimentar e se estima
que sera necessdario um crescimento de
uns 40.000 hectares para satisfazer a
crescente demanda por alimentos das
150 milhdes de pessoas de sua popula-
¢do projetadas para 2050.

E possivel aumentar a pro-
dutividade da irrigacdo, mediante o
aumento da intensidade da producdo
e da selegdo de espécies e variedades
mais produtivas e adaptadas. Em 2008,
em toda a regido, 84% da superficie
equipada para irrigacao foi efetivamen-
te irrigada e nessa drea a intensidade
de cultivo foi de 110% em média; vale
dizer, com mais de uma colheita por
ano. Na América do Sul, a intensidade
de cultivos em areas irrigaveis com sis-
temas de irriga¢do com dominio total,
oscila entre 140% na Guiana, 133% na
Colémbia, 120% no Brasil e 100% no
Chile, Paraguai e Reptiblica Bolivariana
da Venezuela. Na América Central, a
intensidade de cultivo estd perto dos
100% na maioria dos paises, salvo no
Panamd que chega a 139%. Na mé-
dia, a sub-regido do Caribe tem maior
intensidade de cultivo com 113%, ainda
que em alguns casos os dados de area
irrigada e cultivada diferem de ano ou
estdo incompletas.

Quais sdo as principais culturas irriga-
das nestes lugares?

As lavouras dependem dos
sistemas agricolas — industriais ou
familiares, das zonas agroecoldgicas e
do acesso a infraestrutura e mercados
dos produtos. Os cereais representam
32,3% de toda a area irrigada colhida na
regido. Somente o arroz representa em
torno de 20% da area da regido, sendo
muito importante em varios paises
da América do Sul e América Central,
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assim como as Grandes Antilhas do
Caribe. O milho representa 10% da area
de lavouras irrigadas colhidas em areas
equipadas para irrigacdo. A cana-de-
aclcar é a segunda cultura irrigada
colhida mais extensa, com 19% em
média da regido. O cultivo de forrageiras
temporais representa 6% da drea.

Por exemplo:

No Brasil (2006), a bacia do
Rio Parand representou a area mais
bem equipada para a irrigagao (26%),
principalmente para o cultivo de arroz
no Estado do Rio Grande do Sul, sob um
sistema de inundacdo onde a demanda
de dgua se concentra em uns poucos
meses durante o periodo de cultivo.
Enquanto que, no Estado de Sao Paulo,
as culturas irrigadas sdo principalmente
a cana-de-aglcar, laranjais e cereais,
no Estado de Minas Gerais o0s cereais e o
café sdo irrigados sob sistemas de pivd
central.

Na Argentina, as culturas mais
importantes com irrigacdo integral
sdo as frutiferas, videiras e oliveiras
(24%), as hortalicas (14%), as indus-
triais (cana-de-agucar, fumo, algodao,
etc.) (12%) e outras culturas (8%). Com
irrigacdo complementar, as culturas
mais importantes sdo: os cereais e as
oleaginosas (26% do total), as forra-
geiras — alfafa, aveia, centeio e triticale
(17%) e outras culturas (1%) (INDEC,
2009).

No México, as culturas mais
importantes sdo os cereais, milho e
trigo (54%), as forrageiras (20%), as
hortalicas (9%), e frutiferas (5%), as
culturas industriais (4%), os citricos
e téxteis (3% cada), as oleaginosas e
outras culturas (2%) (CONAGUA, 2011).

Em Cuba, os grandes sistemas
se concentram na irrigacdo por drea de
cultivo do arroz e a irrigagao por asper-
sdo nas culturas de raizes, tubérculos e

cereais. A irriga¢do localizada, funda-
mentalmente de pequenos sistemas,
estd nas hortalicas (agricultura urbana)
e nos citricos e frutiferas.

E sobre os sistemas de irrigacao utili-
zados?

A irrigacdo por superficie é,
quando muito, a técnica de irrigacdo
mais difundida na regido. Em algumas
regides da América do Sul, América
Central e Caribe, a escassez de agua
e as caracteristicas das explora¢oes
tém levado a uma maior utilizagdo da
irrigacdo pressurizada (por aspersdo e
localizada).

Na América do Sul, o Brasil
possui 334.800 hectares equipados
com irrigacao localizada (6,2% do total
da drea equipada). O Brasil também
se destaca na irrigacdo por aspersao,
representando 45% de sua area equi-
pada, sendo, em média, na regido 22%.
Na Republica Bolivariana da Venezuela
(26%) e no Equador (20%) da irrigacdo
é feita por aspersdo. O Chile possui a
maior proporcdo de drea com irrigacdo
localizada, com 250.000 hectares, o que
representa 22,5% da area equipada com
irrigacdo do total do pais.

Na América Central, a irrigacdo
por aspersao corresponde a 14%, sendo
a Guatemala seu principal expoente
com 30% da area equipada para irri-
gacdo. A irrigacdo localizada tem uma
baixa expressdo na sub-regido (4%),
ainda que no Panama alcance o0s 14%.

No Caribe, ainda que a infor-
macao sobre técnicas de irrigacdo seja
limitada, sobressaem os casos de Anti-
gua e Barbuda e Saint Kitts e Nevis com
100% da drea equipada para irrigacdo
localizada, San Vicente e Granadinas
com 90,8% e Granada com 80,5%. A
superficie de irrigagdo por aspersido em
Cuba representa 25% e na Jamaica 17%. @







noticias |BRASIL

Brasil deve colher 240,9
milhoes de toneladas de
graos na safra 2016/2017

De acordo com o Instituto Brasileiro de Geografia
e Estatistica (IBGE),asafrabrasileirade
leguminosas, oleaginosas e cereais deve fechar
aprodugdo com um crescimento de 30,4% em
relacdo a safra passada. As producdes de soja e de
milho devem registrar recorde, com previsdo de
115 e 98,5 milhBes de toneladas, respectivamente.
O IBGE também estimou o aumento de 7% na
area colhidaem relagdo a dltima safra.
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NOTICIAS BRASIL

R$ 3 milhdes para
conservagdo da
aguaedosolo

A AgénciaNacional de Aguas
(ANA) destinou R$ 3milhdes
paraaexecucdo de projetos
de conservagdodaaguae
dosolo.Osrecursos devem
ser usados em saneamento
rural, plantiode mudas de
espécies nativas, cercamento
de remanescentes florestais
ededareasem processos de
regeneracdo, terraceamento
agricolaeadequacdesde
estradas rurais.

Censo Agro2017ja
visitou mais de

um milhdo de
propriedades no pais

.z

Cercade18 mil recenseadores ja
visitaram mais de um milhdo de
propriedades durante o primeiro
més de coleta de dados do10°
Censo Agropecudrio do IBGE.
Segundoainstituicdo,ametaé
visitar mais 4,2 milh&es de lugares
até ofinal defevereiro de 2018.

O censorecolhe informagdes
relacionadasadrea, producdo,
emprego deirrigacdo e usode
agrotoéxicos. A partir dos dados
coletados, serd criadaa Pesquisa
Nacional por Amostrade
Estabelecimentos Agropecudrios.

Maior evento de irrigacao da América
Latina retine especialistas no Ceara

A cidade de Fortaleza, no Ceara, recebeu, de 2 a 5 de outubro, o XVI Congresso Brasileiro

de Irrigacdo e Drenagem. O evento faz parte da programagdo do INOVAGRI Internacional

Meeting, considerado o maior evento técnico-cientifico sobre irrigagdo da América Latina.

A reunido contou com a presenca de estudantes, produtores, técnicos, pesquisadores

nacionais e internacionais e empresas publicas e privadas. Foram debatidos temas

relacionados as tecnologias aplicadas na irrigagdo e sustentabilidade da agricultura irrigada

no semiarido brasileiro.

Gota a Gota

As novidades do
setor em 5 notas

©

MAIS FEIJAO

Aterceira safra de feijdo cresceu 3,5% em
comparagdo a estimativa de agosto. O
estado que mais aumentou a produgdo
do gréo foi o Mato Grosso (27%), seguido
por Goids (4,4%) e Minas Gerais (4,3%). A
safra de feijdo deve alcangar 3,4 milhdes
detoneladas em2017.

®

CONEXAO PERUANA

O Ministério da Agricultura afirmou que
pretende intensificar o comércio agricola
com o Peru. Em viagem ao pais vizinho, o
ministro Blairo Maggi declarou que existe
um grande potencial a ser explorado,
principalmente pela proximidade do
Peru com os estados brasileiros de Mato
Grosso, Rondénia e Acre.

®

EXPORTACAO HISTORICA

ASecretariade Comércio Exterior (Secex)
informou que o Brasil fez a segunda
maior exportacdo de milho da histéria
em setembro. Foram 5,91 milhdes de
toneladas, superando em 12,5% o volume
de agosto. A maior quantidade de milho
exportada pelo Brasil foi em dezembro
de 2015, com o total de 6,26 milhGes de
toneladas.

®

PREVISAO DA SOJA

A Céleres, Consultoria Focada na Analise
do Agronegdcio, projetou que o plantio
de soja em 2017/18 deve crescer pela 122
safra seguida. A consultoria divulgou que
a area semeada deve atingir 34,7 milhdes
dehectares.

®

NOVIDADE CAFE

O Instituto Agrondmico de Campinas
(IAC) desenvolveutrés novas cultivares de
café —alAC CatuaiSH3,IAC Obatd 4739 €
IAC 125 RN. No campo, elas ja apresentam
bons resultados, como produtividade
até 70% maior do que as principais
cultivares dos cafezais brasileiros. Os
novos materiais também sdo resistentes
a ferrugem-da-folha, principal doenga do
cafeeiro.
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Noticias | AMERICA LATINA

Mercado de pivos centrais vai crescer
15,63% na Ameérica Latina até 2021

ma pesquisa divulgada pela empresa

Market Data Forecast aponta que o merca-

do de pivos centrais vai alcangar a marca
de 226,62 milhdes de ddlares em 2021, represen-
tando um crescimento de 15,63%. Segundo o es-
tudo, o mercado tem um grande potencial devido
a grande quantidade de sequeiros que passarao a
ter irrigacao mecanizada. Os sistemas de irriga-
¢do por pivo central sdo amplamente utilizados
em grandes superficies, principalmente por cus-
tar menos por hectare e por gerar alto retorno do

16 REVISTAPIVOT VALLEY DEZEMBRO 2017

investimento. Além disso, o piv0 central utiliza
menos agua do que outras técnicas de irrigac3o,
contribuindo para o desenvolvimento sustentavel
da agricultura. O estudo ainda destaca aspectos
voltados para a analise dos principais paises e
regides, onde a industria de pivos estd em cres-
cimento e também identifica localidades com
potencial para irrigacdo que ainda ndo foram
exploradas. As perspectivas de mercado foram
analisadas, principalmente, no Brasil, na Argen-
tina e no México.



NOTICIAS AMERICA LATINA

Exposicao de cafés colombianos
conta com mais de 16 mil

visitantes

A cidade de Bogotd sediou mais
uma edi¢do da “Cafés de Colombia”,
consideradaafeirade café mais
importante da América Latina. O
eventoaconteceuemoutubroe
contou coma presencade mais de
16 mil visitantes, entre colombianos

Argentinairriga 2,1 milhoes

de hectares

e estrangeiros. Mais de 100 exposi-
toresapresentaramadiversidade
dos cafés colombianosao longo do
evento. Foram feitas degustacdes

e leildes ao vivo para oferecer os
melhoreslotes dasafrado primeiro
semestre de 2017.

ARGENTINA

O secretdrioargentino de Agricultura, Pecudria e Pesca, Ricardo Negri,

declarou, durante o Encontro de Alta Produtividade Agricola com Irrigagdo

por PivOs, que o pais estdirrigando 2,1 milhdes de hectares atualmente. Além disso, o

secretdrio acrescentou que o pafs tem potencial parairrigar 6,9 milhdes de hectares. O

encontro foi realizado pelo Ministério da Agroindustria, em parceria coma Universidade

de Nebraska. Negriafirmou que a parceriatem como objetivo melhorar o potencial de

irrigagcdo no pafs, tendo em vista que o estado dos EUA tem excelentes irrigantes.

Giro Latino
novidades do

setorem 5 notas
NOVAS TECNOLOGIAS - Uma

comitiva multisetorial chilena foi em
busca de modernas tecnologias de
irrigacdo em Israel. O objetivo da visita
foi conhecer um pouco mais sobre as
chavesdosucessodopaisnotratamento
de dgua parairrigagdo.

©,

AJUDA ISRAELENSE - Israel ajudara
Colémbia no desenvolvimento de
sistemas de irrigagdo em dreas éridas e,
também, a impulsionar a agricultura no
pais. O ministro israelense, Bejnamin
Natanyahu, se reuniu com o presidente
Juan Manuel Santos para debater sobre
as oportunidades da parceria.

®

BOLIVIA IRRIGADA - O presidente
Evo Morales recebeu 79 projetos
de irrigagdo para o programa
governamental  “MI  Riego  III”.
Os projetos serdo avaliados e
executados pelo Fundo Nacional
de Inversdo Produtiva e Social
(FPS). Os materiais apresentados
equivalem a um investimento
de 495,2 milh3es de bolivianos.

®

AGRICULTURA NA VENEZUELA - O
pais contara com o apoio da Bielorrussia
para construir cinco cidades comunais
de produgdo agricola no pais. O
presidente Nicolds Maduro informou
que a agdo faz parte dos acordos de
cooperagdo entre os dois paises.

®

DESENVOLVIMENTO SUSTENTAVEL
- A Organizagdo das NagSes Unidas
para a Alimentac@o e Agricultura (FAO)
reuniu jovens agricultores no Panama
para definir uma agenda regional para
os Objetivos de Desenvolvimento
Sustentdvel (ODS). Um dos objetivos
foi propor linhas de agdes que sejam
voltadas e desenvolvidas para os jovens

que trabalham no campo da regido.
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aconteceu

' BRASIL

valmont¥

Jornalistas de todo o pais participam

de tour promovido pela Valley

ornalistas brasileiros dos
principais veiculos de co-
municacao especializada em
agronegocio do pais partici-
param de um tour especial promovido
pela Valley. O grupo visitou a fabrica
dos pivos em Uberaba (MG) e fazendas
de clientes que utilizam o sistema de
irrigacdo em suas propriedades: os
grupos AC Café e Rocheto.
Participaram do tour os veicu-
los: Agéncia Safras e Mercado, Canal
do Boi, Canal Rural, Grupo Cultivar,

20 REVISTAPIVOT VALLEY DEZEMBRO 2017

Portal Agrolink, Portal DBO, Re-
vista Farming e Revista Safra. Com
as informacdes coletadas durante o
roteiro, os profissionais divulgaram
reportagens sobre o desempenho da
Valley, a importancia da irrigagdo e o
sucesso registrado pelas proprieda-
des que utilizam a tecnologia.
Clientes visitados. o0 Ac café
iniciou a implantagao dos sistemas
de irrigacdo em 2001. Atualmente,

0 grupo possui uma drea de 3.700
hectares distribuidos entre as Fazen-

das Santa Rosa e Rosdlia, na regido de
Araxd (MG). Com a ajuda de 17 pivos
Valley, produzem café tipo exportacdo.
0 Grupo Rocheto esta envolvido
com a produgdo no campo ha 15 anos.
A plantagdo da Fazenda Agua Santa,
localizada no municipio de Perdizes,
em Minas Gerais, se estende por quase
22 mil hectares. A Valley é responsavel
por 43 pivos instalados na proprieda-
de. O forte do Grupo é a produgido de
batata, mas também investe em milho,
eucalipto, trigo, cevada, café e feijao.



ACONTECEU

A \

Lidor ammgacao de Precis?

Revendas Valley sao inauguradas no Para e em S3o Paulo

' BRASIL

AUnimaginaugurou maisumalojaem

Holambrall,em Paranapanema, Sdo Paulo,

nomeés desetembro. Naoportunidade,
aempresatambém promoveu um Diade Negdcios
paracomemorarainauguragao. Cercade 60 pessoas
participaram doevento. A novalojadaUnimagficana Avenida
dasPosses, 322.

setembro. O evento contou comaparticipagdode
José FerreiraJunior,analistacomercialda Valley,e
Murilo Risso, Supervisor Comercial .
Aregidodeatuacdodarevendaé
consideradaamaior produtoradegrdos do Estado
€,porisso,as proje¢oes para o futuro sdo muito

positivas. Além dalojaem Paragominas,alrrinorte ja
Jaa Irrinorte, revendedorade equipamentos Valley, contavacomumalojaem Santarém hdcincoanos.

inaugurouaprimeiralojada cidade de Paragominasnofimde

Argentinos visitam fabrica da Valley
nos Estados Unidos

ARGENTINA

ais de 30 produtores argenti-
nos participaram de uma visita
guiada a fabrica da Valley e
a Universidade de Nebraska, nos Esta-
dos Unidos. Durante o roteiro, também

VALMONT ARGENTINA

visitaram fazendas de produtores locais,
onde conheceram de perto a aplicacao da
irrigacdo, durante um Dia de Campo. Além
disso, também passaram pelo Distrito de
Conservacao de Recursos Naturais, Mon-
santo Gothenburg Lab. Representantes do
INTA (Instituto Nacional de Tecnologia
Agropecudria) e estudantes da Universi-
dade de Cérdoba também estiveram na

fabrica da Valley.
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s Unimagq e Irridrop participam de Exposi¢oes Agropecudrias

BRASIL
ﬂ Olrrigashow, realizado em

setembro,em Paranapanema
(SP), contou coma partici-
pacdo darevendedora Valley
Unimag. O foco principal da
feirafoiaexposicdo deinova-
¢Bes tecnoldgicas e aabordagem de préticas
sustentdveis naagriculturairrigada.

O coordenadordeirrigagdo da
Unimag, Ricardo Augusto Silva, explicou
quefoi possivel fazer bons negécios nafeira
e encaminhar outros paraserem fechados
embreve. Estafoiaterceiraparticipagdo da
revendano evento.

Janosuldo pais,alrridrop foi umadas
expositoras da Expo Sdo Luiz, considerada
umadas feiras maisimportantes daregido. O
evento oferece possibilidades de negécios
paraos expositores,além de levar entrete-
nimento e culturaao publico presente. Os
destaquesapresentados pelarevenda Valley
foram o painel Icon e o pneu Rhinogator.

L e e B e Ptia

= valley participade

PERU

$ TecnoAgro no Peru

AValley mostrou os beneficios da

irrigagdo aos visitantes da Tecno-

Agro 2017,amaior feiraagricolain-
ternacional do Peru, que foi realizada na cidade de Ica
noinicio do més de novembro. Arevenda daempresa
montou um estande na exposicdo paraapresentara
tecnologiados pivOs centrais, onde recebeuamigos e
produtores interessados nas oportunidades ofereci-
das pelairrigacdo.
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Irriger participa I
de seminario *
sobreirrigacao

Técnicos dalrriger participaram do 2°

Seminario de Irrigagdo de Goids, realizado

entre os dias 31 de agosto e 1° de setembro. O tema central
do eventofoiaeficiénciaeasustentabilidade naagrope-
cudria por mejo dairrigacdo. O semindrio contou com
palestras, painéis e cases. A programagdo foi voltada para
produtores rurais, técnicos e demais membros da socieda-
deinteressados em debater sobre a utilizagdo sustentavel
dadgua.

Em Minas Gerais. O supervisor da Irriger nos estados de
S0 Paulo, Mato Grosso do Sul e Parand, Bruno Ribas Bata-
Iha, foi um dos palestrantes do X Semindrio de Agronomia
daUniversidade Federal de Vicosa. O especialista falou
sobre”Aimportanciadairrigagdo, os desafios e oportuni-
dades do setor”,apresentando as novidades tecnoldgicas
daValley para otimizar os resultados no campo,como o
primeiro painelinteligente do mercado: o Icon.



ACONTECEU

|
Diade campo
{ mostra
funcionamento
de pivo

Em Lujdn, na provincia de San Luis,
Argentina, foi realizado um Dia de Campo
na fazenda El Rosario de Foralba SA. O
evento contou com a participagdo do
Ministro do Meio Ambiente, Campo e
Producdo da provincia, Sergio Freixes,
diferentes produtores e estudantes das
Universidades de Corrientes e de San Luis.
Os participantes puderam acompanhar o
sucesso da irrigacdo na propriedade, cujo
forte éaproducdo das mais de 1000 vacas
leiteiras. Além disso, sdo 1500 hectares
distribuidos entre trigo, milho, soja, alfafa
e batata. O estabelecimento é referéncia
no sistema de irrigacdo por piv em pasto
e paraplantiodireto.

Atividades promovem
irrigacdo na Argentina

ARGENTINA

Nos ultimos meses, na Argentina, foi realizada uma

série deatividades paradifusdo dairrigagdo por pivos

centrais. Entre os eventos, um foi realizado nalocali-

dade de Balcarce, pelaAsociacién de Riego Pampeanoy el INTA. Jdem
Buenos Aires,aequipe da Valley promoveu a palestra “A experiénciade
Nebraskae o potencialda Argentina”. Também naagenda de eventos
esteve umworkshop com o Ministério da Agroindustria da Nag¢go, o
Ministério da Agriculturae as Secretarias de Recursos Hidricos das
Provincias de Buenos Aires, Cérdoba e San Luis, INTA e Universidades
dasrespectivas provincias,com o objetivo de desenvolver Irrigacdo
sustentavel na Argentina.

BRASIL

Valley incentiva
atividades de
pesquisae
extensao em Goias

escolade Agronegdcio da Universidade
Federal de Goids (UFG) recebeu, por meio
de uma parceria publico-privadacoma
aValleyeaempresa Tigre,um pivé central para
oauxilio nasatividades de pesquisa e extensao
realizadas pelos alunos dainstituiggo.
Adoagdofoifeitanofinaldeagostoe,de
acordo com Robson Maia Geraldine, diretor da
escola, 0 equipamento jd estd sendo utilizadoem
um campo de feijdo. O pivd de altatecnologia
cobre umaareade 13 hectares e vai contribuir para
aaprendizagem de aproximadamente 200 estu-
dantes, divididos em 22 grupos de estudos.
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PIVO CENTRAL MUNDO VALLEY

PIVO
Vv

Empresa aposta em novo conceito de

marca: tdo forte como seu nome
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MUNDO VALLEY PIVO CENTRAL

Nos tltimos meses, a Valley vem se apresentando ao
mercado com um novo conceito de marca. A propos-
ta é reforcar a lideranca da empresa, enfatizando sua
posicdo de referéncia quando o assunto é pivo central.
Por isso: Pivot é Valley.

O projeto de branding busca a integracao dos
mercados e a unidade de comunica¢do em torno da sua
plataforma de marca global. “Somos lideres e reconhe-
cidos pela exceléncia de nossos produtos. E isso fica
claro com o nosso posicionamento”, comenta André
Ribeiro, gerente de Marketing e Desenvolvimento de
Redes da Valley na América Latina.

Para executar o projeto, foi contratada uma
agéncia especializada, a IS BRANDING. “Desde o ini-
cio, deixamos clara nossa intenc¢ao de promover esses
nossos diferenciais mercadolégicos. E hoje ja conse-
guimos envolver essa marca em toda nossa estratégia
de midia, inclusive para o publico interno, ressaltando
o compromisso dos colaboradores na construcao do
Piv0 Valley, reconhecido e valorizado pelo mercado”,
define o coordenador de Comunicagdo da empresa,
Dimas Rodrigues Junior.

PIVOTVALLEY.COM.BR

Luiz Barbosa, gerente de contas da IS BRAN-
DING, destaca que o impacto de uma marca na vida das
pessoas define o que ela é, e o que ela significa e, por
isso, é importante defender como causa os valores da
empresa. “Esse é o propdsito pelo qual todos os dias
as pessoas se dispéem a fazer mais e melhor, gerando
multiplicadores, engajamento e, o principal, defen-
dendo a mensagem da marca da porta da rua para
dentro, antes mesmo da mensagem impactar o ptblico
externo”, afirma.

O conceito traz ainda a ideia de que a empresa
referéncia em pivos esta sempre a frente, lancan-
do novos produtos e criando tendéncias no mercado.
“Com o0 novo posicionamento da marca, exaltamos os
valores que cercam a Valley e enfatizamos seu papel
de referéncia na produgdo de pivds com muita tecno-
logia, inovacdo e lideranca. Reflexo de a¢des continuas
de desenvolvimento e investimentos em sua imagem
e que posiciona a sua marca como sinénimo de uma
categoria.”, conclui Igor Ribeiro, brand planner da
agénciaIS. @
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PIVO CENTRAL MUNDO VALLEY

ai muito, muito, muito bem, obrigado.
Na contramao de tudo o que se tem lido,
ouvido e comentado no Brasil sobre
crise, a Valley, literalmente, desconhece
essa palavra. A maior unidade da
empresa na América Latina deve fechar
2017 com um crescimento de 20% no
faturamento.

""Fizemos algumas acoes
internas, como a redistribuicio e
abertura de novas revendas em pontos
estratégicos, o que deve garantir um
resultado melhor neste ano', afirma
Renato Silva, diretor-presidente da
Valmont no Brasil.

O processo de restruturacao das
revendas da marca no Pais comegou
héd quatro anos. E, neste periodo, um
salto: a Valley passou de 26 para 60
pontos de venda no Brasil. S6 nos
ultimos meses, por exemplo, a empresa
inaugurou novas lojas em importantes e
estratégicas regides como: Luis Eduardo
Magalhdes, o pdlo produtivo da Bahia, e
Paragominas, a cidade verde do Para.

"Nosso grande desafio é fazer
com que a tecnologia do Pivé Central
chegue a todo produtor brasileiro.
Para isso, precisamos estar presentes
nas regides em que ha maior demanda
e também onde os agricultores e
pecuaristas desconhecem o sistema,
aumentando assim nossos potenciais
consumidores', destaca Renato Silva.
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“Fizemos
algumasacdes
internas,como
aredistribuicdo
eaberturade
novas revendas
em pontos

estratégicos.
Emquatro
anos,aValley
passou de 26
para 60 pontos
devendano

Brasil”
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MUNDO VALLEY PIVO CENTRAL

E haja potencial! Atualmente,
sdo cerca de 5 milhoes de hectares
irrigados no Brasil, e cerca de 30%
desse total (1,6 milhdo de hectares)
com a tecnologia de irrigagdo com
pivos centrais. No entanto, segundo
estimativas da Agéncia Nacional de
Aguas, a érea irrigada pode atingir 66
milhdes de hectares. Por isso, além do
salto de crescimento em 2017, para 2018
a Valley também espera um aumento de
5% a 10% nas operacoes.

Uma fébrica cada vez mais
moderna. Para atender tanta demanda,
melhorar as condi¢des de trabalho para
os funciondrios e otimizar a producdo,
a Valmont estd investindo R$ 4 milhdes
para modernizar a unidade brasileira.
A equipe diretiva da empresa esta
estudando um plano de eficiéncia
energética para a fabrica, que deverd
receber painéis de energia fotovoltaica.

A fébrica esta localizada em
Uberaba (MG). Atualmente, a planta
produz 40% da sua capacidade, e tem
condicdes de mais do que dobrar a
fabricacdo de pivos centrais. @

INOVANDO SEMPRE

RenatoSilva, diretor-presidente daValley,comemorao crescimento do
faturamento daempresa

Os investimentos em melhoria continuas e em inovagdes para garantir mais resultado para os clientes no

campo sdo, sem duvida, grandes diferenciais da Valley. Em 2017, por exemplo, varias novidades foram

langadas pela empresa. Confira algumas delas:

ICON, o primeiro painel inteligente
do mercado, que, entre outras,
permite controle remoto sem
necessidade de internet.

PNEU RHINOGATOR,

feito de plastico mais

sustentavel, nao fura e
ndo requer calibragem.
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Queremos melhorar

ainda MIAIS!

Valmont Brasil
inicia processo
paracertificacdo
Lean
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timizar recursos para a execugao de
atividades, buscar a melhoria conti-
nua e focar nos clientes: estes sao os
objetivos da Valmont, com a imple-
mentag¢do do programa de certificagao
Lean. A filosofia do lean manufactu-
ring, também conhecida como manu-
fatura enxuta, é baseada no Sistema
Toyota de Produgdo e tem como ob-
jetivo reduzir sete tipos de desperdi-
cios frequentemente observados em
grandes empresas: tempo de espera,
transporte, superproducdo, movi-
mento, defeitos, inventdrio e excesso
de processamento.

“As ferramentas trabalhadas no
treinamento de certificacdao nos dire-
ciona a exercer nossas atividades de
maneira padronizada. Sendo assim.
quando algo é padronizado, as outras
ferramentas de otimizag¢do trabalha-
das no treinamento nos proporcio-
nam a possibilidade de mensuragao
do antes e do depois da implantagdo
da ferramenta. Esse é um processo de
melhoria continua”, explica o Encar-
regado de Secao da Valmont, Eduardo
Moreira.

“Esse
treinamento é
fundamental para
aimplantacdoda
culturaLeanna
Valmont Brasil,
pois essafilosofia
édonosso
corporativo.”

CERTIFICACAO
2017

Recentemente, a Great Place to
Work®, uma das mais respei-
tadas pesquisas de mercado,
elegeu a Valmont como uma
das melhores empresas para
se trabalhar em Minas Gerais.
Um dos grandes responsaveis
por este posto foi o programa
The ValmontWay, traduzido
como “O jeito Valmont”, que
direciona a empresa com base
nas ferramentas Lean. Sdo
trabalhados processos unifor-
mes, utilizando a criatividade
de todos os colaboradores e os
valores da empresa: paixao,
integridade, melhoria continua
e entrega de resultados. “Tudo
isso é feito para atender nossos
clientes melhor”, destaca o
Encarregado de Seccao, Eduar-
do Moreira.
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O treinamento de certificacdo Lean
é composto por 20 ferramentas de
qualidade. Sdo trabalhados, por exem-
plo, o 58 — ferramenta japonesa de
gestdo de qualidade — e ferramentas
mais complexas, como o OEE (utiliza-
do para calcular a eficiéncia global dos
equipamentos da empresa) e 0 SMED
(conjunto de técnicas que buscam re-
duzir o tempo de setup de uma mdaqui-
na).

Desde 2015, mais de 295 funcio-
nérios da Valmont de 19 paises pas-
saram pelo programa de treinamento
de certificacdo Lean, com duracao de
duas semanas. No Brasil, a primeira
semana de atividades aconteceu em
setembro deste ano. A segunda parte
esta programada para dezembro.

O grande objetivo do trabalho é
disseminar a cultura do Lean manu-
facturing em todos os departamentos
da Valmont e, por isso, o diretor-pre-
sidente da empresa, Renato Silva, e
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também os gerentes dos departa-
mentos indicam pessoas chaves para

o treinamento. Os selecionados tém a
oportunidade de aprendizagem e, de-
pois, a responsabilidade de multipli-
car os conhecimentos adquiridos.

E o caso de Eduardo Moreira. O En-
carregado de Secao da Valmont par-
ticipou do treinamento no inicio de
2017, em Dubai, e estd na fase final de
certificacdo 3a. Agora, ele podera re-
ceber a certificagdo 3b por ministrar
as atividades realizadas no Brasil jun-
tamente com o Gerente Global Lean
Valmont, Chad Thompson. A previsdo
é de que aproximadamente 22 pessoas
da Valmont Brasil estejam certificadas
em nivel 3a. A certificagdo acontece no
prazo de um ano. Cada participante
deve desenvolver cinco projetos di-
ferentes que sejam alinhados com as
metas da empresa, com autoriza¢do do
superior imediato.

O Encarregado de Se¢do pontua

que a participacdo de todos os colabo-
radores € essencial para que, por meio
da troca de ideias, o melhor caminho
seja encontrado e os beneficios sejam
sentidos por todos. Assim, é possivel
melhorar tanto o ambiente de trabalho
quanto a forma de executd-lo. “Esse
treinamento é fundamental para a im-
plantacdo da cultura Lean na Valmont
Brasil, pois essa filosofia é do nosso
corporativo, e essa gestdo enxuta de-
verd ser seguida em todas as unidades
Valmont pelo mundo”, explica.

Em dezembro, a Valmont Brasil
vai receber a primeira auditoria Lean
da histdria da empresa. A meta é con-
quistar a medalha de ouro dentro da
aplicacdo das ferramentas nos proxi-
mos trés anos, assim como a Valmont
em Dubai. “Esse treinamento, por-
tanto, é o inicio dessa nossa jornada”,
conclui. @
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Aumente a produtividade da sua area irrigada.
Adquira o seu pivo através das solugdes de financiamento do Valley Finance.

Adquira
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até 5x sem juros.

Um programa do DLL

O Valley Finance é um programa em parceria entre a Valmont e DLL no Brasil, que oferece solucdes financeiras para aquisigao dos pivos Valley. Sobre o DLL:
Somos um parceiro global de solugdes financeiras, subsidiario integral do Grupo Rabobank. Com origem holandesa, atualmente trabalhamos em 36 paises e
atuamos como especialistas em nove setores da economia junto com fabricantes de equipamentos, revendedores e distribuidores, disponibilizando solucoes
integradas para todo o ciclo de vida destes produtos. No Brasil, oferecemos solugdes de Vendor Finance compostas por uma gama de linhas de crédito para os
mercados de Agricultura, Construcéo, Industria, Transportes, Salide e Tecnologia para Escritérios.

* Os produtos DLL Seguros sao comercializados por meio da DLL Corretora Seguros Ltda e apresenta um amplo leque de solucdes para os clientes Valley.
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anos de

trabalho
em equipe

Desde 1997,a Corporacién de Maquinaria
representaa Valley no Uruguai
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4 mais de 70 anos, na maior zona de
producdo agricola do pais, o produtor
Jorge Erro fundou a Estancia Erro, e
deu inicio ao trabalho no mercado de-
dicando-se a beneficiamento de se-
mentes, secagem e comercializacdo
de grdos.

A empresa sempre esteve envolvida
com a venda de maquindrios agrico-
las, mas, em 1994, decidiu aprimorar
e criar a Corporacion de Maquinaria. A
partir dai, foi dado inicio a um perio-
do de profissionalizagdo de produtos e
servicos. Hoje, a empresa representa
e dd assisténcia a mais de 14 marcas
internacionais, inclusive a Valley.

“Acompanhando o intenso cres-
cimento do pais, optamos por uma
politica de expansdo, avan¢ando na
missdo de estarmos cada vez mais
préximos de nossos produtores, com
servigos, reposicoes de pecas, atencao
personalizada e o compromisso que
eles esperam de néds. Tudo isso é dife-
rencial que os fizeram nos escolher”,
comenta Ramoén Erro, diretor da Cor-
poracion de Maquinaria.

Atualmente, sao mais de 150 cola-
boradores distribuidos em dez filiais
no Uruguai, que colocam a disposicdo
dos clientes oficinas mecanicas com-
pletas para a realizacdao de todos os
servigos. Além disso, dispde de um es-
toque completo de reposicdes para dar
resposta imediata a qualquer pedido e
conta com o respaldo de uma equipe
de servicos completa, de administra-
¢do e de vendas que dao suporte a toda
operacdo das sucursais.
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“A Corporacion
de Maguinaria
jainstalou

mais de 100
equipamentos
Valley, que
hojeirrigam
cercade 1o mil
hectares”

NUMEROS DA
CORPORACION
DE MAQUINARIA:

150

FUNCIONARIOS

100

EQUIPAMENTOS INSTALADOS

10mil

HECTARES IRRIGADOS

HISTORIA
COM A VALLEY

A relagdo da Valley com a Corporacion
de Maquinaria comecou ha mais de 20
anos, quandoairrigagcdo com pivd ainda
era um tema emergente no Uruguai. O
engenheiro agrénomo Felipe Lecueder,
gerente do setor de irrigacdo da
empresa, comenta que essa tecnologia
sempre foi considerada estratégica
devido as caracteristicas hidricas da
regido. “Pouco a pouco, tivemos os
primeiros clientes no litoral e no norte
do pais. Os resultados positivos eram
evidentes, principalmente em épocas
de seca. E, dessa forma, os clientes
que tinham apostado na irrigacdo
safram ganhando. Assim, a irrigagdo foi
crescendo. Atualmente, a empresa tem
umdepartamento que é 100% dedicado
a Valley”, conta.
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A Corporacion de Maquinaria ja
instalou mais de 100 equipamentos
Valley, que hoje irrigam cerca de 10
mil hectares. Soja, milho e pastagens
sdo produzidas e irrigadas debaixo dos
pivds. Dessa forma, é possivel melhorar
os rendimentos, a estabilidade
da producdo e alcangar uma boa
integragdo com os sistemas pecuarios.

Um projeto ndo significa somente
montar um pivd. Existe um projeto
e uma estrutura, moldados por uma
equipe de trabalho. A Corporacion de
Maquinaria tem capacidade de fazer e
assessorar o cliente em todas as etapas
do projeto: o pré-projeto da represa,
permissGes e autorizagdes, execugdo
daobra,importacdo daequipe, tramites
de exoneragdo de Imposto sobre Valor
Acrescentado (IVA), etc. A revenda
executa todo o projeto e, depois do
pivé instalado, uma equipe acompanha
o produtor durante a primeira safra
irrigada para ensinar a operagdo do
sistema.

“Ndo vendemos pacotes. Cada
produtor e cada fazenda tém suas
necessidades e cada projeto é feito sob
medida. O diferencial do departamento
de irrigagdo da Corporacion de
Magquinaria é poder fazer projetos na
medida do produtor. Embora o Uruguai
seja um pafs pequeno, existem dreas
com diferentes demandas hidricas”,
alega Lecueder.

Com muito entusiasmo, ele
nos conta que os casos de sucesso
cumprem o objetivo do cliente. “Por
exemplo, temos um caso de um
produtor no norte que, com airrigagdo,
garante a alimentacdo na propriedade
leiteira. J& no litoral sul, um cliente tem
a possibilidade de fazer uma area de
mudas e produzir com um maior nivel de
investimento, mas com um rendimento
superior e com maior valor agregado
ao produto final. Em meu ponto de
vista, a irrigacdo por pivés é muito bem
sucedida porque permite gerar valor a
todo o sistema de produgdo”. @

Airrigacdo e seus
beneficios: é
preciso divulga-
los!

Para divulgar os claros benefi-
cios fiscais e o valor estratégico de
contar com a irrigacdo por pivos, a
Corporacion de Maquinaria e a Val-
ley participam de feiras, exposicdes
e realizam jornadas informativas em
todo o pais. “Os beneficios do uso
da irrigagdo por piv0 ja sdo muito
bons, mas a maioria das pessoas os
desconhece”, comenta o engenheiro
agronomo Felipe Lecueder, gerente
do setor de irrigacdao da empresa

Atualmente, existe um sistema
de beneficios muito atrativos para
o setor agropecuario uruguaio. A
jd existente Lei de Investimen-
to se soma a Lei de Irrigagdo, que
melhora as condi¢des dos beneficios
fiscais. “E um claro sinal do Estado
ao setor, que vem impulsionar o

investimento na irrigagdo. As condi-
¢Oes ja estdo dadas e vdo abrir novas
oportunidades de negécios para os
produtores atuais e novos empresd-
rios que buscam investir no agrone-
gbcio”, avisa.

A Corporacion de Maquinaria
continua crescendo no investimento
de novas tecnologias, avangando com
o plano de expansdo de sucursais e
capacitando operadores de todo o pais
no Centro de Capacitacdo implantado
na sucursal corporativa da cidade de
Dolores.

Assim como no inicio, 70 anos
atrds, a Corporacion de Magquinaria
segue semeando, escrevendo histoéria,
colhendo a experiéncia do caminho
e pensando no futuro. “Em breve,
convocaremos os produtores para
novos eventos do nosso campo expe-
rimental em Dolores, onde temos o
primeiro equipamento Valley que foi
instalado no pais. A ideia deste campo
experimental é ser um espaco para
capacitacoes e oficinas de campo”,
avisa.

Com o foco no servigo pés-venda, a Corporacion de Maquinaria
conta com filiais em dez localidades, o que garante ao produtor
uma resposta muito rapida aos problemas que podem surgir antes
e durante a safra. A empresa estd presente em:

Dolores
Durazno
Mercedes
Montevidéu

Paysandu

Rio Branco

Salto

Tacuarembd
Valera/Treinta y Tres
Young
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40.

Produtor brasileiro
constréi um império
de 6mil hectares
plantados

6.
ﬂlobreza do alho,
cultura que exige
alto investimento
e muito cuidado no
manejo

54.

Na Argentina,
produtores
planejam 100% de
sistema de
irrigacio, antes do
JED T
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Ele comegoucom s
hectares. Hoje, possui
mais de 6 mil. A historia
docliente Oscar
Razera, que construiu
umimpériocoma
agricultura

le cresceu e foi cria-
do no sitio, junto
com os irmdos. A
infancia ja indicava
que o destino do
gaulcho Oscar Ra-
zeraserialigado ao

campo. O contato
com aterra desde pequeno fezcom que
o caminho do produtor fosse inevita-
velmente entrelagado com as préticas
agricolas.

Durante 25 anos, Oscar trabalhou
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na empresa do irmdo, com matrizem Pas-

so Fundo (RS), como vendedor de defen-

sivos agricolas, sementes e adubos. Em

1981, mudou-se para Miguelépolis apds

oirmao abrir seis filiais na regiao da Alta Oscar Razeramostra o maior pivd da fazenda, capaz de irrigar 140 hectares
Mogiana - que abrange 19 municipios do

nordeste do estado de Sdo Paulo. “Quan-
do cheguei em Miguelépolis, ndo tinha
nada. S6 uma bicicleta. E também ndo
sabiavender nada. Eu custei preencher
o primeiro pedido que fiz, mas depois fui
aprendendo por conta”, recorda.

Aos poucos, foi fazendo o pé de
meia e, mais tarde, decidiu investir na
lavoura. Comprou uma fazenda em 1999

e, jano primeiro ano, plantou soja e feza
safrinha. E ndo demorou para o negécio
crescer com ajuda de uma grande aliada:
airrigagdo. Foi em 2001 que o primeiro
pivd foi montado, possibilitando a expan-
sdo eavariedade de culturas na proprie-
dade. “Comegamos a plantar feijdo, milho
de campo paraa Monsanto, mais soja...

E hoje também tenho um parceiro que
planta cebola e batata”, explica Oscar
Razera.

“Airrigacdoéa
otimizacdo daterra.
Permite o plantio
forade época, deixa
asafradeinverno
garantida”
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A CHUVA
ARTIFICIAL
QUE
GARANTE O
RESULTADO

primeira lavoura 14 nos anos 9o tinha

apenas 15 hectares. Atualmente, Oscar

planta em 6 mil hectares em propriedades

situadas em: Miguel6polis, Agua Comprida,
Sacramento e Uberaba. Metade dessa area é utilizada
para a produgdo de soja, milho de campo e feijdo,
enquanto a outra parte é arrendada para a plantagdo
de cana. Cerca de 300 hectares da area destinada ao
plantio de grdos € irrigada, e o objetivo é expandir
ainda mais. “Por enquanto, esta dificil conseguir a
outorga daagua. Mas se tiver como ampliar airrigacdo,
eu vou fazer”, afirma com convicgdo.

Para Oscar, irrigagdo é sinénimo de ganho.
Segundo ele, é a “a chuva artificial” que faz produzir
e garante a safra. “O plantio da lavoura tem varios
objetivos, mas se ndo der lucro, ndo adianta. A
irrigacdo é a otimizagdo daterra. Permite o plantio fora
de época, deixa a safra de inverno garantida”, destaca
o produtor.

A opgdo em investir ainda mais em piv0s, parte
dos préprios resultados obtidos na fazenda. Oscar
enfatiza que, com a irrigacdo, ele tem, no minimo, um
aumento de 50% na produgdo de feijdo. Grdo que, ano
passado, o produtor vendeu a R$ 450 a saca devido a
escassez do produto no mercado.

Além disso, o produtor destaca que a
otimizagdo de funciondrios e de maquinérios é uma
outra vantagem do processo. “A gente planta em
outubro e colhe em fevereiro, ai em fevereiro planta a

safrinha e colhe em julho. Com a irrigacdo, a gente consegue
plantar, por ano, de duas safras e meia a trés”, destaca.

Hoje, um dos equipamentos montados na fazenda é
capaz de irrigar 142 hectares. E é debaixo desse que aparece
outro grande diferencial do uso da tecnologia: com um tinico
pivo é possivel irrigar até quatro culturas diferentes ou em
diferentes estagios, com a formagdo de quadrantes.

Apesar das dificuldades do pais refletirem em
varios setores, Oscar segue otimista. “O agronegdcio é o
que carrega o Brasil. Por mais que tenha problema e crise,
ninguém vai ficar sem comer. Todo mundo vai precisar da
producio”, conclui. @
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NO CAMPO RESULTADO NO CAMPO

Aprodugdo dapropriedade é de cerca
de 1,5 milhdo de quilos porano
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té quem chega de olhos vendados conse-
gue identificar onde estamos. De longe, ja
se sente o cheiro. E impressionante. S3o
80 hectares de alho plantados e 100%
irrigados. A propriedade do grupo L2
Agronegécios esta localizada em Tiros,
municipio na mesorregido do Tridngulo
Mineiro e Alto Paranaiba. Além do alho,
aqui também s3o cultivados cenoura e
cereais.

Leonardo Rodrigues Lopes, que
comanda o grupo L2 Agronegdcios, tra-
balha com agricultura hd cerca de 10 anos.
A ideia de trabalhar com o alho apareceu
hd cinco anos, e ndo veio do acaso. O pro-
dutor explica que fez muitas pesquisas
antes da concretizacdo do investimento.
“Por precisar de um investimento mui-
to alto, fizemos um estudo para entender
0 que o Brasil produzia e saber se valia
a pena”, justifica. Hoje, o alho produzido
na propriedade é enviado para diversas
regides do pais.

E realmente era uma aposta bem
alta. Afinal, para iniciar o plantio, é pre-
ciso ter um capital considerdvel. A cultura
nobre exige investimento de aproxima-
damente R$120 mil reais por hectare. O
retorno varia bastante. Depende da pro-
ducdo e, também, de outros fatores. Um
grande desafio para os produtores brasi-
leiros é a maci¢a importagdo do produto
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Leonardo contacomacolabora¢dode 230
pessoas e de Olimpio Junior,agrénomo da
L2 Agronegdcios, duranteasafradoalho

da China. Em 2016, o volume saltou 67% e,
atualmente, uma em cada trés cabegas con-
sumidas no pais é de origem chinesa. “O
nosso custo trabalhista é muito alto. Além
disso, tem a entrada desleal da importagdo
sem pagar antidumping”, avalia.

Para Leonardo, uma grande aliada
daqueles que decidiram investir na cultura
no Brasil é a prépria Associagdo Nacional dos
Produtores de Alho (ANAPA). A parceria en-
tre os produtores e o drgdo conseguiu impor
o direito antidumping incidente sobre o alho
chinés, ou seja, busca-se evitar que o produ-
to importado entre no pais com o valor mais
baixo do que o praticado pelos produtores do
Brasil.

Estimativa da safra de 2017:

segundoaANAPA.

Principais Estados produtores:

(com participagdo de 70% do total da produgzo,
desconsiderando oalhoimportado).

Tempo de Colheita:

diasapds o plantio.

Climaideal:

Obrigatoriedade deirrigacgo.
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Parceria eficaz

N3do é a toa que o alho é tido como
nobre. O manejo é muito delicado e
exige atencdo de sobra do produtor e
da equipe que trabalha assessorando
a fazenda. Do plantio a colheita: tudo
é 100% manual. Cerca de 230 pessoas
trabalham durante a safra do alho na
fazenda do grupo L2 Agronegdcio.

Além de investir na qualificagdo
e estruturacdo da equipe, o produtor
conta que também aposta muito
em tecnologia, principalmente em
termos de irriga¢do, um sistema que é
obrigatério em qualquer plantagdo de
alho. Além dos pivos Valley, Leonardo
conta com a assessoria da Irriger.

“A parceria comegou no inicio deste
ano e, deste entdo, me ajudou muito na
tomada de decisOes. Existe um periodo
em que o alho é muito melindroso e é
preciso tomar cuidado. A Irriger ajuda
muito nessa parte, principalmente na
questao de saber qual a quantidade de
dgua que precisamos utilizar no dia. A
assessoria trouxe uma eficiéncia muito
maior para o trabalho”, explica.

E o técnico Igor Santos que
acompanha o cliente Irriger. Ele destaca
que a cultura é muito exigente e que
os recursos tecnoldgicos ajudam na
garantia da precisdo do uso dos pivos
e, principalmente, na conquista dos
resultados. Um grande desafio é a fase
do alho conhecida como “diferenciacdao
dos bulbilhos”. “Nesta etapa, é preciso
cortar totalmente a agua. Mas, para
entrar nesta fase, o alho precisa
estar com a umidade ideal”, revela o
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“Existe um
periodoem
queoalho

é muito
melindrosoe é
precisotomar

cuidado.”

»

Oouronapalmadamdo:a
produgdo é 100% manual

especialista, acrescentando que nas
duas primeiras fases de crescimento a
irrigacdo deve ser intensa.

Logo depois, a quantidade de dgua e
os intervalos de frequéncia, contribuem
para o ndo aparecimento de pragas e
doencas e a boa formacdo do alho. O
manejo eficiente também favorece a
otimizagao do sistema de fertirrigacao,
implantado em toda a fazenda. @
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AS DIFERENCAS ENTRE OS PRODUTORES DE GRAOS E
ALGODAO NO BRASIL ENOS ESTADOS UNIDOS.

Produtores
Americanos

Equipamentos modernos e atualizados ﬂ\
P 60

106,5 mi. tonelad aS/ ano Custo de producdovaridvel: baixo, com boa ;é

infraestruturade transporte

produtividade 3.150kg [ ha

X

347,6 mi. toneladas/ano
produtividade 10.590kg [ ha

Facilidade paraisencdes fiscais parausoagricola P
h

Custo de producdo fixoalto
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INFOGRAFICO NO CAMPO

Produtores
Brasileiros

& Maquinarios com menor capacidade de trabalho

g

;é Custode produgdo variavel:alto, com 100 mlo toneladaS/anO

condigdes ruins paratransporte

produtividade 3.050 kg [ ha

@) 12% dadreaplantada ésegurada )

Altosimpostos paraaquisi¢do de equipamentos
einsumos agricolas

85 mi. toneladas/ano
produtividade 5.200 kg [ ha

Custo de produgdo fixo baixo
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NO CAMP RICAS
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FOTOS: TIAGO FERRAZ
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IRRIGAQAO NAS AMERICAS NO CAMPO

. ARGENTINA

. Ahistériados a_r-ge.-ht'ir_!-rq'st

‘que pensaram, projetaram,
implantaram os pivés e s6
ent3o comecaram a produzir
naterraque é 100%irrigada

By 1)
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NO CAMPO IRRIGAGAO NAS AMERICAS

o limite das
provincias
de Cdrdoba
e S3ao Luis,
na Argen-
tina, en-
contra-se a
fazenda Las
Lomitas. A propriedade pertence a
Aceiteira General Deheza (AGD), uma
empresa reconhecida em todo pais.
Aqui, uma caracteristica especial: a
empresa decidiu instalar um siste-
ma de irrigagdo por pivés em todos
os lotes, antes de comecar a traba-
lhar a terra. Dessa forma, 100% da
producdo da Las Lomitas é feita sob
irrigacao.

Ao todo, sdo 3.450 hectares irri-
gados. Em 2002, come¢aram a pro-
ducdo de amendoim em oito lotes
e, com o tempo, foram preparando

mais areas e somando diversidade
nos cultivos. Atualmente, a fazenda
produz 29 lotes de algodado, trigo,
milho, soja, amendoim e batata.

O duplo cultivo é realizado em
toda safra. Assim, a qualidade do
solo e a tecnologia de irrigacdao sdo
aproveitadas ao mdximo. “No cam-
po, fazemos 1.400 hectares de trigo,
1.400 de milho, 1.000 de algoddo, 600
de soja, 400 de amendoim e 240 de
batatas”, detalha o engenheiro agro-
nomo Martin Harte, enquanto nossa
equipe caminha pela fazenda.

Em relagdo a selecdo dos tipos de
cultura, o agronomo explica que nos
ultimos anos eles deram preferéncia
ao algodao, que vem tendo uma boa
rentabilidade. Alids, a fazenda Las
Lomitas faz parte de um grupo CREA

56 REVISTAPIVOT VALLEY DEZEMBRO 2017

“Devidoa
baixaumidade
relativadoar na
regido, ndo se
pode produzir
semirrigacao.
Entdo, desde o
inicio, o campo
foi planejado
paraser
completamente
irrigado por
pivos”

(Consdrcio Regional de Experimentacdo Agricola),
conjunto formado por empresarios do setor agrope-
cudrio, que se retinem para compartilhar experién-
cias e colaborar mutualmente nas tomadas de de-
cisdes. O grupo do qual o estabelecimento faz parte
instalou uma planta de beneficiamento de algoddo a
80 km de distancia, para fazer o processo semi-in-
dustrial ap6s a colheita, sem necessidade de percor-
rer longos trajetos.

A escolha da batata como outra cultura de culti-
vo do estabelecimento se deve a histéria produtiva
da drea. O oeste da cidade de Cérdoba é uma regido
grande produtora do tubérculo e é por este motivo
que a AGD também escolheu esta op¢do para plantar.



IRRIGAQAO NAS AMERICAS NO CAMPO

~. | ARGENTINA

‘ ‘ NAO EXISTE

PRODUCAO SEM

IRRIGACAO ,,

“Estamos em uma zona periférica a nivel clima-
tico”, afirma Martin, enquanto mostra um dos
equipamentos Valley em funcionamento. Nesta
areada Argentina, o climaéarido e seco. Naver-
dade, a média anual de chuva é de 570 mm, um
valor extremamente inferiorao que asterras ne-
cessitam paraa produgdo.

“O principal beneficio que a utilizagdo da tec-
nologiadeirrigacdo nos deu foi poder de produ-
¢do”, indica o engenheiro Harte. “Devido a bai-
xa umidade relativa do ar, ndo se pode produzir
sem irrigacdo, entdo, desde o inicio, o campo foi
planejado para ser completamente irrigado por
pivés”, comenta.

Paraa AGD, a decisdo de instalar equipamen-
tos de irrigacdo foi prioritdria, ja que eraa lnica
forma de poder produzir no campo. Depois de

— verificar o bom funcionamento dos oito primei-
Napropriedade,adreaé100%irrigada ros equipamentos instalados, apostaram natec-
nologia paracontinuar crescendo. Hoje, contam
com 29 equipamentos, que cobrem uma area
média de 120 hectares cada.

Vale destacar que,antes do inicio do trabalho
no campo, sé haviam montanhas no territério.
Um dos maiores acertos da AGD foi desmante-
lar somente o circulo de irrigacdo, enquanto o
resto da superficie continua ocupada por bos-
que nativo para proteger a biodiversidade.

DEZEMBRO 2017 REVISTAPIVOT VALLEY 57



NO CAMPO IRRIGAGAO NAS AMERICAS

A importancia do planejamento

Depois de apreciar as plantacoes
de trigo de Las Lomitas, nos di-
rigimos a um dos lotes de bata-
ta, reafirmando que a rotacao de
culturas é prioridade para a em-
presa.

Enquanto percorremos o
campo, Martin relata como foi o
contato com o Tecnoriego, dis-
tribuidor Valley da regido. “Des-
de o inicio tinhamos certeza de
que precisavamos instalar equi-
pamentos de irrigacao. A ge-
réncia de nossa empresa entrou
em contato com a Tecnoriego e
comecamos a projetar os equi-
pamentos, levando em conta,
principalmente, as condicOes
ambientais e avaliando qual era
o tamanho ideal do equipamento
para essa area”, lembra.

Hugo Teyssedou, repre-
sentante da Valley e diretor da
Tecnoriego, acrescenta que fo-
ram analisados: a 4gua, o solo,
o clima e o que serd produzido.
"Depois de fazer uma analise in-
tegral, avangamos com o proje-
to”, destaca.
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Martin afirma que a equi-
pe da Tecnoriego o acompanhou
durante todo o processo e, atu-
almente, segue fornecendo as-
sessoria e servicos de manuten-
¢do. Ao mesmo tempo, devido a
grande quantidade de equipa-
mentos instalados, a AGD viu a
necessidade de formar seu pré-
prio pessoal para atender as ne-
cessidades urgentes. Contudo,
sempre estdo em contato com o
distribuidor, tanto para o abas-
tecimento de insumos, como
para problemas especificos.

O motivo que o fez esco-
lher a Valley? A resposta é direta:
“Valley é a nimero 1 do mundo.
Isso é importante, sem duavida.
Mas o que nos levou a escolher
a empresa foi saber que teriamos
um fornecedor na regido. Como
a irrigacdo é indispensavel para
nossa producdo, era fundamen-
tal ter o pés-venda e os servi-
¢os por perto para solucionar os
problemas rapidamente”. @

“Comoairrigacdoé
indispensavel para
anossaproducdo,
erafundamentalter
opds-vendae os
servicos por perto
parasolucionar

os problemas
rapidamente”




CONSORCIO _

» Plano de aquisicao em até 60 meses sem juros;
» Parcelas que cabem no seu bolso;

» Flexibilidade nos pagamentos com parcelas
mensais,trimestrais e semestrais;

» Garantia de entrega na fabrica;

» Créditos de R$ 250.000,00 a R$ 1.000.000,00.
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o muhdo esta repleto
de acontecimentos

comunicar e o segredo

para estar

Pomidia

assessoria de comunicagao

Aqui é onde tudo comecal
Oferecemos solugdes inteligentes para melhorar a sua

Estdo na midia:

e
comunicagdo com o mercado: assessoria de imprensa, VALLEY ¥ CV) ABS
produgdo de conteudo, gestdo de redes sociais e muito mais. ABCZ -

Av. Maranhdo, 1320 Sala 308 Uberaba MG
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Grandes
ideias

62.

Uma reportagem
especial direto do
Peru, onde pivos
ajudam a tornaro
deserto produtivo

70.

A vantagem

da utilizacio

do diesel para
funcionamento do
pivo
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FOTOS: TIAGO FERRAZ
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' " ~_transformou émilim grande polo
¢\ fértil e produtivopara empresarios
do ramo de cana-de-acticar
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GRANDES IDEIAS MATERIA DE CAPA

o atravessar o céu do deserto de
Lambayeque, no norte do Peru, se
observa, das janelas do avido, uma
grande area delimitada por uma série
de circulos verdes. Sdo terrenos em
plena producdo agricola em meio a uma
drea seca, de solo totalmente arenoso. A
drea, que nunca havia sido aproveitada
para a agricultura, hoje se converteu
em um solo fértil e produtivo.

Nas ultimas décadas, o Peru se
transformou em um pais muito atrativo
para os grandes investimentos. A
localizagao privilegiada, no centro da
América do Sul, e a diversidade dos
recursos naturais foram potencializadas
pela quantidade de microclimas
presentes ao longo do territério. A
isto se soma um quadro juridico de
estabilidade, criado especialmente para
estimular a confianca dos investidores,
orientados a crescer e a gerar
desenvolvimento.

Ha muito tempo, o Peru acalentou
o sonho de se converter em um eixo
de desenvolvimento baseado na
agricultura. Em 1920, um grupo de
visiondrios considerou a necessidade
de irrigar o deserto de Sechura, em
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Abaixo, um dos 140 pivds
instalados em movimento




MATERIA DE CAPA GRANDES IDEIAS

Lambayeque. Isso se transformou em
realidade quase um século depois,
no ano de 2014, com a execucao
do esperado Projeto de Irrigacao
Olmos, que transfere dgua do Rio
Huancabamba, da vertente do Oceano
Atlantico, através de um tunel de 20
quilometros que cruza a Cordilheira
dos Andes, até a vertente do Oceano
Pacifico.

Com essa irrigacdo, surgiram 38
mil hectares de terras produtivas no
Peru e o governo fez a concessdo dos
terrenos a 23 investidores privados
para o desenvolvimento de diversos
projetos agricolas. A Agrolmos, que faz
parte do grupo, é a que mais investiu
em recursos econdmicos na drea. E uma
empresa nova, criada especialmente
para colocar em andamento o projeto
acucareiro mais moderno e eficiente
do pais, mas carrega a experiéncia da
Coazucar — corporagdo que reune os
mais importantes engenhos de agticar
do Peru.

“Ogrupo Gloria
investiu 320
milhGes de

dolares.Eum
grande esforco,
totalmente
peruano”

Héctor Rubina

Este conglomerado de empresas
especializadas se dedicou a reativagdo
e ampliacdo de engenhos de agticar na
dltima década. O trabalho envolveu
engenhos  peruanos
exemplo, Casa Grande, Cartavio, San
Jacinto, Sintuco e Chiquitoy e, também,
San Isidro, na Argentina, e La Troncal,
no Equador. Todas as unidades sdo
orientadas a atender a alta demanda
doméstica de agicar de seus paises
e se preparam para exportar para os
mercados mais exigentes do mundo.

“O grupo Gloria investiu em nossa
empresa, a Agrolmos, 320 milhdes
de ddlares. E um grande esforgo,
totalmente peruano. Demoramos dois
anos para transformar o sonho em
realidade. Estamos produzindo agticar
para o mercado nacional hd seis meses
e, neste momento, estamos iniciando
a exportacdo para os Estados Unidos”,
conta o gerente geral da empresa,
Héctor Rubina, com entusiasmo.

como, por
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A tecnologia que
transformou o
deserto

Desde o momento da concepgdo, o projeto Agrolmos
foi pensado com o sistema de irrigacdo através de
pivos centrais. “Tinhamos uma boa experiéncia com
os equipamentos na Coazucar, porque o engenho San
Jacinto tinha implantado dois. Também tinhamos
experimentado irrigacdo com mangueiras, irrigacao
por gotejamento e irrigacdo por gravidade. A partir
da analise dessas técnicas para o cultivo da cana,
verificamos que o mais eficiente para este solo seriam,
sem divida, os pivos. Com eles, conseguimos abastecer
grandes dreas do terreno, com cada pivd manejando,
em média, 100 hectares. Isso nos permite fazer
irrigacdo de alta tecnologia, agricultura de precisdo,
economizar agua (que tem um alto custo na drea),
administrar melhor a fertiliza¢do do solo, conduzir
muitos hectares com pouca mao de obra e controlar
os recursos. Tudo isso foi decisivo para optarmos pela
utilizacdo dos pivos”, detalha Héctor Rubina.

Embora outras marcas de pivos sejam oferecidas
no Peru, a Agrolmos é completamente equipada pela
Valley. Para isso, a empresa agucareira abriu um
processo de concorréncia internacional e convidou
varias companhias especializadas. A Valley saiu na
frente.

Agora, com 98% do projeto executado, Rubina
diz que finalmente estdo satisfeitos e realizados.
“Atingimos nossa expectativa. Sempre tem o que
melhorar, mas, em termos gerais, € o que esperavamos.
Como Agrolmos, somos 10% da Coazucar. Devido a
nossa experiéncia positiva, decidimos implementar
a irrigagdo com os pivls centrais nas areas que sdo
regadas por gravidade. E em Agro Aurora, outra
empresa do grupo que irriga por gotejamento, os
novos projetos serdo desenvolvidos com pivos. Em
geral, Coazucar deve estar migrando gradativamente
para a irrigagdo com pivos”, comenta.
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Pelafoto é possivel observaraqualidade
dosolo,que étotalmentearenoso
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Airrigagdo dealtatecnologia permitea
n plantagdo em soloarenoso
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Atentos a novos mercados

No entanto, a Agrolmos ndo é a Ginica que esta na area.
Existem outras 22 empresas investidoras que estdo cul-
tivando abacate, mirtilos, aspargos e banana organica.
0 esforgo do pais e da regido tem sido muito favoravel e
permite pensar na diversificagao de culturas. “Quere-
mos dedicar 2 mil hectares a cana organica para poder
produzir aglicar organico, aproveitando que temos solos
virgens. A cana-de-acgucar organica ndo utiliza herbi-
cidas, quimicos, pesticidas e fertilizantes quimicos. No
entanto, requer um solo que nunca tenha tido cultivo.
As condicGes estdao dadas, vamos adubar nossos campos
com os residuos de matéria organica que nossa propria
fabrica produz. Temos um mercado em crescimento
nos Estados Unidos e no Canadd e, por isso, preten-
demos tirar proveito dos tratados de livre comércio

que existem com esses paises. Por outro lado, embora
sejamos, acima de tudo, acucareiros, temos planejado
desenvolver 1.100 hectares de um cultivo alternativo.
Estamos avaliando a informacdo para decidir entre
abacate, limdo ou banana organica. No entanto, ainda
nao definimos. Tudo isso segue o nosso desejo de nos
juntar ao setor de exportacgdo da agroindustria, que hoje
representa uma grande contribui¢do ao PIB de nosso
pais”, revela Héctor Rubi.

Sem dtvida, muitos fatores convergiram para que
esta operacdo agroindustrial obtivesse éxito em um
curto periodo de tempo. O desejo dos peruanos em sair
na frente e o desenvolvimento tecnolégico que é forne-
cido pela Valley resultam em um modelo de superagao
para mudar a agricultura em toda América Latina. @

Os 142 pivosinstalados garantema
produtividade em pleno deserto

il
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IRRIGACAO POR
GOTEJAMENTO X PIVO

Tanto os equipamentos de gotejamento quanto os pi-
vOs centrais atendem a demanda mundial por uso efi-
ciente dadguanaagricultura. E no Perundo é diferente.
Cada tecnologia apresenta suas vantagens competiti-
vas e suas limitacoes. Na experiéncia da Agrolmos, em
seus15milhectarescom pivés, observa-se umanecessi-
dade oito vezes menor de mdo-de-obra para manuten-
¢do e operagdo na mesma unidade de drea, em relagdo
ao gotejamento.

Os equipamentos da Valley sdo controlados por
meio de sistemas automatizados, concentrados em
uma central onde o operador tem acesso a todos os
pivos e seus respectivos relatérios de execucdo das ta-
refas programadas. Quando hé alguma falha, o sistema
informa em tempo real, permitindo rdpida solu¢do do
problemaeavoltaaopera¢do do equipamento.

Outro destaque identificado pela Agrolmos nos
pivos, é amelhorincorporacdo da palhaao solo apds a
colheita, umavez que o controle de umidade permitido
pelos pivos neste material vegetal favorece adecompo-
sicdoeem3mesestudoestdincorporado,melhorando
as condicdes fisicas e o equilibrio qufimico do solo. Em
dreas de gotejamento, esta palha necessita ser removi-
daeprocessada.

Na Agrolmos, os pivds ganharam mais espaco em
relagdo aos equipamentos de gotejamento, porque
nestes foi detectada uma diminui¢do na eficiéncia de
irrigacdo,do segundoao quintoano.

Nas dreas de gotejamento da Agrolmos se detec-
tou uma boa estabilidade do equipamento no primeiro
ano, mas a partir do segundo até o quinto ano houve
perda de até 70% de eficiéncia de irrigacdo, relatam os
agronomos daempresa. Nestas dreas narenovacao do
canavial no quinto ano ha necessidade de substituicdo
dos tubo gotejadores, o que ndo ocorre nos pivos que
possuem vida Util superior a 20 anos. Por conta destas
dificuldades, os custos de manuten¢do nas areas de go-
tejamento passam facilmente os 250 ddlares porhecta-
reaoano,poroutrolado o custo de manutengao médio
anual dos pivos estaem 5o ddlares porhectare.
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No Mato Grosso do Sul, produtor colhe muito
resultado utilizando o combustivel para gerar
energia para o sistema de irrigacdo

e vocé ja ouviu falar

que a utilizag¢do do

diesel para o funcio-

namento de pivos ndo

é vantajosa, é hora de
quebrar o pré-conceito. No estado
do Mato Grosso do Sul, alguns
fatores como comportamento
climatico e condi¢des estruturais
fazem com que o combustivel seja
um grande e bom aliado para a
irrigacado.

E o caso do produtor Nelson
Antonini, da Fazenda Marialva. O
paranaense deixou a cidade que
dda nome a fazenda ha quase 30
anos e, atualmente, planta 12.100
hectares de soja na propriedade
localizada em Navirai, no Mato
Grosso do Sul. Hoje, cerca de 630
hectares da plantagao sdo irriga-
dos com ajuda dos pivos. Além
de soja, a fazenda produz milho,
feijao, trigo e soja para semente.

Nelson investiu pela primei-
ra vez em um pivd Valley ha trés
anos, para cobrir 150 hectares
da producdo. Na época, o pro-

“Praticamente
consegui
dobraro
faturamento
bruto”

dutor p6de comprovar a eficiéncia
do equipamento. Foram colhidas

62 sacas de soja na area irrigada,
enquanto no sequeiro foram colhi-
das 36. Um ano mais tarde, Nelson
comprou outro pivo para cobrir uma
area do mesmo tamanho da ante-
rior. “Praticamente consegui dobrar
o faturamento bruto. Fora do pivo,
obtive RS 4.300,00 por hectare e,
com a parte irrigada, consegui

RS 8.400,00 por hectare”, destaca o
proprietario.

Ambos os equipamentos funcio-
nam por meio de energia elétrica e,
embora os pivés ndo sejam usa-
dos frequentemente, devido a boa
quantidade de chuvas, o produtor se
deparou com um obstdculo. A rede
elétrica ndo estava disponivel em
toda a regido e, por isso, ndo era
possivel utilizar os dois pivos ao
mesmo tempo. “Eu tenho energia
para usar um pivo por vez. No dia
em que uso um, ndao uso o outro.
Por isso, coloquei mais quatro pivos
com motor a diesel”, explica.
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Quanto custa manter esse pivo?

Os nimeros assustam a primei-
ra vista. Nelson gasta cerca de
RS$1,50 por milimetro ctbico de
dgua com o uso de energia. Ja os
equipamentos movidos a motor
gastam RS 3,00 para o mesmo
volume. A diferenca é o dobro,
contudo, existe outro custo vin-
culado a energia: o pagamento da
demanda mensal. “Mesmo que eu
passe quatro meses sem ligar o
piv0, preciso pagar a demanda. O
valor gira em torno de RS 3 mil a
RS 5 mil. Isso, em 12 meses, faz a
diferenca cair”, comenta.

A conta fica ainda mais van-
tajosa com o cenario do estado.
Além da escassez de energia
elétrica, a periodicidade em que
os equipamentos sdo ligados no
Mato Grosso do Sul contribuiu
para a decisdo do produtor. Os
pivds sdo utilizados apenas du-
rante os periodos de veranicos,
que duram de 15 a 20 dias. “E ai
que entra a viabilidade do motor,
justamente por irrigamos pouco.
Usamos na hora que realmente
precisa e pouca coisa resolve”,
analisa.

Para instalar um motor de 640
CV e um gerador de 560 KVA, o
produtor investiu RS 184 mil.
Com estes equipamentos, Nel-
son consegue trabalhar com mais
quatro pivos, que cobrem duas
areas de 100 hectares e outras
duas de 65. “Como a estiagem
ndo é tdo severa na nossa regido,
em regra, colocamos para funcio-
nar um por dia. Mas, se for ne-
cessario, ele pode rodar 24 horas.
A energia, por outro lado, tem
hordrio fixo para se trabalhar. Se
vocé me perguntar qual é o me-
lhor, vou dizer que é a energia,
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“Como
motor, hdo
tem quedade
energia. Entdo,
compensae
muito”

Nelson Antonini, felizcom os resultados garantidos pelairrigagcdo

mas como ndo vai chegar aqui na
nossa regiao tao cedo, o motor a
diesel é a melhor opgdo”.

E tem vantagem extra. O motor
a diesel pde fim a outro problema
enfrentado pelo produtor: a quei-
ma de para-raios e sensores da
propriedade devido a oscilacido da
energia. “Com o motor, nao tem
queda de energia. Entdao, quando
vocé soma tudo, compensa e mui-
to”, garante.

O objetivo para os préximos
dois anos é irrigar mais 1050
hectares e, para a expansado, ele
pretende utilizar mais pivés mo-
vidos a diesel. @
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Tecnologia
para ampliar
a producao

e crescer na
atividade
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encantamento com

a tecnologia dis-

ponivel para apri-

morar a agricultu-

ra combinado com
as memorias familiares relacio-
nadas ao campo, motivaram Silvio
Ubiratan Dias a apostar na produ-
¢do de grdos. Na Fazenda Funil,
localizada no municipio de Crista-
lina, em Goids, o agricultor culti-
va 1200 hectares de milho, soja e
feijao.

Tudo comegou had quase trés
décadas, quando passou a integrar
o time de irrigacdo da Pivot — uma
das mais tradicionais revendas
Valley. Atuando nas regides de Pa-
racatu (MG), Unai (MG), Cristalina
(GO) e Formosa (GO), Dias come-
¢ou a observar os resultados obti-
dos por seus clientes ano ap6s ano
e, inspirado por esses indicadores,
decidiu tornar-se um produtor ru-
ral também.

“Acreditei tanto no produto que
virei agricultor”, conta, entusias-
mado com os ganhos de produtivi-
dade que a tecnologia Valley vem
proporcionando. Desde 2003, de-
dica-se a producdo agricola junta-
mente com o sécio Eduardo Aradjo
Azevedo Botelho. Na propriedade,
o foco é a qualidade e o vigor do
grdo, ja que parte da colheita tem
como destino a inddstria semen-
teira.

Enquanto o sécio administra o
dia-a-dia das fazendas do grupo,
Silvio toca a parte administrativa
do negdcio e, paralelamente, con-
tinua fazendo o que ama: desen-
volver projetos de irrigagdo. Uma
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vez por semana, desloca-se de Pa-
racatu, onde reside e trabalha na
revenda, até Cristalina para auxi-
liar na tomada de decisdes estra-
tégicas.

Neste periodo, a dupla de em-
presarios rurais contou com a par-
ceria do Valley Finance para ex-
pandir a area irrigada e turbinar a
producdo. Nas lavouras de milho,
todas irrigadas, a produtividade
média é de 200 sacas por hectare.
Na soja, o rendimento médio che-
ga a 70 sacas por hectare, enquan-
to nas dreas de sequeiro a produti-
vidade média é de 50 sacas do grdo
por hectare.

Financiamento para ampliar a
tecnologia

Dos 1200 hectares,
metade da drea — 640 hectares —
é irrigada com onze pivos Valley.
Deste total, cinco equipamentos
foram financiados por meio do

mais da

banco de fabrica.

A intencdo, comenta Dias, é ex-
pandir o investimento em tecnolo-
gia. A meta é chegar a mil hecta-
res de drea irrigada até 2020. Para
concretizar o projeto, os produ-
tores novamente contardo com o
apoio do banco de fébrica.

“Passaremos a fazer duas sa-
fras e meia por ano, com garantia
de maior produtividade pois nado
teremos perda por falta de dgua”,
comenta Dias.

Por estar “dos dois lados do
balcdo”, o agricultor conhece as
vantagens de investir por meio do
Valley Finance. “O processo todo é
a revenda que faz, a agilidade de-
pende da gente”, comentou sobre

a sua experiéncia nos processos
de liberagdo de crédito junto ao
banco de fabrica.

“Silvio Dias é um dos maio-
res vendedores de pivo do Brasil.
Ele tem uma grande participac¢ao
no fato de Paracatu (MG) ter se
tornado o municipio com maior
area irrigada no Pais. Para nos,
do Valley Finance, ter Silvio Dias
como cliente e parceiro é motivo
de orgulho”, destaca o coorde-
nador regional do banco, Fldvio
Barretto, recordando que a parce-
ria com a marca ocorre hd 15 anos.

A Pivot é uma das maiores
concessionarias da Valley em todo
o Brasil. Distribuidor exclusivo
do Pivot Central Valley, foi fun-
dada em 1989 na cidade de Cris-
talina (GO). A revenda tem matriz
em Goiania (GO). Em 2016, ela foi
a revenda com maior volume fi-
nanciado pelo banco de fabrica,
Valley Finance. @

Saiba mais sobre o
Valley Finance:

é um programa desenvolvido em
parceria entre a Valmont e o DLL
no Brasil, que oferece solucdes fi-
nanceiras para aquisicdo dos pivos
Valley. Parceiro global de solugoes
financeiras, o banco DLL é subsi-
didrio integral do Grupo Rabobank.
Com origem holandesa, atualmente
esta presente em 35 paises, atuando
como especialista em oito setores
da economia junto com fabrican-
tes de equipamentos, revendedores
e distribuidores, disponibilizando
solugdes integradas para todo o ci-
clo de vida destes produtos. No Bra-
sil, oferece solucoes de Vendor Fi-
nance compostas por uma gama de
linhas de crédito para os mercados
de Agricultura, Construgdo, Indus-
tria, Transportes, Saude e Tecnolo-

gia para Escritorios.
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Governancga dos Recursos
Hidricos: um exemplo de

sucesso naagricultura

Professor Associado do Departamento
de EconomiaRural da UFV.Engenheiro
Agrénomo e MS em EconomiaRural
pelaUniversidade Federal de Vigosa.
PhD em Administragdo Rurale
P6s-PhD pela Universidade de Bonn,
Alemanha. Atualmente, Pesquisador
Visitante no Instituto Water for Food
daUniversidade do Nebraska-Lincoln,
USA.

Professor Everardo Chartuni
Mantovani. Professor Titular Sénior do
Departamento de Engenharia Agricola
daUFV.Engenheiro Agricolae MS pela
Universidade Federal de Vigosa. PhD
em Agronomia/Manejo dairrigacgo.
Coordenador do Convénio AIBA-
PRODEAGRO-Governo daBahiae UFV.
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origem da palavra “rivalidade”

esta relacionada a uma questdo

chave para a agricultura. Em
latim, “rvus” significa ribeiro, arroio e re-
gato, e € a raiz da palavra rio em portugués.
Com o acréscimo do sufixo “a/is”, surgiu a
palavra “mvalis’, que significava original-
mente “aqueles que compartilham o uso de
um rio”. Ao longo da histdria, o uso da dgua
tornou-se motivo de disputas e, algumas
vezes, a causa de conflitos graves. Por outro
lado, as regides mais eficientes na produ-
¢do de alimentos no mundo sdo exatamente
aquelas que, além de outros fatores favora-
veis, gerenciam eficientemente os diferentes
interesses relacionados ao uso da dgua. Uma
referéncia mundial de sucesso é o conjunto
de leis e instituigdes que gerenciam os recur-
sos hidricos do estado agricola do Nebraska,
nos Estados Unidos.

Os primeiros registros da irrigagdo no Ne-
braska datam de 1889. Os 3,5 mil hectares ir-
rigados neste periodo transformaram-se em
3,4 milhdes de hectares em 2016. Com area
semelhante ao estado do Parand, o Nebraska
é hoje o estado com maior area irrigada, 0 4°
mais importante em termos de renda agrico-
la, 0 2° maior produtor de milho e 0 4° maior
produtor de soja dos Estados Unidos. A agri-
cultura irrigada estd diretamente ligada as
cadeias de producdo de carne bovina e etanol
de milho, que ocupam respectivamente o 1°

e 0 2° lugares na produgdo americana. A tec-
nologia de irrigagao por pivo central, o uso
de 4guas subterraneas e a implementacdo de
um sistema inovador de gestdo dos recursos
hidricos sdo os fatores chave do sucesso da
agricultura no Nebraska. O primeiro pogo
para irrigagdo foi perfurado em 1926 e hoje
estdo registrados cerca de 100 mil pogos, a
grande maioria utilizada para abastecer as
55 mil unidades de pivo central espalhadas
pelo estado. O pivé central foi patenteado em
1949 pelo agricultor Frank Zybach. A compra
em 195/ desta patente por Robert Daugher-
ty, da empresa Valmont, viabilizou a difusdo
desta tecnologia. A irrigacdo por pivo central,
em conjunto com o uso de insumos moder-
nos e técnicas adequadas de manejo do solo,
contribuiu decisivamente para a recuperagao
da agricultura na regiao das grandes pla-
nicies dos Estados Unidos que, apés a crise
econdmica provocada pela quebra da bolsa
de Nova York em 1929, sofreu os efeitos am-
bientais catastréficos de uma intensa erosao
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Localizagdo do Aquifero
Ogallala
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edlica, conhecido como dust bowl.

O estado do Nebraska esta localizado em uma posi¢do privi-
legiada de um imenso aquifero chamado Ogallala. Este aquifero
ocupa uma area de 450 mil km?, estendendo-se de norte a sul
por cerca de 1,3 mil km desde o estado da Dakota do Sul até o
Texas. A intensificacdo da agricultura irrigada e a utilizacdo de
fertilizantes quimicos e defensivos provocaram o rebaixamen-
to da dgua do aquifero a niveis criticos e o aumento da conta-
minagdo pelo uso de fertilizantes e defensivos. Como as 4guas
superficiais e subterraneas estdo hidrologicamente conectadas,
0 bombeamento excessivo em algumas regides afetou também
a vazdo de rios interestaduais importantes. Estes problemas,
divulgados amplamente na imprensa, acirraram conflitos entre
usuadrios e entre estados, resolvidos por uma decisdo da supre-
ma corte dos Estados Unidos que aumentou ainda mais as exi-
géncias de planejamento, monitoramento e regulagao do uso da
agua no Nebraska.

Namidia, e em parte da opinido publica, a agricultura tem sido
apontada como a grande responsavel pelos impactos ambientais
negativos e, em particular, pelo agravamento da crise hidrica.
Um artigo cientifico do ecologista Garret Hardin, publicado em
1968 na prestigiosa revista Science, disseminou a visdo pessi-
mista e fatalista do esgotamento dos recursos naturais. Usuarios
de recursos comuns, como irrigantes que utilizam a agua de um
aquifero, mesmo com informagdes adequadas sobre o recurso e
agindo de forma racional do ponto de vista econémico, acabardo
sobreutilizando e, finalmente, destruindo os recursos naturais
e inviabilizando as atividades econdmicas de todos os usudrios.
Esta situacdo passou a ser conhecida como “tragédia dos bens
comuns”. A ganhadora do prémio Nobel em Economia, Elinor
Ostrom, demonstrou, através da andlise de diversos exemplos
reais, que o esgotamento de recursos naturais é um risco real,
mas ndo é inevitdvel. Mesmo considerando a importancia dos
interesses econoémicos individuais, é possivel que usuarios com-
partilhem recursos de forma sustentavel, com beneficios a longo
prazo para todos os usudrios e para a sociedade. De modo geral,
os sistemas de governanga de recursos naturais eficientes sdo
baseados em regras claras e constantes que levam em conside-
racdo as caracteristicas locais, além de disporem de mecanismos
de monitoramento efetivo. Sang¢des proporcionais a gravidade e
a frequéncia do delito cometido sdo aplicadas de forma equa-
nime a todos os infratores. A existéncia de mecanismos para
solucionar conflitos entre usudrios e, principalmente, o envol-
vimento efetivo dos usudrios e grupos de interesse locais na
formulacdo, monitoramento e aplicagdo de regras sdo também
caracteristicas presentes nos sistemas de governanca eficientes.
O sistema do Nebraska, baseado na divisao de responsabilida-
de entre o Governo Estadual e os Distritos de Recursos Naturais
(NRD) locais, que contam com a participagdo intensa e efetiva
dos produtores rurais, é considerado inovador. O Governo Esta-
dual é responsavel pela gestdo das dguas superficiais e 23 NRDs

Localizagdo do Aquifero

Urucuia

espalhados pelo estado tém autonomia para gerenciar as aguas
subterraneas. Universidades, érgdo de pesquisas e de extensdo
disponibilizam modelos e dados cientificos que consideram ca-
racteristicas regionais e locais especificas e permitem o monito-
ramento eficiente de todos os pontos de captagdo de agua.

Evidentemente, ha grandes diferencas entre as condi¢des do
Nebraska e de outros exemplos de sucesso e de fracasso, em
relacdo as condi¢des especificas do Brasil. Modelos ndo podem
simplesmente serem copiados. Por outro lado, os resultados
obtidos no Nebraska e o potencial de aumento da drea irrigada
no Brasil, estimado entre 29 e 61 milhdes de ha, demonstram a
importancia de um sistema de governanga dos recursos hidri-
cos que estimule investimentos estratégicos dos agricultores. A
lei das Aguas de 1997, a criacdio da Agéncia Nacional de Aguas
(ANA) e dos orgdos estaduais especificos, além da implantacao
dos comités de bacias hidrogréficas, foram passos decisivos no
desenvolvimento do sistema de governanca dos recursos hidri-
cos. Entretanto, é imprescindivel aprimorar sistemas de gover-
nanga regionais e locais. A inexisténcia de dados de informagdes
suficientes e confiaveis é um grande gargalo na elaboragdo de
normas e implantagdo de sistemas de monitoramento especi-
ficos para a grande maioria das regides. Neste contexto, uma
inciativa da Associagao dos Agricultores e Irrigantes da Bahia
(AIBA) é altamente relevante. A AIBA e o Governo da Bahia viabi-
lizaram a realiza¢do de um estudo coordenado pela Universida-
de Federal de Vigosa em parceria com instituicoes de pesquisas,
como o Instituto Water for Food da Universidade de Nebraska,
com o objetivo de avaliar a disponibilidade de recursos hidricos
superficiais e subterraneos na regido Oeste da Bahia. Esta regido,
que ja é uma referéncia na produgdo de alimentos no Brasil, esta
localizada sobre o aquifero Urucuia, que tem drea estimada de
120 mil km?, (30% da drea do aquifero Ogallala). Com a dis-
ponibilidade de mais informagdes cientificas e os esforgos das
liderangas regionais e estaduais, a expectativa é que o sistema
de governanca dos recursos hidricos do Oeste da Bahia viabilize
a expansao sustentavel da agricultura irrigada, contemplando,
como no Nebraska, os interesses de fodos aqueles que compar-
tilham o uso dos rios (e do aquifero) da regido. ()
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Solucdbes em Bombeamento

F1. Bombas de médio porte FS. Bombas de pequeno porte F9. Produtos especiais

F2. Fundigéio de ferro fundido e ago INOX/WCB F6. Contratos e servigos de manutengdo F10. Bombas para éleo e gds
F3. Centro de desenvolvimento F7. Fundigdio de preciséio

F4. Bombas de grande porte F8. Acoplamento e expedicéo

A IMBIL- Industria e Manutengdo de Bombas ITA Ltda. é uma empresa 100% brasileira, de
capital fechado que desde 1982 opera no segmento de Bombas Centrifugas mono e
multiestdgio.

Certificada na norma I1SO 9001:2008 pelo BVC (Bureau Veritas Certification) desde 1996.
Desde entdo, a IMBIL vem buscando o reconhecimento nacional e internacional, e no ano de
2010 obteve a Certificagdo de Registro e Classificagdo Cadastral (CRCC) outorgada pela
Petrobras com uma média de 95% de aproveitamento dos 06 modulos auditados.

A IMBIL tem seu Core Business definido como “Solu¢ées em Bombeamento” e opera com
uma Rede de Distribuidores no Brasil e em toda a América Latina, além de Parceiros
Comerciais nos EUA e Europa.

Atua nos segmentos de Agticar e Alcool, Quimico e Petroquimico, Papel e Celulose, Irrigacéo,
Ar Condicionado, Saneamento Bdsico, Téxtil, Combate a Incéndio, Alimentagdo de Caldeiras,
Mineragdo e Industrias em geral.

Toda sua linha de produtos é fabricada em ligas de ferro fundido/nodular, em materiais
especiais, conforme a necessidade do Cliente, tais como: ago inoxiddvel, aco carbono,
superligas e ligas resistentes ao desgaste (abraséo e corrosdo).



Solug¢oes em Bombeamento para IrrigagGo

VTI

Vazdo até: 5000 m3/h
Altura manométrica
até: 900 m.c.a.
Temperatura até: 300 °C

INI
ITAP INI-BLOC
Vazdo até: 1300 m3/h
ITAP-BLOC _ Altura manométrica

" até: 230 m.c.a.
Temperatura até: 350 °C

Vazdo até: 2000 m3/h
Altura manométrica

até: 120 m.c.a.
Temperatura até: 140 °C
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BP

Vazdo até: 20000 m3/h
Altura manométrica

até: 230 m.c.a.
Temperatura até: 105 °C

BEW

Vazdo até: 500 m3/h
Altura manométrica

até: 250 m.c.a.
Temperatura até: 140 °C

FLUTUANTE

Vazao até: 2000 m3/h
Altura manométrica
até: 230 m.c.a.
Temperatura até: 350 °C

imbil.com.br
ivendas@imbil.com.br
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