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A Valley revela que

a forga do agronegoécio
brasileiro é o trabalho
em conjunto, que
Soma a paixao

do homem do campo
com a tecnologia

de nossos pivos.

Assim como ela
oferece todo o recurso
para irrigacao de
diversas plantacoes,

a Valley quer ter a
mesma dedicagao
com vocé. Recebaa
visita de um consultor
acessando:
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nota do editor

Prezado leitor,

A cana-de- aglcar tem um peso importante
para o PIB agricola da América latina.

A expansdo da produgdo sucroalcooleira tem o
apoio de pesquisas académicas e muita tecno-
logia agricola surge e supre este setor, incorpo-
rando processos inovadores e incrementamndo
a eficiéncia na produc¢do, ao mesmo tempo em

que busca a reducdo dos impactos ambientais.
Essa evolugdo passa por: melhoramento genéti-

André Ribeiro co, controle biolégico, reciclagem de efluentes,

Gerentede Marketinge
Desenvolvimento de Rede

praticas agricolas e tecnologia em mecanizagdo.
O trabalho da Valley passa por varias dessas are-

as, concentrando-se mais no que diz respeito

as tecnologias de irrigacdo e mecanizagdo. Por
isso, esta edigdo é inteiramente dedicada ao tema: produg¢do de cana-de-agucar irrigada
de alta produtividade. Trabalhamos para trazer aos leitores o que ha de tecnologias mais
recente, estudos e experiéncias sobre producdo de cana irrigada de alta produtividade.
Falar em cana-de-agucar é falar em niimeros quase sempre impressionantes e é muito
importante difundi-los sempre que podemos, para que a populacdao em geral entenda a
importancia desse setor para as economias de todos os paises da América Latina.

A indstria sucroalcooleira em niimeros:

As usinas de agtcar geram um grande nimero de empregos: no Brasil, a industria sucro-
alcooleira oferece empregos diretos para cerca de um milhdo de pessoas; em Cuba para
400 mil pessoas e no México para mais de 300 mil pessoas.

Aindustria da cana participa de maneira importante no PIB agricola de cada pais da Amé-
rica Latina.

Na Costa Rica, a cana-de-agucar contribui com 4,3% do PIB agricola; em El Salvador cer-
cade 3%; na Guatemala 8,5%; na Nicaragua 8%; no México 7,3%; enquanto que em Cuba,
Republica Dominicana e Brasil, esse percentual é de cerca de 10%.

América Latina e Caribe sdo as principais regides produtoras de agicar do mundo, com
mais de 30% da produgao e 45% das exporta¢des mundiais.

Ainddstria agucareira na América Latina e no Caribe representa uma importante fonte de
emprego, divisas, energia renovavel e alimentos para a regido. Na regido existem cerca de
600 engenhos e mais do que 1.000 plantas derivadas a partir de cana-de-agicar, o que a
torna, assim, a terceira fonte de divisas, depois do petréleo e café.

A cana produzida nessas regides representa 60% do total de cana cultivada no mundo.
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”.estamos
disponibilizando
uma solucao
financeira parao
setor com o0 nosso
novo produto
Valley Rental,

que é a aquisicado
do milimetro
irrigado, com
clientes no Brasil.”

Prezados clientes e distribuidores Valley,

Estamos vivendo um ano muito importante para os nossos negdcios na Ameérica
Latina, e o setor de cana-de-agUcar esta entre as nossas prioridades.

Estamos atentos, investindo e participando ativamente das discussées do setor
arespeito dos desafios e oportunidades que vém surgindo.

Nosso papel é desenvolver e entregar o melhor pacote tecnoldgico em irrigacdo
mecanizada.

E ndo fica s6 nisso: estamos disponibilizando uma solugao financeira para o se-
tor com o nosso novo produto Valley Rental, que é a aquisi¢do do milimetro irrigado,
com clientes no Brasil.

Recentemente, realizamos trés Semindrios Cana Irrigada no Brasil, Peru e Co-
16mbia, com grande sucesso e com a participacgdo das usinas e produtores mais im-
portantes de cada pais.

Os trés eventos foram transmitidos ao vivo pelo canal da Valley no YouTube, em
espanhol e portugués, para possibilitar acesso a todos os interessados a um valioso
contetido que tratou de: fertirrigagdo, pacote agronémico, tecnologia, manejo, cases
de sucesso e muito mais.

AValley esta a disposi¢do das usinas e produtores da América Latina, através de
um departamento técnico comercial focado nesse negécio, e, claro também através
da nossa rede de distribuidores, a maior e mais preparada do mercado, sempre dis-
ponivel para encontrar a solu¢do mais rentavel para produtores e usinas.

Um abrago e boa leitura.

Renato Silva

Diretor-Presidente
Valmont Brasil

Martin Pasman

Diretor-Presidente
Valmont Argentina
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entrevista

“Resposta da cana-de-
acucarairrigacdo chegaa
125,496, mostra estudo”

Pesquisa feita em Goias comprova resultado surpreendente, dependendo do genétipo considerado

e da época de aplicacdo da agua.
MARCOS GUIMARAES DE ANDRADE LANDELL

A plantacdo de cana-
de-acUcarirrigada

é uma questdo cada
vez mais discutida
por especialistas da
area. Com um custo-
beneficioatrativo e
resultados positivos,
estamodalidade de
produgdo vem se
consolidando como
uma op¢do cada vez
mais viavel. Mas o
verdadeiro potencial
dairrigacdo de cana
aindaprecisaser
completamente
explorado no Brasil.
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ENTREVISTA MARCOS LANDELL

Para esclarecer os beneficios oferecidos
pelacanairrigada, sobretudocoma
utilizagdo de pivo central, entrevistamos,
nestanova edi¢do da Pivot Point, um dos
mais respeitados especialistas em cana-
-de-agticar do pais. Engenheiro Agronomo
pelaUniversidade Estadual Paulista Julio
de Mesquita Filho (1979), mestre e doutor
pela mesma institui¢do, Marcos Guima-
rdes de Andrade Landell também é pesqui-
sador cientifico do Instituto Agrondmico
de Campinas.

PlvotPoint: Quais sao as principais vanta-
gensdeseirrigar cana-de-agticar?
Marcos Landell: Observa-se, que no Brasila
produtividade da cana-de-agticar encon-
tra-se estagnada ha quase duas décadas. O
fator preponderante foi a grande expansao
ocorrida na canavicultura brasileira, nos
ultimos quinze anos. Esta expansdo se deu
para regides mais restritivas, tanto pelo
fator “solos” como pelo fator “chuvas”, ou
seja, sdo condicOes mais dridas do que as,
até entdo, cultivadas com a cana-de-agt-
car no Brasil. Vemos, assim, que apesar da
introdugdo de muitas novas tecnologias,
inclusive as tecnologias bioldgicas (cultiva-
res) de maior potencial, esta ocorrendo uma
limitagdo para a expressao do potencial
produtivo, dado principalmente, pelos
grandes déficits hidricos que ocorrem nas
principais regides canavieiras do Brasil
naatualidade. Destaforma, concluimos
que airrigagdo em cana-de-agticar é uma
estratégia de sustentabilidade para estas
condi¢bes cada vez mais predominantes na
regido Centro-Sul do Brasil. Além da melhor
produtividade, a irrigagdo promove uma
melhor qualidade da matéria prima princi-
palmente nas canas do ciclo “primavera”,
ouaquelas colhidas no “final de safra”, que
é justamente quando ha uma acentuacgdo
do déficit hidrico nos canaviais. No caso do
aumento de produtividade, ha respostas
muito diversificadas das diversas cultiva-
res existentes. Portanto, temos que dar
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ateng¢do muito especial a elei¢do da cul-
tivar que utilizaremos em um projeto de
irrigacdo. Em estudos do Programa Cana
IAC realizados na regido de Goianésia (GO)
(indicados no quadro 1) mostraram que a
resposta de cultivares foi de 1,2 a 125,4%,
dependendo do genétipo considerado e da

época da irrigacdo. As maiores respostas a p Fomove

irrigacao foram obtidas na cana de final de

safra, colhida em novembro, o que ja era umame | h or
esperado, pois os canaviais colhidos na .

primavera no Centro-Sul brasileiro, sdo q ua | | d ad e d d
justamente os que convivern com o maior ;. . P
déficit hidrico. m at eria p Fima.

“Alem damelhor
produtividade,
airrigacao

Ensaios de competicio de clonesfvariedades de cana-de-aglicar, conduzidos em

condicBes de sequeiro e com irrigacdo por aspersgo via pivd, colhidos em periodos
distintos: maio e novembro

GANHos (%)
CANA PLANTA TCH IRRIGADO | TCH SEQUEIRO IRRIGACAO
Colheita Maio 139,2 107,2 30,4%
Maior Valor 179,6 132,3 57,8
Menor Valor 84,5 74,9 1,2
Amplitude 95,1 574 -
Colheita Novembro 1423 83,1 72,0%
Maior Valor 178,8 104,4 125,4
Menor Valor 95,8 63,2 26,5
Amplitude 83,0 41,2 =

FONTE: CAIANA, IAC, 2018

Dados levantados pelo Pecege/CNA mostram que o custo de aquisicdo e producdo
de cana-de-agticar, na safra 2015/16, aproximadamente 68% do custo total de
producdo da agroindistria na safra 2015/16, 0 que representa maior impacto no

custo do produto final. A irrigacdo com pivo central pode trazer um melhor custo-
beneficio para a produgio?

Entendo que a verticaliza¢do da produtividade agroindustrial é o caminho da
sustentabilidade da canavicultura. Dar excessiva énfase na reducao de custos
nem sempre parece significar sustentabilidade. Ha exemplos de empresas que
seguiram de maneira obsessiva a redu¢do de custos, mas ndo deram a mesma
énfase no aumento da produgao de agiicar por hectare, e que hoje encontram-
se em condicGes de dificuldade. No nosso entendimento, o “estado da arte”



MARCOS LANDELL ENTREVISTA

da canavicultura do Centro-Sul do
Brasil, nos permite estabelecer metas
de produtividade em sequeiro para
média dos cinco primeiros cortes,

de 95 — 125 t/ha. Estes valores sao
variaveis, dependendo da condicao
edafoclimética presente na regido

de produgdo. Quando pensamos em
utilizar irrigacdo, estes valores se
elevam para 140 — 187 t/ha na média
dos cinco primeiros cortes, aplicando-
se ganhos de aproximadamente 50%
com a irrigacdo, o que entendemos
bastante plausivel e até um pouco
conservador se considerarmos
variedades de alta resposta a essa
técnica. Naturalmente, uma maior
produtividade “dilui” os custos fixos,
reduzindo-os quando analisamos

o custo da tonelada de cana ou o

da tonelada de agtcar produzida. O
caminho é verticalizar.

A Valley lan¢ou uma modalidade
inovadora de negdcios este ano, que
permite o aluguel de pivos. O senhor
acredita que a ac¢do vai viabilizar e
incentivar a ado¢ao de sistemas de
irrigacdo no setor?

MARCOS LANDELL: Eu acredito

que qualquer caminho que facilite

o canavicultor lancar mao de
tecnologias de impacto, como é o
caso da irrigacdo, é muito bem-
vindo. Precisamos “migrar” para
produtividades superiores. Precisamos
urgentemente sair das 10,5 toneladas
de acticar por hectare, e atingir 14, 15
ou 16 toneladas de agtcar por hectare.
A tecnologia de irrigacdo, mesmo
que componha uma parte menor

da area de produgdo, podera ser

um grande auxilio para atingirmos
metas mais auspiciosas.

"Precisamos
urgentemente
sairdas 10,5
toneladas de
acucar por
hectare, e
atingir14,15o0u
16 toneladas
deagucar por
hectare.”

A Companhia Nacional de
Abastecimento (Conab), estimou

que houve uma reducao de 3,1% na
quantidade de hectares produtores de
cana. A queda ocorreu principalmente
por causa da desisténcia e devolugao
de areas de fornecedores distantes
das unidades de producao,
principalmente aquelas em que ha
dificuldade de mecanizagao. Quais
fatores dificultam a implementacao
de pivos centrais nessa cultura?

A maior produtividade redundara em
uma menor distancia das areas de
produgdo em relagdo a inddstria. Vejo
isto como uma tendéncia importante. Se
as a¢des da RENOVABIO promoverem

as oportunidades que estamos
vislumbrando, a verticalizacdo da
produtividade agricola exigira uma maior
capacidade das industrias de etanol em
processar a cana que sera produzida em
volumes maiores. Isso, sem aumentar

a distancia entre inddstria-campo. Mas
para verticalizar, precisamos promover o
uso de tecnologias de alto impacto como
airrigacao e o uso de novas variedades.

Quais s3o as condi¢des climaticas favoraveis
aproducao da cana-de-agticar?

A cana-de-agtcar tem excelentes
respostas produtivas a condi¢do de
temperatura e luminosidade de regioes
como Goias, Minas Gerais, Tocantins,
enorte de Sdo Paulo. O que restringe
aproducao nestas regides é o déficit
hidrico. Por isso, entendemos que ha uma
grande oportunidade de estabelecimento
de projetos de irrigacdo nestas regioes.
Isto reduzira os riscos atuais e dara maior
previsibilidade de produgdo, resultando
em maior sustentabilidade para o negécio
como um todo.
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ENTREVISTA MARCOS LANDELL

Sabemos que cada cultura tem uma demanda especifica de agua. No caso da cana, em qual momento ela é crucial? E o que a
falta dela pode ocasionar?

A maior demanda da cana-de-agtcar por 4gua se da no momento que o crescimento em biomassa é exponencial. Isso ocorre entre 4
e 10 meses pos plantio ou brotacdo. Quando esta fase é bem suprida nutricionalmente e com agua, temos ganhos muito expressivos
na produtividade, podendo atingir niimeros superiores a 30 toneladas de massa verde/hectare/més.

Fases de Crescimento da Cana-de-Acuicar

Cana-Planta

Crescimento
Brotacio Perfilhamento Vegetativo Maturacio

ILUSTRA(;AO: ROGERIO LUPO | BARBOSA, 2016. ADAPTADO DE CHEAVEGATTI-GIANOTTO, 2011

Até a metade do més de novembro, a As previsdes para a safra atual sdo de mar¢o de 2018, associada ao registro
safra 2017/2018 contou com 552,92 mais pessimistas... Em relagdo a safra de elevadas temperaturas para o periodo
milhdes de toneladas de cana moida. passada, estima-se uma reducdo na abril — julho, o que intensifica o déficit
Isso representa um recuo em relagdo as  ordem de 35 - 60 milhdes de toneladas hidrico. Esses canaviais encontram-
562,02 milhoes registradas no mesmo de cana. Os levantamentos deste més se com pequeno desenvolvimento,
periodo de 2016/2017. A diferenca entre  de agosto e setembro, nos dardo uma colocando os produtores em diivida se
os periodos mostra uma defasagem melhor estimativa do que efetivamente devem colhé-los nesta safra, ou se devem
de aproximadamente 9 milhdes de colheremos. Ha grande duvida referente fazer achamada “cana de dois verdes”,
toneladas entre as duas safras. Quais aprodutividade dos canaviais colhidos o que significa que eles seriam colhidos
sdo as previsoes que podem ser feitas no final de 2017, pois na maior parte do apenas em 2019. Caso ndo haja condicdes
até o final desta safra? Centro-Sul a estiagem iniciou-se no final de colhé-los em 2018 ainda, 0 volume de

12 REVISTAPIVOT VALLEY AGOSTO 2018



MARCOS LANDELL ENTREVISTA

canando colhido em 2018 devera ser
subtraido das estimativas da presente
safra, acentuando a queda de
produtividade.

Levando em consideracao o mercado
atual, é possivel fazer previsoes para a
proxima safra?

Ha algumas projecdes agrondmicas
nao muito positivas para 2019. A
primeira diz respeito a produtividade
da cana de primeiro corte. Muitas areas
plantadas em 2018, foram prejudicadas
pela antecipagao da estiagem, o

que prejudicou o stand de diversos
canaviais de primeiro ciclo. Isto com
certeza redundara em produtividades
mais “modestas” de cana-planta em
2019. Outro aspecto negativo, refere-
se a brotacdo de canaviais colhidos

no outono (abril-junho), que estdo
apresentando brotagdes irregulares e
desuniformes, o que pode significar
redugdo de produtividade agricola
nestes canaviais prejudicados.

Economicamente falando, podemos
estimar o ganho real com a
implantacdo da irrigacdo? O custo-
beneficio é interessante?

Estudos desenvolvidos pelo IAC
(Instituto Agrondmico de Campinas

- SP) indicam que os ganhos sdo
significativos, mas temos que nos
atentar para a escolha da variedade que
serd irrigada. Isto muda radicalmente
as respostas. Um outro aspecto: temos
que promover uma boa “ambiéncia” e,
portanto, ndo podemos nos descuidar
em relacdo a area de protecdo,
promovendo cuidados para mitigar
danos de pragas e doengas. Um
canavial de alto potencial produtivo,
com indices de broca do colmo de

25% de intensidade de infestacdo,

"Aescolhade
umavariedade
responsiva
éimprescindivel
paraqueo
custo-beneficio
dairrigacdo seja
otimizado
nesses projetos”

pode ter perdas de mais de 30% na
produtividade agroindustrial. Por
exemplo, uma produtividade de 170
t/ha com 140 kg de ATR/tonelada
equivale a uma produtividade de
23,8 toneladas de agtcar por hectare.
Perdas de 30% significam uma
produtividade de 16,7 toneladas de
acucar por hectare, ou seja, perdas de
7,1 toneladas de aglicar por hectare.
Portanto, a irrigacao pode promover
ganhos expressivos que podem se
perder por a¢do de uma praga, por
exemplo. Outro aspecto relevante da
desconstrucao da produtividade que
pode afetar os ganhos expressivos
em uma area irrigada, é o pisoteio

e os possiveis efeitos deletérios da
mecanizac¢io da colheita. E muito
comum, em canaviais irrigados,
termos colmos de elevado diametro,
0 que pode aumentar o “efeito
alavanca” sobre as touceiras no
momento da colheita, o que eleva

o “arrancamento de touceiras”,
promovendo a “despopulacdo” dos
canaviais. Este fato é um dos grandes
responsaveis pela queda acentuada
de produtividade do primeiro para o
segundo corte, por exemplo. Desta
maneira, devemos escolher para

0S nossos projetos de irrigacao
variedades com maior capacidade

de perfilhamento e brotacao, e que
tenham habilidade de repovoamento
de espacos que porventura venham
a existir a partir das atividades
mecanicas necessarias, tanto para

a colheita como para aplicagao

dos tratos culturais. A escolha

de uma variedade responsiva é
imprescindivel para que o custo-
beneficio da irrigagdo seja otimizado
nesses projetos.

AGOSTO 2018 REVISTAPIVOT VALLEY 13



noticias | BRASIL

Producao de

cana-de-acucar cresce no Nordeste

Deacordocomas previsdes daCompanhia
Nacional de Abastecimento (Conab),os
produtores de cana-de-agUicar daregiao
Nordeste témmotivos paracomemorar.
Aestimativaé quesejam produzidas 42,29
milhes detoneladasem 2018/19,0que
representaumaumentoemrelagdoa

safra passada,em que foram colhidas 41,14
milhdes detoneladas.

Oaumentodaprodutividade deve-se,
em parte,as chuvas que encerraramum
perfodo de trés anos de seca,que vinha
prejudicando os plantios de canana
regigo. EmPernambuco, por exemplo,a
previsdo € que ovolume de cana-de-aglicar
processadacrescaem7,8%emrelacdo
aoano passado, totalizandocercade 123
milhdes de toneladas.
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Brasil ultrapassara 2 milhdes de toneladas na
producao de algodao ainda este ano, diz Abrapa

Produtores de algoddo de todo o Brasil estdo otimistas com a safra deste ano. De
acordo coma Abrapa (Associagdo Brasileira dos Produtores de Algoddo), o paw(s
deverdsuperara Austrdlia e tornar-se o terceiro maior exportador do produto a nivel
mundial ainda este ano, ficando atras apenas dos Estados Unidos e da fndia.

Aexpectativa paraa producdo nacional de algoddo em pluma é de um novo recorde - 2,015
milhdes de toneladas, superando amarcaanterior, de 1,959 milhdo de toneladas alcan¢ada
em 2011, Entre os fatores que explicam o crescimento expressivo da cotonicultura,
destacam-se o aumento dadrea plantada em 26%, e aalta produtividade do setor no Brasil de
aproximadamente 1,7 milkg de pluma por hectare.

A Abrapa afirmaque a producdo de algoddo cresceu quase 60% em dois anos, e que, se as
condigdes climaticas se mantiverem favoraveis, a safra do ano que vem poderd ser ainda
melhor,com umacolheitade 2,26 milhdes de toneladas de pluma.
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USDA eleva previsao da producao de soja no

Brasil em 2018/19

O Departamento de Agricultura dos Estados Unidos (USDA) estimou,em junho, que o Brasil

deverd produzir 118 milhdes de toneladas de soja nasafrade 2018/2019. A previsdo € melhor do

queaanterior, feitaem maio, de 117 milhdes de toneladas.

Paraesteano,a estimativa eraum pouco mais alta - na safrade 2017/2018,0 USDA havia previsto

uma colheitade 119 milhdes de toneladas de soja. De qualquer forma, o Brasil mantém-se como

omaior exportador da oleaginosa.

As previsdes do drgdo governamentalamericano ndo ficaram poral. O USDA estimou,ainda, que

oBrasil deverd produzir 96 milhGes de toneladas de milho em 201819, bemacima da previsdo de 85

milhdes detoneladas, referenteaesteano.

Plano Safra recebe
RS 16,1 bilhdes em
Crédito Rural

Apdsanoticiade que o Governo Federal
vailiberar cercade R$194,5 milhdes para
aplicagdo do Plano Safra2018/19-um
aumento de 3,2% em relagdo ao ano passado
-,0Sicredianuncioualiberaggdo de R$ 16,1
bilhdes em Crédito Rural,contemplando
mais de 213 mil operagdes,incluindo custeio,
comercializagdo e investimento.

Ovalordisponibilizado é 8,7% maior do que
omontante dasafrade 2017/18. Até maio
deste ano,aentidade jdhavialiberadoR$

12,9 bilhdes em aproximadamente 169 mil
operacdes. Nototal,ovalor disponibilizado
paraeste ano-safrasomou R$ 14,3 bilhdes,um
crescimento de 15,6% quando comparado
comoanoanterior.

Vale ressaltar,também, que 80% das
operagdes dainstituicdo financeira
cooperativaforam direcionadas aos
pequenos e médios produtores rurais, na
iniciativa de promover o crescimentoe
desenvolvimento desses trabalhadores no
cenério doagronegdcio nacional.

Mato Grosso do

Sul devera ter
crescimento de RS 1
bilhdo na receita da
agropecuaria

Estimativas do Ministério daAgricultura,
Pecudriae Abastecimento (Mapa)apontamque
o ValorBruto daProducdo Agropecudria (VBP)
doestadodoMato Grossodo Suldeve crescer
em3,87%nodecorrerdesteano,emrelagdo
a2017.0crescimentodeverdser deR$ 29,630
bilhdes paraR$ 30,779 bilhdes-umaumentode
R$ 1,148 bilhdo.

Do valor total, 6695% (R$ 20609 bilhdes)
devem ser provenientes da agricultura, € 33,04%
(R$ 10770 bilhdes), da pecuédria. A principal
responsavel pelo crescimento estimado serd a
valorizagdodasoja,que deverdser de1551%,edo
milho,que serdde12,8%.

Gota a Gota

As novidades do
setor em 4 notas

©

POLITICA IRRIGAGAO

O plendrio da Camara Federal aprovou a
medida provisdria (MP) que alteraa Politica
Nacional de Irrigagdo. O novo texto evita a
perdado lote de projeto publicodeirrigagéo
para o Poder Publico se estiver hipotecado
junto a banco oficial, em razdo de
financiamento ligado a plantagdo irrigada. A
matériaseraanalisada pelo Senado.

®

RECORDE CAFE

Um levantamento da Conab (Companhia
Nacional de Abastecimento) indica que a
colheita de café do Brasil devera ser amaior
da histéria em 2018. Devido as condigdes
climéticas favordveis e com auxilio das
tecnologias, a produgdo da cafeicultura
brasileira poderd alcancar 58 milhSes de
sacas de 60 quilos — um crescimento de
29,1%emrelagdoasafraanterior.

®

PILAR ECONOMICO

Comacolheita de 240 milhes de toneladas
de grdos, o setor do agronegdcio brasileiro
mantém-se distante da crise econdémica
que assola o pais nos Ultimos anos. A safra
recordista representou 30% do Produto
Interno Bruto (PIB) do Brasil referente a
2017, que somou R$ 6,6 trilhdes. Com esse
resultado, o agronegdcio consolidou-se
ainda mais como um pilar essencial da
economianacional.

®

BALANCO POSITIVO

Em 2017, as exportages do agronegécio
brasileiro totalizaram uma receita de US$
96 bilhdes, representando um aumento de
13% em relagdo ao ano anterior. O resultado
garantiu osuperavit dabalanga comercial do
pais, que seria deficitaria em US$ 15 bilhdes,
sem essas exportagdes. O agronegécio é o
setor que mais contribuiu para a economia
brasileira, nos tltimos 20 anos.
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Crescem as previsoes
paraasafrademilhoe
soja na Argentina

O Ministério da Agricultura da Argentina divulgou, em
junho, que os produtores do pais deverdo colher um
total de 37,2 milhoes de toneladas de soja e outras 42,4

milhdes de toneladas de milho, na safra de 2017/18.

Afetada por umaforte seca, as estimativas da Argentina sdo, ainda assim, mais otimistas do que as anteriores
realizadas pelo pafs,de 36,6 milhdes de toneladas paraasoja, e 42 milhdes de toneladas para o milho.

ARGENTINA

No caso de outros produtos,a projegdo piorou levemente - € o caso do trigo, cuja colheita prevista passou
de 6,5 milhSes de hectares para 6,135 milhdes.

Comérciofluvialdesoja
transformao Paraguai
emlider demercado

Sem safda para 0 mar e com uma capaci- I
dade de producdo de soja surpreendente, o

Paraguai soube aproveitar a sua rica rede de

PARAGUAI

rios para comercializagdo da oleaginosa. No
ranking mundial, perde apenas para os Esta-

dos Unidos e China na venda de soja por meio

de canais fluviais.

Na safra de 2016/2017, foram 6 milhdes
de toneladas exportadas, gragas a um trans-
porte fluvial eficiente e em crescimento. A
frota paraguaia para transcurso dos seus
diversos rios totaliza mais de 3 mil barcagas
e 200 rebocadores, responsaveis pelo car-
regamento de produtos entre portos do
pafs e da vizinha Argentina. Desses portos,
as cargas seguem para a Europa, Asiae Esta-
dos Unidos.
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Somente o Rio Paraguai j percorre cer-
cade milquildmetros doterritério do pafs, e
compd&e um dos mais longos cursos fluviais
do mundo, com 3 mil quilémetros transcor-
ridos desde a sua nascente, no Brasil, até
desembocar no Rio da Prata. O comércio
fluvial contribuiu para que o Paraguaise tor-
nasse o sexto maior produtor de sojado pla-
neta-e o quarto maior exportador.
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AEVOLUCAODA
AGRICULTURA
MEXICANA EM

NUMEROS

Nos Gltimos 5 anos, o México
estabeleceu-se como o

120

maior produtor de
alimentos a nivel mundial.

Entre 2013 e2017,0
crescimento do setor
agricolafoide

13,6%.

Além disso, as
exportacgdes de
alimentos mexicanos
explodiram:

Em 2017, o volume de
produtos exportados foi
60% maior doqueem
2012, representandoum
movimentode

USS 138 bilhoes.

O México é018° pais que
mais exporta, e consolidou-
secomo o

mimerol

naexportacdo mundial de
cervejae abacate.

Peru: crescimentodo
setor agropecuario
deveserde3,5% em
2018

O Ministro de Agricultura e Irrigagao do Peru,
Gustavo Mostajo, estimou, no fim de abril, que
o setoragropecudrio devera crescer 3,5% no
decorrer de 2018, gragas as agdes governa-
mentais que vém sendo praticadas no pafs
pelo desenvolvimento do primeiro setor.
Um dos projetos destacados como respon-
saveis pelo crescimento do segmento é a
implantagdo de um programa de melhoria

tecnoldgica na produgdo de milho.

Giro Latino
novidades do
setor em 4 notas

©

PLANO IRRIGAgZ\O ARGENTINA - O
Ministério da Agroindistria da Argentina
desenvolveu um plano nacional voltado
paraairrigagdo, com o objetivo de triplicar
a quantidade de hectares onde se fazem
lavouras irrigadas. O plano se estende
até 2030 e pretende aproveitar todo o
potencial do pais no que diz respeito ao
desenvolvimento da agricultura, fazendo
uso dairrigacdo paraaumentar a eficiéncia
erentabilidade.

PLANO IRRIGACAO COLOMBIA -
Na Colémbia, o governo também estd
dedicado em aumentar a drea irrigada
do pais. O Conselho Nacional de Politica
Econdmica e Social (Conpes) aprovou
uma politica de adequacdo das terras
colombianas, que sera colocada em pratica
nos préximos 20 anos, com o objetivo de
ampliar para 500 mil hectares a cobertura
deirrigacdoedrenagem.Aideiaéfortalecer
acompetitividade agropecuaria do pais.

®

COMPARTILHANDO CONHECIMENTO - O
ministro de Meio Ambiente e Agua da Bolivia,
Carlos Ortufio, reuniu-se com o ministro de
Agriculturaelrrigagdo do Peru, Gustavo Eduardo
Mostajo, para compartilhar as experiéncias
vividas no contexto do programa Mi Riego (Minha
Irrigagdo), desenvolvido naquele pais. A ideia
é revelar os resultados positivos para outros
paises, para que o projeto possa ser adequado e
reutilizado, fomentando o desenvolvimento do
agronegécio a nivel internacional.

®

TECNOLOGIA PARA O CAMPO - Um grupo
de pesquisadores do Instituto Tecnolégico de
Morelia (ITM), no México, estd trabalhando com a
Universidade de Manchester, no Reino Unido, para
otimizar a utilizagdo de gua no setor agricola, por meio
do desenvolvimento de novos projetos para uso de
tecnologias inovadoras, como a impedancia elétrica.
Aideia é calcular a quantidade de dgua necessaria para
determinadolocal,evitando desperdicios.
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Novas edicoes
do Meu
Primeiro Pivo

Pivodrip, revenda oficial da Valley, participou do 3° En-
contro Técnico do Produtor Rural, evento realizado na
azenda Sertdozinho, em Patos de Minas (MG), e orga-
nizado pela Epamig (Empresa de Pesquisa Agropecudria de Mi-
nas Gerais). No encontro, representantes da revenda organi-
zaram o “Meu Primeiro Piv0”, projeto realizado pela Valley em
todo o Brasil, com o intuito de divulgar informagdes importan-
tes para produtores rurais a respeito da implementagdo de pi-
v0s centrais Valley. O evento também foi uma oportunidade para
apresentacdo dos beneficios do gerenciamento de irrigacdo.
Outras cidades que receberam o evento da Valley foi Ibira-
rema (SP) e Itanhanga (MT), realizados em parceria com as
revendas Unimaq e Grupo Irrigar.

JDRIP
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Valley em eventos no s
Paraguai e México

Com grande entusiasmo, nossos

distribuidores participaram de

feirasagricolas emvarios pafses nos Ultimos meses.
Entre elas estd a ExpoPioneros, no Paraguai, que
reuniu os principais produtores agropecudrios
daregido do Chaco, drea que registrou grande
desenvolvimento nos dltimos anos. Nestafeira, a
primeira organizada pelas principais cooperativas
de produgdo daregido do Chaco, havia um setor
inteiramente dedicado a demonstragdo ativa
deirrigacdo,ondeaValley e seurepresentante
Agrocentro montaram um pivd de demonstragdo
paraos clientesinteressados emaprender sobre os
nossos produtos. No México, recebemos diversos
revendedores, clientes e amigos na cabine Valley,na
Expo Internacional de Irrigagdo Sustentavel, umafeira
realizadaem Queretaro. A exposicdo contou comum
congresso, que debateuamelhoradaprodutividade
agricola,comrelagdoaimportancia daracionalizagdo
e ousotecnificado e eficiente dadgua.

Presenca na Bahia
C_Ji  Farm Show 2018

AValley esteve presente na maior

feiradoagronegdcio das regides
Norte e Nordeste do Brasil e uma das trés maiores
do pafs:a Bahia Farm Show. Durante o evento,
foram apresentadas as Ultimas novidades em
irrigacdo por pivo central para os visitantes da
feira. A edicdo deste ano da feiramovimentou R$
1,891 bilhdo em volume de negdcios, uma marca
histérica para o evento nordestino. Quase 6o mil
pessoas passaram pelo recinto na cidade de Lufs
Eduardo Magalhdes, onde a Valley realizou novos
negdécios e divulgou os seus produtos e servicos.



Valley na AgroBrasilia

[ ]
Também no Centro-

BRASIL
w Oeste, a Valley participou

da AgroBrasilia (Feira

Internacional dos Cerrados)

2018. Durante umasemana
inteira, 0 encontro reuniu produtores, as
principais marcas e milhares de visitantes para
um evento repleto de novidades e surpresas
dosetortecnoldgico agricola. Quem passou
pelafeirateveaoportunidade de conhecero
estande da Valley.

Costa Rica com novo distribuidor

I O:0s as boas-vindas @ empresa Agroldgico, um novo distribuidor dos produtos Valley

COSTARICA

|
Irriger no Sudao

Em julho, a Irriger assinou um contrato com
a empresa GLB, grupo de investimentos em
agricultura que esté entre os trés maiores do
Suddo. Localizada a norte da capital do pafs,
Khartoum,aempresacontardcomalrriger para
otimizar o uso de dgua para irrigagdo e energia, ampliando a
rentabilidade das lavouras. O grupo GLB possui uma érea total
de 87.000 hectares, com uma por¢do irrigada de 3175 ha. O
principal produto cultivado é a alfafa, mas outros, como o
capim de Rhodes, trigo e milho, também integram a produg¢do
daempresa. Além disso, o grupo planejaingressar na plantagdo
de sojaeamendoim.

paraa CostaRica, Guatemala e Nicardgua. A Valley estard ao lado do grupo,acompanhando
o desenvolvimento agricola desses pafses da América Central e levando equipamentos

e tecnologia de ponta para produtores agricolas e pecuaristas que desejam aumentar a
produtividade de sualavoura. Nosso maior desafio, em conjunto com o nosso distribuidor
Agroldgico, serd disseminar toda a experiéncia de irrigagdo da Valley e os reais beneficios da
irrigagdo eficiente através de equipamentos e tecnologia de precisdo.
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Seminario Canalrrigada

para Brasil, Peru e Colombia

Em Ribeirdo Preto (SP),a Valley Emjulho,foiavezdoPerueda
realizou o 1°Semindrio Canalrrigada, =~ Coldmbiareceberem oevento.
iniciativa para promover o debate Empresarios e técnicos do setor
sobre oimpacto positivodairrigacdo  de diversas regides desses paises
por pivos centrais noaumento da participaram do evento, que
produtividade da cana-de-agUcar. discutiu solu¢Bes paraoaumento da
Oencontroaconteceunodia22de produtividade nos canaviais.

maio e reuniu mais de 50 profissionais O Seminério acompanhaa

daelite dosetor canavieironacional. ~ tendéncia de produtores de toda

SOLUGCOES PARA CANA DE AGUCAR

Agucar
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a América Latina, que apostam
cadavez mais nacanairrigada

em substitui¢do de plantacdo

em sequeiro. Pesquisas recentes
apontam um aumento de cerca

de 40 a50% na produtividade da
canairrigada,em comparagdo com
aquela produzida em sequeiro.




KSB e Valmont uma parceria de sucesso.

A companhia alema KSB ¢ a nortc americana Valmont Industrics, iniciaram a sua histdria
de sucesso no mercado brasileiro em 1954, periodo em que o Brasil acelerava seu processo

de industrializacio.

A parceria, porém, foi estabelecida hd 36 anos, quando a Valmont lancava seus pivots

centrais com a reconhecida marca Valley®.

KSB e Valmont sempre ofereceram produtos de alta tecnologia e servicos de pos-venda a
altura das exigéncias do setor de irrigagao.

KSB Bombas Hidraulicas S/A - Rua José Rabello Portella 638 - 13220-540 - Varzea Paulista/SP - Brasil - www.ksb.com.br

Hydrobloc M ETA Megabloc Meganorm WKL

> Nossa tecnologia. Seu sucesso. KSB b '
a

Bombas = Valvulas = Servicos



PIVO CENTRAL PALAVRA DO ESPECIALISTA

A CANA DE ACUCAR

Por Vinicius Maia, gerente de contas para Mercado de
Cana no Brasil e América Latina da Valley

Vinicius Maia
GERENTEDE CONTAS VALLEY PARAMERCADO
DE CANANO BRASIL E AMERICA LATINA

E eusempre me pergun-
to:“porquendosefala
mais, ndo se demanda
maisairrigacao?”
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cana de agicar, um dos cul-

tivos mais tradicionais e an-

tigos do Brasil, ndo ocupa
extensas areas sO por aqui. Ela esta tam-
bém secularmente presente em diversos
dos nossos paises irmaos da América La-
tina, assim como no México e nos EUA,
além de paises de outras partes do globo,
como India, TailAndia, Australia, paises
africanos e outros tantos mais. Sua cadeia
produtiva é por vezes o principal contri-
buinte do PIB de algumas destas regides,
realidade para algumas areas do Brasil
também. Aqui, a cana ocupa 13% da area
agricultada, ou seja, 9,8 milhdes de hec-
tares (!), distribuida de Sudeste a Nor-
deste, entrando com forga nos ultimos 15
anos no Centro-Oeste, ocupando majori-
tariamente areas de pastagens degrada-
das e alta variabilidade climatica.
Sobre efeitos do clima nos canaviais, re-
centemente vi num evento da Canaplan
em Ribeirdo Preto que de todos os fa-
tores que impactam negativamente na
produtividade dos canaviais, o clima, via
déficit hidrico, é o de maior influéncia:
40% no caso do Centro-Sul brasileiro,
em média. Quer dizer que se fizermos
as melhores praticas agrondmicas, o
déficit hidrico tem peso muito grande e
sera responsavel por consumir a poten-
cial receita do business? Sim, isso é fato,
e na safra 2018/2019, a quebra de safra
brasileira, estima-se, sera de 10 a 20%
(1), devido as inconsisténcias do clima. E
eu sempre me pergunto: “por que ndo se
fala mais, nao se demanda mais a irri-
gacdo? ”
Venho trabalhando com cana irrigada
desde 2006 e vejo em diversos exem-
plos brasileiros e do exterior o nivel de
responsividade do canavial irrigado
sob piv0s centrais, chegando a triplicar

ou mais a produtividade em relagdo a
média local, elevando-se ainda a lon-
gevidade do canavial para 7 a 10 anos
ou mais e melhorando a produtividade
dos canaviais. E mais, ja ha variedades
responsivas a irrigagdo, como pode ser
lido na entrevista, nesta revista, com o
Diretor do Centro de Cana do IAC, o DR.
Marcos Landell.

Visitando muitas fazendas irrigadas em
clientes Valley, ndo s6 em terras brasi-
leiras, hoje posso afirmar com seguran-
¢a: nossos pivos sdo muito robustos e os
mais modernos do mercado, sdo como
tanques de guerra (quem conhece a ati-
vidade canavieira sabe que a robustez é
necessaria). E mais: tém a automagio
mais completa e robusta do mercado,
permitindo irrigar com muita inteligén-
cia; tém menor Capex e Opex do mer-
cado, se comparados a outros sistemas
pressurizados com alta eficiéncia; sdo
altamente eficazes na uniformidade de
distribuicdo de 4gua no campo (entre 90
e 95% de uniformidade de distribuicao
na aplicacdo da irrigacdo); permitem
quimigar, fertirrigar, possibilitando
adubacdo do solo e foliar com qualquer
fonte quimica do mercado, vinhaga e
aguas residudrias, sem necessitar lim-
pezas e cuidados especiais dos equi-
pamentos;
aspersdo, favoravel ao sucesso nas apli-
cacdes de produtos bioldgicos (fungos
e insetos inimigos naturais); permitem
com agua sobre a palhada elevar a ati-
vidade de dgua nesta area, e a sua dese-

geram microclima com a

javel decomposicdo, contribuindo paraa
mineralizagdo e incorporagdo da maté-
ria organica no solo; tém a menor mao
de obra operacional do segmento irriga-
¢do - pois ha muita automagao, tudo de
série.

A Valley tem a maior rede de revendas e
assisténcia técnica do mercado, e nosso
time quer ouvi-lo! Queremos trabalhar e
oferecer o que temos em solugdes para
a canavicultura, integrar e auxiliar a
desenvolver a sua solu¢do irrigada com



PALAVRA DO ESPECIALISTA PIVO CENTRAL

nossos equipamentos. Queremos contribuir para A Valmont, fabricante dos pivos Valley, criou uma érea
o sucesso das usinas e produtores de cana, somos dedicada exclusivamente a irrigacdo da cana de acglcar,
parceiros, esse € nosso trabalho e nossa meta. projeto iniciado oficialmente este ano de 2018. Este é

um marco para nds! Somos uma empresa altamente
Um abraco! @ inovadora, e lancamos oficialmente para o mercado

canavieiro o Valley Rental, que é o sistema de aluguel por
milimetro irrigado, sem a necessidade da aquisi¢do do
equipamento!
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PIVO CENTRAL MUNDO VALLEY

Valley Rental:
O caminho paraairrigacao
dos canaviais do Brasil

Inovadora modalidade de aluguel de pivds traz

mais oportunidades paraas usinas implantarem

irrigacdo e recuperar arentabilidade

A irrigacdo nas lavouras de cana-de-
-aglcar vem encontrando o seu espago
entre os produtores brasileiros. Com a
crescente popularizacdo da pratica, surge
um nova e pioneira modalidade de neg6-
cio que promete movimentar o setor, im-
pulsionando a produtividade e oferecendo
novas oportunidades para quem quer in-
vestir na planta¢do de cana irrigada.

De olho no setor, a Valley desenvolveu
o programa Valley Rental, que permite o
aluguel de piv0s centrais para a irrigacao
de canaviais. A novidade foi apresenta-
da durante o 1° Seminario Cana Irrigada,
promovido pela Valley em Ribeirdo Preto
(SP), e ja esta disponivel em todo o pais.

O programa foi desenhado para facili-
tar o acesso aos pivos centrais, possibili-
tando que as usinas obtenham os impor-
tantes beneficios da cana irrigada, sem a
necessidade de realizar grandes investi-
mentos em uma estrutura permanente.
O aluguel dos equipamentos é definido
de acordo com a situacdo de cada cliente,
conforme explica o gerente de contas para
Mercado de Cana no Brasil e América La-
tina da Valley, Vinicius Maia.
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“Primeiro, fazemos uma analise da
produgdo de cada cliente e calculamos o
valor do aluguel, com base na quantida-
de de milimetros irrigados por més, no de-
correr da duragao do contrato assinado por
produtor. Quanto mais longo o contrato,
menor o custo mensal. Oferecemos um cus-
to diluido para que as usinas ndo precisem
investir muito alto. O valor do milimetro ja
inclui a manutencao e o seguro do equipa-
mento”, explica Vinicius.

A estratégia da Valley é sélida e chama
a atencdo dos produtores. Afinal, ao ofe-
recer um equipamento alugado, os gastos
necessarios a serem feitos pelas usinas
sdo reduzidos de forma significativa, e os
clientes ainda tém acesso a irrigacdo para
o0s seus canaviais, com o apoio da melhor
tecnologia oferecida pela empresa.

Além dos pivos de Ultima geragdo, o
Valley Rental disponibiliza também os
painéis de monitoramento Icon e o siste-
ma de gestdo da irrigacdo Irriger Connect,
além de um programa de capacitagdo que
ensina a equipe de trabalho das usinas a
usar os equipamentos da melhor forma,
garantindo os resultados.

”Sefor bem manejadae com
uma nutrigdo equilibrada, temos
certezaqueairrigagdo oferece
uma matéria primasuperiorao
sequeiro.”
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Com todas estas ferramentas dis-
poniveis, por meio do Valley Rental, as
usinas podem conhecer o verdadeiro
potencial da cana-de-actcar irrigada.
Os resultados dessa empreitada vém
surpreendendo produtores e especia-
listas. Os dados apontados pela Valley
indicam que a irriga¢do pode multiplicar
o volume produzido por hectare, impul-
sionando a rentabilidade das lavouras a
um custo reduzido.

“0 aumento da quantidade de cana
produzida por hectare pode chegar
até a 200 toneladas por hectare —

praticamente, o dobro da média na-
cional. Também estamos percebendo
em nossas pesquisas que a irriga¢ao
esta ligada a uma maior extracdo de
agucar da cana. Assim, podemos ver
que a irrigacdo traz ainda mais be-
neficios do que apenas o aumento do
volume de cana colhida”, conta Vini-
cius.

O Valley Rental ndo passa desperce-
bido por investidores interessados em
ampliar a produgdo de cana por meio
da irrigagdo em pivo central. As hist6-
rias de sucesso ja comegaram a surgir.

E o caso do produtor Sebastidio Ferreira
Jacinto, da Fazenda Continental, que
investe na irrigagdo da cana-de-agt-
car desde 2006.

Na sua propriedade de 2.600 hecta-
res, 660 desse total sdo irrigados, e a
média de produgado é de 110 toneladas
de cana. Nas areas irrigadas, ele chega
a colher 160. Gragas ao resultado posi-
tivo, Sebastido considera a canairriga-
da um caminho sem volta.

“Acreditamos que a irriga¢do na
cana-de-acucar vai aumentar aqui na
nossa regiao de Ribeirdo Preto. Quanto
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Irrigacao é o futuro, dizem os

mais a norte, maior é essa tendéncia. Acredito
que, quando os produtores virem a diferenca
na produtividade, vdo entender que o investi-
mento compensa, e muito. Trabalhamos com a
perspectiva de produzir até 50% mais cana na
mesma area, e isso é muito bom do ponto de
vista econémico e também ambiental”, conta
o produtor.

Outros representantes do setor também
enxergam o potencial para a produtividade
e rentabilidade oferecido pela cana irrigada
e, mais especificamente, pelo projeto inova-
dor da Valley. “O nosso setor encontra-se em
uma situagdo complicada devido a dificuldade
de investimento e ao endividamento das usi-
nas. Nesse contexto, a solu¢do que o aluguel
de pivos apresenta é primordial e sem davida
vai acelerar o uso da irrigagdo para recuperar
a produtividade rapidamente”, prevé o enge-
nheiro agronomo e diretor da Canaplan, Luiz
Carlos Corréa Carvalho.

S6 no Brasil, existem 66 milhdes de hecta-
res dedicados a atividade agricola. Desse total,
sdo 10 milhdes de hectares de canaviais, com o
potencial de aumentar ainda mais a produtivi-
dade e o rendimento de cada safra, com pro-
gramas — como o Valley Rental — que impul-
sionam tanto a economia quanto o acesso das
usinas a sistemas de irrigagao.

0 cendrio da produgdo de cana no Brasil deixa
muitos especialistas e produtores esperangosos
de que a irrigacdo é o futuro, e o aluguel de pivds
pode ser uma forma de potencializar essa pratica
nas usinas brasileiras. Pelos resultados obtidos
até agora, podemos estar entrando em um perio-
do de grande evolugio e lucratividade. @
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Pedro Elia

Especialista de Projetos da Biosev

""Euvejo que é uma oportunidade para alavancar a produtividade
do setor. Como a gente viu nas apresentacdes, a produtividade
da cana vinha crescendo, porém, com a mecaniza¢do, houve
essa queda de produtividade. A irrigacao vem para aumentar a
produtividade e ajudar a pagar as contas do setor."

Jaime José Stupiello

Diretor Agricola Tereos

""Eu acredito na irrigacdo. Acredito no pivo e sou um defensor da
irrigacao, principalmente no terco final da safra, em que temos
um problema de produtividade agricola, e podemos obter um
resultado fantastico. A gente, hoje, tem alguns problemas com o
custo de investimento, que é bastante alto. Sabemos do retorno,
mas na hora de avaliar a questdo economica do projeto, ele se
torna inviavel, porque temos alguns anos com excedente de
agua e outros com seca, em que, ai sim, podemos ver retornos"
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maiores especialistas do mercado.

Dr. Marcos Guimaraes Landell

Especialista de Projetos da Biosev

""Eu acho que precisamos pensar na irrigacdo como uma estratégia que deve ser somada aos modelos da canavicultura de
sequeiro. Imaginando que nds temos momentos, durante o periodo em que colhemos cana, que vocé acaba submetendo
os canaviais aos déficitis hidricos pronunciados, que sdo as canas colhidas a partir de setembro, a irrigacdo poderia
atender nesses periodos, complementando manejos ou estratégias de mitigacdo déficitis. Esses modelos associados
geram uma possibilidade muito grande de impacto na produtividade canavieira de empresas, isso pensando em 10 a
15% de drea com irrigacdo. Associado a modelos de mitigac3o, isso pode gerar impactos muito significativos, de 20 a 35
toneladas a mais na média de uma empresa, mesmo quando imaginamos percentuais baixos de areas irrigadas. Entdo,
a irrigacdo é hoje, a nosso ver, fundamental na associagdo com aquilo que temos de disponibilidade de estratégias para
manejo de cana-de-agicar"

Osvaldo Arce de Brito Leonardo

Engenheiro Agricola na HidroEng Especialista de Projetos da Biosev

""Eu acho que a irrigacdo é imprescindivel. Nos
precisamos mudar o patamar de produtividade,
e a irrigacdo tem essa condicdao, fazendo a
aplicacdo de laminas integrais, ou seja, sem
ser apenas salvamento, de chegar acima das
200 toneladas/hectare, tranquilamente. Basta
aliar a agua com a nutri¢do. Entdo, acho que
vamos conseguir produzir muito mais, em
muito menos area, com muito mais eficiéncia e
lucratividade para os produtores'

"Vejo a irrigacdo como uma ferramenta muito
importante para potencializar a cultura da
cana-de-aglicar e garantir todo o investimento

em plantio e adubagdo. A irrigacao traz esses
beneficios, para vocé ndo perder todo esse
trabalho em fung¢do de um déficit hidrico, como
uma seca. Além disso, a irrigacdo pode ser usada
como ferramenta para fracionar a adubagao, tanto
em agua, quanto na agua somada a fertirrigagdo"
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Os equipamentos de irrigacdo Valley utilizam as mais modernas

tecnologias em aspersores para aplicagao de agua limpa ou
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Ilcon10 otimizaarotinade
propriedades irrigantes pelo pais

Solucdo inteligente de gerenciamento dos pivOs centrais permite operacdo
dairrigacdo a distancia e oferece um amplo leque de funcionalidades

O painel inteligente Icon10, solu¢do
em gerenciamento de sistemas de irri-
gacao Valley, lancada no ano passado,
vem se popularizando em lavouras de
todo o pais. Com funcionalidades que vi-
sam oferecer mais praticidade e controle
dos piv0s centrais, 0 novo equipamento
da empresa é mais um beneficio para pro-
dutores que querem investir na irrigagdo.

O Iconio utiliza a tecnologia como
meio para aumentar a rentabilidade
associada a irrigacdo das plantagdes. O
painel permite que o produtor ligue e
desligue os piv0s instalados na sua pro-
priedade de forma remota e automatica.

E possivel, também, programar horarios
de funcionamento dos equipamentos e
ainda alterar a velocidade e a dire¢do do

pivo. Esse controle a distancia aumenta
a eficiéncia, evita desperdicios e facilita
o dia a dia dos agricultores.

Um dos produtores que comemoram
a instalacdo do Icon10 em sua proprie-
dade, no municipio de Sdo Luiz Gonzaga
(RS), é Guilherme Dal Pai. Para ele, po-
der controlar os piv0s centrais da Valley,
utilizados na lavoura desde 2012, é uma
grande vantagem.

“Posso controlar a irrigacdo confor-
me o clima, sem precisar estar presen-

te na propriedade, o que facilita muito
o cotidiano e ainda permite fazer uma
economia nos gastos, ja que o pivé ndo
fica em funcionamento quando estd
chovendo. Além disso, o painel é muito
facil de usar. £ uma solucio muito prati-
ca”, conta Guilherme.

O produtor ficou tdo satisfeito com o
Icon10 que, ap6s a instala¢do do primei-
ro, em janeiro deste ano, os resultados o
levaram a implantar um segundo painel,
em funcionamento desde maio. “Desde
que comeg¢amos a investir na irrigagdo
da Valley, a nossa rentabilidade cresceu
bastante”, comemora.
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TRANSICAO.

No Mato Grosso, o produtor de Nova
Ubiratd, Nathan Ant6nio Belusso, esta dei-
xando o sequeiro para tras. Para isso, ele
contou com a ajuda dos servicos da Valley,
incluindo o painel Icon1o0.

“Estamos muito otimistas com os re-
sultados que obtivemos até agora”, diz
Nathan. “Com os sistemas de irrigagdo da
Valley, pretendemos melhorar a nossa pro-
dutividade no campo. Instalamos os pivos
e 0 painel ao mesmo tempo. Foi muito fa-
cil aprender a manusear o equipamento”,
completa.

O produtor ressalta, ainda, que a escolha da
Valley como parceira no aumento da rentabili-
dade da sua produg3io veio naturalmente. “E a
mais conhecida e prestigiada na regigo, por isso

nunca tivemos duvidas sobre a marca a esco-
Ther”, afirma.

Também no Mato Grosso, no municipio de
Primavera do Leste, encontra-se a lavoura dos
irm3os Cristian e Martin Braun. Os experientes
produtores ja trabalham no campo ha quase
30 anos. E de olho em uma maior eficiéncia do
processo e da rentabilidade, decidiram adquirir
opainel Icon10.

0 equipamento veio ajudar no gerencia-
mento dos quatro pivds Valley que tomam
conta de toda a irrigagdo da propriedade.
“Ja trabalhamos com irrigacdo ha mais de
15 anos, e sempre ficamos satisfeitos com
os equipamentos da Valley”, conta Cristian.

Oprodutor conta que o painel foi instalado
em maio, apds a compra do quarto pivd, e os
irmados ficaram otimistas com as funcionali-
dades oferecidas pelo Iconi10. “A praticidade

que ele tem nos deixou muito interessados,
principalmente pela possibilidade de con-
trolar a irrigagdo a distancia e desligar os pi-
vos quando eles ndo sdo necessarios”, conta.
0 Icon10 possui, ainda, um sistema de
coleta de dados climaticos. As informa-
¢Oes captadas sdo utilizadas para adequar
o funcionamento dos pivos de acordo com
o0 horério, 0 momento da safra e, claro, o
clima. “A irrigacdo por piv6 sempre ofere-
ce melhores resultados do que o sequeiro.
Disso, ndo temos divida. Mesmo quando
chove, apostamos nos pivos para irrigar a
nossa plantacio”, afirma Cristian. @

Habilitado para
AgSense®

O ICON j& vem equipado Os

Novo acesso remoto
para Wi-Fi

o))

produtores podem  se

com um icone de conexdo com
a  AgSense,
controle e monitoramento

possibilitando
ininterruptos,  através  do
aplicativo. Os painéis ICON
também sdo compativeis com
a tecnologia de telemetria do
BaseStation3™.

conectar com o painel no
campo, evitando a ida até
o pivd. O controle pode
ser feito por qualquer tablet
ou smartphone através do

aplicativo ICON. Com o Edge-of-
Field WiFi, os produtores podem
acessar todos os controles do

painel, mesmo sem sinal de
celular.

AS TECNOLOGIAS DOICON 10

Interface Intuitiva, com
Tela Sensivel ao Toque

@

Diretamente no tablet ou no
smartphone, os produtores
terdo ver a mesma interface
do painel para controlar suas
maquinas de irrigacdo. A tela do
ICONésensivelao toque.
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m toda a regido Nordeste do Bra-

sil, ndo existe ninguém que se

lembre de uma empresa do setor
de irrigacdo mais antiga do que a As-
branor. E que ela foi a primeira de todas,
inaugurada ha mais de 50 anos, ainda
antes da Valley chegar ao pais. De 1a para
ca, consolidou-se como uma referéncia
em toda a regido, e uma das parceiras
mais antigas da empresa.

“Somos uma das primeiras revendas
da Valley. Trabalhamos juntos ha mais
de 30 anos, desde a época que marcou
o comeco da trajetéria dela em terras
brasileiras”, conta o sécio-diretor da
Asbranor, José Ary Lavor de Lima. Sor-
ridente, ele mostra o seu orgulho em
fazer parte dessa histoéria.

“Entrei na empresa em 1992 como
engenheiro; nessa época a Asbranor era
uma filial da Valley. Depois, em 1995,
passamos a ser socios e, desde entao,
vivenciamos uma histéria de suces-
so com raizes que datam de décadas
atras”, relembra Ary.

No decorrer dessas décadas, a empre-
sa vem conquistando marcos histéricos
que comprovam o seu papel no desen-
volvimento do setor a nivel nacional.
“N6s vendemos o primeiro pivo do Bra-
sil, em 1985”, revela o diretor.

Hoje, a representatividade da Asbra-
nor superou todos os limites. Com sede
propria em Recife (PE), e uma filial em
funcionamento na cidade de Petrolina
(PE), sdo mais de 1500 clientes atendi-
dos, somando todos os equipamentos
disponibilizados pela revenda — pivos
centrais, rebocaveis e lineares.

“0 nosso produto principal é o pivo
central, mas ndo ficamos por ai. Tam-
bém temos equipamentos para irrigacao
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Sécio-Diretor daAsbranor, José Ary Lavor de Lima

“Nos vendemos o
primeiro pivo do Brasil,

em 1985”
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por aspersao, localizada, convencional e
paisagistica”, diz Ary. Entre os clientes,
amaioria consiste em produtores de ca-
na-de-agticar, mas ndo é incomum en-
contrar produtores de abacaxi, acerola
ou mesmo de graos.

“Agora, queremos diversificar nos-
sas atividades para o futuro. Além de
oferecer produtos, também queremos
disponibilizar servicos como manejo e
gerenciamento de sistemas de irriga-
¢do”, planeja.

Para alcancar esse objetivo, a dis-
tribuidora esta no caminho certo. Com
uma equipe completa de 30 profissio-
nais, entre técnicos, engenheiros e ven-
dedores, a Asbranor ja oferece toda a

assisténcia técnica relativa aos equipa-
mentos de irrigacdo Valley.

“O setor de irrigacdo no Nordeste ndo
funciona da mesma forma que acontece
em outros estados, como Sdo Paulo ou
mesmo Minas. Aqui, tem muita falta de
agua, e nem existe uma topografia ade-
quada para instalar pivés em qualquer
lugar, por isso temos nichos de merca-
do”, explica Ary.

Além de trabalhar com vendedores
externos, a Asbranor também conta
com parceiros técnicos e para desen-
volvimento de novos projetos, distri-
buidos em diversas regides de produ-
¢ao espalhadas pelo Norte e Nordeste.

Equipe Asbranor
I
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3 A linha Irrigacao Corr Plastik é a solucao
! ideal para quem deseja uma boa safra.

Fabricados com tecnologia de ponta, os
tubos e conexoes Corr Plastik sao as

E solu¢des mais econdmicas e rentaveis para
. 0 seunegocio, independente do tamanho
+  dasua area.

Se voceé precisa de um projeto de irrigacao
para o seu pivo escolha Corr Plastik.

A melhor solucao em tubos e conexdes em
PVC e polietileno do pais.

Se o Projeto é de Irrigacao,
Corr Plastik é a Solucao.

T AEREN LR VNN EEA O\

www.corrplastik.com.br

facebook.com/corrplastik

Tubos e Conexoes

CORR PLASTIK

TUBOS E CONEXOES




No
campo

40.

Conheca o projeto
da Sada Bio Energia,
que produz 750 mil
toneladas de cana-
-de-agiicar em uma
area 100% irrigada

50.
O sucesso do grupo
Vale do Verdao que
garantiu o prémio
de uma das melho-
res empresas do
pais
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Aregraparao plantiode cana—de—a@é’cér no
norte de Minas Gerais. Conheca o projeto
da Sada Bio Energia, que produz 750 mil
toneladas em umaadrea100%irrigada

-
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o norte de Minas Gerais, onde o

clima Semi-Arido n3o oferece con-
di¢des para o cultivo de cana-de-
-acucar, chama atengdo a implantagdo e o
sucesso conquistado pela Usina Sao Judas
Tadeu, da Sada Bio Energia. Localizada em
Jaiba (MG), a propriedade tem a irrigacdo
em seu DNA e vem mostrando resultados
impressionantes, desafiando as condic¢Ges
locais e superando todos os obstaculos.

A Usina Sdo Judas Tadeu encontra-
-se no maior perimetro de irrigagdo da
América Latina, que canaliza as aguas
do Rio Sao Francisco para toda a regido.
Desde 2007, quando foi inaugurada pelo
produtor Vittorio Medioli, a empresa
trabalha com uma area 100% irrigada.
“Ndo se planta uma nova area sem ter o
sistema de irrigacdo montado”, conta a
gerente agricola da usina, Cristiane Cor-
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I
Gerenteagricoladausina,
Cristiane CorreaCosta
Cacique, mostraaqualidade
dalavoura

rea Costa Cacique. Atualmente sido 106 pivos,
96 da marca Valley. Ao todo, 8.300 hectares
dedicados a plantagdo de cana, de um total de
14.000. A area produtiva esta dividida entre os
municipios de Jaiba e Matias Cardoso.

O objetivo da producdo, na época da sua fun-
dagao pelo grupo Sada, era assumir um papel im-
portante no desenvolvimento econémico e social
da regido do Norte de Minas, mudando a realidade
por meio da energia renovavel e da geracdo de em-
pregos para a populagdo. E os nimeros ndo mentem
— com certeza, essa meta foi alcancada.

“Produzimos 750 mil toneladas por ano e
empregamos duas mil pessoas, direta e indire-
tamente. Durante o periodo de safra, contamos
com 900 funcionarios diretos. Na regido em que
estamos, a regra é simples: sem irrigacdo, ndo ha
cana. Mas, a irrigacdo ndo é apenas necessaria.
Ela garante a produtividade e longevidade, es-
senciais para o nosso trabalho”, revela a gerente.
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Nesse contexto, é facil entender como a

eficiéncia e a produtividade fazem parte do
dia a dianaplantacdo. “Nao acredito em ca-
na-de-acucar de baixa produgdo”, ressalta
a gerente. “A ferramenta mais importante
para maximizar a produgdo é precisamente
a irrigacdo, principalmente se for utilizada
como forma de aplicacdo de nutrientes ao
longo do ciclo, fazendo o melhor aproveita-
mento dos beneficios da vinhaga”, descreve.

Ao falar de cana irrigada, a opinido
formada por Cristiane tem a voz da expe-
riéncia propria e o conhecimento trazido
por uma carreira em prol do cultivo. “Por
vezes, os custos da implantacdo dos sis-
temas de irrigacdo sdo desestimuladores,
mas o retorno é sempre positivo e pode vir
dentro de trés ou quatro anos”, diz.

A persisténcia valeu a pena e compensou
o investimento. Em um cenario competiti-
Vo, que caracteriza o setor agropecuario, é

“Naoseplanta
umanovaarea
semterosiste-
madeirrigacao
montado”

fundamental assumir o controle das variaveis que
definem o resultado da producdo, safra apés safra.
E é nesse contexto que a irrigacdo trouxe a solugdo
para o grupo Sada Bio.

“0 clima esta cada vez mais inconstante e im-
previsivel. Nao tem como depender apenas das con-
di¢des naturais. A irrigacdo é uma forma de reduzir
os riscos inerentes a esse fator, e permite extrair todo
o potencial das variedades de cana. Ja temos, no mer-
cado, tipos especificos de cana que respondem muito
bem a areas irrigadas”, explica Cristiane.

Mas a estratégia ndo para por ai. “Outra van-
tagem da irrigagdo é que ela nos permite dar uti-
lidade a vinhaga e as aguas residuais, que muitas
vezes sdo tratadas como descarte. Isso melhora a
produtividade e confere mais longevidade a toda a
producdo — na Sada Bio, ja temos areas indo para
011° corte”, acrescenta.

Os resultados tém sido tdo positivos, de fato,
que o grupo Sada Bio continua investindo na cana
irrigada. Ainda em 2018, serdo instalados mais
nove pivos centrais na propriedade, na perspec-
tiva de aumentar ainda mais o aproveitamento do
terreno e maximizar a producio. @
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ARTIGO TECNICO

Dicastécnicas parao
aumento daeficienciada

nutricdo de cana-de-acgucar

A ENG. AGR. DR. HENRIQUE C. JUNQUEIRA FRANCO
3 e DIRETOREXECUTIVO DASTARTUP CROPMAN - |NOVAQAO AGRICOLAE PESQUISADORASSOCIADO DA UNICAMP

HENRIQUE.JUNQUEIRA@CROPMAN.COM.BR

plicacdo de fertilizantes e
corretivos via agua de irri-
gacdo é um tema que cres-
centemente vem entrando
na pauta de discussdo da
agriculturairrigada.

Como fui convidado para escrever sobre este

tema, fertilizagdo, corre¢ao do solo e nutri¢do de
plantas para esta revista, que trata da irrigacao
por aspersdo via pivos centrais, chamo a atengdo
para o fato de que ha uma grande oportunidade de
melhorias na eficiéncia das fertilizacdes nitroge-
nadas quando aplicadas via agua de irrigacdo pe-
los pivos centrais.

O manejo de fertilizantes e corretivos na cul-
tura de cana-de-aglcar apresenta uma série de
numeros relativos a eficiéncia de fontes, doses e
formas de aplicagdo de nutrientes na cultura. Com
destaque para a baixa eficiéncia das fertilizacdes
nitrogenadas, que geralmente sdo menores que
20%, além de que quase toda nutrigdo da cultura
é baseada em regimes de sequeiro, o que contri-
bui, significativamente, para esses nimeros o que
destacaremos no final deste texto. Por outro lado,
algumas decisdes de manejo podem ser adotadas
para aumentar a eficiéncia das fertilizacdes, nos
exemplos abaixo relacionadas ao nitrogénio, e
assim contribuir para o ganho de produtividade
e da sustentabilidade econdmica e ambiental da
atividade, sobretudo se a cultura for destinada
para a produgdo de biocombustiveis.
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“Omanejodefer-
tilizantes e corre-
tivosnaculturade
cana-de-agucar
apresentauma
série de nimeros
relativos a efici-
énciadefontes,
doseseformas
deaplicacdode
nutrientes na
cultura”

De acordo com o IPNI (International Plant Nu-
trition Institute), para a execugdo de uma agricultura
sustentavel e eficiente, é necessario saber responder
quatro perguntas durante o manejo de fertilizan-
tes: 1- Qual fonte utilizar (qual)? 2- Qual dose aplicar
(quanto)? 3- Como aplicar (modo)? - Quando apli-
car (época)? Na definicdo de qual fonte de fertilizante
nitrogenado empregar na adubagdo das soqueiras
(respondendo a primeira pergunta do IPNI), muitas
pesquisas ja foram realizadas, porém a cada dia novos
produtos sdo desenvolvidos e lancados no mercado, de
forma que a escolha da fonte adequada deve ser basea-
da na eficiéncia e no custo-beneficio da fonte a ser es-
colhida. De qualquer modo, é importante evitar fontes
que apresentem riscos de perdas de N por volatilizacdo
de NH3, principalmente de fontes como ureia, aqua-
monia e uran, quando essas sdo aplicadas sobre a palha
residual da colheita da cultura, superficialmente, sem
incorporagao ao solo e em regime hidrico de sequeiro.
A incorporacdo desses fertilizantes ao solo, além de
aumentar a produtividade da cultura, elimina ou di-
minui sensivelmente as perdas por volatilizagdo NH3
dessas fontes. A definicdo da dose de N, entretanto,
talvez seja a pergunta que mais necessita de desenvol-
vimento de tecnologias para a predi¢do dademandade
N pela cultura, sobretudo devido ao fato de ndo existir
método de diagnose nutricional ou de fertilidade do
solo em N para 4reas comerciais, sendo a demanda
de N baseada na necessidade de N (kg por tonelada de
cana produzida) estimada pela produtividade espe-
rada. Esse gargalo de tecnologia € um dos tdpicos que
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noés estamos trabalhando para oferecer para
o0s produtores, em que empregaremos para-
metros de solo, clima, gendtipo e planta para
definir a demanda de N pela cultura para a sua
aplicagdo a taxa-variada, utilizando algoritmo
que desenvolvernos nos Ultimos anos e o con-
ceito da agricultura digital.

Na sequéncia das questdes do IPNI, a forma
de aplicagdo (modo) é uma das variaveis que
impactam diretamente na eficiéncia da fertili-
zagdo nitrogenada, mas podem ser facilmente
contornadas se a incorporagao do adubo ao solo
ou abaixo da palha for empregada, em que se
obtém rendimentos da ordem de 20% na pro-
dutividade da lavoura em relagdo a aplicacdo
superficial. Por fim, aépoca de aplicagdo de fer-
tilizantes compde os quatro pilares do IPNI para
aboa prética de manejo de fertilizantes, sendo
que para N esse parametro foi, de certa forma,
negligenciado pelos técnicos ao longo dos anos,
inclusive na comunidade cientifica (escassez de
trabalhos que fizeram esse tipo de avaliagdo).
Tentando resolver essa divida, desenvolvemos
durante 4 anos ensaios avaliando épocas de
aplicacdo de N na cultura, durante toda a safra
agricola da regido Centro-Sul do Brasil (abril
a novembro), concluindo que a melhor época
de aplicagdo de N na cultura ocorre quando ha
disponibilidade hidricano sistena solo-planta,
diferentemente do que ha para outras culturas,

em que existem estadios de crescimento ideais
paraomanejodeN.

Pelo exposto, percebe-se que o manejo de
fertilizantes nitrogenados na cultura de cana-
-de-aglcar apresenta certos desafios, sobre-
tudo para a defini¢do da dose a ser empregada,
estando sua eficiéncia intimamente relaciona-
da com a disponibilidade hidrica. O que, certa-
mente, pode ser conseguido em pivds centrais.
Nesses sistemas, é possivel adotar o parcela-
mento da aplicacdo de N, sendo essa realizada
de acordo com a marcha de absorgdo de N pela
cultura. Alémdisso, como as doses aseremapli-
cadas sdobem menores devido ao parcelamen-
to, 0 uso da absorgdo foliar pela cultura irrigada
sob pivOs centrais vai potencializar a eficiéncia
da adubagdo nitrogenada, com destaque para
a ureia aplicada via foliar, cuja eficiéncia pode
chegar a 95% quando aplicada em solugdo so-
bre as folhas da cultura. Aditivamente, o uso da
agua no manejo de fertilizantes nitrogenados
tem proporcionado aumento na eficiéncia de
uso de N pela cultura (kg de biomassa por kg
de N acumulado pela planta), gerando menor
uso de fertilizantes nitrogenados por biomassa
produzida, o que contribui substancialmente
paraasustentabilidade do sistema de produgdo
de cana-de-agticar para fins energéticos. @
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Aumente a produtividade da sua area irrigada.
Adquira o seu pivd através das solugdes de financiamento do Valley Finance.

l‘\y e P(?oteja Contratando 5 anos de ) VAI—I— EY V
N amenEitee FINANCE | vauey

2 até 5x sem juros.

Um programa do DLL

O Valley Finance é um programa em parceria entre a Valmont e DLL no Brasil, que oferece solucdes financeiras para aquisigao dos pivos Valley. Sobre o DLL:
Somos um parceiro global de solugdes financeiras, subsidiario integral do Grupo Rabobank. Com origem holandesa, atualmente trabalhamos em 36 paises e
atuamos como especialistas em nove setores da economia junto com fabricantes de equipamentos, revendedores e distribuidores, disponibilizando solugoes
integradas paratodo o ciclo de vida destes produtos. No Brasil, oferecemos solugdes de Vendor Finance compostas por uma gama de linhas de crédito para os
mercados de Agricultura, Construcéo, Industria, Transportes, Satide e Tecnologia para Escritérios.

* Os produtos DLL Seguros s&o comercializados por meio da DLL Corretora Seguros Ltda e apresenta um amplo leque de solucdes para os clientes Valley.
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Familia Simdes:.

forca de pivds no interior de Minas Gerais

Produtoresinvestem todos osanos hacomprade equipamentos paraampliardrea

irrigadaemsuasfazendas

Quase 1.500 hectares de soja, milho e
feijdo 100% irrigados. Essa é a realidade
nas terras das fazendas Santo Aurélio e
Palestina 1 e 2, de Antonio Carlos Simdes,
Dorival Simdes, Anderson Simdes e Do-
rival Simd&es Junior, juntos na atividade
agricola hd 34 anos no interior de Minas
Gerais: Paracatu e Buritizeiro. As trés
fazendas rednem um arsenal de 24 pivds
centrais Valley, responsaveis por garantir
rendimentos excepcionais nas trés cul-
turas: entre 50 a 55 sacas por hectare no
feijdo, 70 a 80 sacas por hectare na soja e
de 180 a 230 sacas por hectare no milho.

Somente no ano passado, 0s pro-
prietarios investiram RS 3,5 milhdes na
aquisicdo de 7 conjuntos de pivés para a
Fazenda Palestina 2. A compra de novos
equipamentos todos os anos é resultado
da expansdo da area cultivada na produ-
¢do sementeira, que anualmente cresce de
20% a 40%, conforme analise da deman-
da do mercado. Os equipamentos Valley
sdo todos adquiridos na revenda Pivot,

localizada também em Paracatu, relacio-
namento que ja dura 21 anos desde a pri-
meira compra.

Os investimentos feitos em irrigacdo
no ano passado, assim como os de anos
anteriores, foram viabilizados pelo Valley
Finance, banco de fabrica que oferece mo-
dalidades de crédito que se encaixam no
perfil de cada cliente. Anderson Simdes,
filho de Antonio Carlos e um dos respon-
saveis por gerenciar as fazendas da fami-
lia, afirma que o relacionamento de anos
esta baseado na confianca. Segundo ele,
o0 banco de fébrica da Valley d4 mais agi-
lidade no andamento do financiamento,
tem menos burocracia e, principalmente,
permite um ‘olho no olho’ com todos do
banco. “Todo o processo é bastante trans-
parente, e isso é um diferencial”, conta o
empresario, que enaltece o fato de manter
uma amizade proxima com toda a equipe
da concessionéria Pivot. Sempre que ele
precisa, é atendido por diversos canais,
inclusive pelo WhatsApp.

Recentemente, a familia fechou ou-
tro contrato com a Valley Finance para
a compra de 10 novos equipamentos. Os
pivls, no entanto, vao irrigar a mais nova
area adquirida pelos Simdes, dessa vez
na cidade de Lassance, interior do Rio de
Janeiro. “L4 vamos cultivar também fei-
jdo, milho e soja, dando continuidade ao
processo de expansdo que fazemos todos
os anos”, relata Anderson, que a partir de
outubro comeca a receber os equipamen-
tos para montagem na mais nova inte-
grante do grupo, a Fazenda Rio de Janeiro.

Oresultado dessa forga de investimento
em irrigagao é visto todos os anos apds a
colheita, momento em que a produc¢do de
alta qualidade das fazendas dos Simoes é
comercializada para a ADM (soja), KWS
(milho) e corretoras (feijéo)‘o
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NO CAMPO BRASIL AFORA

ma verdade incontestdvel no setor
de producdo de cana é que o mercado
evolui de forma constante. Enquanto os
novos produtores ja ingressam na ativi-
dade com esse conhecimento, cabe aos
empresarios mais experientes terem a
capacidade de se atualizar. S6 assim é
possivel manter uma alta e viavel produ-
tividade em um cendrio tdo competitivo.

A equipe do Grupo Vale do Verdao
conhece essa realidade e vem colocando
em pratica o investimento em novas téc-
nicas e modernos processos para plantio
de cana-de-agtcar — com excelentes re-
sultados. Em 2017, o grupo de empresas
levou para casa o prémio “As Melhores
da Dinheiro Rural”, na categoria Agticar
e Biocombustiveis.

Alcancar uma lucratividade desse ca-
libre ndo é para todos, mas o grupo con-
ta com uma estrutura e conhecimento de
mercado que ajudam a explicar a chave
para o sucesso. No sudoeste goiano, o
grupo possui quatro usinas: Usina Vale
do Verdao, em Tuverlandia (GO), funda-
da em 1982, com uma moagem de 3 mi-
Ihées de toneladas de cana para produ-
¢do de acglcar e alcool; Usina Panorama,
localizada em Itumbiara (GO) e inaugura-
da em 2006, processando 2,2 milhdes de
toneladas de cana, também para produzir
aclcar e alcool; Usina Floresta, funda-
da no ano de 2009 em Santo Antonio da
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”“Somos entusiastas
e defensoresdacana
irrigadacom pivo na
nossaregiao.”

Barra (GO), com moagem de 1,6 milhdo de
toneladas, para produgdo de alcool; e a Usi-
na Cambui, a mais recente - aberta em 2013,
que também se dedica apenas a produgdo de
alcool, na cidade de Santa Helena de Goias
(GO), com processamento de 1,9 milhao de
toneladas de cana. Uma conta rapida revela
um retrato da verdadeira produtividade das
quatro usinas: mais de 8,5 milhoes de tone-
ladas de cana processada. Por muitos anos, o
grupo investia no cultivo em sequeiro para as
suas atividades, mas decidiu virar a pagina e
apostar na irrigacdo com o objetivo de au-
mentar a produtividade e dar uma resposta as
condigoes climaticas da regido.
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Irrigar: o caminho para o sucesso

A partir de 2008, comecamos a plantar a
cana irrigada, devido ao elevado déficit hidrico
do sudoeste do estado de Goias”, lembra o dire-
tor superintendente agricola do grupo, Leonar-
do Mendonga Tavares.

A area total das trés propriedades soma 107
mil hectares. No local, a empresa instalou 44 pi-
vOs centrais, totalizando uma érea irrigada de
4500 hectares — 2.588,29 na Usina Vale do Ver-
ddo, que conta com 24 pivds, mais 1.069,57 na
Usina Panorama, com 12 pivds, e outros 846,66
na Usina Floresta, onde existem 8 pivds.

“Os equipamentos de irrigacdo foram ins-
talados gradualmente; alguns pivos foram mi-
grados de areas antes destinadas a producdo de
sementes e graos, e outros ja foram adquiridos
com o proposito de produzir cana irrigada. A
grande maioria dos piv0s é movida por energia
que é gerada nas proprias usinas”, descreve Le-
onardo, fazendo referéncia ao principio de susten-
tabilidade respeitado pelo Grupo Vale do Verddo.

Desde que a irrigacdo passou a fazer par-
te do dia a dia das usinas, a rentabilidade das
plantagdes aumentou consideravelmente.
“Conseguimos produtividades agricolas su-
periores, e uma maior longevidade do cana-
vial. Acreditamos que o retorno em tecnolo-
gia nestas areas é certo, tendo em vista que o
déficit hidrico na regido deixa de ser um fator
limitante na produgao”, afirma o diretor.

Com um rendimento de aproximadamen-
te 11 toneladas por hectare, a perspectiva do
grupo € que a rentabilidade aumente nos pré6-

ximos periodos de safra. “De maneira geral,
os pivds atendem areas onde estdo as canas
mais velhas, e por isso ainda nao € visivel a
verdadeira contribuicdo da irrigacdo. No pro-
ximo ciclo, com certeza teremos produtivida-
des bem maiores. Se for bem manejada e com
uma nutricao equilibrada, temos certeza que a
irrigacdo oferece uma matéria prima superior
a0 sequeiro”, compara Leonardo.

Foi essa diferen¢a na qualidade do pro-
duto final que levou o grupo Vale do Verdao
a permanecer com a irrigacdo e a planejar
novos investimentos. “Somos entusiastas e
defensores da cana irrigada com piv6 na nos-
sa regidao. Sabemos que temos potencial para
conquistar resultados ainda melhores, e ja
contamos com diversos projetos de expansdo
da nossa estrutura e producao, mas infeliz-
mente enfrentamos muitas dificuldades rela-
tivas as licencas dos érgdos oficiais”, revela.

Foi essa diferenca na qualidade do pro-
duto final que levou o grupo Vale do Verdao
a permanecer com a irrigacdo e a planejar
novos investimentos. “Somos entusiastas e
defensores da cana irrigada com piv6 na nos-
sa regido. Sabemos que temos potencial para
conquistar resultados ainda melhores, e ja
contamos com diversos projetos de expansdo
da nossa estrutura e producao, mas infeliz-
mente enfrentamos muitas dificuldades rela-
tivas as licencas dos 6rgios oficiais”, revela.@

I

“Se for bem manejada
ecomumanutrigdo
equilibrada, temos
certezaqueairrigagdo
oferece umamatéria
primasuperiorao
sequeiro.”
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Senninger

O aspersor mais utilizado na industria de irrigacdo mecanizada.
Mais de 600 mil hectares instalados no Brasil.

PLACA CINZA: PLACA PRETA: PLACA AZUL: PLACA BRANCO:
Gotas Pequenas Gotas Médias Gotas Médias Gotas Grandes
Ideal para germinagdo Ideal para a maioria Ideal para a maioria Ideal para condicées

e sementes pequenas das culturas e condigées das culturas e condicées de vento
Angulo Padréo Angulo Padréo Angulo Baixo Angulo Baixo

| 4 "
AGRICULTURAL IRRIGATION | A Hunter Industries Company s
Maiores informagdes no site senninger.com ennlnger



Grandes
ideias

8.
§ SuUCesso com o
aumento de mais
de 50% na produ-
tividade da cana
no Nordeste, com
implantacdo da
irrigacdo

61.

Luiz Carlos
Corréa Carvalho
faz anilise

do mercado
sucroalcooleiro
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GRANDES IDEIAS CASO DE SUCESSO

A HISTORIA
DA USINA
CORURIPE

Fundada em fevereiro de
1925, a partir da unido de varios
engenheiros, a Usina Coruripe
tem as suas origens no municipio
que a batizou, a 120 quilémetros
de Macei6 (AL), Ainda antes da
metade do século 20, sob a lide-
ranca do empreendedor Tércio
Wanderley, que assumiu o con-
trole em 1941, a pequena usina
ja havia se transformado em um
dos maiores grupos do setor su-
croalcooleiro do Brasil.

Em 1944, as fronteiras da
Usina Coruripe foram ampliadas
para Minas Gerais, com a insta-
lagdo da sede de Iturama, no Tri-
angulo Mineiro. Quase 60 anos
depois, em 2001, como forma de
aproveitamento da grande quan-
tidade de bagaco de cana produ-
zida nas usinas, foi criada a Co-
ruripe Energética.

No ano seguinte, foi inaugu-
rada a Unidade Campo Florido,
também no Tridngulo Mineiro,
e em 2005, foi a vez da Unidade
Limeira do Oeste, a 50 km da sede
de Iturama. A localiza¢do nio é
coincidéncia — a curta distancia
permitiu a implantacao de um
modelo Unico de gestdao. Também
em Campo Florido, foi construi-

da uma filial da Coruripe Energé-
tica, em 2007.
Por fim, a 70 quilometros de

Iturama (MG), foi inaugurada a
Unidade Carneirinho em 2008,
consolidando uma megaestru-
tura que se tornou referéncia a
nivel nacional, com quase 10 mil
funcionarios distribuidos pelas
cinco unidades industriais do
Grupo Coruripe.
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Irrigacao aumenta
em mais de 50%
produtividade da cana

no Nordeste

O crescimento expressivo da produ¢do de
canada Usina Coruripe, umadas 10 maiores
empresas sucroalcooleiras do Brasil,apds
um marcante investimento em irrigacdo

Que a irrigacdo é sinénimo de mais
produtividade, ndo resta davida. No en-
tanto, em alguns casos, a diferenca in-
crivel que se observa ao fazer a transigdo
do sequeiro para a cana irrigada ainda
surpreende produtores de todo o Brasil
— até mesmo os gigantes do mercado.

Foi exatamente o que aconteceu
com a Usina Coruripe, que esta per-
to de completar um século de histéria
na producao de a¢icar, etanol e ener-
gia elétrica. “O inicio da irrigacdo na
unidade matriz da Usina Coruripe
data de 1986. Para se ter uma ideia,
a soma da area irrigada nessa época
equivale a 10% da area atual”, afirma

a coordenadora de irrigacdo do gru-
po, Sandra Maria da Silva, que ja tra-
balha na Coruripe ha 17 anos.

“A irrigacdo veio como necessidade
de sobrevivéncia e crescimento. Era ne-
cessario criar mecanismos que propor-
cionassem, além de um aumento na pro-
dutividade, a estabilidade parcimoniosa
das safras, o que ndo é facil de alcangar no
Nordeste, em virtude de inimeras adver-
sidades climaticas”, justifica.

O investimento em irriga¢cdo ndo
foi pequeno — hoje, a cana irrigada
abrange 84,29% da area pertencente
as usinas, de 30.602,57 hectares. Com
a dominancia da irrigacdo nas plan-



tagdes de cana-de-agucar, a produ-
¢do do Grupo Coruripe explodiu.

S3o RS 2,4 bilhdes faturados anual-
mente, a partir dos 14,5 milhdes de to-
neladas de cana esmagada por ano. As
usinas do grupo produzem 470 milhdes
de litros de etanol, 20 milhdes de sacas
de agticar e geram um total de 680.000
MWh de energia — o suficiente para
abastecer uma cidade de 568 mil habi-
tantes por um més inteiro.

A superacao dos 14 milhdes de
toneladas de cana moida garantiu a
empresa, por duas vezes (a mais re-
cente em 2016), o titulo de camped
de TCH (tonelada de cana por hec-

tare). A prova do sucesso ndo podia
ser mais clara. “Gracas a esse cres-
cimento, a Usina Coruripe tornou-
-se uma das 10 maiores empresas do
setor no Brasil”, comemora Sandra.
Todos os onze pivos espalhados
pelas propriedades sdo da Valley. “O
primeiro pivo foi instalado em 2009,
e os outros 10 vieram em seguida, to-
dos de uma vez. Ao fazer uso de irri-
gacdo, obtivemos ganhos no preparo
do solo, tratos culturais, longevidade
do canavial e, claro, um aumento ex-
pressivo na produtividade”, avalia.

Irrigando o futuro

Os ndmeros que ilustram a dife-
renga na producdo ndo mentem e dei-
xam as vantagens da irriga¢ao mais
claras que nunca. “Nas ultimas qua-
tro safras, a produtividade foi 32,95%
maior, considerando a quantidade de
toneladas extraidas por hectare nas
areas irrigadas, em comparacdo ao
sequeiro. Se considerarmos apenas
a ultima safra, o aumento foi ainda
maior — 54,11%”, aponta Sandra.

Durante o plantio de verao, a ir-
rigacdo possibilita a plantagao de mil
hectares adicionais no periodo seco
— um aumento de 20% —, o que tam-
bém influencia diretamente a produ-
tividade. “A suplementa¢do hidrica
vem sendo um diferencial encontrado
para manter a estabilidade da safra
em torno de 3.000.000 de toneladas”,
enfatiza Sandra Maria.

Com tantos resultados impressio-
nantes, as portas do futuro estdo aber-
tas, e é para la que apontam os olhos
da Coruripe. A empresa ja conta com
projetos prontos para investir ainda
mais em irrigacao, no que diz respei-
to a processos de melhoria continua e
inovagdo, e também a expansdo da es-
trutura.

“Os numeros falam por si. E inegé-
vel e notéria a necessidade de irrigar,
especialmente no Nordeste. Ndo ha
como sobreviver as adversidades cli-
maticas sem o suplemento hidrico. Os
investimentos sao altos, sim; contudo,
sdo imprescindiveis para a manuten-
¢do da nossa missdo: produzir agucar,
etanol e energia com seguranca, sus-
tentabilidade e gerando valor aos acio-
nistas, colaboradores, parceiros e para
a sociedade”, enfatiza.

CASO DE SUCESSO GRANDES IDEIAS

NUMEROS QUE
FAZEM DA USINA
CORURIPE UMA DAS 10
MAIORES EMPRESAS
DO PAIS NO SETOR
SUCROALCOOLEIRO:

FATURAMENTO ANUAL
R$ 2,4 BILHOES;

000000 ceccecccccccoccoce

I«
Sl
14,4 MILHOES DE

TONELADAS DE CANA
ESMAGADA POR ANO;

000000 ceccecccccccoccoce

470 MILHOES DE LITROS
DE ETANOL PRODUZIDOS
PORANO;

000000 ceccecccccccoccoce

w

20 MlLHéES DE SACAS DE
ACUCAR PRODUZIDAS POR
ANOS;

000000 ceccecccccccoccoce

680.000 MWH DE ENERGIA
PRODUZIDA PORANO

(SUFICIENTE PARA ABASTECER
MENSALMENTE UMA CIDADE
DE 568.000 HABITANTES)
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NOVO CABO GSETTE EASY.
NAO ESQUECA: NENHUM
OUTRO INSTALA MAIS FACIL.

«Instalacao facil e rapida
« Muito mais flexivel
« Mais facil de desencapar
« Sem efeito mola
« Tecnologia Iristech®
de identificagao na cobertura

Exija 0 novo GSette Easy 1kV. O cabo mais
pedido do mercado ficou mais flexivel para
facilitar ainda mais a instalagao. Tudo com

a qualidade e seguranga que so a lider
mundial pode garantir.
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MERCADO GRANDES IDEIAS

Mercado Sucroenergético e
Mudancgas: o tempo ira mostrar

@ LUIZ CARLOS CORREA CARVALHO

As flores doamanhd sdo
assementes de hoje

s mercados dos produtos su-

croenergéticos seguem a ldgica

da volatilidade dos pregos dos
precos das commodities agricolas, princi-
palmente o aglicar. Muito pressionado pelo
protecionismo externo, o aglcar brasileiro
responde por 45% da comercializagdo inter-
nacional, de forma que os seus excedentes
enfrentam muitos desafios.

Por outro lado, o mercado de energia, seja
na forma de combustivel liquido — etanol, ou
da energia elétrica — cogeracdo, com a quei-
ma das fibras da cana-de-agucar, sempre em
crescimento, guarda maior relagdo com as
questdes domeésticas.

A Ultima onda de investimentos e de con-
solidagdo do setor sucroenergético brasileiro
(2004-2010), transformava o setor via forte
expansdo de areas e, claramente, vem pagando
o preco do aprendizado nas novas areas produ-
toras além do forte e rapido processo de meca-
nizagdo de colheita e do plantio. Foi um periodo de
elevagdo dos pregos do petréleo e a valorizagdo

"Apdsacrise
financeiraglobal de
2008, o crédito secou
e o Brasil passou a
ver o desmonte da
anterior politicado
etanol.”

das energias renovaveis em todo o mundo.
Apés a crise financeira global de 2008, o
crédito secou e o Brasil passou a ver o des-
monte da anterior politica do etanol.

Dos produtos citados, a visdo de curto
prazo para o aglicar ndo é nada estimulante.

Apbs longo periodo com crescimento
da demanda global de agticar ao redor de
2% ao ano, esse mercado comeca a mos-
trar crescimento anual menor (+ 1,7% ao
ano), face a forte campanha global contra
0 aglcar, com consequente queda no con-
sumo per capita no mundo desenvolvido e
um crescimento da demanda menor que o
esperado no processo de urbaniza¢do nos
paises asiaticos. A competicdo vinda da
frutose do milho e dos adogantes sintéti-
cos é fortissima na China, segurando o es-
perado crescimento da demanda de a¢icar.
Enquanto isso, a india segue suportando a
produgdo de agtcar, assim como a Tailan-
dia e o Paquistdao. Os primeiros impactos
das mudang¢as no programa europeu do
aclcar com a sua liberaliza¢do também
foram de aumento da oferta. O balango
disso, mesmo com o Brasil estagnado na
oferta, sdo excedentes globais elevados na
safra internacional 17/18 (outubro/setem-
bro) e, caso o clima seja razoavel, repeticido
de excedentes, menores, na safra 18/19.
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Quanto ao etanol, ocorre o contrario: pre-
¢os suportados pelo petréleo ao redor de USS
80/barril, face acordo OPEP e Rissia, por um
lado, e 0 aumento lento da oferta do shale oil
nos EUA vieram num momento de nova po-
litica de pregos da Petrobras, acompanhando
o mercado internacional. Isso valorizou o
etanol que, em termos equivalentes, mostra
precos bem superiores aos do agticar tantono
mercado externo quanto no doméstico.

Em sintese, trata-se de uma safra bra-
sileira 18/19 atipica, alcooleira e, para gerar
maior complexidade, com perspectivas de
forte quebra de produtividade agricola, face a
seca e canavial envelhecido.

E sdo justamente esses fatores que vém
trazendo duvidas a visdo de pregos muito
baixos do agtcar, pois o Brasil ird reduzir sua
oferta em, no minimo, 6 milhdes de tonela-
das na sua safra 18/19 (abril/margo)! Como
reagirdo os Fundos Especulativos (até entdo
vendidos), o petrdleo e o Brasil, além do cli-
ma na Asia, s3o questdes a observar.

Apesar do dificil momento politico-eco-
nomico do Brasil, foi aprovada a lei Federal
do RenovaBio que traz perspectivas muito
positivas ao pais e seus produtores na cadeia
agroindustrial canavieira. Focada na estabili-
dade dada pelas defini¢des da matriz energé-
tica projetada e nos compromissos formais
de oferta e demanda, o etanol, assim como
o biodiesel, ganhou real politica ptiblica que
devera valoriza-lo frente ao agticar. O que
vira dependera muito da regulamentagio em
curso que certamente ajudara no reequilibrio
setorial, além das agdes que o pais devera en-
caminhar a OMC entre 2018 e 2019, visando
o término das politicas protecionistas atuais
naqueles paises.

Trata-se da mais importante medida go-
vernamental no Brasil desde a¢des somente
efetivadas em 2002 e perdidas pela insensa-
tez do 2° Governo Lula e 1° Governo Dilma. @
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Producdoirrigadade
cana-de-agucar: crescendo
apassos largos

/2N VINICIUSEOF BUFON

&

trajetdria da produgdo irrigada de ca-

na-de-aglicar parece estar trilhando

0s mesmos passos da irrigagdo  de
café, laranja e outras culturas no Brasil
A impressdo da grande maioria das pesso-
as era de que um sistema irrigado de café ou
laranja nunca se viabilizaria no Pais — aqui
chove bem. Contudo, aos poucos, foram
surgindo alguns “aventureiros”, “visio-
narios”, e as iniciativas de sucesso foram
surgindo. Alguns anos (ou décadas) depois,
dificilmente se visita uma lavoura moder-
na de café ou laranja que ndo seja irrigada.

Naturalmente, esta mudan¢a ndo demanda
somente tempo para que aconteca. E funda-
mental que haja investimento sério em pesquisa
e desenvolvimento. Um sistema de produgao
irrigado é mais do que simplesmente adicionar
agua a um sistema de sequeiro. Requer ajustes
para que expresse seu potencial. Além do de-
senvolvimento de tecnologia especifica e sélida
para embasar um sistema de produgdo irrigada,
é preciso também empreendedorismo para se
debrugar sobre a nova tecnologia e, aos poucos,
dominé-la.

Amudangade visao sobrea produgdoirrigada
que aconteceu com a laranja e o café parece es-
tar também ocorrendo com a cana irrigada. Ha
algumas décadas, até se ouvia falar da existéncia
de algumas areas irrigadas de cana. Umas, em
regides bem mais aridas que a média da regido
produtora de cana do Brasil e, por isso, em sua
maioria, classificadas como casos de sucesso.
Outras areas, especialmente no Centro-Sul,

serviram mais de refor¢o ao descrédito na tec-
nologia do que o contrario. Mas 0s anos passa-
ram e multiplicaram-se os casos de sucesso no
Centro-Sul, principalmente em areas de Cerra-
do.

Esses casos de sucesso mais recentes sao re-
sultado, em sua maioria, da dedicacdo de anos
da equipe da prépria usina ou do fornecedor.
Acreditaram no potencial da tecnologia e inves-
tiram muito suor para domina-la, mesmo sem
tanto suporte da pesquisa nacional.

Grande parte da area de cana de Sdo Paulo e
do Brasil est4 no bioma Cerrado ou em zonas
de transi¢ao para o Cerrado — o que fica ainda
mais evidente se forem observadas as areas
de expansdo da canano interior de Sdo Paulo e
no Centro-Oeste. Isso também ajudou usinas
e produtores a formarem uma percepcdo mais
clara de que, apesar da rusticidade, a cana,
como uma boa graminea, é extremamente
responsiva a agua.

Também colaborou para o aumento da per-
cep¢ao do potencial da cana irrigada o aumento
da frequéncia de anos com déficit hidrico mais
acentuado. Mudangas climaticas?

O fato é que a percepc¢do do potencial da
cana irrigada e o interesse pelo tema tém se
multiplicado de forma acelerada, seja pela
migragdo da cana para areas com maior dé-
ficit hidrico, seja pelo aumento da incidén-
cia de anos mais secos.

Ha quase uma década, no inicio dessa
mudanca de visdo sobre a cana irrigada
que ainda esta ocorrendo, iniciaram-se
os trabalhos da Embrapa Cerrados com
cana irrigada. O desafio era desenvolver
um sistema financeiro e ambientalmen-
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te sustentavel.

Naquele momento, um levantamento do
nivel de dominio da tecnologia pelas usinas ja
revelava que muitas informagdes basicas ainda
precisavam ser respondidas. Qual o potencial de
produtividade da cana irrigada? A irrigagdo re-
duz a qualidade (ATR) da cana? Qual variedade
de cana irrigar? Quanta agua e quando aplicar?
Como adubar a cana irrigada? Como fazer tra-
tos fitossanitarios nesta cana? Como colher essa
cana? Quando e como utilizar maturador na
cana irrigada? Quando interromper a irrigagdo
antes da colheita? Devo investir em projetos
para irrigar cana de inicio, de meio, ou de final
de safra? Qual sera a longevidade do canavial
irrigado?

Naturalmente, ndo é possivel fazer uma ana-
lise sdlida da viabilidade financeira que traga
uma resposta cientificamente robusta a, pelo
menos, boa parte dessas perguntas. Sem ana-
lise financeira sélida da tecnologia, também se
fragiliza qualquer plano diretor de investimento
em irrigacdo. O desenvolvimento de um sistema
de produgdo de cana irrigado que seja ambien-
talmente sustentavel também depende dessas

mesmas respostas.

Foi para este desafio que a equipe da Embrapa
Cerrados (Planaltina, DF) iniciou seus trabalhos.

Apesar da compreensdo de que a grande parte
desse conhecimento é ttil para qualquer tipo de
sistema de irrigacdo, por aspersdo convencional,
pivo central ou gotejamento, os primeiros traba-
lhos priorizaram atender a irrigacdo por pivo cen-
tral.

Os experimentos mais antigos, conduzidos na
Usina Jalles Machado, em Goianésia (GO), e que
estdo entre 0 6° e 7° cortes, trouxeram conheci-
mento valioso. Nesses primeiros ensaios, 12 va-
riedades foram testadas em diferentes épocas de
colheita e sob diferentes estratégias de irrigacdo.
Além de seguir todo o rigor cientifico necessario,
a experimentacdo foi realizada em area comer-
cial e com todas as operagdes agricolas idénticas
as praticadas nas melhores usinas.

Ou seja, 0 canavial do experimento sofreu o im-
pacto da mecanizagdo e das condi¢oes de ataques
de pragas e doengas que qualquer area comercial
sofreria. Isso é fundamental para dar seguranga de
que os resultados ali observados podem ser repli-
cados em maior escala.
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De forma geral, na média de cinco anos
(TCH 5), as produtividades ficaram ao redor
de 170 ton/ha, com algumas variedades pro-
duzindo mais (entre 180 ton/ha e 190 ton/ha)
e outras produzindo menos (entre 140 ton/ha
e 150 ton/ha). Em ciclo de cana planta, a pro-
dutividade maxima variou entre 180 ton/ha
e 275 ton/ha, dependendo da variedade. To-
das as variedades responderam muito bem a
suplementacdo hidrica, mas, naturalmente,
algumas foram mais responsivas que outras
e, por isso, sdo mais indicadas para produgdo
irrigada. Considerando um TCH 5 préximo
a 100 ton/ha do sequeiro, a cana irrigada
possibilitou verticalizacdo da produgdo de
50% a 90%. Ou seja, nos melhores cenad-
rios, é quase como obter a produtividade
de duas fazendas em uma, sem falar no
reflexo dessa verticalizagdo na redugao
dos investimentos e despesas por tonela-
da de cana.

A qualidade (ATR) da cana irriga-
da, quando se interrompe a irriga¢do no
momento correto, é igual ou superior
a da cana de sequeiro. Por isso, no final
das contas, em termos de produtivida-
de de actcar por hectare, a chave estd na
alta produtividade de colmos. Ou seja, se 0
ATR ndo muda, a produtividade de agticar
acompanha a produtividade de colmos.

Os resultados também tém mostrado
que, geralmente, a maior produtividade da
cana irrigada por pivo central é alcanga-
da com uma irrigagdo deficitaria, ou seja,
ofertando menos do que 100% da demanda
da cana. A lamina de projeto 6tima encontra-
da, contudo, tem sido superior a comumente
utilizada nos projetos mais antigos de pivd
central para canavicultura. Por certo, o ponto
6timo muda para cada variedade.
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Os que sairam
nafrenteem
buscado dominio
daproducao
irrigada, ja colhem
osresultados, e
querem investir
ainda mais.

Importante mencionar que, dentre todas
estratégias estudadas, mais de 75% delas en-
tregam uma eficiéncia de uso de agua superior
a da cana de sequeiro. Ou seja, grande parte das
estratégias de produgdo irrigada desenvolvidas
consome menos agua que a produgdo de se-
queiro para produzir a mesma tonelada de cana.
Comparadaacanairrigada, edependendodaes-
tratégia e variedade adotadas, a cana de sequeiro
pode gastar até o dobro de dgua para produzir a
mesma toneladade cana.

O trabalho da equipe ja rendeu informa-
¢Oes suficientes para balizar um bom sisterma
de produgdo irrigada de cana-de-aglcar. Ja se
tem os niimeros necessarios para analise de
viabilidade financeira confiavel. Certamente,
essa andlise precisa ser feita caso a caso, con-
siderando as estratégias de investimento e,
principalmente, o volume de dgua outor-
gavel e sustentavel para cada projeto.

Os trabalhos da equipe tém se expandido
pelo Cerrado afora. Sdo varios os parceiros,
de empresas de irrigacdo a usinas e fornece-
dores. Busca-se, sobretudo, a inovagao, tan-
to ao refinar tecnologias existentes quanto
a desenvolver paradigmas completamente
novos. Ha muito o que aprender. Mas ja se
percebe, com clareza, o tremendo potencial
financeiro e ambiental do sistema de produ-
¢do irrigada de cana-de-agtcar.

Os que safram na frente em busca do domi-
nio da produgdo irrigada ja colhem os resul-
tados, e querem investir ainda mais. Outros ja
estdo procurando também dominar a tecnolo-
gia. E ainda ha muitos que irdo despertar para
ela em curto espaco de tempo.

O fato é que, em alguns anos, falar so-
bre producao irrigada de cana-de-agtcar
vai ser lugar-comum, assim como falar de
café ou laranja irrigados. ()]
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