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nota del editor

Estimados lectores,

En cada edicién de Pivot Point
traemos novedades y esta no
serd diferente. Ahora somos
responsables de todos los
mercados de América Latina.
Nuestra primera iniciativa
fue ampliar la cobertura de nuestra revista a todos estos
importantes mercados. A partir de ahora, Pivot Point sera
editada en portugués y espaiiol y sera distribuida en todos los
paises, desde México hacia el sur.

Para empezar, fuimos a Uruguay para registrar la historia
de éxito de Campo Longley, una propiedad lechera que logré
aumentar y mucho su productividad.

Andre Ribeiro
Gerente de marketingde
Valley para América Latina

También estuvimos con dos clientes Valley en Paraguay, que
nos contaron el avance que lograron con la instalacidon de
pivotes. En la hacienda de Vanilto Machado, por ejemplo, la
produccion de soja crecié un 50% con la irrigacion.

Como no podia ser de otra manera, traemos la experiencia de
nuestros clientes brasilenos. Directo del Cerrado, la historia
de los hermanos que trabajan con una gran variedad de
cultivos bajos de los pivotes Valley.

iQue tengan una excelente lectura!
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“Seremos cada

vez masactivosen
ladivulgacion de

los conceptos de
irrigacion, llevando a
todos los mercados
las potencialidades
y posibilidades

de esa practica.”
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Estimados lectores,

Nosotros asumimos el desafio no sélo de contribuir a la produccién de
alimentos, sino principalmente a demostrar las potencialidades del riego
en las regiones que recién estan empezando a utilizar pivotes. Necesitamos
hablar de irrigacién, compartir buenas experiencias, buscar formas de
financiamiento, en fin, traer a nuestros clientes a un mundo de mayor
productividad y conservacion de los recursos naturales.

Ahora nuestro trabajo es ain mds desafiante. Recientemente recibimos
la responsabilidad de gestionar todos los mercados de América Latina, que
presentan grandes diferencias a nivel de desarrollo de su agronegocio.

Nuestro papel en América Latina es mucho mds que ofrecer equipos.

Seremos cada vez mds activos en la divulgaciéon de los conceptos
de irrigacién, llevando a todos los mercados las potencialidades y
posibilidades de esa practica. Estaremos cada vez mds cerca de los actuales
y futuros clientes mediante el desarrollo de actividades como: dias de campo,
ferias agropecuarias, conferencias técnicas, acciones comerciales en nuestras
reventas, entre otras.

Reforzaremos nuestra comunicacién global, siempre respetando las
caracteristicas regionales. Contar las historias de nuestros clientes, de
nuestros grandes proyectos, de los revendedores y del equipo Valley. Estas
serdn acciones que nos relacionardn favorablemente con nuestra clientela.

Utilizaremos nuestra plataforma de entrenamiento a través de Internet
de forma intensiva para elevar el nivel de conocimiento de nuestros
socios. Al final, estamos en un area en constante desarrollo tecnoldgico
donde el dominio técnico nos trae una clara ventaja competitiva.
Difundiremos nuestro Programa de Desarrollo del Revendedor,
proporcionando a todos los mercados patrones de identidad, técnicos y
comerciales de alto nivel e igualando la percepcién de atencién y asistencia
técnica por parte de nuestros clientes.

Nuestros desafios son enormes, pero tenemos personas de alto nivel,
con experiencias exitosas para compartir y sobre todo la energia del pueblo
latinoamericano.

iExcelente lectura!

Renato Silva Martin Pasman

Director Presidente Director Presidente
Valmont Brasil Valmont Argentina




Crecen solicitudes
paraelusode

recursos hidricos,
afirma especialista
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ENTREVISTA PAULA MONTEIRO

La entrevistada de esta edicién de

la revista Pivot Point es la ingeniera
ambiental Paula Monteiro. El tema:
uno de los asuntos que mds dudas
generan entre los que ya implantaron
riego y aquellos interesados en
implantarlo: la licencia ambiental.
Conforme define el Consejo Nacional
de Medio Ambiente - CONAMA, la
licencia ambiental es un procedimiento
administrativo por el cual el
organismo ambiental competente
establece las condiciones,
restricciones y medidas de

control ambiental que deberdn ser
obedecidas para el funcionamiento
del emprendimiento.

La especialista coment6 la demora
para obtener la licencia y defendid

la irrigacidn, aliada a practicas que
no comprometen la disponibilidad

y calidad del recurso hidrico para la
actual y las futuras generaciones,
destacando que "para el desarrollo

de la agricultura irrigada, se hace
necesario el uso de equipos econémicos
y tecnoldgicos para la mejora de la
eficiencia de aplicacién de agua.

PivotPoint: ¢Cudl es el tiempo medio
para completar un proceso de licencia
para la irrigacién en Brasil?

Paula Monteiro: Las solicitudes

para el uso de recursos hidricos han
aumentado mucho en los Gltimos
afios. Por lo tanto, la demora para
obtener la licencia también. El tiempo
para completar todo el proceso es de
aproximadamente 3 arfios.

JCudles son actualmente los
obstdculos para que esto suceda?
¢Cudles son los desafios para la
conclusién de un proceso?

La burocratizacién impide el curso
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natural del proceso. Por otro lado, por
ejemplo, s6lo hay seis organismos

en Minas Gerais autorizados para la
concesion de la licencia. Y, como en los
ultimos afios ha habido un aumento
considerable de solicitudes de licencia,
estas intituciones no logran atender
con eficiencia tanta demanda.

¢Hay muchos procesos detenidos
esperando respuesta? jHay alguna
forma de agilizar ese proceso?

Segun datos de la Secretaria de Estado
de Medio Ambiente y Desarrollo
Sustentablecon base en Minas Gerais,
las solicitudes para uso de recursos
hidricos aumentaron de 13 mil en 2014
aincreibles 25 mil a finales del afio
pasado. La creacion de una ley para
desburocratizar el proceso puede ser
una solucion para ese atraso, asi como
invertir en mano de obra especializada
para que la demanda sea atendida.

¢Esta burocracia limita el crecimiento
del riego? Con eso, hay resistencia en la
implantacién del sistema?

A pesar de todos estos obstaculos
burocréticos en materia ambiental,

la irrigacién esta en expansion. Pero

es importante decir que existen otros
factores que limitan el crecimiento

del riego y que pueden causar la
resistencia de los productores en la
implantacion del sistema. Por ejemplo,
la falta de informacion por parte de los
productores sobre el sistema, ya que el
desconocimiento genera inseguridad
para la implantacion del mismo.

Otro factor es la falta de crédito, de
infraestructura y la disponibilidad de
energia eléctrica. La irrigacion es una
tecnologia de importancia fundamental
para evitar frustraciones de cosechas
y mantener niveles de productividad

Principales dudas

éQuién debe hacer la licencia:

el propietario o el arrendatario?
Depende del contrato celebrado
entre el propietarioy el responsable
de laactividad. En los contratos

de arrendamiento, donde se
asignalatierraaotrapersonapara
realizar actividades de explotacion,
mediante retorno pecuniario por
eltiempo deusodelatierra,se
transfiere al arrendatario el derecho
de usode latierra (posesién), por lo
que corresponde alapersonaque
realizaralaactividad, licenciarla.
Esimportante sefialar que el
propietario no estd exento de la
obligacién de licenciar por separado
las demds actividades practicadas
en el restodelapropiedad, es decir,
en las dreas que no se han alquilado.

éLos productores que riegan
mas de una propiedad como
propietarios o arrendatarios,
socios o no, s6lo pueden
solicitar una licencia?

Licencia Ambiental tiene como foco
principal paralas actividades de
riego el emprendedor, la actividad
deriegoy la propiedad. Por lo
tanto, los emprendedores que
irrigan en mas de una propiedad,
no contigua,aunque usando el
mismo sistema de riego (por
ejemplo punto de captura o canal),
deberdn solicitar...licencias de
funcionamiento independientes,
cada uno de los cultivos.

uniformes. Ademas, contribuye a

la preservacion de la biodiversidad

y de los recursos naturales y,
considerando la ocurrencia de
cambios climéticos, el sistema de
riego es un camino para el productor.



JY es un camino sin vuelta?

La irrigacién de cultivos agricolas

es una practica utilizada para
complementar la disponibilidad

del agua provista naturalmente

por la lluvia, proporciona al suelo
contenido de humedad suficiente
para suplir las necesidades hidricas
de los cultivos, favorece la obtencion
de aumentos de productividad y
contribuye a reducir la expansion

de plantios en areas con cobertura
vegetal natural. Con la ocurrencia

de cambios climaticos, sin duda,

el sistema de riego contribuye y
mucho para mantener niveles de
productividad. Veo la agricultura
irrigada como un camino sin vuelta
en el sentido de evitar situaciones
indeseables durante las cosechas y
pérdidas en el campo. Sin embargo,

a pesar del beneficio potencial del
riego para la produccién agricola,
estrategias para promover el aumento
de la produccién agricola irrigada
deben considerar restricciones
relacionadas con la disponibilidad,
calidad y conflictos de uso del agua de
las cuencas hidrograficas en que estan
insertadas. Es necesario considerar
estos factores de forma que se garantice
la sustentabilidad para el uso del agua,
no solo para la irrigacion, sino también
para los demas sectores usuarios.

¢Cémo evaliia el escenario de

la agricultura irrigada para los
proximos afios?

Por tratarse de una técnica mucho
mas productiva y menos sujeta a los
riesgos climdticos, la expectativa es
que en los proximos afios crezca el
nimero de dreas irrigadas en Brasil. En
2014, se implementd una nueva politica
de riego. En la misma época, una
encuesta constaté que sélo el 20% de
las dreas agricolas fueron irrigadas,
el equivalente a 5,5 millones de
hectareas, y calculd que el potencial
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iEsteé atento!

Elinteresadodebebuscarun
profesional delareaambiental
paraayudarleasolicitarantelos
organismos competentes lalicenciao
elotorgamiento,que deberdseguirlos
siguientes procedimientos:

Licencia Ambiental

2. Realizar unaevaluacién deimpacto
ambiental, considerando laactividad
queserealizard;

2. Establecerenquéclasese
encuentraelemprendimientoen
relacionalalalicenciaambiental,
enbasealosdatosdelaFichade
Caracterizaciéndelemprendimiento

(FCE);

3. Identificar yencaminarla
FCE,junto conlosestudios
ambientales realizadosyla
documentacién exigida,al organismo
competente, considerandoel ambito
enqueseencuentralapropiedad,
dirigiéndoseal érganoresponsable
(IBAMA,ORGANISMOS

AMBIENTALESESTADUALESY
MUNICIPALES);

4. Andlisisefectuadoporel
organismocompetenteyaceptacion
/denegaciéndelasolicituddelicencia
medioambiental.

Otorgamiento

1. Registrarseenel CadastradoNacional
dos Usuarios de Recursos Hidricos-
CNARH;

2. Imprimirladeclaraciéndeuso
generadaporelsistema;

3. Llenarlosformularios desolicitud
deotorgamientoyenviarlos,
preferentemente via protocolo,
disponibleenelsitiodelaANA;

4. Esperarlaaceptaciénodenegacién
del procedimiento.Paraelusoderiego,
elusuariodeberd,antes deregistrarse
enelCNARH, llenar las planillas auxiliares
(irrigacién-minerfa-saneamiento),que
sonfacilitadorasy pre-requisitos paralas
entradas de datosenel CNARH.

del pais llega a 30 millones de
hectdreas. También fue divulgada la
prevision hecha por Guillermo Orair,
entonces Ministro de Integracién
Nacional, de que el niimero de

areas irrigadas duplicaria en
aproximadamente seis afios.

¢Como unir el desarrollo de la
agricultura irrigada con una mejor
gestion de los recursos hidricos?
En mi opinidn, el otorgamiento

y el cobro por el uso del agua se
convierten en un instrumento cada
vez mas eficaz para la racionalizacién
y conservacion del agua, ademads de
incentivar la adopcion de tecnologias
de riego con mayor eficiencia en la
produccion. Es necesario restituir,
fiscalizar y preservar los recursos

naturales en las dreas de produccién
de alimentos, en las areas forestales,
industriales y cuencas vecinas.
También implementar normas

para incentivos sociales y econdmicos a
los agricultores, con el fin de disminuir
la degradaci6n y adherirse a practicas
de gestion sustentable de los recursos
hidricos. Para el desarrollo de la
agricultura irrigada es necesario utilizar
equipos econdmicos y tecnolégicos

para reducir el uso del agua, para la
mejora de la eficiencia de aplicacién y
las ganancias de productividad de la
actividad a la aplicacidn de agua, asi,
sin comprometer la disponibilidad y
calidad del recurso hidrico para esta y
las futuras generaciones. o
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Segunda
cosechasupera
laexpectativade
los productores

La produccién de maiz de lasegunda cosecha
2016/17,deberiaalcanzar las 63,34 millones
de toneladas, en el centro-sur de Brasil. La
estimacion fue hecha por AgRuraly, si se
confirma, representard un alza de 6o mil
toneladas enrelaciénalo que la consultora
proyectd a principios dejulio.

Las cifras previstas son récord parala
temporada: drea ocupada de 10,23 millones

de hectdreas, con una productividad de 1031
bolsas por hectarea. Segin el informe, hubo
crecimiento en los estados de Mato Grossoy
Goias, y reducciones en Parandy Minas Gerais.

Congreso Nacional
de Riego y Drenaje se
realizard en octubre

Lapréxima edicion del Congreso Nacional de Riego
yDrenaje (CONIRD) yatiene fechamarcada: del
o2alo6deoctubrede 2017.Esteario, el evento se
realizardjunto conel IVINOVAGRI International
Meetingen Fortaleza, Ceard. El objetivo del
CONIRD es dialogar sobre nuevas tecnologfasy
avances relacionadosal uso eficiente delaguay
demds recursos naturales, presentando soluciones
paralagestion compartida de los recursos hidricos.
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Plan Zafra: US$ 59,62millones en
recursosliberados

Yaestan disponibles desde julio los recursos de financiamiento

del Plan Agricolay Ganadero 2017/2018,seguin el Ministerio de
Agricultura, Ganaderfay Abastecimiento (MAPA) de Brasil. El
volumen total es del orden de Us$ 59,62 mil millones. El volumen de
crédito paracosteoy comercializacion es de Us$ 47,09 milmillones,
siendo US$ 36,43 mil millones conintereses controlados (tasas fijadas
porelgobierno) y US$ 10,65 mil millones conintereses libres (libre
negociacién entre lainstitucion financieray el comercio).

Elmonto parainversién seincrementé de US$ 10,67 mil millones
aUS$ 11.95 mil millones, con unaumento del12%. Elapoyoala
comercializacién tendrd US$ 438.77 millones. Este afio, las tasas de
interés del plan se redujeron en un punto porcentualanuales para
lasIfineas de costeo y de inversidn y en dos puntos porcentuales
alafio paralos programas volcados alalmacenamientoy la
innovacién tecnoldgicaen laagricultura.



Investigacion mapea area
irrigada de caia de azucar

Estudio inédito muestra porcentual conirrigacion por region

a Agencia Nacional de las Aguas (ANA) divulgé la conclusion de la investigacién
inédita titulada "Cafia de Azicar Irrigada en la Region Centro-Sur de Brasil". Se-
gun el estudio, en la cosecha 2015/2016 cerca de 1,72 millones de hectareas de cafia
fueron irrigadas, siendo: 45% en Sdo Paulo, 22,3% en Goids y 19,9% en Minas Gerais.
El mapeo fue presentado de primera mano en una reunién del Grupo de Irrigacién
y Fertirrigacion de Cafia de Azicar (GIFC), realizado en Ribeirdo Preto, su conteni-
do puede ser accedido en su totalidad en el sitio de la Agencia Nacional de las Aguas
(ANA): www.ana.gov.br
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Gota a gota
Las novedades del sector
en4notas

©

RAYO-X MINAS - Fuerealizado en
Patos de Minas (MG), el 1° Circuito
Granos de Minas, por laEmbrapa Maizy
Sorgo enasociacién con el Sindicato de
los Productores Ruralesy la Universidad
de Patos de Minas . El objetivo fue
hacer un diagnéstico de lasituaciényel
rendimiento productivo de los cultivos.
Entotal, los investigadores pasaron por
93 propiedadesy recorrieron cercade
4.300km.

®

GOIAS IRRIGADO - El Sistema Estatal
de Geoinformacién del Estado de
Goias - Sieg divulgd un mapeamiento
de pivotes centrales realizado por
laSecretaria de Hacienda (Sefaz).

El estudio destaca que se instalaron
3.284 equipos en Goiasy 218 enel
Distrito Federal, con dreas irrigadas

de 237.365,60 hectdreasy de 13.519,83
hectdreas, respectivamente

®

PLAN ZAFRA - Enlaregién Sudeste,
principal productorade café arébigo del
pais, el volumen de granos de café de
menor desarrollo estd por encimade

lo esperado. Reflejo del escenario de
bienal negativo del cultivo.Lacosechaen
regiones productoras de caféarabicode
Minas Geraisy AltaMogianamostré un
menor porcentaje dezarandasaltas, lo
quesignificaquelaproductividadfinal de
lacosecha puedeverseafectada.

®

NORDESTE PRODUCTIVO -
Laproducciéndegranosenel

estado de Ceardalcanzaria 446 mil
toneladas este afio. Segtin los datos
divulgados por el IBGE, el crecimiento
en comparacién con el 2016 sera
del138%. El maizy el frijol son los
principales productos plantados en
elestado.


http://www.ana.gov.br/
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El primer Foro Mundial de los
productores de café se realizo
en Colombia

n julio,se realizé en Medellin (Colombia), el 1° Foro Mundial de los Productores
de café.(*).Durante el evento, se discutieron asuntos de interés del
sector cafetero, desde la perspectiva de los productores. La agenda
del foro cont6 con tres paneles: "Sustentabilidad Econémica del Productor
de Café", "Desarrollo Rural e Indicadores Socioeconémicos en el mundo del
café" y "Adaptacion al Cambio Climdtico en la Produccion de Café".
Responsable por cerca del 37% de toda la produccién mundial de café, Brasil es el mayor
productor (55 millones de costales), y exportador del grano y el tercer mayor consumidor
mundial del producto. En seguida, estan: Vietnam (25 millones de costales), Colombia
(14), Indonesia (10), Etiopia (6.6), Honduras (5.9) e India (5.3).

COLOMBIA

14 REVISTAPIVOT VALLEY AGOSTO 2017

*EL CAFE NA
AMERICA LATINA
EM NUMEROS

Brasil es el

Tercer

mayor pais consumidor de

caféy responsable del

37%

detodala produccién

mundial, lo que equivalea

55 mi.

de costales.

Colombia ocupael
tercer lugar con

1/, mi.

de costales.

Honduras esta en la sexta
posicién con

5,9 M.

de costales.

- Segundo lugar: Vietnam (25 mi)
- Cuarto lugar: Indonesia (10 mi)
- Quinto lugar: Etiopfa (6.6 mi.)




Argentina:

el mayor
exportador de
trigo a Brasil

Losbrasilefiosimportaron,

enelprimersemestrede
esteafio,3,086 millones

829%

ARGENTINA

detoneladasdetrigo,

vqumenque representa del trigo consumido en

Brasil esimportado de
Argentina

uncrecimiento del11,9%
enrelaciénalmismo periodo delafio pasado.
Argentinaretomdlahegemonfacomo principal
pais proveedor detrigo parael mercado brasilefio,
respondiendo por el 82%del cerealimportado por

Brasilenel primer semestre deesteafio.Laentrada
detrigo paraguayo disminuyé el 39,6%y ladel
uruguayosufrié unacaidadel 88,8%.

Paises defienden reduccion
de subsidioagricola

Brasil, Colombia, Perty Uruguay,
aliadosalaUnion Europea

(UE), defenderanlareduccién
delos subsidios agricolas

que distorsionan el comercio
internacional enla Xl Conferencia
Ministerial de la Organizacion del
Comercio (OMC). Lainformacién
fue divulgada por el Ministerio de
Agriculturabrasilefio. El bloque de

XI Conferencia
Ministerial de la

Organizacién pafses pretende sugerir unlimite
. maximo para las subvenciones,
Mundial del lo que ayudarfaalas nacionesen
Comercio desarrollo. La Conferenciaesta
tendrélugaren programada paradici_embre en
o Buenos Aires, Argentina.
Diciembre
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Giro Latino
novidades del
sectorensgotas

©

BOLIVIA IRRIGADA - E| presidente Evo
Morales inauguré una represa para sostener el
sistema de riego en la ciudad de Padcaya, en el
Departamento de Tarija. La obra beneficiarda
mas de 500 familias, posibilitando lairrigacién
de 650 hectareas. Con el programa Mi Aguay Mi
Riego, el gobierno ya financié 17 proyectos para
garantizar agua potabley la produccién
agricolaen laregion.

®

CRECIMIENTO MEXICO - Lasecretarfa
deagricultura de México anuncié que en los
Ultimos cuatro afios se han tecnificado 441mil
182.84 hectdreas agricolas . En total, més de

34 mil productores se beneficiaron. Segtn los
datos oficiales, el 39 % del apoyo destinado por
el gobierno fue para riego por aspersién, con
pivotes centralesy otros.

®

POTENCIAL PERU - De acuerdo conla
Organizacién de las Naciones Unidas para la
Agriculturay la Alimentacién (FAO), Pert cuenta
con 6,4 millones de hectareas potenciales para
riego. Actualmente, 2,6 millones tienen algun tipo
de equipoyainstalado.

O

CULTIVO DE SOJA - En Uruguay, la expectativa
es que la préxima cosecha de sojatengaun
resultadoy un rendimiento similar al de la
cosechaanterior, con un drea plantada cercanaa
1.150.000 hectdreas y una cosecha por encima de
las 3 millones de toneladas.

®

ENCUENTRO AGRICOLA - Entre los dias 31 de
julioy 3de agosto, ejecutivos e investigadores

se reunieron paradiscutir problemasy futuras
soluciones de laagriculturaen América Latina.
Durante la 123 edicién del CMT Latam (Crop
Management Team), se evaluaron los escenarios
agricolas de Brasil, Argentina, Paraguay, Bolivia,
Cuba, Chile, Colombia, México y otros paises.









acontecio

“Mi1° Pivote” llega a
seis regiones de Rio
Grande do Sul

Evento difunde informacién con
charlas técnicas a productores
interesados en irrigacion.

na secuencia de seis dias de [T

. BRASIL

campo "Mi 1° Pivote" marcé

el mes de junio en Rio Grande
do Sul. La caravana de Valley comenz6
por la ciudad de Don Pedrito, donde
realiz6 el evento en sociedad con la
reventa Irrigasul.

Nuestro equipo también difundié informacién sobre
implantacién de pivotes para los municipios de Alegrete (en
sociedad con Vetagro), Sdo Luiz Gonzaga (en asociacién con
Irridrop), Cruz Alta (en asociacién con la reventa Doeler),
Palmeiras de las Misiones La reventa oficial PivotAgro) y
Erechim (reventa Lavoro).

Minas Gerais. El equipo Valley también realizé el evento
"Mi 1° Pivote" en Aracuai. En asociacién con la reventa
Brasmaquinas, el Dia de Campo fue realizado en la Hacienda
S3o Gongalo, propiedad de Flavio Botelho Leal. En este
evento participaron 107 productores rurales.
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Valley promueve
jornada en Uruguay

| -
Las empresas Valleyy Corporacién de

Maquinaria- COMASA (representante
iagpill oficial delamarcadelos pivotes en
Uruguay) organizaron unaserie de
conferencias en cuatro puntos del pais
para productores interesados en tecnologfa de riegoy para
aquellos que yason clientes y tienen intencién de expandir el
dreairrigada. La programacién se realizd entrelosdfas1y 4 de
agosto, con la primera etapa realizada en la ciudad de Dolores,
bajo lacoordinacién del Gestor de Riego en Uruguay, y contd
con laparticipacion del gerente de marketing Valley para
América Latina, André Ribeiro.

Lajornada pasé por diferentes regiones para divulgar el
concepto de que un sistema de riego implica unainversién
alargo plazoy otros puntos relacionados al tema, como
beneficios fiscalesy resultados.

Valley Service Meeting retne a

técnicos en Uberaba  pum——

Afinales del mes dejunio, se realizé el 1° BRASIL
Valley Service Meeting, que reuniéa 6o

técnicos de todas las reventas brasilefias,

enlasede delaempresaen Uberaba (MG).

También participaron en el entrenamiento

profesionales de Per(y Argentina.

Durante el encuentro, el equipo participd del entrenamiento
sobre productosy servicios del portafolio de Valley, nuevas
tecnologfasy laimportanciade laasistencia técnica post-venta.



Irriger participa en la Feria
Internacional de riego

Irriger participda principios de
I o050 de laFerialnternacional
BRASIL deIrrigacion Brasil 2017, realizada
enCampinas,enelestadode
Sdo Paulo. Elevento presentd
novedades tecnoldgicasy
tendencias de mercado.

“Laferiafue marcada por un publico técnico,incluso
congrandes nombres de lainvestigacién en Brasil,
estudiantesy productores rurales, que buscaban
informacién sobre instalacién de proyectos”,comenta
elingenieroagrénomo que integrael equipo de Irriger,
Carlos Augusto.

Dedicada exclusivamentea lairrigacién, laexposicién
contd con stands de unaserie de empresas
especializadas y también promovié charlasy
minicursos paralos participantes.

Técnicodelrriger
atiendealclienteen
elstanddelaFeria
Internacional

“El principal beneficio parael
ganaderodefaenaesquevaa
producir pasturas dealta calidad
todoelafio,independientemente de
qué épocadelafio vaahabersequia”
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Evento discute beneficios
de lairrigacion parala
ganaderia para faena

Unas 100 personas participaron de lasegundaedicién I

delevento”MiPrimer Pivote” en Mato Grosso do Sul,

realizado en el municipio de Anaurilandia. Elencuentro, -
organizado por Copasuly Valley, tuvo lugar en laHacienda

Quiterdi,de los cooperativistasy clientes Eduardo

Ricardoy Ligia Franciscon Ricardo.

La programacion contd con cinco conferencias técnicas sobre lineas de crédito,
proyectos deirrigacién, otorgamiento de uso delaguay permiso ambiental.
Ademds, el ingenieroagrénomo Fabio Anténio Cagnin Filho,de Cooperideal,
hablé sobre manejoy resultados de la utilizacién del riego en pasturas, yaque la
ganaderfaes unodelos puntosfuertes de laregidn.

“El principal beneficio para el ganadero de faeno es que vaa producir
pasturas dealta calidad todo el afio,independientemente de qué época
tengasequia. O sea, hay mayor seguridad para el ganadero. No obstante, el
productor debe estar preparado paraintensificar, principalmente controles,
administraciény buena planificacién, siendo muyimportante laasistenciao
consultorfatécnica capacitada paraello”, explicé Fabio.



Valley marca presenciaenlas
principales ferias de América Latina

La empresa expone tecnologias y ofrece asesoramiento técnico en
diferentes regiones

on el objetivo de acercarnos cada vez mas al productor rural, el equipo Valley participa de las principales ferias

agropecuarias de América Latina. En las exposiciones, se montan stands con islas tecnolégicas con lo mds moderno

en el mercado. Ademads, el visitante cuenta con técnicos capacitados a disposicién para aclarar dudas. Vea nuestras
ultimas participaciones:

BRASIL

Agrishow, la
mayor feria
detecnologfa
agricolade
América Latina.
Enelstand
deValley,se
presentéelgran
lanzamiento del
afiodelaempresa:
ICON, el primer
panelinteligente
parapivotes del
mercado

BRASIL

AgroBrasilia, feria
enlacapital brasilefia
quecumplié 1o

afios en2017,conla
participaciénde 422
expositores. Eltotal de
negocios generados
enlaferiafueronde
US$187.90 millones
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BRASIL

LagigantescaBahiaFarm
Show, enelNordeste
brasilefio,generd unvolumen
de negocios de US$ 481 mil
millones enlaediciénde este
afio.Enelstand de Valley,
nuestro equipo recibié
visitantes detodo el pafsy
también clientes de otros
pafses como Paraguay

CcoLOMBIA

Enjulio,se produjo lamas
importante feriaagropecuaria
de Colombia: AgroExpo. Valley
fueuno delos 22 fabricantes
brasilefios de maquinasa
participar del evento. Juntas las
empresas brasilefias cerraron
21,632 millones de délares
ennegocios




Una nueva
casa Valley
parael
productor

del noreste
brasileno
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PIVOT CENTRAL REVENDEDORES

os detalles del edificio se han
proyectado rigurosamente para
recibir a los clientes Valley. La
nueva casa de la empresa en Bahia
tiene 1.200 m?2 y esta localizada en
una de las margenes de la importante
carretera BR020, en una de las mas
promisorias fronteras agricolas del
pais: el municipio de Luiz Eduardo
Magalhdes. La imponente estructura
refleja los planes audaces de la
empresa para la regién, para los
proximos 15 afios.

""Queremos que esta reventa sea
la puerta de entrada para una nueva
eradelaAgriculturaNordestina. Que
la proximidad con nuestro equipo
posibilite que los productores de
la regidon sepan cudn lejos pueden
llegar y cudnto pueden aumentar
su productividad y rentabilidad ",
conmemord Renato Silva, director
presidente de Valmont Brasil,
durante la inauguracion de la sede.

La sede propia, inaugurada
a principios del mes de agosto,
representa un trabajo de mas de 3
afios de presencia de Pivodrip en
Bahia. "Llegamos en el 2014 al Oeste
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“Queremos
queesta
reventasea
lapuertade
entradapara
unanueva
eradela
Agricultura
Nordestina.”

de Bahia, con mucho deseo de trabajar, y
encontramos una comunidad agricola que
nos sorprendié positivamente. Y desde que
llegamos aqui, trabajamos incesantemente
para formar una empresa con la estructura
que nuestros clientes merecen', comenta
el distribuidor Sérgio Zaggo.

En este periodo, el representante de
Valley logré llevar irrigacion a 30 mil
hectdreas de la regidn, considerado uno
de los mercados mas duros del pais.
""Montamos un equipo fuerte y competente
para atender toda la demanda", destaca.

Renato Silvay Sérgio
Zaggo,durantela
inauguracién



Partedelequipode
Pivodrip queacttaen Luiz
Eduardo Magalhdes

Actualmente, son 35
trabajando en la reventa.

Ademads de la nueva sede, la reventa
cuenta con otras dos dareas, totalizando

profesionales

aproximadamente 3.500 m?2, capaces de
exponer y almacenar todas las tecnologias
ofrecidas por Valley.

El éxito en Bahia es reflejo de la
experiencia de PivoDrip en el Alto
Paranaiba, en el estado de Minas Gerais,
donde la empresa ya actia desde hace
mds de 20 afios. "Es cosa del destino. En
1995, cuando decidi asumir la reventa en
Minas, también tuve la opcidn de venir a
Bahia, pero no lo hice. Afios mds tarde, me
ofrecieron nuevamente la misma regién. Y
yo acepté. Ahora, con la ayuda de mi hijo
que, en la época, era un nifio ", recuerda.@
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Laimportanciadel Oeste de Bahia

Valleyyaacttaen el Oeste
de Bahfadesde ladécada
delos 8o. LuizEduardo
Magalhdes representa
unaregién estratégica,
proximaalafronterade
cuatro estados - Piauy,
Maranh3o, Tocantins

y Goids-yal Puertode
Salvador, por donde se
despachagran parte de
laproduccién agricola.
“Ademés, es unade las
mds promisorias regiones
del pais entérminos de
crecimiento del riego,
yaque quedasobreel
Acuifero Urucuia, una
reservamuy grande de
aguasubterrdneaque
permite que cualquier

granjadelaregiénsea
irrigada”, explica Sérgio
Zaggo. El distribuidor
estimaque actualmente
150.000 hectéreas son
irrigadas.

Enlaregion, laaltitud
esdegoom,donde

se explotan cultivos
extensivos, en sumayorfa
soja, algodon, frijolesy
maiz,a pesar de contar
consueloyclima
favorables paraotros
tipos de cultivo.”Por eso,
latendenciaes que cada
vezméds los agricultores
inviertan en cultivos de
mayor valor comercial,
como lacebolla”,informa.



EN MINA

Por el reconocido ranking Great Place to Work, laindustria fue galardonada




5 GERAIS

entre las que ofrecen mayores ventajas para el equipo de colaboradores




PIVOT CENTRAL MUNDO VALLEY

na politica fuerte de

reconocimiento y valoracién

profesional, adoptada por
Valmont desde 2013, llevd a la industria
de pivot a la lista de las mejores empresas
para trabajar en el estado de Minas
Gerais, Brasil. Esta evaluacién es de una
de las mds respetadas investigaciones de
mercado:la Great Place to Work.

La empresa adoptd el sistema de
medicién del clima en el ambiente
de trabajo hace cuatro aios, lo que
funcioné como indicador para la
realizacion de las actividades. "Lo
que hicimos fue tomar anualmente
los principales temas sefialados por el
estudio y corregirlos. Encaramos todas
las cuestiones, incluso las mas delicadas
como salarios y reconocimientos.
Ahora, con ese resultado, estamos
orgullosos que el mercado sepa
que aqui en Uberaba, Minas Gerais,
existe una gran empresa donde
trabajar", comenta Jodo Rebequi,
actual vicepresidente de Valmont,
responsable de América Latina y que,
durante los ultimos afios, estuvo al
frente de la unidad brasileiia.

Eltrabajo de planificaciény ejecucion
de acciones para resolver los problemas
planteados por los colaboradores,
fue hecho por la coordinadora de
Recursos Humanos, Bruna Abdanur,
contratada por la empresa después de
la realizacion de la primer encuesta.
Hasta entonces, la industria no contaba
con un departamento de gestién de
personas. "Todo lo que hicimos fue en
base a lo que escuchamos de nuestros
colaboradores, procuramos saber qué
los motiva y hace felices, y sobre todo,
mostrarles su verdadera importancia
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"Procuramos
saber quélos
motivay hace
felices,ysobre
todo, mostrarles
suverdadera
importanciay el
sentidode
sutrabajo.”

Great Place to Work® es una
empresa de consultoria
empresarial fundada en 1991

y que promueve en Brasil

desde 1997 el premio a las
mejores empresas regionales

y nacionales. El ranking es
fruto de una encuesta global

de evaluacion del indice de
confianza y compromiso de los
empleados con el ambiente de
trabajo. Por el relevamiento,
también se analizan las
mejores practicas de gestion

de personal. En 2017, Valmont
conquisto la 182 posicion entre
las empresas de Minas Gerais.
Cabe destacar que, actualmente,
la industria cuenta con cerca de
220 colaboradores. El anuncio
del resultado del ranking fue
realizado a todos los empleados
por el equipo directivo de
Valmont. En esta oportunidad,
la empresa también lanzé una
nueva campatia

de marketing que refuerza la
preocupacion de la empresa con
su equipo.




y el sentido de su trabajo, en algunos
casos, los cambios necesarios eran muy
pequeiios y de simple solucion ", destaca.

Con la implantaciéon de las
estrategias, el nivel de satisfaccién del
equipo en la empresa crecié mas del 30%
en los ultimos cuatro afios. Renato Silva,
que asumié la direccién de la unidad
brasilefia a principios de este afio, cree
que el resultado de la investigacion
servira como estimulo para una mayor
participacion del equipo en todo el
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proceso. “La mejora continua
es parte de nuestros valores. Es
un momento de gran orgullo y
queremos continuar creciendo, con
ungradodesatisfaccion denuestros
colaboradores adin mayor",
asegura, conmemorando otro
importante premio otorgado
por Valmont Corporativa -
Premio  Destaque "Unidad
Valmont Riego - Mds Segura del
ramo de riego 2016".@

Renato Silvacomunica
novedadalos
colaboradores



PIVOT CENTRAL LA FABRICA PORDENTRO

FOTO:ALYSSON OLIVEIRA
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iDe puertas

abiertas
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para usted!

Durantetodo elafio, la
fabricadelos pivotes
Valley recibe clientes
de Américalatina,
interesados en conocer
sugranestructuraysu
equipo capacitadoy linea
de montaje paraofrecer
lamejor tecnologia
al mercado.
ara los que nos visitan es sorprendente
Py alavez imprescindible conocer de cerca
la fabricacién de un equipo que cambia
los resultados en las haciendas y entender

cémo funciona la organizacién de una industria
que cuenta con mas de 200 colaboradores.



PIVOT CENTRAL LA FABRICA PORDENTRO

En los ultimos meses, uno de los
grupos que visitd por la empresa estaba
compuesto por seis productores de
Paraguay. Uno de ellos, Arnold Vazquez,
proyecta implantar pivotes centrales
en un drea de 120 hectdreas para
principios de 2018. "Es una inversién
que garantiza mas productividad en
el campo", destacd, informando que
la oportunidad de conocer la industria
contribuye al interés en la tecnologia.

Otro participante de la comitiva
paraguaya fue el ingeniero agrénomo
Luiz Reis, consultor de la empresa Ceries
Agricola, que trabaja con plantacién
de maiz, soja y trigo en diferentes
propiedades. La intencién del grupo
es, en los préoximos seis afios, irrigar
hasta 1/3 del area plantada. "En algunas
regiones del pais, se pierde hasta el 40%
del potencial productivo en funcién de la
deficiencia hidrica", justifica.

"Conocer la fdbrica y la realidad
de los productores brasilefios es muy
importante para que los paraguayos
entiendan la real necesidad de una
buena planificacién y de un proyecto
técnico eficiente para el éxito del
sistema", afirma Ronaldo Drumond,
gerente del departamento de Riego de
Ciabay, reventa Valley en Paraguay.

Otro grupo que visit6 la fabrica en
julio fue el liderado por el ingeniero
agrénomo Claudio Furukawa, de la
reventa Copasul, de Mato Grosso do
Sul. En total, 29 personas integraron
19 de ellos
productores "Queriamos
mostrar una realidad diferente de la
que estan acostumbrados. Todavia
hay muchas dudas en cuanto a los
cultivos irrigados', comenta Furukawa,

la comitiva, siendo

rurales.
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Productores paraguayos
conocen lafabricade
Valley,acompafiados del
gerente Vinicius Melo

“Conocerla
fabricaylarealidad
delos productores
brasilefios es muy
importante para
quelos paraguayos
entiendanla

real necesidad
deunabuena
planificaciony
deunproyecto
técnico eficiente”

PARAGUAY: UN GRAN
POTENCIAL PARA LA
AGRICULTURA IRRIGADA

Paraguay es un pafs
totalmente agricola,
siendo que mas del 20%
de suPIB proviene dela
agricultura. Son cerca

de cinco millones de
hectéreas destinadasa
ese fin, peroactualmente
sélo 21.000 sonirrigadas,
demostrando ungran

potencial de crecimiento.

“Laexpectativaes
alcanzar mas de un millén

de hectdreasirrigadas

enlos préximos cinco
afios”, informa Ronaldo
Drumond, gerente
deldepartamento de
Irrigacién de Ciabay,
reventa Valley en
Paraguay.

Frente a ese potencial
mercado, Valley ha
ampliado suactuacién
enese pafsy pretende
reforzar sus servicios
a partir del segundo
semestre de 2017.



¢éCOMO FUNCIONAN
LAS VISITAS A
LA FABRICA?

Para programar una Vvisita,
el productor debe entrar
en contacto a través del
e-mail: marketing@valmont.
com.br. En la unidad, el cliente
sera recibido por un equipo
especializado, que acompafia
todo el itinerario dentro de
la unidad. Durante el periodo
de la visita, el grupo puede
conocer mas sobre el proceso
de riego, las tecnologfas
utilizadas en el proceso de
fabricacién del pivote y de
la tecnologfa ofrecida al
consumidor final.
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Grupo de 29 personas,
entretécnicosy
productores, de Mato
Grossodo Sul envisita
alafébrica

destacando que, ademas de la fabrica,
el itinerario incluyd visitas por tres
granjas. ""Pudieron ver las dificultades
que los productores del estado de Minas
Gerais enfrentan para la implantacién del
sistema y los beneficios que cosechan.
"Volvieron con mucha mas energia para
llevar adelante el proyecto de riego", afirma.
Entre los productores, 12 estan con
proyectos de licencias ambientales
en camino para la implantacién de
pivotes. Es el caso de Rafael Costa
Biazi. El cuenta que continda al frente
del negocio de la familia. Ya son
tres generaciones y mas de 30 afios
dedicados a la agricultura. "Sin duda,
la visita a la fabrica nos permite tener
mas confianza para hacer la inversion,

que creo aumentard nuestra
seguridad en el campo", agrega.
Una seguridad que Cristiano
Petryskoski, que también integrd
la comitiva de Mato Grosso do
Sul, ya conquisté. En el municipio
de Itaquirai, cultiva la primera
cosecha de frijol debajo de pivote.
""Llevamos casi 60 dias sin lluvias.
El drea del secano se ha perdido
toda. El pivote salvé mi afio ",
festeja, agradeciendo también
la oportunidad de la visita:
"Fue muy bueno poder conocer
la fabrica, ser bien recibido
y entender un poco sobre la
organizacion de la empresa."°


mailto:marketing@valmont.com.br
mailto:marketing@valmont.com.br
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POSTER DE LA EDICION
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EN ELCAMPO RESULTADO EN EL CULTIVO

38 REVISTAPIVOT VALLEY AGOSTO 2017



Vanilto Machado
muestra la belleza
del cultivo

MAS DE
DUCCION

propiedad en
Paraguay salta

de2milkg/haa
3milkg/ha




EN ELCAMPO RESULTADO EN EL CULTIVO

n el departamento de San Pedro,
Paraguay, se encuentra el distrito de
Lima. En una zona agricola ganadera
y una poblacion de poco mas de
3000 habitantes, Lima alberga a los
herederos de tradicion franciscana del
siglo XVIII, quienes fundaron el pueblo
e introdujeron el cristianismo y las
técnicas de agricultura de la época.

A pocos Kkilémetros del pueblo,
luego de recorrer caminos irregulares
de tierras coloradas, nos espera Vanilto
Machado Mariani, quien junto a su socio
Edison Hideo Miyazaki, administran el
establecimiento Miyazaki. Bajo la sombra
de frondosos darboles nativos, Vanilto
nos comenta los inicios del proyecto,
actividad actual y su vision de futuro.

Durante afios Vanilto se dedicé
a diferentes actividades agricola-
ganaderas. Con su experiencia como
agricultor y conocimiento de la zona,
en 2015 comienza a trabajar junto con
su socio Edison en la explotacion de la
estancia Miyazaki.

En una superficie total de 1180 ha,
que durante afios se dedicé inicamente
a la ganaderia extensiva, comenzaron
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VaniltoMachado
conmemoralos
resultados debajo
delpivote

“El resultado fue mejor que lo
esperado.. Lairregularidad del
terreno no motivé dificultades.”



a preparar la tierra y plantar soja y maiz.
Teniendo en cuenta el impacto negativo
de las sequias de la zona en la produccion
agricola, desde el inicio tuvieron en
cuenta la aplicaciéon de riego para
potenciar los resultados del trabajo en
esos campos. “La zona es complicada y la
sequia perjudica mucho. Sabiamos eso, asi
que no queriamos tener dificultades”.

Decididos a invertir y aplicar tecnologia
que les asegurara rendimientos superiores,
el siguiente paso fue buscar un proveedor de
confianza. “Buscamos diferentes proveedores,
visitamos muchos productores, vimos muchas
marcas; pero no encontramos ninguna que
estuviera funcionando bien. Vimos que no
estaban bien asesorados, estaban trabajando
con muchisimas dificultades”.
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Vanilto destaca la importancia
de, ademas de contar con un equipo
en Optimas condiciones, contar con el
asesoramiento y apoyo en la aplicacion.
“Vimos productores regando al mediodia,
con un minimo milimetraje de agua, con
eso quemaban toda la produccién.. no
tenian ni idea de lo que estaban haciendo”.

Como toda gran inversién, para la
sociedad Machado-Miyazaki fue una
apuesta fuerte en tecnologia, equipos y en
el proyecto para el reservorio de agua; y
genero algunas dudas al inicio. “Nuestra
mayor preocupacion cuando decidimos
invertir, fue la irregularidad del terreno.
Nuestro campo tiene muchos desniveles,
y duddbamos que los equipos pudieran
trabajar bien”.

Vanilto Machado recibe
consultoriade Ronaldo, de
Ciabay,revendedora Valley
en Paraguay



EN ELCAMPO RESULTADO EN EL CULTIVO

Laintenciénde Vaniltoes,en
breve, utilizar el pivot tambiénen
eldreade ganaderia

SINO HAY PRODUCCION,
NO HAY GANANCIA.

Conlavista puestaen

las préximas zafras, el
establecimiento proyecta
diversificar sus cultivosy
aumentar el drea con riego por
pivot. Con mayor produccién
yaumento del dreaderiegoen
mente, lasituaciéon actual de
los caminos ruralesy la calidad
y continuidad del suministro
eléctricosonuntema
fundamental, que en su opinién,
el gobierno debe abordar con

urgencia.

Apesar delas circunstancias
politicas o los vaivenes de los
mercados, Vanilto aconsejaa

los productores que inviertan

pueden perder todo el trabajo
delafio, que podrfan salvarlo con
el riego. Es mejor producir bien.
Aunque la politicasea buena,

los precios internacionales sean
buenos, sino hay produccién, no

hay ganancia”.

Asdlounafio de tenerlos
equipos Valley funcionando
en el establecimiento, los
cultivos aumentaron casi
un50% su rendimiento. Ya

han comprobado el impacto
positivo del riego ensojay
porotos,y dentro del proyecto
de diversificacién, planifican
plantararroz con riego por

Pivot.

enriego: “Ladiferenciaantesy ) » »

3 . “Fue unainversién quevalié la
después del riego es muy grande. )

o ) pena. El riego para nosotros es
Aconsejarfa que coloquen riego, .

i esencial”.
es muy importante, porque

“Aunquela
politicasea

buena, los precios
internacionales sean
Buenos,sino hay
producciénno hay
ganancia”
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“Trabajamos con Ciabay-Valley y con
asesoramiento en agricultura de precision,
y en poco mds de un afio cambi6 bastante el
promedio de cosecha. En una sola cosecha
el trabajo conjunto de riego y agricultura de
precision ha demostrado ser el camino para
el mayor rendimiento del suelo”.

“No esperabamos que funciona-
ratan bien.”

Recientemente el establecimiento ha
cosechado la primera zafra de soja con
riego. Vanilto comenta que el promedio
de rendimiento de la soja era de 2000
kg/ha., y que con la ayuda del riego el
rendimiento aumentdé a poco mas de
3000 kg/ha . “El resultado fue mejor que



lo esperado.. La irregularidad del terreno no
motivé dificultades.”

Por medio de la agricultura con riego
comenzaron a diversificar cultivos, in-
corporando poroto, avena y maiz, cultivo
que actualmente tienen plantadas 500
ha., ademas de contar paralelamente

con arroz por inundacién y un sector de
explotacién ganadera en confinamiento.
“Actualmente el riego es una actividad
separada de la ganaderia, pero en un futuro
pensamos incorporar también el riego para
aumentar la produccién ganadera, trabajando
praderas o pasturas irrigadas para fardos.”
Mientras visitabamos el reservorio de
agua, una instalacién modelo que reali-
z6 el establecimiento, Vanilto destaca el

excelente servicio, el asesoramiento y
seguimiento del proyecto que realizé
con Ciabay-Valley. “Vimos que otros
colegas con otras marcas no tienen

la asistencia que nosotros tenemos
con Valley”. Ademads de la asistencia
técnica, en el momento de analizar la
inversion, destaca el minimo costo de
mantenimiento de los equipos Valley.
“Ya hace mas de un afio que los insta-
lamos, los usamos constantemente, y
no hemos tenido que realizar ningtiin
tipo de mantenimiento, hasta ahora
no hemos tenido gastos de mante-
nimiento. No esperaba que fuera asi.”
completa. (]



EN EL CAMPO BRASIL INTERIOR




los Beloni se escribe

con mucha diversidad y
productividad todo el afio
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EN EL CAMPO BRASIL INTERIOR

Los hermanos Fernando y Carmelo
representan la tercera generacién
de la familia Beloni trabajando con
el campo, y la primera en escribir la
historia en Minas Gerais. Se mudaron
de Vargem Grande (SP) a Patrocinio
(MG) en busca de mejores condiciones
para la agricultura y, hace 21 afios,
han transformado la tierra del café en
una region fértil para varios cultivos.

"Fuimos atraidos hacia el Cerrado
Minero porque reline caracteristicas
como buenas temperaturas, suelo fértil y
topografia favorable. Como es una regién
alta, nos permite plantar algunos cultivos
el afio entero”, comenta Fernando Beloni.
Fernandoeslicenciado enadministracion.
Carmelo en ingenierfa agrondmica. El
matrimonio de las dos especialidades
posibilitd el crecimiento y el desempeiio
de excelencia de AgroBeloni en el Alto
Paranaiba. Ademds, el conocimiento y
los ejemplos heredados del padre y del
abuelo contribuyeron a orientar los
trabajos. La diversidad de cultivos fue
uno de ellos.
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“Fuimos
atraidos hacia
el Cerrado
Minero
porquereune
caracteristicas
como buenas
temperaturas,
suelo fértil

y topografia
favorable”




Enlas haciendasen Minas
Gerais, lafamiliaBeloni
conmemora laproductividad
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EN EL CAMPO BRASIL INTERIOR

iEl doble de produccion
con tecnologia!

PIVODRIP: LA REPRESENTANTE
VALLEY EN EL CERRADO MINERO

Los hermanos Beloni
son clientes de los
revendedores de
Valley de laregidn, la
empresa Pivodrip. Con
sede en Patos de Minas
(MG), Pivodrip suma
22 afios de actuacion,
atendiendo 23
municipios del Cerrado
Mineiro. El gerente
técnico de laempresa,
Cleiber dos Reis,
cuentaque laregién
del Alto Paranafba

es muy fértil y tiene
condiciones favorables
alaagricultura

y alaganaderfa.
“Principalmente, por
la altitud - que varfade
8soma1ioom”, explica,
destacando que, por eso,
latierradel café propicia
tanta diversidad de
cultivos,como sucede en
la AgroBeloni

Lafidelidad de la
empresa familiar con
los equipos Valley estd
demostrada con los
mas de 30 pivotes.”La
maquinaria es buena,

con alta durabilidad

y con mantenimiento
casinulo. Ademas,
siempre hemos sido
bien atendidos por la
reventay con asistencia
técnica de calidad”,
dice Fernando Beloni,
afiadiendo que un
proyecto bien hecho es
esencial para el éxito del
sistema.

Cleiber de los Reyes
revela que lademanda
por pivotes es

creciente en laregion.
“Observamos que,
principalmente, en
funcién del estrés hidrico
de los Ultimos afios, la
inversién en irrigaciénes
unarealidad primordial para
laproduccion de alimentos.
Quienes instalan, siempre
nos busca para colocarel
segundo, eltercero..nunca
parandeirrigar. Después
detodo, elagricultor

que quiere tener éxito
invierte en tecnologfa”’,
revela.

48 REVISTAPIVOT VALLEY AGOSTO 2017

Las papas eran el principal cultivo
de la familia en Sao Paulo. Y lo sigue
siendo en Minas Gerais, con 700
hectdreas plantadas. Pero el cambio al
Cerrado Minero posibilité la ampliacion
y la diversificacién atn mayor de
las inversiones. Como Patrocinio es
el mayor municipio productor de café de
Brasil, los hermanos apostaron al grano
tradicional de la region. Ah ... y también
al trigo, maiz, cebolla, frijoles, soja y
alla viene el ganado para carne colorear
aun mads la tierra. "Estamos siempre
en busca de informacién, estudiando,
y descubrimos que la braquiaria es
el mejor camino para rotaciéon de
la patata. Entonces, destinamos un
drea plantada durante dos afios para
la ganaderia ", afirma Fernando.
La familia siempre aposté a
tecnologia, y fue una de las pioneras
en la implantacién de pivotes en
Vargem Grande (SP) en la década
de los 80. Cuando los hermanos se

Actualmente, AgroBeloni es responsable por
5.000 RaMsii

distribuidas en (1]1]

0/, ciudades =

teniendo cercade 2.000 ha
irrigadas con

32 pivotes



Fernando Beloni
dominalatecnologia
yoperael pivot

Actualmente,
AgroBelonies
responsable por
5500 hectareas en
propiedades situadas
en cuatro municipios.
Cercadedosmilde
ellassonirrigadas con
32 pivotes.

establecieron en Minas Gerais,
invirtieron fuertemente
irrigacion. Actualmente,
AgroBeloni es responsable por 5.500
hectareas en propiedades situadas
en cuatro municipios. Cerca de dos
mil de ellas irrigadas por 32 pivotes.
El ultimo equipo fue montado en
2015. "Donde era posible colocar

pivote, colocamos", informa Beloni,

también
en la

asegurando que cuando aumenten
el drea de produccidn, alquilando
o comprando otras granjas, la
inversién en irrigacién continuara.
"En términos de productividad, es
incomparable", completa.

En el area de trigo secano, la
familia Beloni cosecha en promedio
de 2,5 a 3 toneladas por hectarea. En
la parte irrigada, el volumen llega
a 6 toneladas. Ademas, debajo de
los pivotes, es posible garantizar la
produccion de varios cultivos todo el
afio . "Algunos cultivos, sin riego, sélo
nos tocarian en determinadas épocas
del afio. La patata es una de ellas. Con

el pivote, tenemos garantia durante los
365 dias. Y, por supuesto, eso significa
rentabilidad ", explica.

Fernando Beloni detalla que la
tecnologia es esencial para el area de
Cerrado, donde de abril a octubre casi no
llueve. "En esa época, si no es irrigado,
no es posible hacer casi nada", resalta,
recordando que mas del 70% de la
zafrifia de maiz en la regién se perdi6
este afio por la falta de lluvias en el "pre-
invierno". Y entonces...el que tuvo agua
con los pivotes se benefici6. Un beneficio
que es evidente para quien recorre las
propiedades plantadas por los Beloni. "Es
muy bueno ver un hermoso cultivo asi",
dice Fernando Beloni, apuntando al trigo,
que pronto estard en la mesa de muchos
brasilefios. Agrega que ese es el mayor
orgullo para quien vive de la tierra. "La
agricultura es nuestra vocacion. "Estd en
la sangre", completa. Un suefio de familia
que promete continuar. Ya llega la cuarta
generacion...y ya demuestra interés por la
mision de ayudar a alimentar al mundo. 0o



EN EL CAMPO MAPA DE LA ZAFRA

Mapa de la zafra
2017/2018

iLas proyecciones para la cosecha de trigo, maiz y soja en los principales
paises de América Latina!
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EN EL CAMPO .RIEGO EN LAS AMERICAS
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resultados
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Conelapoyo de
Ciabay, Ricardo
Sosalogro una
diferenciade
300 a 400 kg por
hectarea



EN EL CAMPO .RIEGO EN LAS AMERICAS

uego de poco mds de dos horas

de viaje por rutas que atraviesan

pequefios y pintorescos pueblos
del departamento de San Pedro,
Paraguay,
Guayaivi, zona de Almeida. Alli nos
esperaba el Ingeniero Agrénomo
Ricardo Sosa, Rian para los amigos,
propietario administrador de la
estanciaLaSusana, un establecimiento

llegamos al distrito de

con casi 50 anos de trayectoria.

En 1968, Ricardo Jesus Sosa Gautier,
padre de Ricardo, vio una oportunidad
en el incentivo que ofrecia el gobierno
para poblar la zona. “En esa época
la hectdrea estaba a 2 ddlares, vy el
gobierno ofrecia una linea de crédito
especial. “Fue una inversion para el
futuro, y hoy estas tierras valen lo que
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Estructuramontada para
darsoporteal proyectode
riegoenlahacienda

“Trabajamos un
areaquetiene
un promedio de
productividad
que nosasegura
cierta ganancia,
y dejamos de
pensar si el
tiemponosvaa
ayudaronoen
la cosecha.”

no se hubiera imaginado mi padre”. La
Susana - nombrada en honor a la abuela de
Ricardo- esta enclavada en una zona donde
la vegetacion en esa época era tan frondosa
y tupida que no se podia divisar la ruta y
era comun perderse. Las fotos aéreas eran
exclusividad del ejército y los planos de la
zona no eran claros ni precisos.

En sus inicios, la familia Sosa
comenz6 con explotacion ganadera y
pastura, llegando a tener 8000 cabezas
en una superficie de 9000 ha.

La agricultura fue una actividad que
desarrollaron mas adelante. Luego del
golpe de estado comenzaron las invasiones
de tierras y la agricultura surgié como una
solucion productiva para delimitar los
campos. Por 10 afios cultivaron algodén, y
ainicios de la década del 90 incursionaron
en la producciéon de soja, cultivo que
rapidamente crecié6 en superficie al
resultar ser mds estable y con mejores
opciones de comercializacion

El Riego como inversion

Ricardo Sosa comenta que su
experiencia en riego comenzdé hace 4
afios, y actualmente la mayor parte de los
cultivos crecen con riego. “En esa época,
tuvimos 3 aflos seguidos de sequias
fuertes a leves, y siempre nos golpeaba
en el momento critico del desarrollo
del cultivo. Entonces decidimos que ya
no teniamos la necesidad de pasar por
ese tipo de sufrimiento, ya que existian
herramientas para evitarlo”.

Desde 2013, el establecimiento La
Susana ha invertido en la instalacién
de 3 pivots, que rotan en 8 circulos,
cubriendo una superficie total de 680
ha., 85 ha por pivot.

Al principio el Ing. Sosa consulté a las
empresas que proporcionaban proyectos
y equipos de riego, colegas que ya habian
invertido para conocer cudles eran sus
problemas mas comunes y sus resultados.
Sibien en Paraguay la experiencia en riego no



es tan amplia como en otras regiones,
Ricardo se informé con productores con
2 0 3 afios de experiencia con riego en
sus propiedades.

Cada suelo tiene su particularidad,
su pendiente, composicion e historia.
Por eso Ricardo busc6 asesoramiento
técnico en riego, pero descubrié que su
mayor obstdculo era el abastecimiento de
energia eléctrica, lo cual fue solucionado
recientemente, asegurando ahora una
continuidad en el suministro.

“Uno no puede abarcar todo,
estd ocupado con el dia a dia.
Ciabay (representante de Valley en
Paraguay) nos asesora, nos ayuda a
enfocarnos. Con su asesoramiento
hemos estandarizado mds el trabajo.
Al principio regabamos segin cémo
veiamos el suelo, pero siempre habia
un circulo que sufria mds. En esta
primera zafra con el asesoramiento
técnico y el acompafiamiento de
Ciabay hemos logrado una diferencia
de 300 a 400 kg por hectdrea, lo cual
compensa totalmente la inversidn,
y recién estamos empezando a
profesionalizarnos”.

Sosa destaca especialmente el
impacto positivo del acompafiamiento,
del asesoramiento personalizado en el
tipo de suelo y cultivo, la respuesta
inmediata en el servicio y repuestos;
razones que respaldan el proyecto de
La Susana de mayor inversion en riego
para el futuro.

“Tenemos siempre un plus en
el cultivo con riego. Ahora tenemos
seguridad. Trabajamos un area que
tiene un promedio de productividad
que nos asegura cierta ganancia, y
dejamos de pensar si el tiempo nos va
a ayudar o no en la cosecha”.

Los resultados que presentan
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los cultivos de La Susana son una
prueba innegable de los beneficios
de la inversion en riego. Muchos
productores se han acercado a conocer
la experiencia de La Susana, y Ricardo
destaca la importancia de transmitir la
experiencia positiva del proyecto actual,
su inversion y resultados para el futuro.

“Lo que destaco siempre es la
importancia de que el proveedor se
ponga en el lugar del cliente. Lo mas
importante en el momento de invertir,
es poder confiar, no sdlo en el equipo,
sino en el servicio y las personas que
estdn detrds de la tecnologia. Las
maquinas son importantes, pero es
mds importante el trato personal y
cercano que nos da la seguridad de
estar en buen camino”.@

El paraguayo Ricardo Sosa
conmemoralosresultados
delairrigacién
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58.

Pasto bajo
pivot rotativo
garantiza
rentabilidad
en Brasily en
Uruguay

68.

Master Claudio
Furukawa habla
sobre la optimiza-
cion de los costos
de produccion
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PASTO VERDE Y P
(MUCHA') LECHI




RODUCCION DE
TODO EL ANO

Lairrigacion como diferencial
en propiedades lecherasen
Brasily Uruguay
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GRANDES IDEAS NOTA DE CAPA

a importancia de los pivotes para la
agricultura ya estd consolidada y es
ampliamente discutida y divulgada su
utilizacion en varias partes del mundo.
Pero, poco a poco, el productor rural
también pasa a descubrir el valor que
los pivotes centrales pueden agregar a
los campos de ganaderia.

El equipo de Pivot Point viajé para
conocer dos propiedades lecheras que
ya estdan cosechando los frutos, con la
inversion en el pastoreo irrigado: una
situada en una de las mas importantes
cuencas lecheras de Brasil y la otra,
en Uruguay. A pesar de tan distantes
entre si, con realidades tan diferentes,
poseen un denominador comun: mucho
resultado con la utilizacion del pivote.
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”Estamos
ahorrando

US$ 156,588 milal
afioygranparte
deesoconla
utilizaciéndeun
concentradode
baja proteina. Esto
solofue posible
porque estamos
conpasturas (con
15%de proteina)
garantizada
todoelafio”

En el caso de la Hacienda San Francisco, en
el municipio de Pasos, suroeste del estado de
Minas Gerais, en Brasil, la belleza del paisaje es
impresionante: la represa al fondo, la pastura para el
buey garantizado por el riego y las vacas de excelente
calidad. Admirable es también la productividad que ha
sido registrada con inversion tecnoldgica en nutricién
y genética en el rebafio.

La seleccion GM tiene mas de 50 afios y es
reconocida por los animales Girolando (cruce entre
las razas Gir Lechero y Holandés) de excelente
calidad, con perfil moderno y funcional. Genética
que se vende para todo Brasil, con la dedicacion del
productor Geraldo Maia.

Ademas, la produccién de leche. Mucha leche.
Actualmente, son 400 vacas en lactacion. Todas
criadas a base de pasturas y con una produccién
media de 20 kg de leche por animal por dia.



Fernando Maiaconmemorala
inversiénen lairrigacién

Aumento de produccién y una
economia millonaria

Actualmente, son 70 hectareas irrigadas y ni el
relieve accidentado de la hacienda obstaculiza
el movimiento del pivote. La instalaciéon del
sistema fue recomendada y asesorada por el
ingeniero agronomo Fernando Garcia Leal.

El objetivo del proyecto era disminuir el costo de
produccidn. Y funcioné muy bien. Se invirtieron
cerca de US$ 219.223 mil para la implantacién
del sistema, monto que serd recuperado en
menos de dos afios. "Es una tecnologia altamente
lucrativa. Estamos ahorrando US$ 156.588 mil
al afio y gran parte de eso con la utilizacidon de
un concentrado de baja proteina. Esto sélo fue
posible porque estamos con pasturas para el (con
15% de proteina) garantizada el afio entero",
justifica el especialista.
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¢Qué pasto es ese?

El pastoreo estd
formado por panicum
maximumy o
mombaga, graminea
con alto porcentaje
de proteinay de dificil
manejo. El secreto de
este pasto verde, que
refleja mucha calidad
en lanutricién de

los animales, es dada
también por el sistema
deriego. El pivote fue
montado hace cinco
afios enlapropiedady
garantizd una completa
transformacién en el
perfil de la hacienda.

Antes, el drea se
utilizaba parala
produccién de forraje
de mafz. Con el

sistema deriego, los
propietarios invirtieron
en el pastoreo rotatorio,
lo que posibilité
duplicar la cantidad de
vacas en lactacion en
lamismadrea. Ademas
delaumento de latasa
de llenado, la estructura
garantizalos suefios de
la hacienda: alcanzar
800 vacas en lactacién
parael 2020, cuando

la produccién podria

superar 20 mil kilos
deleche por dfa.”Fue

la mejor inversién de
los dltimos tiempos de
la hacienda”, asegura
Wesley Silva Maia,
gerente de la propiedad.

Los resultados son tan
buenos que el proyecto
esaumentar el drea
irrigada, instalando un
pivote en los préximos
afios. ”"Nuestra meta es
alcanzar 8oo vacas en
lactaciény la cantidad
de leche producida
depende de unabuena
nutricién. Este costo

es muy alto, por lo

que lairrigacién es
fundamental para
garantizar el pasto verde
todo el afio”, afirma el
director de marketing
de la propiedad
Fernando Barbosa Maia,
completando:”Y, por
supuesto, serd Valley. A
nosotros nos gusta usar
lo mejor del mercado.

Y Valley es la mejor del
mercado. Estamos muy
contentosy equipo que
estd ganando, no se
cambia”.
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Gran productividad
alcanzada en Uruguay

solo 33 kilémetros del centro de Montevi-

deo —la capital de Uruguay—, en una zona

ural del departamento de Canelones, un

establecimiento lechero ha incrementado notoria-

mente el volumen y la calidad de su produccion,

consiguiendo una mayor rentabilidad, gracias a
que apost6 a una herramienta clave: el riego.

En 2009 una firma internacional, capitales
ingleses, que posee emprendimientos producti-
vos en Inglaterra y Australia decidi6 establecerse
cerca de la localidad de Progreso. Lo hizo en una zona
de quintas, donde dltimamente se realizaban diversos
cultivos horticolas y donde hace algunas décadas rein6
la produccion de remolacha azucarera.

Apenas uno llega a ese sitio caracterizado por
pequeiios predios familiares mayormente del ru-
bro granjero, sobre el denominado camino Folle,
lo primero que ve al pasar la portera inicial es un
modelo Spinner de los pivots de Valley, en accién
sobre una pradera que en pleno invierno luce un
verde espectacular, intenso.

A unos metros del equipo, tranquilamente ob-
servando como todo transcurria sin inconvenientes,
estaba Agustin Montero: el ingeniero agrénomo res-
ponsable del manejo del establecimiento Campo Lon-
gley, encargado de su area productiva. - )

“La produccion aca tiene dos rubros, uno que Pl’Od ucirmas
es el principal, la produccién de leche, pero tam- ]CO rraje en |a
bién como complemento hay un rodeo de carne”, . P
informo tras el saludo de rigor al periodista y al mismaarea,
ingeniero agréonomo Felipe Lecueder, Gerente de aumentandola
la Divisién Riego de Corporacién de Maquinaria, eficienciadela

representante en Uruguay, quien realizo ese dia una . .,
visita técnica al cliente. propi edad

"Conseguimos
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Buen riego, buen pasto, buenas vacas:
buena leche

En el Campo Longley hay 220 vacas en or-
defie. El rodeo es 100% Jersey, excelente pro-
ductora de leche, sin presencia de animales
Holando, que es la raza mayoritaria en Uruguay,
productora de mayores voliimenes pero con
menores indicadores en sélidos. La genética Je-
rsey que se utiliza en este establecimiento pro-
cede de dos cabafias lideres en el pais, Las Rosas
(de d’Arenberg, de Florida) y Los Piquetes (de
Carli, de San José).

Siempre sin dejar de ver al pivot en accion,
Agustin detallé que en el ejercicio 2016-2017,
que acaba de concluir, con una carga animal de
1,9 vaca masa por hectarea y 1,6 vaca en ordefie
por hectdrea se produjo en el afio 1,6 millones de
litros (el 100% se remite a la principal industria
lactea en Uruguay, Conaprole), utilizindose un
tambo con capacidad para ordefiar 40 animales
en forma simultanea y siempre en base a tec-
nologia y manejos de vanguardia. La producci-
6n promedio fue de 17,5 litros por vaca por dia,
generandose un producto con un promedio de
8,58% de solidos, de los cuales 3,89% fueron de
proteinay 4,69% de grasa.

“El establecimiento tiene 300 hectareas y
hay 290, casi el total, con pasturas. Hacemos
una produccion muy intensiva, con un aprove-
chamiento del area muy grande, no hay campo
natural”; puntualizo.

Las praderas permanentes tienen una base
de paspalum dilatatum, una graminea estival
autdctona aunque la semilla se importa, pero
también se incorpora anualmente algtin verdeo,
bésicamente de raigras y también principal-
mente trébol blanco, con algo de trébol rojo”.

Tras mencionar que en el establecimiento tra-
bajan él y otras seis personas, enfatizé que desde
que se incorporo el riego, hace cuatro afios, “de
inmediato la produccion comenzé a mejorar, no
solo en cantidad, sobre todo en calidad”.

Antes no se regaba “y estabamos totalmen-
te expuestos, se dependia de las precipitaciones
que estan siendo menos previsibles, la variabi-
lidad en los registros de precipitaciones aca se
hizo muy alta, lo cual establece una incertidum-
bre muy grande en la planificacién”.
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Augustinesgerentedela
propiedad de Uruguayy
estafelizconlosresultados
debajodel pivot

64 REVISTAPIVOT VALLEY AGOSTO 2017

Ademds de eliminar ese factor de riesgo, la
llegada del riego “nos mejord totalmente la
persistencia de las praderas, se mejoré desde
la implantacion, podemos tener praderas con
mayor largo de duracién y de mayor producci-
6n en el largo de su vida. La calidad de produc-
cién mejora, sin dudas, porque podemos in-
cluir variedades estivales que tienen otro tipo
de comportamiento, algo que antes, cuando
se dependia de las lluvias, eso no era posible”.

“La cuenta es muy sencilla”, afirmé Agus-
tin sefialando el pivot de Valley: “si gracias a
esto podés producir mayor forraje en la mis-
mo drea, estas aumentando la eficiencia del
predio”. Eso, en una época de altos costos
productivos y precios por la leche que no se
han recuperado totalmente, es de alto valor.

Por otra parte, complementd, “también de
la mano del riego se estimulan otros desar-
rollos, se pueden hacer inversiones en mejor
genética vegetal pero también en mejor ge-

nética animal porque los resultados estdn ga-
rantizados. Con la adquisicién del riego se puede
también hacer un mejor uso de los insumos, por
ejemplo usar el nitrégeno en la cantidad, en el
lugar y en el momento mas adecuado porque el
aporte de agua al suelo lo maneja uno”.

Lavedettedel campo

“La ventaja del modelo Spinner de la marca Val-
ley es su propulsor hidraulico”, enfatizé el Ing.
Agr. Felipe Lecueder cuando se lo consulté sobre
una explicacion detallada del equipo que encon-
tramos en ese establecimiento lechero.

Afiadié que “permite trabajar en muchas po-
siciones de riego sin necesidad de energia eléctri-
ca'y con muy bajo consumo de energia. Requie-
re dos kilos de presion a la base y facilmente se
traslada en seis posiciones de riego. Es la solucién
ideal para campos pequefios, con limitado acce-
so al agua, ya que no tiene altos requerimientos
como un pivote de mayor escala”.



Eficiencia comprobada

El sistema de riego fue implantado
en el Campo Longley hace cuatro ainos.
Los resultados ya se han sentido en los
primeros meses. Pero para comprobar
la eficiencia, Augustin desarrollé un
estudio durante un periodo de 25 dias.
Se separaron pequeilas dreas en las
que los animales no pudieron entrar.
Una fueirrigada. Otrano. "El resultado
fue muy claro. Cada milimetro ctbico
de agua aplicada tuvo una produccion
diaria de 10 kilos mds de pasto en el
area irrigada ", revela, mientras que
el manejo de las especies forrajeras se
perfecciona, esa diferencia serd mayor.

"La irrigacion nos da seguridad
para trabajar de forma intensa,
como lo hacemos aqui. Descubrimos
que mas (y mejor) pasto es la unica
manera de hacer crecer el volumen y la
calidad de nuestra leche. La calidad es
lo que la industria exige de la gente
"', afirma, afiadiendo que la base del
pasto es Paspalum dilatatum, una
graminea importada. Ademas de
ella, se incorporan principalmente el
azule y el trébol blanco.

En los datos del dltimo afio, el
rendimiento promedio registrado
fue de 17,5 litros por vaca al dia,
generando un producto con un
promedio de 8,58% de solidos:
3,89% de proteina y 4,69% de grasa
. Es importante destacar que, hoy, la
hacienda cuenta con una estructura
capaz de ordefiar hasta 40 animales
simultdneamente y adopta tecnologia
y manejo de vanguardia. Actualmente,
el equipo para operar el del sistema
cuenta con otras seis personas

“Es muy facil de automati-
zar y esta pensado para regar 20
horas por dia, sin necesidad de
estar pendiente de é1”, sefial6
el profesional de Corporaciéon
de Maquinaria — Valley, quien
sintetizd: “es un equipo ro-
busto, con la misma estruc-
tura que un pivot grande pero
mucho mas sencillo de operar
y muy versatil para este tipo de
proyectos”.

Agustin, por su parte, agre-
g6 que se decidié realizar la in-
version correspondiente por las
ventajas ya expuestas y porque
“es un equipo movil, el drea que
riega es de 2,2 hectareas, en este
predio hay seis posiciones de
riego por lo cual podemos re-
gar 13,6 hectareas con el mismo
equipo. Trabaja a baja presion, lo
que se traduce en un ahorro de
energia, que es uno de los costos
mas altos que tiene la producci-
on. Es muy facil de operar, muy
simple, solamente es prender la
bomba y el equipo empieza a re-
gar. Y al momento del traslado,
con un tractor y dos operarios
ficilmente se mueve, no tiene
complejidades de empanta-
narse, en media hora se lleva de
un lado a otro y asi en un solo dia
se pueden tener tres circulos de
riego completos”.

Como ya se indicd, “el mo-
vimiento se hace de forma hi-
drdulica, no tiene motor eléctri-
co como otros equipos de mayor
tamafio”. Y un detalle no menor:
“es un pivot simple, que no ha
tenido problemas, no tiene com-
ponentes eléctricos adentro del
equipo, por lo tanto no tiene

forma de romperse; nunca nos ha
dado problemas”.

Segtin pudimos apreciar, en este
caso el agua que se utiliza para re-
gar se toma de una represa propia,
préxima a las praderas, que ademds
entrega el agua para las labores en
el tambo y para que beban las va-
cas. El agua de la represa al pivot
se traslada por una cafieria instala-
da bajo la superficie.

Un ensayo revelador
Agustin, cuando la charla estaba
proxima a concluir, recorddé que
recientemente realizé un ensayo
en el predio, en un lapso de 25 dias.
Delimité dos pequefias parcelas a
las que no dejé ingresar animales.
Una fue regada por el Spinner y la
otra no. “El resultado —lo dijo ha-
blando con entusiasmo- fue muy
claro, porque por cada milime-
tro de agua aplicado tuvimos una
producciéon diaria de 10 Kkilos
mas de pasto en el drea regada”,
menciond, afiadiendo que “con-
forme vayamos afinando el ma-
nejo de las especies forrajeras
esa diferencia sera mayor”.

Antes del apretén de manos
y del acuerdo mutuo de volver
a vernos pronto para ver c6mo
sigue todo, Agustin pidié decir
algo mas: “creo que para tra-
bajar como lo hacemos acd, en
forma intensiva, tener seguri-
dad para manejar y administrar
el recurso agua es fundamental,
para nosotros el riego marcé un
antes y un después, comproba-
mos que mds y mejor pasto es la
unica forma de crecer en volu-
men y en calidad, que es lo que
la industria nos demanda”.°
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La automatizacion
deriego garantiza
gran cosecha

La propiedad de Sdo Paulo invierte enun
sistema que permite el control remoto de
pivotesy facilita el manejo de cultivos
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1 camino para lograr una cosecha

completa y alcanzar indices

de rentabilidad superiores al
promedio en el campo exige estar atento
al futuro e invertir en el momento adecuado.
Asi lo hicieron los hermanos Mauricio Swart,
de 35 afios, y Paulo Swart, de 48 arios, del
interior del estado de Sdo Paulo. Clientes del
grupo Unimaq desde hace mas de diez afios,
estos productores decidieron invertir en un
nuevo sistema de riego para incrementar la
produccion de granos.

Con sede en Paranapanema y con
propiedades en Itai e Itapeva, el Grupo Swart
acaba de invertir en la adquisicién de un Pivot
Central Valley. También adquirié un sistema
de automatizacién y tuberias que permitio
modernizar el riego de las 2 mil hectareas de
granos plantadas al integrar todos los sistemas
de riego ya existentes en la Hacienda
San Lucas, el nuevo proyecto promete
aumentar la eficiencia, tecnificar y dar
escala al cultivo irrigado.

La tecnologia también ayudara a
mejorar el manejo como un todo, ya que el
nuevo sistema se puede accionar a distancia.
""Resolvimos invertir en la automatizacion,
que agrega bastante, pues permite accionar
los pivotes remotamente via celular o
incluso via radio, facilitando la mano de
obra para irrigar en la mejor hora posible,
que es por la noche, cuando se reduce la
pérdida de agua por evapotranspiracion',
dice Mauricio Swart. Considerando las
caracteristicas de la regién, que tiene
muchos periodos sin lluvia y sufre con
frustraciones de cosecha en los cultivos
de secano, la inversion en irrigacién es de
suma importancia, puntualiza el agricultor.

Ademds, los equipos, que aun estan
siendo instalados, ayudaran en el manejo
de nuevas dreas de cultivo implementadas
esteaflo. "Hicimos una ampliacion de areay



queremos optimizar la produccién", relata
el asistente financiero del Grupo Swart,
André de Souza Bueno. En total, el grupo
posee cuatro propiedades y 30 pivotes
para irrigar los cultivos de soja, maiz,
frijoles, cebada, trigo, sorgo y algodon.

Banco de la fabrica facilité
lainversion

Para garantizar el negocio, los hermanos
Swart recurrieron al banco de la fabrica. "Me
sorprendi6 la agilidad del banco", dijo Mauricio
Swart sobre la financiacion, destacando que
esta fue la primera vez que hizo la adquisicion
a través del Valley Finance y que todo el
proceso fue bastante eficiente. Los productores
entregaron el 20% del valor y el 80% del equipo
se financié en un plazo de ocho afios.

La mayor ventaja del banco de la fabrica,
explica la gerente administrativa de Unimaq
de Taquarituba, Priscila Pereira da Silva, es la
agilidad. "El banco fue muy rdpido en todo el
proceso y en la aprobacién de la documentacion.
El deseo del cliente era exactamente que fuera
todo muy rdpido para tener tiempo de irrigar
para el proximo cultivo", puntualiza Priscila,
recordando que la aprobacién de la linea de
crédito sali en apenas tres dias.

Los equipos, negociados por el vendedor de
Unimaq Ricardo Augusto da Silva ya fueron
entregados y estdn en fase de instalacién.
"Este ha sido el diferencial de trabajar con
Valley Finance en las lineas de riego. La
agilidad de estos bancos es mayor que la de los
demas", complementa la gerente. Segun ella,
actualmente el 20% de las ventas de equipos de
riego realizadas por Unimagq son por medio de
bancos de fabrica y la tendencia es aumentar.
"Este valor s6lo no es mayor porque
algunos clientes de regiones mas lejanas
tienen registro en bancos convencionales
y acaban realizando la operacién con sus
bancos por una cuestion de comodidad". [~
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“El deseo del
clienteera
exactamente
quefuera
todo muy
rapido para
tenertiempo
deirrigar para
el préoximo
cultivo”

Mas informacion sobre
Valley Finance:

es un programa desarrollado en
sociedad entre Valmont y DLL en Bra-
sil, que ofrece soluciones financieras
para la adquisicién de los pivotes Val-
ley. Socio global de soluciones finan-
cieras, el banco DLL es un subsidiario
integral del Grupo Rabobank de ori-
gen holandés, actualmente presente
en 35 paises, actuando como especia-
lista en ocho sectores de la economia
junto a fabricantes de equipos, reven-
dedores y distribuidores, ofreciendo
soluciones integradas para todo el
ciclo de vida de estos productos. En
Brasil, ofrece soluciones de Vendor
Finance compuestas por una gama de
lineas de crédito para los mercados de

Agricultura, Construccién, Industria,

Transportes, Salud y Tecnologia para
Oficinas.

FOTO: ARQIVO PESSOAL
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Optimizar los costos de
producciony obtener
mayor productividad

Ingeniero Agricola, Mdster en Riego
yDrenajey Gerente delaUnidad
Irrigacién Copasul - Cooperativa
AgricolaSulmatogrossense
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CLAUDIOFURUKAWA

@ FURUKAWA@COPASUL.COOPBR

La agricultura se ha desarrollado
con mucha velocidad en los tltimos
afios. Se incorporaron diversas
tecnologias en el sistema productivo, como
la biotecnologia aplicada a las semillas, la
agricultura de precision aplicada en las
operaciones agricolas y la utilizacion de
imdgenes digitales para identificacion
de diferenciales productivos en infinitos
segmentos del drea cultivada.

Junto a la evolucién, se ha observado
en el campo, un aumento creciente en los
costos de produccién como consecuencia de
los mayores valores de los insumos, de los
mayores costos de las nuevas tecnologias y
de la logistica como un todo (principalmente
aumento expresivo en el costo de los
combustibles) y también por el incremento
de la remuneracién de los trabajadores del
campo y la valorizacién del precio de la tierra
(y, consecuentemente, del arrendamiento).

Por otro lado, los valores de las
materias primas, a pesar de picos aislados
de valorizacién, no acompariaron con el
mismo ritmo la elevacién de los costos de
produccion. Por eso, el mayor desafio de los
productores agricolas, para mantenerse en
la actividad, es la optimizacién de los costos
de produccion y la bisqueda de mayor
productividad. Estos dos factores deben
estar siempre vinculados el uno al otro, para
lograr eficiencia en la produccion.

En el caso de los proyectos de riego,
se ha discutido con mucha frecuencia,

principalmente en la region de actuacién
de Copasul, cudl es el proyecto que puede
entregar la mayor eficiencia de produccidn,
en lo que se refiere a la actividad de riego. Al
principio, sebuscaba entregar el proyecto con
el menor valor de adquisicién por hectdrea,
en detrimento de la potencia instalada o la
capacidad de atender la demanda hidrica
de los cultivos. A continuacién, se enfatizé
mucho la capacidad de aplicaciéon de agua
por el equipo de riego, para garantizar la
atencién al déficit hidrico, dando prioridad
a la operacién nocturna, cuando hay un
beneficio arancelario bastante significativo.

En andlisis mas recientes, ya que Copasul
lleva s6lo dos afos en el mercado, otras
variables comenzaron a ser analizadas por los
productores juntamente con las citadas arriba.

Ademas del costo del equipo por hectarea,
comenz6 a discutirse, en el andlisis de los
proyectos, el valor demanda de energia
contratada y el potencial de riego en el ciclo
de determinados cultivos.

Las mayores demandas de energia eléc-
trica pasaron a tener un peso muy gran-
de en la definicién de la configuracién del
proyecto de riego. Las mayores demandas
han generado mayores inversiones de ade-
cuacién de la red de transmisién de energia
eléctrica y de la capacidad de transforma-
cién de las unidades de subestaciéon de las
concesionarias, cuyos costos se prorrate-
an con el productor rural, en algunos casos
haciendo inviable la inversion en irrigacion.
En el Cuadro 01, estan discriminados los
datos de tres proyectos de riego para una
misma drea de cerca de 100 hectdreas, cuyas

caracteristicas son bastante comunes en



CENTRAL PIVOT! IRRIGADA DE 100 HA

8,0 mm /21 horas 10,0 mm /21 horas 12,0 mm /21 horas

Valor (US$) % US$/ha Valor (US$) % US$/ha Valor (US$) % USs$/ha
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PIVOT 130.666

Aductora 27.013

H

Cuadro o1
nuestra region (sur de Mato Grosso do Sul). Desnivel to-

tal de 35 metros, 20 desde la motobomba hasta el centro
del pivote, 15 metros mds desde este punto hasta la dis-
tancia del punto mads alto. Se consider6 una distancia de
. PLANILLA DE COST PERACIONALES - ELECTRICO - HORARIO ESTACIONAL VERDE
900 metros de la motobomba hasta el centro del pivote, . EOSICSS CIONASES SIRIEERNO QESIACION
con declive uniforme. Se consideré también que no haya PIVOT CENTRAL PIVO1 PIVO 2 PIVO3
limitacion de flujo de la alimentacién del equipo de rie-
. . Zonalrrigada (ha 100, 100, 100,66
go. En muchos casos, esta variable es determinante en la igada (ha) ° °
definicion de las caracteristicas de los proyectos. X
3 - Lo Potencia motobomba (cv) 152,24 197,5 256,54
En todos los tramos, se buscé equilibrar las pérdidas
de carga en la partidora y en la parte aérea del pivote, para .
L . Valor de la demanda contratada (reais/kw) 15,43 15,43 15,43
optimizar la potencia total de las motobombas.
En base al valor del equipo con lamina de 8,0 mm / 21 . X . .
R .. Periodo de funcionamiento diurno (horas) 12,5 12,5 12,5
horas, se observa que cada 2,0 mm por dia en la lamina
de riego, se obtiene un aumento en torno al 11% en el | . .
. . . Periodo de funcionamiento nocturno (horas) 8,5 8,5 8,5
valor del equipo, y un incremento de 50 cv en la potencia
total de las motobombas. .
) 3 R Potencia instalada (kW) 130,70 166,71 213,70
El Cuadro 02 ilustra los valores de tarifa de energia
eléctrica vigentes a junio / 2017 en Mato Grosso do L .
. i . Eficiencia de riego (%) 90,00 90,00 90,00
Sul, ya incluidos los impuestos (PIS / COFINS e ICMS).
También ilustra el niimero de horas consideradas en los Lo .
3 . ) . Lamina de Riego (mm) 8,0 10,0 12,0
periodos diurno y nocturno, asi como las tarifas para
cada uno de esos periodos, ademads del valor mensual de .
Flujo de proyecto (m3/h) 383,0 479,0 576,0
la demanda contratada.
Con base en los datos del Cuadro 02, se elabor6 una . X
i ., . .. . Potencia del pivote (cv) 12 12 12
simulacién de tres condiciones de lamina total de riego
para un ciclo de soja, dentro de las estimaciones citadas . . .
. . Tarifa horaria de temporadaverde (reais/kwh) 0,319 0,319 0,319
por Embrapa Agropecuaria Oeste. Las cuchillas fueron:
170 mm, 220 mm y 280 mm. . .
L Tarifa nocturna (reais/kwh) 0,064 0,064 0,064,
El Cuadro 03 muestra los costos de energia eléctrica
para cada uno de los proyectos, en las tres condiciones Cost ldelad da (reais)
osto mensual de la demanda (reais
de ldminas citadas arriba. 2.016,67 2.572,40 3.297,34
Cuadroo2
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LAMINA TOTAL EN TORNO A 170 MM EN EL CICLO SIMULADO PARA EL CULTIVO DE LA SOJA.

COSTO DE ENERGIA (USS)
COSTO UNITARIO TOTAL DE ENERGIA (US$/HA)
COSTO UNITARIO TOTAL DE ENERGIA (US$/MM/HA)

RESULTADO (%) 100 114 135
SEPTIEMBRE

OCTUBRE

DiAS DE RIEGO NOCTURNO 6

5 4 3 9 7
costo mensuL D EnERGiA (USS)

LAMINA TOTAL EN TORNO A 220 MM EN EL CICLO SIMULADO PARA EL CULTIVO DE LA SOJA.

COSTO DE ENERGIA (US$)
COSTO UNITARIO TOTAL DE ENERGIA (US$/HA)
COSTO UNITARIO TOTAL DE ENERGIA (US$/MM/HA)
INDICADOR DE LA S0JA (50,00 SACAS/HA)

RESULTADO (%)

SEPTIEMBRE OCTUBRE

DiAS DE RIEGO NOCTURNO
DIAS DE RIEGO DIURNO
LAMINA IRRIGACION MENSUAL(MM)

COSTO MENSUAL DE ENERGIA (US$)

LAMINA TOTAL EN TORNO A 280 MM EN EL CICLO SIMULADO PARA EL CULTIVO DE LA SOJA.

COSTO Dk ENEREA (US$)

COSTO UNITARIO TOTAL DE ENERGIA (US$/MM/HA)
COSTO UNITARIO TOTAL DE ENERGIA (US$/MM/HA)
INDICADOR DE LA SOJA (60,00 SACAS/HA)

RESULTADO (%) 135

SEPTIEMBRE OCTUBRE

DIAS DE RIEGO NOCTURNO
DIiAS DE RIEGO DIURNO)
LAMINA IRRIGACION MENSUAL(MM) 32,38 32,38 29,14 40,48

COSTO MENSUAL DE ENERGIA (Us$) 854,00 1.033,00 i LEN ) 1.091,00

Pivot 1: Lamina de 8,0 mm/ dia Pivot 2: Lamina de 10,0 mm/dia Pivot 3: Lamina de 12,0 mm dia
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NOVIEMBRE

64,00

2.115,00

DICIEMBRE

80,00

2.488,00

NOVIEMBRE
10 8 7
10 8 7

80,00 80,00 84,00

2.492,00 2.704,00 3.163,00

DICIEMBRE
12 10 9
12 10 9
96,00 100,00 108,00
2.864,00 3.179,00 3.771,00

ENERO

32,38
1.035,00
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Quadro o3
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“Elmayordesafio

agricolas, para
mantenerseen
laactividad,es
laoptimizacion
deloscostosde
produccionyla

productividad.”
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delosproductores

busquedademayor

Para las tres situaciones, se destaca que para
una ldmina total en el ciclo con valores muy
préximos, para el equipo con ldmina de 10 mm
/ dia, el costo directo con energia eléctrica tuvo
un aumento entre el 12% Yy el 14 %. Para el equipo
con lamina de 12 mm / dia, este mismo costo
tuvo un alza entre el 34% y el 35%.

Podemos concluir por el andlisis de los
resultados anteriores, que el aumento de la
lamina de disefio de 8,0 mm / dia a 10 mm /
dia resulté en una inversién un 11% mayor,
con un costo operacional en torno al 14%. Para
el caso donde se desea una mayor seguridad
del proyecto para la atencién de la demanda
hidrica de la pastura, ese incremento, tanto

en el costo de la inversion como en el costo,
operacional es ponderable ya que ofrece
una mayor autonomia de riego y mayores
posibilidades de manejo.

Por otro lado, la ldmina de 12,0 mm /
dia se mostr6 inviable tanto desde el punto
de vista de la inversion como del valor
del coste operativo, ya que en un 22%
aproximadamente el valor del equipo y
representa un aumento de alrededor del
35% en el costo operativo. Ademas de
estos factores, la potencia, 83 KW mds que
el proyecto de 8,0 mm / dia, implicaria
mayores inversiones en la adecuacion de
la red de energia eléctrica. @






