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Valley revela que la fuerza
del agronegocio es el
trabajo en conjunto, que
suma la pasion del hombre
del campo con la
tecnologia de nuestros
pivotes.

Asi como ella ofrece todo
el recurso para el riego de
varios cultivos, Valley
quiere tener la misma
dedicacion con usted.
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notadel editor

Estimado lector,

el cultivo de cafla de azucar tiene un peso im-
portante para el PBI de América Latina.

La expansién de la produccién sucroalcohole-
ra ha sido apoyada por muchas investigaciones
académicas y mucha tecnologia agricola surge
y sustenta este sector, incorporando procesos
innovadores e incrementando la eficiencia en la
produccidn, al mismo tiempo que busca reducir

el impacto ambiental.
Esta evolucién pasa por: el mejoramiento ge-

I

André Ribeiro nético, el control bioldgico, el reciclaje de los
Gerente de Marketingy efluentes y practicas agricolas y tecnologia en
Desarrollode Red mecanizacion.

El trabajo de Valley pasa por varias de estas are-

as, concentrandose mas en lo que respecta a las
tecnologias del riego y mecanizacién. Por esta razon, esta edicion esta dedicada entera-
mente al tema: produccion de cafia de azicar irrigada de alta productividad. Trabajamos
para traerle a los lectores las tecnologias mas recientes, estudios y experiencias sobre la
produccién de caia bajo riego de alta productividad. Hablar de cafia de aztcar es hablar
de nimeros casi siempre impresionantes y es muy importante difundirlos siempre que
podamos, para que la poblacién en general entienda la importancia de este sector para las
economias de todos los paises de América Latina.
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palabras del
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Jodo Batista M. Rebequi

VICEPRESIDENTE DE VALMONT AMERICA LATINA

“Estamos poniendo
adisposicionuna
soluciénfinanciera
paraelsector,con
nuestro nuevo
producto Valley Rental,
que eslaadquisicion
por milimetroirrigado,
conclientesen Brasil.”
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Estimados clientes y distribuidores Valley,

Estamos viviendo un aflo muy importante para nuestros negocios en América
Latina, y el sector de cafia de aziicar esta entre nuestras prioridades.

Estamos atentos, invirtiendo y participando activamente de las discusiones del
sector respecto a los desafios y oportunidades que estan surgiendo.

Nuestro papel es desarrollar y entregar el mejor paquete tecnoldgico en riego
mecanizado.

Esto no termina ahi. Estamos poniendo a disposicién una solucion financiera
para el sector, con nuestro nuevo producto Valley Rental, que es la adquisicién por
milimetro irrigado, con clientes en Brasil.

Recientemente, realizamos tres Seminarios Cafia Irrigada en Brasil, Perti y Co-
lombia, con gran éxito y con la participacién de ingenios y los productores mas im-
portantes de cada pais.

Los tres eventos fueron transmitidos en vivo por nuestro canal de YouTube de
Valley, en espaiiol y portugués, para posibilitar el acceso a todos los interesados del
valioso contenido que se tratd: fertirrigacion, paquete agronémico, tecnologia, me-
nejo, casos de éxito y mucho mas.

Valley esta a disposicion de los ingenios y productores de América Latina, a tra-
vés de su departamento técnico comercial enfocado en este negocio, y claro, también
a través de nuestra red de distribuidores, la mayor y la mas preparada del mercado,
siempre a disposicion para encontrar una soluciéon mas rentable para los productores
eingenios.

Un abrazo y buena lectura.

Renato Silva

Director-Presidente
Valmont Brasil

Martin Pasman

Director-Presidente
Valmont Argentina



entrevista

“Reacciondelacafiade
azucaralriegollegaa
125,4%, segun estudio.”

Una investigacion realizada en Goias confirma el sorprendente resultado, segtin el genotipo

considerado y la época de aplicacion del agua.
MARCOS GUIMARAES DE ANDRADE LANDELL
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Los campos cafieros
bajo riego sonuntema
cadavez mas discutido
por especialistas del
area. Con un costo-
beneficio atractivoy
resultados positivos,
estamodalidad de
produccién se esta
consolidando como
unaopcion cadavez
mas viable, pero el
verdadero potencial
delriego delacafiaen
Brasil adn necesita ser
explorado masafondo.
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ENTREVISTA MARCOS LANDELL

Paraaclarar las ventajas que ofrece la cafia
bajo riego, especialmente con la utilizaciéon
del pivote central, en esta edicién de Pivot
Point entrevistamos a Marcos Guima-
raes de Andrade Landell, uno de los mas
respetados especialistas en cafia de aziicar
del Brasil. Ingeniero Agrénomo por la Uni-
versidad Estatal Paulista, Jlio de Mesquita
Filho (1979), master y doctor por lamisma
institucion; Marcos también es investiga-
dor cientifico del Instituto Agronémico de
Campinas.

PIvotPoint: Cudles son las principales
ventajasal regarlacafiadeazicar?
Marcos Landell: En Brasil se observa que la
productividad de la cafia de azdcar se en-
cuentra estancada hace casi dos décadas. El
factor preponderante fue la gran expansion
cariera brasilefia que ocurri6 en los tltimos
quince afios. Esta expansion ocurrié en las
regiones mas estrictas, tanto por el factor
“suelos” como por el factor “lluvias”, o sea,
condiciones mas aridas que las entonces
areas cultivadas con cafia de azlicar en
Brasil. Vemos asi, que a pesar de la intro-
duccién de muchas innovaciones tecnolo-
gicas, inclusive las tecnologias biologicas
(variedades) de mayor potencial, existe una
limitaci6n para la expresion del potencial
productivo, dado principalmente por los
grandes déficits hidricos que ocurren enla
actualidad en las principales regiones cafie-
ras de Brasil. De esta forma, concluimos que
el riego en cafia de azicar es una estrategia
de sustentabilidad para estas condiciones
cada vez mas predominantes en la region
Centro-Sur de Brasil. Ademas de mayor
productividad, el riego favorece una mejor
calidad de materia prima, principalmente
en cafias de ciclo “primavera”, o aquellas
cosechadas al “final delazafra”, que justa-
mente es cuando hay una acentuacién del
déficit hidrico en los campos. En el caso del
aumento de la productividad, hay respues-
tas muy diversificadas para las diferentes
variedades existentes. Por lo tanto, tenemos
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que prestar especial atencion a la eleccién de
la variedad que utilizaremos en un proyecto
bajo riego. Estudios del Programa Cana IAC
realizado en la regién de Goianésia (GO)
(ver cuadro 1) muestran que la respuesta de
la diferentes variedades fue de 1,2 a125,4%
dependiendo del genotipo consideradoy
laépoca del riego. Las mayores respuestas
al riego se obtuvieron con la cafia al final

de zafra, cosechada en noviembre, lo que
erade esperarse, pues los campos cafieros
cosechados en primavera en el Centro-Sur
brasilefio son justamente los que conviven
con el mayor déficit hidrico.

"Ademas de

una mayor
productividad,
el riego favorece
unamajor
calidad dela
material prima.”

Ensayos de competencia de clones/variedades de cafia de azlicar, realizados en

condiciones de secano y con riego por aspersion por pivote, cosechados en diferentes
periodos:mayoynoviembre.

BENEFICIOS (%)
CANA PLANTA TCHIRRIGADO | TCH SECANO RIEGO
ZafraMayo 139,2 107,2 30,4%
Mayor Cifra 179,6 1323 57,8
Menor Cifra 84,5 74,9 1,2
Amplitud 95,1 574 -
ZafraNoviembre 142,3 83,1 72,9%
Mayor Cifra 178,8 104,4 125,4
Menor Cifra 95,8 63,2 26,5
Amplitud 83,0 41,2 -

FUENTE: CAIANA, IAC, 2018

Datos generados por Pecege/CNA muestran que el costo de adquisicion y
produccion de cafia de azicar, en la zafra 2015/16 fue aproximadamente 68% del
costo total de produccion de la agroindustria para esa zafra, 1o que representa un
mayor impacto en el costo final del producto. ¢El riego por pivote central puede
traer un mejor costo-beneficio para la produccion?

Entiendo que la verticalizacién de la productividad agroindustrial es el
camino para la sustentabilidad de la cafia. Hacer excesivo énfasis en la
reduccidn de costos, no siempre significa sustentabilidad. Hay casos de
empresas que siguieron de manera obsesiva la reduccién de costos, pero
no tuvieron el mismo énfasis en el aumento de la produccién de cafia

de azicar por hectarea, y hoy se encuentran en condiciones dificiles. A




MARCOS LANDELL ENTREVISTA

nuestro entender, lo “Gltimo” en
cultivo de cafia del Centro-Sur

de Brasil, nos permite establecer
metas de productividad promedio
en secanos, para los cinco primeros
cortes de 95 a 125 t/ha. Estos
valores varian dependiendo de la
condicidn edafoclimatica de la regioén
productora. Cuando pensamos en
utilizar riego, estos valores aumentan
a140-187 t/ha en promedio en los
cinco primeros cortes, logrando
resultados de aproximadamente
50% mas con riego, lo que creemos
es bastante posible, y hasta un
poco conservador si consideramos
variedades de alta respuesta a esa
técnica. Naturalmente, una mayor
productividad “diluye” los costos
fijos, y cuando analizamos reduce
el costo de cada tonelada de cafia

o tonelada de azicar producido. El
camino es verticalizar.

Valley lanzo este afio una modalidad
innovadora de negocio que permite
el alquiler de pivotes. {Usted cree que
esta accion va a viabilizar e incentivar
la adopcion de los sistemas de riego
en este sector?

Creo que cualquier camino que
facilite al productor de cafia echar
mano de tecnologias de impacto,
como es el caso del riego, es muy
bienvenido. Necesitamos “migrar”

a productividades superiores.
Necesitamos urgentemente superar las
10,5 toneladas de azicar por hectareay
llegar a 14, 15 0 16 toneladas de azdcar
por hectérea. La tecnologia de riego,
aln siendo una fracciéon menor del

area total de produccion, podra ser una
grande ayuda para llegar a metas mas
ambiciosas.
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"Necesitamos
urgentemente
superar las
10,5toneladas
deazlcar por
hectarea,y
alcanzar 14,15
o016 toneladas
de azlcar/
hectarea.”

La Compaiiia Nacional de
Abastecimiento (Conab), estim6 que
hubo una reduccion de 3,1% en la
cantidad de hectareas productoras

de caiia. La caida fue causada
principalmente por la retirada y
devolucion de areas de productores
distantes de las unidades de produccion,
principalmente aquellas en las que

hay dificultad de mecanizacion. ;Qué
factores dificultan la implementacion de
pivotes centrales en este cultivo?
Lamayor productividad redundara en

una menor distancia de las areas de
produccion de la industria. Veo esto

como una tendencia importante. Si las
acciones de RENOVABIO promueven las
oportunidades que estamos vislumbrando,
la verticalizacion de la productividad
agricola exigird a las industrias de etanol
una mayor capacidad de procesamiento

de cafa la que sera producida en mayores
voliimenes. Esto, sin aumentar la distancia
entre industria y campo. Pero para
verticalizar necesitamos promover el uso
de tecnologias de alto impacto como el
riego y el uso de nuevas variedades.

¢Cudles son las condiciones climaticas
favorables para la produccion de cafia de
azicar?

La cafla de azticar tiene excelentes
respuestas productivas a las condiciones
de temperatura y luminosidad de regiones
como Goias, Minas Gerais, Tocantins

y norte de Sdo Paulo. Lo que limita la
produccién en estas regiones es el déficit
hidrico. Por eso, entendemos que hay

una gran oportunidad de creacion de
proyectos de riego en estas regiones. Esto
reducira los riesgos actuales y dara mayor
predictibilidad a la produccién, resultando
en mayor sustentabilidad para el negocio
en su conjunto.

AGOSTO 2018 REVISTAPIVOT VALLEY 10



ENTREVISTA MARCOS LANDELL

Sabemos que cada cultivo tiene una demanda especifica de agua. En el caso de la cafia, ;en qué momento es crucial? Y ;Qué efectos

puede ocasionar su falta?

La mayor demanda de la cafia de aztcar se da en el momento que el crecimiento en biomasa es exponencial. Esto ocurre entre los

£y 1os 10 meses luego de la siembra o brotacion. Cuando en esta etapa hay una buena nutricién y disponibilidad de agua, tenemos
rindes muy expresivos en productividad, pudiendo llegar a nimeros superiores a las 30 toneladas de masa verde/hectarea/mes.

Etapas del Crecimiento de la Cafia de Azucar

Brotacion

PLANTA DE CANA

Macollamento
y Cierre

Rapido
Crecimiento

Maduracion

ILUSTRACION: ROGERIO LUPO | BARBOSA, 2016. ADAPTADO DE CHEAVEGATTI-GIANOTTO, 2011

Hasta mediados de noviembre, la zafra
2017/2018 alcanz6 552,92 millones de
toneladas de cafia molida. La cantidad
representa una reduccion en relacion
alas 562,02 millones registradas en

el mismo periodo de 2016/2017. La
diferencia entre los periodos muestra
un desfasaje de aproximadamente 9
millones de toneladas entre las dos
zafras. ;Cudles son las predicciones
que pueden hacerse para el final de esta
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zafra?

Las predicciones para la actual zafra

son mas pesimistas... En relacion a la
zafa pasada se estima una reduccién

en el entorno de 35-60 millones de
toneladas de cafia. Los relevamientos

de este mes de agosto y setiembre nos
daran un mejor estimado de lo que
efectivamente cosecharemos. Hay una
gran duda respecto a la productividad de
los campos carieros cosechados a finales

del 2017, pues en gran parte del Centro
Sur de Brasil, la sequia se inici6 a finales
de marzo de 2018, asociandose a las altas
temperaturas del periodo abril-julio, lo
que intensifica el déficit hidrico.

Estos campos se encuentran con

muy poco desarrollo, poniendo a los
productores en duda sobre si cosechar
en esta zafra, o realizar la llamada
“Cafia dos veranos”, lo que significa
que la cosecha seria recién en 2019. En




MARCOS LANDELL ENTREVISTA

el caso que no se den las condiciones
para cosechar en 2018, el volumen de
cafia no cosechado en 2018 deberia
ser descontado de los estimados de la
presenta zafra, lo que acentuaria la
caida de la productividad.

Considerando la situacion actual

del mercado, ¢es posible proyectar
estimados para la préxima zafra?
Existen algunas proyecciones
agrondmicas no muy positivas

para el 2019. La primera es sobre la
productividad de la cafia de primer
corte. Muchas areas plantadas en 2018
fueron perjudicadas por la sequia
anticipada, lo que afectd negativamente
lotes de diversos campos de primer
ciclo. Esto con seguridad redundara en
productividades mas “modestas” de
cafia sembrada en 2019. Otro aspecto
negativo, se refiere a la brotacion de
cafias cosechadas en otofio (abril-junio)
que presentan brotaciones irregulares
y desiguales lo que significa una
reduccion en la productividad agricola
de estos campos cafieros.

Hablando de nimeros, {podemos
estimar un rendimiento real con

la instalacion del riego? ¢El costo/
beneficio es interesante?

Estudios desarrollados por el IAC
(Instituto Agronémico de Campinas
—SP) indican que las ganancias son
significativas, pero tenemos que tener en
cuenta la eleccion de la variedad que sera
irrigada. Esto cambia radicalmente los
resultados. Otro aspecto es que tenemos
que promover un buen “ambiente”, y
por lo tanto no podemos descuidarnos
respecto a la proteccion del area,
promoviendo cuidados para mitigar los
dafios de malezas y enfermedades. Un
campo caflero de alto rendimiento con
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“Laeleccionde
unavariedad
responsivaes
imprescindible
paraqueen
estos proyectos
el costo-
beneficio
delriego sea
optimizado.”

indicadores de barrenadores del tallo
de 20% de intensidad de infeccion
puede llegar a perder mas del 30% de
su productividad agroindustrial.

Por ejemplo, una productividad de
170 t/ha con 140kg de ATR/Tonelada
equivale a una productividad de 23,8
toneladas de azdcar por hectarea.
Pérdidas de 30% significa una
productividad de 16,7 toneladas de
azucar por hectarea, o sea, pérdidas de
7,1toneladas de azicar por hectarea.
Por lo tanto, el riego puede prometer
rindes expresivos que pueden perder
su efecto por la accién de una plaga,
por ejemplo. Otro aspecto relevante
del quiebre de la productividad que
puede afectar los rindes en un area
bajo riego, es el pisoteo y los posibles
efectos negativos de la mecanizacion
de la cosecha. Es muy comun, en
campos cafieros irrigados, tener
tallos de diametro elevado que puede
aumentar el “efecto palanca” sobre
los matorrales en el momento de la
cosecha, lo que aumenta el “desgarre
de matorrales”, promoviendo el
“despoblamiento” del campo catiero.
Este hecho, por ejemplo, es uno

de los grandes responsables por la
caida acentuada de productividad

del primero al segundo corte. De esta
manera, debemos considerar para
nuestros proyectos de riego variedades
con mayor capacidad de elongaciény
brotacion, y que tengan la habilidad de
repoblar espacios que eventualmente
se generen a partir de las actividades
mecanicas necesarias tanto para

la cosecha como para la aplicacion

de los tratamientos del cultivo. La
eleccién de una variedad responsiva
es imprescindible para que en estos
proyectos el costo-beneficio del riego
sea optimizado.



NOLICIAS | BRASIL

Crece produccion
de caia de azucar en el Nordeste

ComparifaNacional de Abastecimiento

(Coneby osproductorescecamadeazicar | Brasi] superara este aflo 2 millones de ton. de

delaregion Nordeste tienen motivos , ,
parafestejar.Se estimaque la produccion algOdOn ) Segun Abl’apa

2018f19serade 42,29 millones de toneladas,

loquerepresentaunaumento enrelacién Productores de algoddn de todo Brasil son optimistas con la zafra de este afio. De
alazafraanterior,que fue de 41,14 millones acuerdo con Abrapa (Asociacién Brasilera de Productores de Algoddn), este afio el
detoneladas. pafs deberfasuperara Australia, transformandose en el tercer mayor exportador del

o producto a nivel mundial,inmediatamente después de Estados Unidos e India.
Elaumento de laproductividad se debe,

enparte,alas lluvias que cortaronconun La expectativa de produccién nacional de algodén pluma es un nuevo récord -2.015
periodo detresafios de sequia,quevenia millones de toneladas, superando la marca anterior de 2011, de 1.959 millones de
perjudicandolas plantaciones de cafiaen toneladas. Entre otros factores que explican el gran crecimiento del cultivo de
laregién.En Pernambuco, porejemplo, algoddn se destacaelaumento del 26% del drea cultivada, y la alta productividad del
laproyecciénesqueelvolumende cafia sector brasilero: aproximadamente 1,7 mil kg de algoddn pluma por hectarea.

deazdicar procesadacrezcaunz8%en ) ., , » ) B )
B N ) Abrapaafirma que la produccién de algodén crecié casi 60% en dos afios, y silas
relaciénalafio pasado, totalizando cercade o o ) . N ]
_ condiciones climaticas se mantienen favorables, la zafra del préximo afio podra ser
123millones detoneladas. j ) )
alin mejor, con una cosecha proyectada de 2,26 millones de toneladas de pluma.
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NOTICIAS BRASIL

USDA aumenta la proyeccion de produccién
de soja en Brasil para 2018/29

ElDepartamento de Agriculturade los Estados Unidos (USDA) estimé enjunio, que Brasil
deberfaproducir 118 millones de toneladas de soja en lazafra 2018/19. La proyeccién es mejor
que laanterior realizadaen mayo, de 1177 millones de toneladas.

Paraesteafio, la estimacién eraun poco mayor —enlazafra de 2017/18 el USDA habfa previsto
unacosechade 119 millones de toneladas de soja. De todas maneras, Brasil se mantiene como el
mayor exportador de la oleaginosa.

Las proyecciones del érgano gubernamentalamericano no terminanahi. EIUSDA estimé que Brasil
atndeberfaproducir 96 millones de toneladas de maizen 2018/19, por encima dela proyeccién de 85
millones de toneladas realizadarespectoaesteafio.

Plan Zafra recibe RS Mato Grosso do
1600 millones en Sul deberia crecer
Crédito Rural RS 1000 millones
N , en exportaciones
Luego de lanoticia que el Gobierno Federalva .
aliberaraproximadamente R$ 194,5 millones ag]fOpeCual’laS

paralaimplementacion del Plan Zafra

2018/19 -unaumento de 3,2%enrelaciénal i . o i
N , ) o - Laestimacién del Ministerio de Agricultura,
pasadoafio- el Sicredianuncidlaliberacion , o o
_ L Ganaderfay Abastecimiento (Mapa) indican que
deR$ 1600 millones en Crédito Rural, -, )
elValor Bruto dela Produccién Agropecuaria

(VBP) del estado de Mato Grosso do Sul deberfa
creceren3,87%enelcorrerdel presenteafio,

contemplando mas de 213 mil operaciones,

incluyendo financiacién, comercializaciéne

inversiones. ., o
enrelaciénalosvalores de 2017.El crecimiento

Elvalordisponible es 8,7% mayor que el deberfaserdeR$29.630 millonesaR$30.779

monto de lazafra2017/18. Amayo de este millones-unaumentodeR$ 1148 millones.

ano, laentidadya habfa liberado R$ 12.600 )
Del valor total, 6695% (R$ 20609 millones)

millones, enaproximadamente 169 mil , ) )
deberfan provenir de la agricultura, y 33.04%

operaciones.Entotal,elvalor disponible ] , T
N , ) (R$ 10170 millones), de la ganaderfa. El principal
paraeste afio/zafrasumé R$14.300 millones, o ) i
o 5 responsable por el crecimiento estimado serd el
uncrecimiento de 15,6% comparadoal afio ) )
) aumento del valor de la soja, que deberfa ser de
anterior. ) |
1552%,y delmaizque serd de1218%.
Cabe destacar también, que 80%de las
operacionesde lainstitucién financiera
cooperativa, fueron direccionadasa
pequefiosy medianos productores rurales,
en lainiciativade promover el crecimiento
ydesarrollode estos trabajadores enel

escenario delagronegocio nacional.
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Gota a Gota

Las novedades del
sector en 4 notas

©

POLITICA DE RIEGO

El plenario de la Camara probé una medida
provisoria (MP) que altera la Politica
Nacional de Riego. El nuevo texto evita la
pérdida del lote del proyecto publico de
irrigacién en manos del Poder Plblico
en caso que este esté hipotecado en el
banco oficial a modo de financiacién de la
plantacién irrigada. El tema serd analizado
porelSenado.

®

RECORD CAFE

Un relevamieto de Conab (Compafiia
Nacional de Abastecimiento) indica que la
cosecha 2018 de café en Brasil deberia ser la
mayor delahistoria. Debidoalas condiciones
climéticas favorables y con el auxilio de las
nuevas tecnologfas, la produccién de café
brasilero podrd alcanzar los 58 millones de
bolsas de 6ok -un crecimiento de 29,1% en
relaciénalazafraanterior.

®

PILAR ECONOMICO

Conlacosechade 240 millonesdetoneladas
de granos, el sector del agronegocio
brasilero mantiene distancia con la crisis
econdémica que ha golpeado al pais en los
Ultimos afios. La zafra record representd
un 30% del Producto Bruto Interno (PBI)
de Brasil en 2017, y sumé R$ 6,6 trillones.
Con este resultado, el agronegocio se
consolidéatin mas como un pilar esencial de
laeconomia.

®

BALANCE POSITIVO

En 2017 las exportaciones del agronegocio
brasilero totalizaron U$S 96 mil millones,
representado un aumento de 13% respecto
alafioanterior.

El resultado garantizé un superdvit en la
balanza comercial del pais, que hubiera
sido deficitaria en 15.000 millones, si no
se contabilizaran esas exportaciones.
El agronegocio es el sector que mas ha
contribuido a la economia brasilera en los
liltimos 20 afios.



NOTICIas | AMERICA LATINA

Crecen las proyecciones
paralazafrade maizy
soja en Argentina

El Ministerio de Agricultura de Argentina difundié en
julio que los productores de ese pais deberian cosechar
un total de 37,2 millones de toneladas de sojay otras 42,4
millones de toneladas de maiz durante la zafra 2017/18

A pesar delafuerte sequia que afectd Argentina, las proyecciones realizadas por el gobierno son mds optimistas
que las anteriores, que estimaba una cosecha de 36,6 millones de toneladas de sojay 42 millones de maiz.

ARGENTINA

Enelcaso de otros productos, la proyecciéon empeord levemente, como en el caso del trigo, cuya cosecha
prevista pasé de 6,15 millones de hectéreas a 6,135 millones.

Comerciofluvialdesoja
transformael Paraguay
enliderdemercado

Sin salida al mar y con una capacidad sor-

PARAGUAY

prendente de produccién de soja, Paraguay
supo aprovechar surica red hidrica para la co-
mercializacién de la oleaginosa. En el ranking
mundial de la venta por medio de canales flu-

viales, Unicamente es superado por Estados

Unidosy China.

En lazafra 2016/2017, exporté 6 millones
de toneladas gracias un transporte fluvial
eficiente y en crecimiento. La flota para-
guaya para la navegacién de sus diversos
rfos totaliza mds de 3 mil barcazas y 200
remolcadores, responsables por la carga
de productos entre puertos del pafs y de la
vecina Argentina. Desde estos puertos, las
cargas siguen su viaje a Europa, Asia y Esta-
dosUnidos.
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Unicamente el rio Paraguay recorre
aproximadamente mil kilémetros dentro
del territorio del pafs, y representa uno de
los més largos cursos fluviales del mundo,
con 3 mil kildmetros recorridos desde su
origen en Brasil, hasta su desembocadura
en el Rfo de la Plata. El comercio fluvial con-
tribuyd a que Paraguay se transformase en
el sexto mayor productor de soja mundial,y
el cuarto mayor exportador.



NOTICIAS AMERICA LATINA

LA EVOLUCION DE
LA AGRICULTURA
MEXICANAEN
NUMEROS

En los tltimos cinco afios,
México se posicioné como el

120

mayor productor de
alimentos a nivel mundial.

Entre 2013y 2017, el
crecimiento del sector
agricolafue de

13,6%.

Ademas, las
exportaciones de
alimentos mexicanos
se dispararon:

En 2017, el volumen de
productos exportados

fue 60% mayor queen
2012, representandoun
movimientode USS 138
millones.

México es el 18° pais con
mayor exportacion,y se
consolidé comoel

m'lmerol

anivelmundialenla
exportaciéndecervezay
aguacate.
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Peru: Crecimientodel
sector agropecuario
deberiallegara3,5%
en2018

El Ministro de Agriculturay Riego de Perd,
Gustavo Mostajo, estimé a fines de abril que
el sectoragropecuario deberfa crecer 3,5%
enel correr del 2018, gracias alas acciones
gubernamentales que han sido tomadas para
el desarrollo del sector primario.

Uno de los proyectos destacados como
responsables por el crecimiento del segmento
es laimplantacién de un programa de mejora

tecnoldgicaen laproduccion de mafz.

Giro Latino
novedades del
sector en 4 notas

©

PLAN IRRIGACION - El Ministerio de
Agroindustria de Argentina desarrollé un plan
nacional enfocado en el riego, con el objetivo de
triplicar la cantidad de hectdreas con cultivos
bajo riego. Este plan se extiende hasta 2030 y
pretende aprovechar todo el potencial del pais
enloquerespectaal desarrollo delaagricultura,
haciendo uso del riego para aumentar la
eficienciay rentabilidad.

©)

PLAN IRRIGACION COLOMBIA - En
Colombia, el gobierno también esta
dedicando esfuerzos a aumentar el area
irrigada en el pais. EI Consejo Nacional
de Politica Econémica y Social (Conpes)
aprobé una politica de adecuacién de
tierras, que serd puesta en practica en
los préximos 20 afios, con el objetivo de
ampliar a500 mil hectareas la coberturade
irrigacién y drenaje. La idea es fortalecer la
competitividad agropecuaria del pais.

®

COMPARTIR EL CONOCIMIENTO - El ministro
de Medio Ambiente y Agua de Bolivia, Carlos
Ortufio, se reunié con el ministro de Agricultura
y Riego de Pert, Gustavo Eduardo Mostajo, para
compartir experiencias vividas en el contexto del
programa Mi Riego, desarrollado en aquel pais.
Laidea es presentar a otros paises los resultados
positivos, para que el proyecto pueda ser
adecuadoy reutilizado, fomentando el desarrollo
delagronegocioanivel internacional.

®

TECNOLOGIA PARA EL CAMPO - Un grupo
de investigadores del Instituto Tecnoldgico de Morelia
(ITM) de México, esté trabajando con la Universidad de
Manchester (Reino Unido) para optimizar la utilizacién
deaguaenelsectoragricola,pormediodeldesarrollode
nuevos proyectos que buscan hacer uso detecnologias
innovadoras, como la impedancia eléctrica. La idea es
calcular lacantidad deaguanecesariaparadeterminado
lugar, evitando desperdicios.
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24.

Gerente de cuentas para
Mercado de Cafia de
Brasil y América Latina de
Valley da un panorama
del sector

26.

Valley Rental:

La innovadora modalidad
de alquiler de pivotes trae
mas oportunidades alos
ingenios
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. BRASIL

Nuevas
ediciones de “Mi
Primer Pivote”

ivodrip, distribuidor oficial de Valley, participé del 3er. En-
cuentro Técnico del Productor Rural, evento realizado en la
Hacienda Sertaozinho, en Patos de Minas (MG), y organizado
por Epamig (Empresa de Investigacién Agropecuaria de Minas Ge-
rais). En este encuentro, representantes del distribuidor organizaron
el evento “Mi Primer Pivote”, proyecto realizado por Valley en todo
Brasil, con la intencién de divulgar informacién importan-
te para productores rurales respecto a la implementacion de
pivotes centrales Valley. El evento también fue una oportuni-
dad para la presentacién de las ventajas de la gestion de riego.
Otras ciudades que también realizaron el evento de Valley fue
Ibirarema (SP) y Itanhanga (MT), realizado en conjunto con los
distribuidores Unimagq y el Grupo Irrigar.

JDRIP
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Valley en eventos en
Paraguay y México

Conmucho entusiasmo nuestros

distribuidores han participado

enferiasagricolas de Latinoaméricaenlos Ultimos
meses. Porsu parte, en Paraguay, Valley estuvo
presente en ExpoPioneros, unaferiaque convocaa

los principales productores agricola-ganaderos de la
regidn del Chaco Paraguayo,zonadegrandesarrolloy
proyeccion en los Ultimos afios. En estaferia, la primera
organizada por las principales cooperativas productivas
de laregion del Chaco, tuvo unsector totalmente
dedicado alademostracidnactiva de riego,donde
Valleyy sudistribuidor AgroCentro armaron un pivote
demostrativo pararecibiraloscliente einteresadosen
conocer los productos Valley. En México,recibimosa
varios distribuidores, clientes yamigos en el stand de
Valley de la Expo Internacional de Riego Sustentable,
unaferiay congreso realizado en Querétaro, cuyo tema
centralfuetratar eltemade lamejoraenla productividad
delsectoragricola,enrelacion conlaimportanciadela
racionalizacién, el uso tecnificadoy eficiente delagua.

Presencia en Bahia
q~ Farm Show 2018

Valley estuvo presente en lamayor
feriade agronegocios de las regiones
NorteyNoreste de Brasil,y unade las tres mas
grandes del pafs: Bahia Farm Show. Durante el evento,
se presentaronallosvisitantes de laferialas Ultimas
novedades enriego por pivote central. Laediciénde
laferia de este afio movié un volumen de negocios
equivalenteaR$1.891 millones, un record histérico
paraelevento nordestino. Casi 60 mil personas
pasaron por el recinto ferial en la ciudad Luis Eduardo
Magalh3es (BA), donde Valley realizé nuevos negocios
ydifundié sus productosy servicios.



Valley en AgroBrasilia

[ ]
Tambiénenel Centro-

BRASIL
w Oeste, Valley participd

de AgroBrasilia (Feria

Internacional de Cerrados)

2018. Durante unasemana,
elencuentro reunié productores delas
principales marcasy miles de visitantes, en
uneventorepleto de novedadesy sorpresas
en el sectortecnoldgico agricola. Quien
haya visitado la feriatuvo la oportunidad de
conocer el stand de Valley.

Nuevo distribuidor en Costa Rica

I | - d2mos unagran bienvenidaalaempresa Agroldgico, nuevo distribuidor para Costa Rica.
Estaremos presentes con Agrolégico acompafiando al desarrollo agricola de este pafs
centroamericano, y difundiendo los beneficios y caracteristicas del lider de riego por pivote;
parallevarlos equiposy tecnologfa Valley a productores agricolas y a productores ganaderos
que deseanaumentar la productividad de su superficie, con el manejo eficiente del agua

que ofrece Valley. Nuestro mayor desaffo, en conjunto con nuestro distribuidor Agrolégico,
sera difundir todala experienciaenriego de Valley y los beneficios reales del riego eficiente a
través de equiposy tecnologfa de precision.

COSTARICA

|
Irriger en Sudan

En julio, Irriger firmé un contrato con la
empres GLB,grupodeinversionesenagricultura
que estd entre los tres mds importantes de
Sudan. Localizada al norte de la capital del pafs,
Khartoum, la empresa contard con Irriger para
optimizar el uso del agua para el riego y energfa, ampliando la
rentabilidad de los cultivos. El grupo GLB posee un drea total
de 87.000 hectdreas con produccidn irrigada de 3.175h4. El
principal producto cultivado es alfalfa, y otros como zacate
Rhodes, trigo y malz, también integran la produccién de
la empresa. Ademads, el grupo proyecta incursionar en la
plantacion de sojay cacahuate (manf).
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Seminario Cana Irrigada

para Brasil, Peru y Colombia

EnRibeirdo Preto (SP), Valley realizé
el1er Seminario Cafia Irrigada, en el
marco de su iniciativa para promover
el debate sobre el impacto positivo
delriego por pivotes centrales en el
aumento dela productividad de cafia
deazlcar. Elencuentrosellevdacabo
eldfa22de mayoyconvocdamas

de 50 profesionales destacados del
sector cafiero nacional.

Enjulio Perty Colombiarecibieron
el evento. Empresariosy técnicos del
sector de diferentes regiones de los
pafses participaron del evento, que
debatid soluciones paraelaumento
de laproduccidén de los campos
caferos.

El seminario acompafialatendencia
actual de productores de toda
Ameérica Latina, que apuestan,

COLOMBIA
N
‘ \

cadavezmas, enlacafiairrigada
ensustitucion de laplantacionen
secano. Investigacionesrecientes
indican unaumento de cercadel
40a50%enlaproductividad de la
cafiairrigada, en comparacion conla
producidaensecano.
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KSB e Valmont uma parceria de sucesso.

A companhia alema KSB e a norte americana Valmont Induseries, iniciaram a sua histéria
de sucesso no mercado brasileiro em 1954, periodo em que o Brasil acelerava seu processo

de industrializagio.

A parceria, porém, foi estabelecida ha 36 anos, quando a Valmont langava seus pivors
centrais com a reconhecida marca Valley®,

KSB ¢ Valmont sempre ofereceram produtos de alta reenologia ¢ servigos de pés-venda a
alura das exigéncias do setor de irrigagio.

KS5B Bombas Hidraulica: S/A - Rua José Rabelle Portella 638 - 13220-540 - Varzea Paulista/SP - Brasil - wwww ksb.com. be

e PP

Hydrnbh-: [} ETA Megahln-r. Meganorm WKL

» Nossa tecnologia. Seu sucesso, Ks B b‘]

Bombas « Valvulas « Servigos
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PIVO CENTRAL PALABRAS DEL ESPECIALISTA

CANA DE AZUCAR

Por Vinicius Maia, gerente de cuentas de Valley para
Mercados de Cafia de Brasil y América Latina.

Vinicius Maia

GERENTE DE CUENTAS DE VALLEY PARA
MERCADOS DE CANA DE BRASILY AMERICA
LATINA.

“Eeusempre me per-
gunto: porquénose
hablamas, no se exige
masal riego?”
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a caiia de azucar es uno de los
cultivos mas tradicionales an-
tiguos de Brasil, yno sélo ocupa
extensas areas en este pais. La cafia tam-
bién esta presente desde hace siglos en va-
rios de nuestros paises hermanos de Amé-
rica Latina, asi como también en México y
EUA, ademas de otras partes del mundo,
como India, Tailandia, Australia, paises
africanos y otros tantos mas. Su cadena
productiva es, a veces, el principal con-
tribuyente del PBI de alguna de estas re-
giones, también una realidad compartida
en algunas zonas de Brasil. En ese pais, la
produccion de cafia ocupa el 15% del area
agricola, o sea 10,5 millones de hectareas
(i, distribuidas de sureste a noreste, in-
gresando con fuerza los tltimos 15 afios en
la zona centro-oeste, ocupando mayori-
tariamente areas de pasturas degradadas y
de alta variabilidad climatica.

Sobre los efectos del clima en los cul-
tivos de cafia, recientemente estuve en un
evento de Canaplan en Ribeirdo Preto (Sao
Paulo, Brasil) donde se mencion6 que de
todos los factores que impactan negati-
vamente en la productividad de la cafia,
el clima, a través del déficit hidrico, es el
factor de mayor influencia: 40% en el caso
de Brasil, en promedio. Significa que, jatn
si aplicamos las mejores practicas agro-
ndmicas, desde la preparacion a la gestion
del cultivo, el déficit hidrico puede echar a
perder la fiesta y terminar con las ganan-
cias del negocio? Si, es un hecho. En la za-
fra 2018/2019 la pérdida de la zafra brasi-
lefia se estima que sera de 10 a20%, debido
alainconsistencia climatica. Y siempre me
pregunto: “por qué no se habla mas, no se
exige mas al riego?”’

He trabajado con cafia bajo riego des-
de 2006, y sin considerarme atin un viejo

“cafiasaurio” (bromas aparte), he visto
repetidamente en diferentes casos bra-
sileros y del exterior el nivel de respuesta
del cultivo irrigado bajo pivote central,
llegando a triplicar o atin mas, la produc-
tividad en relacion al promedio local, ele-
vando lalongevidad del cultivo en 2 o hasta
en 5 afos, y claro, mejorando la producti-
vidad y produccion de azdcar de la planta.
Y atin mas, ya hay variedades responsivas
al riego, como pueden leer en la entrevista
de esta revista, con el Director del Centro
de Cafia del IAC, el Dr. Marcos Landell.

Visitando muchas haciendas bajo riego
de clientes Valley, no sélo en tierras brasi-
lefias, hoy puedo afirmar con seguridad:
nuestros pivotes son muy robustos y los
mas modernos del mercado, son tanques
de guerra (quien conoce la actividad de
cafla sabe la robustez necesaria). Y ain
mas: tienen la automatizaciéon mas com-
pleta y robusta del mercado, permitiendo
regar con mucha inteligencia; tiene los
menores Capex y Opex del mercado; son
altamente eficientes en la uniformidad de
la distribucién de agua en el campo (entre
90 y 95% de uniformidad de distribuci-
6n de la aplicacién del riego); permiten la
quimigacion y fertirrigacion, posibilitando
fertilizacion foliar y del suelo con mucha
eficiencia, con cualquier fuente quimica
del mercado, vinazas y aguas residuales,
sin necesidad de limpieza y cuidados es-
peciales de los equipos; generan un micro-
clima con la aspersion favorable al éxito
de las aplicaciones de los productos bio-
légicos (hongos e insectos enemigos na-
turales); permiten a través del riego sobre
la brosa (paja) aumentar la actividad del
agua en esa area y su descomposicion es-
perada, contribuyendo a la mineralizacion
e incorporacion de la materia organica al
suelo; requieren la menor mano de obra
operativa del segmento de riego, pues los
equipos traen mucha automatizacion de
incorporada de fabrica.

Valley tiene la mayor red de distribui-
dores y asistencia técnica del mercado, y
nuestro equipo quiere conocer sus inquie-
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tudes. Queremos ofrecer nuestras soluciones para el Valmont, fabricante de los pivotes Valley, cred un sector
cultivo de cafia, integrar y apoyar el desarrollo de una dedicado exclusivamente al riego de cafia de azlcar,
solucién a su medida con nuestros equipos de riego. proyecto iniciado oficialmente este afio. Este proyecto
Queremos contribuir al el éxito de los ingenios y pro- es un hito para nuestro equipo. Somos una empresa
ductores de cafia, y estamos a su disposicion. altamente innovadora y lanzamos oficialmente al

mercado de cafia el producto Valley Rental, que es un
sistema de alquiler por milimetro irrigado, sin necesidad
de comprar el equipo!
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PIVOTE CENTRAL MUNDO VALLEY

Valley Rental:

El camino para el riego de
cafa en Latinoamérica

Innovadora modalidad de alquiler de pivotes trae

mas oportunidades para que los ingenios instalen

equipos de riegoy recuperen la rentabilidad.

El riego en los campos cafieros ha en-
contrado su espacio entre los productores
brasilefios. Con la creciente popularidad
de esta practica, surge una modalidad de
negocios nueva e innovadora que promete
impulsar el sector, aumentando la produc-
tividad y ofreciendo nuevas oportunidades
para quien quiere invertir en el cultivo de
cafla irrigada.

Con la mira en el sector, Valley desarroll6 el
programa Valley Rental, que permite el alqui-
ler de pivotes centrales para el riego de cafia de
azicar. La novedad fue presentada durante
el 1er Seminario de Cafia Irrigada que realizd
Valley en Ribeirdo Preto (SP), Trujillo (Pert)
y Cali (Colombia).

El programa fue disefiado para facilitar
el acceso a los pivotes centrales, dando a los
ingenios mas posibilidades para obtener los
importantes beneficios de la cafia bajo rie-
g0, sin la necesidad de realizar grandes in-
versiones en una estructura permanente. El
alquiler de los equipos es definido de acuer-
do a la situacion de cada cliente, conforme
explica el gerente de cuentas de Valley para
el Mercado de Cafia de Brasil y América La-
tina, Vinicius Maia.
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“En primer lugar, hacemos un analisis
de la produccion de cada cliente y calcula-
mos el valor del alquiler en base a la canti-
dad de milimetros irrigados por mes, en el
transcurso del periodo del contrato firma-
do por el productor. Cuando mas largo el
contrato, menor el costo mensual. Ofrece-
mos un costo diluido para que los ingenios
no tengan la necesidad de una inversién
tan alta. El valor del milimetro ya incluye
el mantenimiento y el seguro del equipo”,
explica Vinicius.

La estrategia de Valley es sdlida y ha cap-
tado la atenci6n de los productores. En pocas
palabras, al ofrecer un equipo en alquiler, los
gastos requeridos por los ingenios se reducen
en forma significativa, y los clientes ademas
obtienen acceso al riego para sus campos
cafieros con el apoyo de la mejor tecnologia
que ofrece la empresa.

Ademés de los pivotes de tiltima generacion,
Valley Rental también pone a disposicion los pa-
neles de control ICON y el sistema de gestién de
riego Irriger Connect, ademas de un programade
capacitacion que entrena al equipo de trabajo de
los ingenios a usar los equipos de mejor forma,
garantizando los resultados.

“Sise manejabien,yconuna
nutricién equilibrada, estamos
seguros que el riego ofrece una

materiaprimasuperioral secano”




MUNDO VALLEY PIVOTE CENTRAL

Con todas las herramientas disponi-
bles a través de Valley Rental, los ingenios
pueden conocer el verdadero potencial de
la cafia de azicar irrigada, y los resultados
de esta propuesta estan sorprendiendo
a productores y especialistas. Los datos
aportados por Valley indican que el riego
puede multiplicar el volumen producido
por hectarea, impulsando la rentabilidad
de los campos a un menor costo.

“El aumento de la calidad de la can-
tidad de cafia producida puede llegar
hasta las 200 toneladas por hectarea —
practicamente el doble que el promedio
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nacional en Brasil. También a partir de
nuestras investigaciones nos estamos
dando cuenta que el riego también esta
relacionado con una mayor extraccién
de azicar de la cafia. De esta manera,
podemos ver que el riego trae aiin mas
beneficios que s6lo el aumento del vo-
lumen de cafia cosechada”, indica Vi-
nicius.

Valley Rental no pasa desapercibido
para los inversores interesados en am-
pliar su produccion de cafia por medio
del riego por pivote central, y los casos
de éxito ya comienzan a surgir. Es el caso

del productor Sebastido Ferreira Jacinto,
de la Hacienda Continental, que invierte
en riego para cafla de azticar desde 2006.

En su propiedad de 2600 hectareas,
660 estan bajo riego, y el promedio de
produccion es de 110 toneladas de caiia.
En las areas bajo riego llega a cosechar
160 toneladas. Gracias al resultado po-
sitivo obtenido, Sebastido considera que
el camino que emprendi6 con el cultivo
de cafla bajo riego, no tiene vuelta atras.

“Creemos que el riego en la carfia de
azlcar va a aumentar aqui en nuestra
region de Ribeirdo Preto. Cuanto mas al
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El riego es el futuro, dicen destacados

norte, mayor se nota esta tendencia. Creo que,
cuando los productores vean la diferencia en
productividad, van a entender que la inversion
vale la pena y mucho. Trabajamos con el obje-
tivo de producir hasta 50% mas cafa en la mis-
ma area cultivada, y eso es muy bueno desde un
punto de vista econémico y también ambiental”
cuenta el productor.

Otros representantes del sector también ven
el potencial de productividad y rentabilidad que
ofrece la cafia bajo riego y, en especial, el inno-
vador proyecto de Valley. “Nuestro sector se en-
cuentra en una situaciéon complicada debido a la
dificultad de inversion y al endeudamiento de los
ingenios. En este contexto, la solucidn que ofrece
el alquiler de pivotes es fundamental y sin dudas
va a acelerar el uso del riego para recuperar la
productividad rapidamente”, afirma el ingenie-
ro agréonomo y director de Canaplan, Luiz Carlos
Corréa Carvalho.

La cafia es un cultivo extremadamente im-
portante para Brasil y para toda América Latina,
hasta desde un punto de vista cultural”, afirma.

Solamente en Brasil, existen 66 millones de
hectareas dedicadas a la actividad agricola. De
ese total, 10 millones de hectareas son campos
cafleros, con el potencial de aumentar atin mas
su productividad y rendimiento zafra a zafra, con
programas —como Valley Rental- que impulsan
tanto la economia asi como el acceso de los inge-
nios a los sistemas de riego.

El escenario de la produccion de cafia en Brasil
ha generado expectativas en productores y espe-
cialistas, que el riego es el futuro, y la modalidad
de alquiler de pivotes es una forma de potenciar
esa practica en los ingenios de ese pais. Por los
resultados obtenidos hasta el momento, pode-
mos afirmar que estamos ingresando en un peri-
odo de grande evolucién y rentabilidad. @
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Pedro Elia

Especialista de Proyectos de Biosev

"'Veo que hay una oportunidad para apalancar la productividad
del sector. Como vimos en las presentaciones, la productividad en
la cafia viene creciendo, sin embargo, con la mecanizacion hubo
un descenso de la productividad. El riego vino para aumentar la

productividad y ayudar a pagar las deudas del sector”

Jaime José Stupiello

Director Agricola Tereos

“Creo en el riego. Creo en el uso del pivote y soy un defensor de la
irrigacion, principalmente durante el tercio final de la zafra, en el
cual tenemos un problema de productividad agricola, y podemos
obtener un resultado fantastico. Hoy, tenemos algunos problemas
con los altos costos de inversion. Sabemos del retorno, pero en
el momento de evaluar la parte econdmica del proyecto, éste se
vuelve inviable, porque llevamos ya algunos afios con excedente de
aguay otros con sequia, en los cuales si veriamos los resultados”.
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especialistas del mercado.

Dr. Marcos Guimaraes Landell

Especialista de Proyectos de Biosev

""Creo que necesitamos pensar en el riego como una estrategia que tiene que ser sumada a los modelos de cultivo de cafia
de secano. Sabiendo que hay momentos durante un periodo en que cosechamos cafia que terminamos sometiendo a los
campos cafieros a déficits pronunciados, que son cafias cosechadas a partir de setiembre, el riego podria atender ese
periodo, completando la gestion o estrategias de mitigacion de déficits. Estos modelos asociados generan la posibilidad
de un gran impacto en la productividad de 1a cafia de los productores, pensando en un 10 a 15% del area bajo riego. Asociar
modelos de mitigacion, puede generar impactos muy significativos, de 20 a 35 toneladas por encima del promedio de
un ingenio, aiin cuando hablamos en bajos porcentajes de area irrigada. Entonces, el riego hoy, desde nuestro punto
de vista, es fundamental, en asociacion con las estrategias que tenemos a nuestro alcance para la gestion de la caiia de
azucar"

Osvaldo Arce de Brito Leonardo

Engenheiro Agricola na HidroEng Especialista de Proyectos de Biosev

""Creo que el riego es imprescindible. Tenemos

'"Veo al riego como unaherramientamuyimportante
5 i que superar la meseta de productividad, y el

para potenciar los cultivos de cafia de azicar y
garantizar la inversion en la siembra y preparacion
del suelo. El riego trae esos beneficios, para que
usted no pierda todo ese trabajo a causa de un déficit
hidrico, como una sequia. Ademas, el riego puede

riego puede lograrlo, haciendo una aplicacion
integral de laminas, o sea, no sélo riego de
rescate, y llegar tranquilamente a producir mas
de 200 toneladas/hectarea. S6lo es necesario
unir agua y nutricion. Entonces, creo que vamos

ser utilizado como herramienta para fraccionar la ) ) )
a conseguir producir mucho mas, en mucho

fertilizacion, tanto en agua, asi como agua sumada

ot 2] menos superficie, con mayor eficiencia y
alafertirrigacion

rentabilidad para los productores"
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LA FABRICA POR DENTRO PIVOTE CENTRAL

Icon10 optimizalarutinadelas

haciendas bajo riego en el pais.

Unasoluciéninteligente de gestidn de los pivotes centrales que permite la
operacion del riego a distanciay ofrece un amplio abanico de funcionalidades.

El panel inteligente Icon10, una solucién
de gesti6n de sistemas de riego Valley lan-
zada el afio pasado, crece en popularidad en
los campos de todo el pais. Con funcionali-
dades que tienen por objetivo ofrecer mayor
practicidad y control de los pivotes, el nuevo
panel representa una ventaja adicional para
productores que quieren invertir en riego.

El panel Icon1o utiliza la tecnologia apli-
cada como medio para aumentar la renta-
bilidad asociada al riego de los cultivos. E1
panel permite que el productor encienda
y apague los pivotes instalados en su pro-
piedad de manera remota y automatica.
También es posible programar horarios de
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funcionamiento para los equipos, y ademas
alterar la velocidad y direccién de traslado
de los pivotes. Ese control a distancia au-
menta la eficiencia, evita desperdicios y fa-
cilita el dia a dia de los agricultores.

Uno de los productores que festeja la
instalacion de Iconi0 en su hacienda es
Guilherme Dal Pai, en el municipio de Sdo
Luiz Gonzaga (RS). Relata que es una gran
ventaja poder controlar los pivotes cen-
trales de Valley, utilizados en sus cultivos
desde 2012.

“Puedo controla el riego de acuerdo con
el clima, sin necesidad de estar en el campo,
lo que facilita mucho el dia a dia y ademas

me permite ahorrar en gastos, ya que el
pivote no queda funcionando cuando esta
lloviendo. Ademas, el panel es muy facil de
usar. Es una solucién muy practica” cuenta
Guillermo.

El productor quedo tan satisfecho con el
panel Icon10 que, luego de la instalacion del
primer panel en enero de este afio, los re-
sultados lo motivaron a instalar un segundo
panel, que estad funcionando desde mayo.
“Desde que comenzamos a invertir en riego
con Valley, nuestra rentabilidad crecié bas-
tante”, afirma Guillerme satisfecho.
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TRANSICION.

En el estado de Mato Grosso, el produc-
tor de Nova Ubirata, Nathan Ant6nio Belus-
so, esta dejando atras sus cultivos de secano
y pasandose al riego. Para eso, cont6 con la
ayuda de los servicios Valley, incluyendo el
panel Icon10.

“Somos muy optimistas con los resul-
tados que obtuvimos hasta ahora”, afirma
Nathan. “Con los sistemas de riego de Valley,
pretendemos mejorar nuestra productividad
en el campo. Instalamos los pivotes y el panel
al mismo tiempo. Fue muy facil aprender a
manejar el equipo”, agrega.

Ademads, el productor destaca que al
elegir Valley como socio, el aumento de la
rentabilidad de su produccién llegd natu-
ralmente. “Es una empresa prestigiosa y

conocida en la region, por eso nunca tuvi-
mos dudas sobre qué marca elegir” afirma.

También en Mato Grosso, en el munici-
pio de Primavera do Leste, se encuentra el
establecimiento de los hermanos Cristian y
Martin Braun. Los experimentados produc-
tores trabajan su campo desde hace casi 30
aflos. Con lamira en lograr mayor eficiencia
y rentabilidad en el proceso, decidieron ad-
quirir el panel Icon10.

El equipo llegd para ayudar en la gestion
de los cuatro pivotes Valley que se encargan
del riego de la extensién cultivada. “Hace
mas de 15 afios que trabajamos con riego,
y siempre estuvimos satisfechos con los
equipos Valley”, cuenta Cristian.

El productor cuenta que el panel fue
instalado en mayo, luego de la compra del
cuarto pivote, y los hermanos quedaron
muy satisfechos con las funcionalidades

que ofrece el panel Icon10. “La practicidad
que tiene nos dejé muy interesados, prin-
cipalmente en la posibilidad de controlar
el riego a distancia y apagar los equipos
cuando el riego no es necesario” comenta.

Ademds, el panel Icon10 posee un siste-
ma de recoleccion de datos climaticos. Los
datos captados son utilizados para adaptar
el funcionamiento de los pivotes de acuer-
do con el horario, el momento de la zafra, y
por supuesto, el tiempo. “El riego por pivote
siempre ofrece mejores resultados que el se-
cano. Sobre eso no tenemos dudas. Aunque
llueva, apostamos a los pivotes para regar
nuestro cultivo”, afirma Cristian.

Habilitado para
AgSense®

El panel ICON viene equipado Los

LA TECNOLOGIA DE ICON10

Nuevo acceso remoto
para WiFi.

=

productores  pueden

con un icono para conectar
conAgSense,con laposibilidad
de control y monitoreo
ininterrumpidos a través de la
aplicacién. Los paneles ICON

también son compatibles con

la tecnologfa de telemetria

BaseStation3™.
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conectarseconelpanelenelcampo,
evitandotener quetraskadarsehasta
la base del pivote. El control puede
redlizarse a través de la aplicacion
ICON desde cudquier Tablet o
Smartphone. Con  Edge-ofField

WIFi, los productores pueden
acceder a todos los controles del

panelainsin sefial de red telefénica
enelcelular

Interfase intuitiva, con
la pantalla tactil

@

Directamente en su Tableta o
Smartphone, los productores
pueden ver la misma interfaz
que ensu panel, y asf controlar
sus equipos de riego. La
pantalladel panelICON estactil
yfécildeusar.
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n toda la regién del nordeste de

Brasil, no existe quien recuer-

de, en el sector de irrigacién, una
empresa mas antigua que Asbranor.
Fue uno de los primeros distribuidores,
inaugurado hace mas de 50 afios, atn
antes de que Valley llegara al pais. Des-
de entonces, se ha consolidado como una
referencia para toda la regién, en una de
las asociaciones mas antiguas de Valley.

“Somos uno de los primeros distribui-
dores Valley. Trabajamos juntos hace mas
de 30 afos, cuando marcamos el inicio
de una trayectoria en tierras brasilefias”,
cuenta el socio director de Asbranor, José
Ary Lavor de Lima. Satisfecho, muestra
con orgullo el ser parte de esta historia.

“Ingresé en la empresa en 1992
como ingeniero, en esa época Asbra-
nor era una filial de Valley. Después, en
1995, pasamos a ser socios y, desde en-
tonces, vivimos una historia de éxitos
con raices que datan desde hace déca-
das” recuerda Ary.

En el correr de los afios, la empre-
sa ha conquistado hitos histdricos que
comprueban su papel en el desarrollo
del sector a nivel nacional. “Nosotros
vendimos el primer pivote de Brasil, en
1985” cuenta el director.

Hoy, la representacion de Asbranor
superé todos los limites. Con sede propia
en Recife (PE), y una sucursal en funcio-
namiento en la ciudad de Petrolina (PE),
atiende a mas de 1500 clientes, sumando
todos los equipos proporcionados por el
distribuidor — pivotes centrales, trasla-
dables y lineales.

“Nuestro producto principal es el pi-
vote central, pero no nos quedamos ahi.
También tenemos equipos para riego por
aspersion, localizado, convencional y
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Sécio-Director de Asbranor, José Ary Lavor de Lima

“Nosotros vendimos uno
de los primeros pivotes
de Brasil,en 1985”
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paisajistico”, dice Ary. Entre los clien-
tes, la mayoria consiste en productores
de cafia de azicar, pero no es inusual
encontrar productores de pifia, acerola
o hasta granos.

“Actualmente, queremos diversifi-
car nuestras actividades para el futuro.
Ademas de ofrecer productos, también
queremos poner a disposicion servicios
como la planificacién y gestion de siste-
mas de riego” afirma Ary.

La distribuidora esta en el camino correcto
paraalcanzar este objetivo. Con un equipo de 30
profesionales, entre técnicos, ingenieros y ven-
dedores, Asbranor ya ofrece toda la asistencia
técnicarelacionadaalos equipos deriego Valley.

“El sector de riego en el nordeste
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brasilefio no opera de la misma forma
que en otros estados, como Sao Paulo,
o0 hasta en Minas Gerais. En esta region
falta mucha agua, y no tiene una topo-
grafia adecuada para instalar pivotes en
cualquier lugar, por eso tenemos nichos
de mercado”, explica Ary.

Ademas de trabajar con vendedores
externos, Asbranor también cuenta con
socios técnicos para desarrollo de nue-
vos proyectos, distribuidos en diferen-
tes regiones de produccién localizadas
en el norte y nordeste.

Equipo Asbranor
I
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En el
campo

40.

Conozca el proyecto
de Sada Bio Energia,
que produce 750 mil
toneladas de caia
de aziicar en un area
100% bajo riego

5O0.
El éxito del grupo
Vale do Verdao que
fue premiado como
una de las mejores
empresas del pais
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Eslaregla parael cultivo de cafia deaz(icar

al norte de Minas Gerais, Brasil. Conozcael
proyecto Sana Bio Energia, que produce 750,
mil toneladas en un drea100% bajo riego.
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I norte de Minas Gerais, donde el

clima semiarido no ofrece con-

diciones para el cultivo de caia
de azucar, llama la atenci6n el desplie-
gue y éxito conquistado por el ingenio
Sdo Judas Tadeus, de Sada Bio Ener-
gia. Ubicada en Jaiba (MG), el estable-
cimiento tiene el riego en su ADN y ha
mostrado resultados impresionantes,
desafiando las condiciones locales y su-
perando todos los obstaculos.

El ingenio Sdo Judas Tadeus se encuen-
tra en el mayor perimetro irrigado de Amé-
rica Latina, que canaliza el agua del rio Sdo
Francisco para toda la region. Desde 2007,
cuando la empresa fue inaugurada por
el productor Vittorio Medioli, trabajan
con un area 100% irrigada. “No se cul-
tiva una nueva area sin tener el sistema
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Gerenteagricoladel
ingenio, Cristiane Correa
CostaCacique, muestrala
calidad del cultivo.

de riego instalado”, cuenta la gerente agrico-
la del ingenio, Cristiane Correa Costa Cacique.
Actualmente, hay 106 pivotes, 96 marca Val-
ley. En total, son 8.300 hectareas dedicadas al
cultivo de cafia, de un total de 14.000. El area
productiva esta dividida entre Jaiba y Matias
Cardoso.

El objetivo de produccién del proyecto,
en el momento de su fundacién por el gru-
po Sada, era asumir un papel importante en
el desarrollo econémico y social de la regiéon
norte de Minas, transformado la realidad por
medio de la energia renovable, y de la genera-
ciéon de empleos para la poblacién. Y los ni-
meros no mienten — con seguridad, esa meta
fue alcanzada.

“Producimos 750 mil toneladas por afio, y
empleamos dos mil personas, directa o indi-
rectamente. Durante el periodo de zafra, con-
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tamos con 900 funcionarios directos. En
la regién en la que estamos, la regla es

simple: sin riego, no hay cafia. Pero, el
riego no es simplemente necesario. Ga-
rantiza la productividad y longevidad,
esenciales para nuestro trabajo” afirma
la gerente.

En este contexto, es facil comprender
cémo la eficiencia y la productividad ha-
cen parte del dia a dia del ingenio. “No
creo en la cafia de aztcar de baja produc-
tividad” resalta la gerente. “La herra-
mienta mas importante para maximizar
la produccién es precisamente el riego,
principalmente si es utilizado como for-
ma de aplicacién de nutrientes a lo largo
del ciclo, haciendo un mejor uso de los
beneficios de la vinaza” comenta.

Cuando hablamos de cafia irrigada, la
opinién de Cristiane surge de la expe-
riencia y del conocimiento adquirido en
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“Nose cultiva
unanuevaarea
sintenerel
equipoderiego
instalado”

una carrera dedicada al cultivo de la cafla. “A
veces, los costos de instalacién de los equipos
deriego son desalentadores, pero el retorno es
siempre positivo y puede darse en tres o cua-
tro afios” afirma.

La constancia vali6 la pena y compensé la
inversiéon. En un escenario competitivo que
caracteriza el sector agropecuario, es funda-
mental asumir el control de todas las variables
que definen el resultado de la produccion, za-
fra tras zafra. Y en este escenario el riego fue
la solucidn con el grupo Sada Bio.

“El clima esta cada vez mas inconsistente e
imprevisible. No se puede depender apenas de
las condiciones naturales. El riego es una for-
ma de reducir los riesgos inherentes a ese fac-
tor, y permite extraer todo el potencial de las
variedades de cafia. Ya existen en el mercado
tipos especificos de cafia que responden muy
bien a zonas irrigadas”, explica Cristiane.

Pero la estrategia no termina ahi. “Otras
ventajas del riego es que nos permite utili-
zar la vinaza y el agua residual, que muchas
veces son tratadas como desecho. Eso mejora
la productividad y otorga mayor longevidad a
toda la produccion —en Sada Bio, ya tenemos
areas llegando al 11er corte”, agrega.

Los resultados han sido tan positivos, que
es un hecho, el grupo Sada Bio continta in-
virtiendo en cafia irrigada. En lo que queda del
2018, instalaran mas de 9 pivotes centrales en
el establecimiento, con el objetivo de aprove-
char ain mas el terreno y maximizar la pro-
duccién. @
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Consejos técnicos para

aumentar la eficienciade la

nutricion de la cafia de azlcar.

DIRECTOR EJECUTIVO DE LA STARTUP CROPMAN - INNOVACION AGRICOLA E INVESTIGADOR ASOCIADO DE UNICAMP

"\ ING. AGR. DR. HENRIQUE C. JUNQUEIRA FRANCO
()

a aplicacion de los fertilizan-
tes y los correctivos a través
del agua del sistema de riego
es un tema que va adquirien-
do relevancia en las discusio-
nesdelaagriculturairrigada.

Como fui invitado a escribir para esta revista que
trata de la irrigacion por aspersion a través de pivotes
centrales, sobre este tema: fertilizacion, correccion del
suelo ynutricién del cultivo, llama la atencién el hecho
de que hay una gran oportunidad de mejora de la efi-
ciencia de las fertilizaciones nitrogenadas cuando se
aplican a través del agua del sistema de riego por los
pivotes centrales.

El manejo de los fertilizantes y los correctivos en el
cultivo de cafia de azticar presentan una serie de cifras
respecto a la eficiencia de las fuentes, las dosis y las
formas de aplicacion de los nutrientes en los cultivos.
Sedestaca labaja eficiencia delas fertilizaciones nitro-
genadas, que generalmente estan por debajo del 20%,
ademés de que casi toda la nutricién de los cultivos
se basa en regimenes de secano, lo que influye signi-
ficativamente en esos nimeros y lo destacaremos al
final del texto. Por otro lado, algunas decisiones de
manejo pueden ser adoptadas para aumentar la efi-
ciencia de las fertilizaciones, en los siguientes ejem-
plos relacionados con el nitrégeno, y asi contribuir a
la ganancia de productividad y de la sostenibilidad
econdmica y ambiental de la actividad, sobre todo
si los cultivos estan destinados a la produccion de
biocombustibles.

42 REVISTAPIVOT VALLEY AGOSTO 2018

HENRIQUE.JUNQUEIRA@CROPMAN.COM.BR

Elmanejodelos
fertilizantesylos
correctivosenel
cultivode cafia
deazlcar presen-
tanunaserie de
cifrasrespectoa
laeficienciadelas
fuentes,las dosis
ylasformasde
aplicaciéndelos
nutrientes enlos
cultivos.

De acuerdo con el IPNI (International Plant Nu-
trition Institute), para la ejecucién de una agricultu-
rasostenibley eficiente es necesario saber responder
cuatro preguntas durante el manejo de fertilizantes:
1- ¢Qué fuente utilizar (cual)? 2-;Qué dosis aplicar
(cudnto)? 3- ¢Cémo aplicar (modo)? 4- ¢Cudndo
aplicar (época)? En la definicién de qué fuente de
fertilizante nitrogenado aplicar en la fertilizaciéon
de las socas (respondiendo a la primera pregunta
del IPNI), muchas investigaciones ya se han reali-
zado, pero cada dia nuevos productos se desarrollan
y se lanzan al mercado, de modo que la eleccién de
la fuente adecuada debe basarse en la eficiencia y el
costo - beneficio de la fuente a ser elegida. En todo
caso, es importante evitar fuentes que presenten
riesgos de pérdidas de N por volatilizacién de NH3,
principalmente de fuentes como la urea, solucién
de amoniaco y uan, cuando éstas se aplican sobre la
pajaresidual de la cosecha, superficialmente, sin in-
corporacién al suelo y en régimen hidrico de secano.
La incorporacién de estos fertilizantes al suelo, ade-
mas de aumentar la productividad del cultivo, elimi-
na o disminuye sensiblemente las pérdidas por vo-
latilizacién de NH3 de esas fuentes. Para responder
a la pregunta de cudl es la dosis correcta de N para
los cultivos, se necesitara del desarrollo de tecno-
logias para la prediccion de la demanda de N en los
cultivos, sobre todo debido al hecho de que no existe
método de diagnéstico nutricional o de fertilidad del
suelo en N en el mercado, siendo la demanda de N
basada en lanecesidad de N (kg por tonelada de cafia
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producida) estimada por la productividad es-
perada. Este cuello de botella de la tecnologia
es uno de los temas que estamos trabajando
para ofrecer a los productores, donde emple-
aremos parametros de suelo, clima, genotipo
y planta para definir la demanda de N de los
cultivos, para su aplicacién a tasa variable,
utilizando algoritmos que desarrollamos en
los tltimos afios y el concepto de la agricul-
tura digital.

En el orden de las preguntas del IPNI, la
forma de aplicacion (modo) es una de las va-
riables que impactan directamente en la efi-
ciencia de la fertilizacién nitrogenada, pero
puede ser facilmente revertida si se empleala
incorporacién del abono al suelo o por debajo
de la paja, con la que se obtienen rendimien-
tos del orden del 20% en la productividad
del cultivo en relacién a la aplicacién super-
ficial. Finalmente, la época de aplicacion de
fertilizantes compone los cuatro pilares del
IPNI para la buena practica del manejo de los
fertilizantes, para el N ese parametro fue, en
cierto modo, descuidado por los técnicos a lo
largo de los afios, incluso en la comunidad
cientifica (escasez de trabajos que hicieran
ese tipo de evaluacién). Buscando resolver
esa duda, desarrollamos durante 4 afios en-
sayos evaluando épocas de aplicacion de N
en el cultivo, durante toda la cosecha agri-

cola de la region centro-sur de Brasil (abril a
noviembre), concluyendo que la mejor época
de aplicacién de N en el cultivo ocurre cuan-
do hay disponibilidad hidrica en el sistema
suelo-planta, en comparacién con otros cul-
tivos, donde existen etapas de crecimiento
ideales para el manejo de N.

Por lo expuesto anteriormente, se percibe
que el manejo de fertilizantes nitrogenados
en el cultivo de cafia de azicar presenta cier-
tos desafios, sobre todo para la definicién de
la dosis a emplear, siendo su eficiencia inti-
mamente relacionada con la disponibilidad
hidrica. Lo que, ciertamente, se puede lograr
en pivotes centrales.

En estos sistemas, es posible adoptar el
fraccionamiento de la aplicacién de N, siendo
ésta realizada de acuerdo con la marcha de la
absorcién de N por el cultivo. Ademas, como
las dosis a ser aplicadas son mucho meno-
res debido a el fraccionamiento, el uso de la
absorcion foliar en los cultivos irrigados bajo
pivotes centrales va a potenciar la eficiencia
de 1a fertilizacion nitrogenada, y se destaca
especialmente el uso de la urea aplicada en
las hojas, cuya eficiencia puede llegar al 95%
cuando se aplica en solucién.

Agregar el uso del agua en el manejo de
los fertilizantes nitrogenados ha proporcio-
nado un aumento en la eficiencia del uso del

N por los cultivos (kg de biomasa por kg de
N acumulado por la planta), generando un
menor uso de fertilizantes nitrogenados por
biomasa producida, lo que contribuye sus-
tancialmente a la sostenibilidad del sistema
de produccién de cafia de azlcar con fines
energéticos. @
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La familia Simges:

ECONOMIA EN EL CAMPO

pivotes con fuerza en el interior de Minas Gerais

Productoresinvierten afio tras afio en lacomprade equipos paraampliar
areairrigadaensus haciendas.

Casi 1.500 hectéreas de soja, maiz y frijo-
es 100% bajo riego. Este es el dfa a dfa en las
tierras de la hacienda Santo Aurélio e Pa-
lestina 1y 2, propiedades de Antonio Carlos
Simdes, Dorival Simdes, Anderson Simdes e
Dorival Simdes Juinior, juntos hace 34 afios
en la actividad agricola en el interior de Mi-
nas Gerais, en Paracatu y Buritizeiro. Las
tres haciendas suman un total de 24 pivotes
centrales Valley, responsables por garanti-
zar rendimientos excepcionales en tres cul-
tivos: entre 50 a 55 bolsas por hectarea de
frijoles, 70 a 80 bolsas por hectérea de soja
y 180 a 230 bolsas por hectarea de maiz.

Solamente en el pasado afio los propieta-
rios invirtieron RS 3,5 millones (cerca de USD
880.000) en la compra de 7 equipos de pivo-
tes para la Hacienda Palestina 2. La compra
de nuevos equipos afio tras afio es el resul-
tado de la expansion del area cultivada en la
produccién de semillas, que anualmente cre-
cede 20a40%, segun el resultado del analisis
de mercado. Los equipos Valley fueron todos
comprados al representante Pivot, ubicado
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también en Paracatu, lo que cred una relacién
desde la primera compra que ya dura 21 afios.

Las inversiones realizadas el afio pasado
en riego, asi como las de los afios anteriores,
fueron financiadas por Valley Finance, banco
de la fabrica que ofrece formas de crédito que
acompafian el perfil de cada cliente. Ander-
son Simdes, hijo de Antdnio Carlos, uno delos
dos responsables por administra las hacien-
das de la familia, afirma que la relacién de
aflos estd basada en la confianza. Segtin é1, el
banco de la fabrica de Valley ofrece mas agili-
dad enlamarcha de la financiacién, es menos
burocratica y, principalmente, permite un
contacto personalizado con todos en el banco.
“Todo el proceso es bastante transparente, y
eso es un diferencial”, cuenta el empresario
que destaca el hecho de mantener una amis-
tad préxima con todo el equipo del distribui-
dor Pivote. Siempre que necesita, lo atienden
por diferentes canales, incluso por Whatsapp.

Recientemente, la familia firmé otro
contrato con Valley Finance para la com-
pra de 10 nuevos equipos. Los pivotes, van a

irrigar el area recientemente adquirida por
los Simdes, esta vez en la ciudad de Las-
sance, en el interior de Rio de Janeiro. “Alla
vamos a cultivar también frijol, maiz y soja,
dando continuidad al proceso de expansién
que hicimos todos los afios”, cuenta An-
derson, que a partir de octubre comienza a
recibir los equipos para el montaje del nue-
vo integrante del grupo, la Hacienda Rio de
Janeiro.

Los resultados de este esfuerzo en inversién
en irrigacion se ve todos los afios en la cosecha,
momento en que la produccién de alta calidad
de las haciendas de los Simdes es vendida a
ADM (soja), KWS (maiz) y corredores (frijoles).
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EN EL CAMPO BRASIL ADENTRO

Que el mercado evoluciona de manera
constante es una verdad indiscutible en el
sector de produccién de cafa de azicar.
Mientras los nuevos productores ingresan
a la actividad con esta realidad, es mo-
mento de actualizacién para los empre-
sarios mas experimentados. S6lo de esa
manera es posible mantener una produc-
tividad alta y viable en un escenario tan
competitivo.

El equipo de Grupo Vale do Verddo
conoce esa realidad, y viene poniendo en
practica con excelentes resultados inver-
siones en nuevas técnicas y moderniza-
cién de procesos para el cultivo de cafia
de aztcar. En 2016 el grupo de empresas
facturé un total de RS 465 millones, y
en el aflo siguiente logré el premio “Las
mejores de Dinero Rural”, en la catego-
ria Azicar y Biocombustibles. Alcanzar
un rendimiento de ese calibre no es para
cualquiera, para eso el grupo cuenta con
una estructura de conocimiento del mer-
cado que ayuda a explicar la clave de su
éxito. Ubicados en el suroeste del estado
de Goiania, en Brasil, el grupo cuenta con
cuatro ingenios: Ingenio Vale do Verdao,
en Tuverlandia, fundado en 1982, con
una molienda de 3 millones de toneladas
de cafa para la produccién de cafia y al-
cohol; el Ingenio Panorama, localizado en
Itumbiara e inaugurado en 2006, procesa
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“Somos defensores
entusiastasdela
cafiairrigada por
pivote en nuestra
region.”

2,2 millones de toneladas de cafia, también
para azicar y alcohol; el Ingenio Floresta,
fundado en 2009 en Santo Antonio da Barra,
con una molienda de 1,6 millones de tone-
ladas para la producci6n de alcohol; y el In-
genio Camui, en Santa Helena de Goias, con
un proceso de 1,9 millones de toneladas de
cafia. Haciendo una cuenta rapida descubri-
mos la razén de la verdadera productividad
de los cuatro ingenios: mas de 8,5 millones
de toneladas procesadas de cafia. Por muchos
afios, el grupo invertia en el cultivo de seca-
no para sus actividades, pero eventualmente
decidié dar vuelta la pagina y apostar al riego
con el objetivo de aumentar la productividad
y enfrentar los desafios de las condiciones
climaticas de la region.



BRASIL ADENTRO EN EL CAMPO

Riego: El camino al Exito

A partir de 2008, comenzamos a plantar cafia
bajo riego, debido al elevado déficit hidrico del
sudoeste del estado de Goias”, recuerda el direc-
tor superintendente agricola del grupo, Leonar-
do Mendonga Tavares. El drea total de las cuatro
propiedades suma 107 mil hectareas. En el esta-
blecimiento la empresa instal6 44 pivotes cen-
trales, sumando un érea irrigada de 4.500 hecta-
reas -2.588.,29 en el ingenio Vale do Verdao, que
cuenta con 24 pivotes, 1.069,57 hectareas mas
en el Ingenio Panorama, con 12 pivotes y otras
846,66 hectéreas en el Ingenio Floresta, donde
hay funcionando 8 pivotes.

“Los equipos de riego fueron instalados gra-
dualmente; algunos pivotes fueron migrados de
areas antes destinadas a la produccion de semillas
y granos, y otros fueron adquiridos con el propd-
sito de regar cafia”. La gran mayoria de los pivotes
son accionados por energia que es generada por
los propios ingenios, cuenta Leonardo, haciendo
referencia al principio de sostenibilidad respetado
por el Grupo Vale do Verddo.

Desde que el riego pasé a hacer parte del dia
a dia de los ingenios, la rentabilidad de los culti-
vos aument( considerablemente. “Conseguimos
producciones superiores, y una mayor longevidad
del cultivo. Creemos que el retorno de la inversi-
6n en tecnologia en estas areas es real, teniendo en
cuenta que el déficit hidrico en la regién es un factor
limitante dela produccién”, afirma el director.

Con un rendimiento de aproximadamente 11
toneladas por hectérea, la perspectiva del grupo
es que la rentabilidad aumente en los proximos

periodos de zafra. “En general, los pivotes riegan
areas donde estan las cafias mas viejas, y por eso
aunno es visible laverdadera contribucién del riego.
Con seguridad, en el préximo ciclo, tendremos una
productividad atin mayor. Si gestionamos de ma-
nera adecuada una nutricién equilibrada, tenemos
la seguridad que el riego ofrece una materia prima
superior al secano” compara Leonardo.

Fue esa diferencia en la calidad del producto
final que impulsé al Grupo Vale do Verddo a con-
tinuar con el riego y planificar nuevas inversio-
nes. “Somos defensores entusiastas de la cafia ir-
rigada por pivote en nuestra regién. Sabemos que
tenemos el potencial para conquistar mejores re-
sultados, y ya contamos con diferentes proyectos
de expansi6n de nuestra estructura y produccion,
pero infelizmente enfrentamos muchas dificul-
tades relacionadas a los permisos de los organis-
mos oficiales”, afirma.

”Sigestionamos de
maneraadecuadauna
nutricién equilibrada,
tenemoslaseguridad
queelriego ofrece una
materiaprimasuperior
alsecano”
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GRANDES IDEAS CASO DE EXITO

LAHISTORIA
DEL INGENIO
CORURIPE

Fundado en febrero de 1925, a
partir de la union de varios inge-
nieros, el ingenio Coruripe tiene
sus origenes en el municipio
que lo bautizd, a 120 kilémetros
de Macei6 (AL). Aan antes de la
mitad del siglo XX, bajo el lide-
razgo del emprendedor Tércio
Wanderley, que asumid el con-
trol en 1941, el pequefio ingenio
ya se habia transformado en uno
de los mayores grupos del sector
sucroalcoholero de Brasil.

En 1944, las fronteras del in-
genio Coruripe fueron ampliadas
a Minas Gerais, con la instala-
cién de la sede de Iturama, en el
Triangulo Minero. Casi 60 afios
después, en 2001, como forma
de aprovechamiento de la gran
cantidad de bagazo de cafia pro-
ducido en los ingenios se creé la
Coruripe Energética.

Al afio siguiente, se inaugur6

la Unidad Campo Florido, tambi-
én en el Triangulo Minero, y en
2005, fue el turno de la Unidad
Limeira del Oeste, a 50 km de la
sede de Iturama. La ubicacién no
es coincidencia —al estar a poca
distancia permitié la implanta-
ciéon de un modelo tnico de ges-
tiéon. También en Campo Florido,
se construy6 una filial de Coruri-
pe Energética, en 2007.

Por ultimo, a 70 kilometros
de Iturama (MG), se inaugur6
la Unidad Carneirinho en 2008,
consolidando una mega estruc-
tura que se convirti6 en referen-
cia a nivel nacional, con casi 10
mil empleados distribuidos por
las cinco unidades industriales
del Grupo Coruripe.
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Irrigacién aumenta
en mas del 50% la
productividad de la
cana en el noreste

El crecimiento significativo de la produccion
de cafiade la Usina Coruripe,unadelas 1o
mayores empresas sucroalcoholeras de Brasil,
tras unaimportante inversién en riego.

No quedan dudas que el riego es si-
nénimo de mayor productividad. Sin
embargo, en algunos casos, la diferencia
increible que se observa al hacer la tran-
sicion del secano a la caiia irrigada atin
sorprende a productores de todo Brasil,
incluso a los gigantes del mercado.

Fue exactamente lo que sucedi6 con el
ingenio Coruripe, que esta préximo de com-
pletar un siglo de historia en la produccién de
az(car, etanol y energia eléctrica. "El inicio
del riego en la unidad matriz de del ingenio
Coruripe data de 1986. Para hacerse una idea,
lasumadel area irrigada en esa época equiva-
leal10% del area actual", afirma la coordina-
dora de irrigacion del grupo, Sandra Maria da

Silva, que trabaja hace 17 afios en Coruripe.

"La irrigacién llegé como necesidad de
supervivencia y crecimiento. Era necesario
crear mecanismos que proporcionaran, ade-
mas de un aumento en la productividad, la
estabilidad gradual de las cosechas, lo que no
es fécil de alcanzar en el nordeste, en virtud
de innumerables adversidades climaticas",
justifica.

La inversi6n en riego no fue pequefia
- hoy, la cafia irrigada abarca el 84,29%
del area perteneciente a los ingenios, de
30.602,57 hectareas. Con el dominio de la
técnica de la irrigacion en las plantaciones
de cafia de azicar, la produccion del Grupo
Coruripe explot6.



Son 2400 millones de reales brasi-
lefios facturados anualmente, a partir de
las cerca de 14,5 millones de toneladas de
cafia molida al afio. Las plantas del grupo
producen 470 millones de litros de etanol,
20 millones de sacos de azuicar y generan
un total de 680.000 MWh de energia -
suficiente para abastecer a una ciudad de
568 mil habitantes por un mes entero.

La superacion de los 14 millones de
toneladas de cafia molida garantiz a la
empresa en dos ocasiones (la mas re-
ciente en 2016), el titulo de campedn de
TCH (tonelada de cafia por hectarea). La
prueba del éxito no podia ser mas clara.
"Gracias a ese crecimiento, el ingenio

Coruripe se ha convertido en una de las
10 mayores empresas del sector en Bra-
sil", celebra Sandra.

Los once pivotes distribuido por las
propiedades son de Valley. "El primer
pivote fue instalado en 2009, y los otros
10 vinieron a continuacién, todos a la
vez. Al hacer uso del riego, obtuvimos
ganancias en la preparacion del suelo,
en el tratamiento de los cultivos, longe-
vidad del campo cafiero y, por supuesto,
un aumento significativo en la produc-
tividad ", evalia.

Irrigando el futuro

Los ntimeros que ilustran la diferencia
en la produccién no mienten y dejan las
ventajas de la irrigacién mas claras que
nunca. "En las Gltimas cuatro cosechas, la
productividad fue un 32,95% mayor, consi-
derando la cantidad de toneladas extraidas
por hectarea en las areas irrigadas, en com-
paracidn con el cultivo de secano. Si consi-
deramos sdlo la tltima cosecha, el aumento
fue alin mayor: 54,11% ", indica Sandra.

Durante la siembra de verano, el riego
posibilita la plantacion de mil hectareas
adicionales en el periodo seco -un aumento
del 20%-, lo que también influye directa-
mente en la productividad. '"La suplemen-
tacion hidrica viene siendo el diferencial
encontrado para mantener la estabilidad de
la cosecha en el torno de 3.000.000 de tone-
ladas", enfatiza Sandra Maria.

Con tantos resultados impresio-
nantes, las puertas del futuro estan
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abiertas, y hacia alld apunta la mira el
ingenio Coruripe. La empresa ya cuen-
ta con proyectos listos para invertir
aln mas en irrigacion, en lo que se re-
fiere a procesos de mejora continua e
innovacién, y también la expansién de
su estructura.

"Los nimeros hablan por si solos.
Es innegable y notoria la necesidad de
irrigar, especialmente en el Nordeste.
No hay como sobrevivir a las adversida-
des climaticas sin el suplemento hidrico.

Las inversiones son altas, si; sin
embargo, son imprescindibles para
el mantenimiento de nuestra mision:
producir azicar, etanol y energia, con
seguridad, sostenibilidad y generando
valor a los accionistas, colaboradores,
socios y para la sociedad ", enfatiza.

CASO DE EXITO GRANDES IDEAS

NUMEROS QUE
HACEN DEL INGENIO
CORURIPE UNA DE LAS
10 MAYORES EMPRESAS
DEL PAIS EN EL SECTOR
SUCROALCOHOLERO:

FACTURACION ANUAL
R$ 2400 MILLONES DE
REALES BRASILENOS;

<
=1

14,4 MILLONES DE
TONELADAS DE CANA
MOLIDA PORANO;

000000 ceccecccccccoccoce

470 MILLONES DE LITROS
DE ETANOL PRODUCIDOS
PORANO;

000000 ceccecccccccoccoce

w

20 MILLONES DE BOLSAS
DE AZUCAR PRODUCIDAS
PORANO;

000000 ceccecccccccoccoce

680.000 MWH DE EN ENRGI'A
PRODUCIDA PORANO

(SUFICIENTE PARA ABASTECER
MENSUALMENTE UNA CIUDAD
DE 568.000 HABITANTES)




MAESTROS DEL RIEGO GRANDES IDEIAS

Mercado Sucroenergético y
Cambios: El tiempo lo demostrara

@ LUIZ CARLOS CORREA CARVALHO

Las flores del mafianason
las semillas de hoy

os mercados de los productos su-

croenergético siguen la ldogica de

la volatilidad de los precios de los
commodities agricolas, principalmente el azicar.
Muy presionado por el proteccionismo externo,
el aziicar brasilefio es responsable por el 45% de
la comercializacién internacional, de manera que
sus excedentes enfrentan muchos desafios.

Por otro lado, el mercado de la energia, sea
en forma de combustible liquido - etanol o
de 1a energia eléctrica - cogeneracién, con
la quema de las fibras de la cafa de azicar,
siempre en crecimiento, tiene estrecha rela-
ci6n con los asuntos internos del pais.

La tltima ola de inversiones y de la consoli-
dacioén del sector sucroenergético brasilefio
(2004-2010), transformd el sector a través de
una fuerte expansion de areas y, claramente,
viene pagando el precio del aprendizaje en
las nuevas zonas productoras, ademas del
fuerte y rapido proceso de mecanizacion de
la cosecha y de la siembra. Fue un periodo de
elevacion de los precios del petréleo y de la
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"Después de lacrisis
financieraglobal de
2008, el otorgamiento
de créditos se
paralizdy Brasil paso
averlaanulacidonde
laanterior politica del
etanol.”

valorizaci6n de las energias renovables en todo el
mundo. Después de la crisis financiera global de
2008, el otorgamiento de créditos se paralizd y
Brasil pas6 a ver laanulacion dela anterior politica
del etanol.

De los productos citados, la visién a corto
plazo para el azdcar no es nada estimulante:

Después de un largo periodo de crecimiento
de la demanda global del azicar, alrededor del
2% al afio, ese mercado comienza a mostrar un
decrecimiento anual (+ 1,7% al afio), sumado
a una fuerte campafia global contra el azicar
que provoco la caida en el consumo per capita
en el mundo desarrollado, y un crecimiento de
la demanda menor a la esperada en el proceso
de urbanizaci6n en los paises asiaticos. La com-
petencia proveniente de la fructosa del maiz y
de los edulcorantes sintéticos es muy fuerte en
China, frenando el esperado crecimiento de la
demanda de aziicar. Mientras tanto, la India si-
gue apoyando la produccién de aziicar, asi como
Tailandia y Pakistan. Los primeros impactos de
los cambios en el programa europeo del aziicar
con su liberalizacién también incrementaron la
oferta. El balance de esto, atin con Brasil es-
tancado en la oferta, son elevados excedentes
globales en la zafra internacional 17/18 (octu-
bre/setiembre) y, si el clima es razonable ha-
bra una menor repeticién de excedentes en la
cosecha18/19.



GRANDES IDEAS MAESTROS DEL RIEGO

En cuanto al etanol, se produce lo contra-
rio: los precios sustentados por un petrdleo
alrededor de USS 80 / barril de acuerdo conla
OPEPvy Rusia, por unlado, y el lento aumento
de la oferta del Shale Oil en EE.UU,, llegaron
en el momento de la nueva politica de los
precios de Petrobras, acompatiando al mer-
cado internacional. Esto havalorado el etanol
que, en términos equivalentes, muestra pre-
cios muy superiores a los del azdcar tanto en
el mercado externo como en el interno.

En conclusion, se trata de una zafra bra-
silefia 18/19 atipica, alcoholera y, para mayor
complejidad, con perspectivas de fuerte baja
de productividad agricola, debido a la sequia
yalos cultivos cafieros envejecidos.

Y son justamente estos factores los que
generan dudas ante la visién de precios muy
bajos del azdcar, pues Brasil reducira su oferta
en por lo menos j6 millones de toneladas en su
zafra 18/19 (abril / marzo)! Como reaccionan
los Fondos Especulativos (hasta entonces ven-
didos), el petréleoy Brasil, ademas del climaen
Asia, son cuestiones a observar.

Apesar del dificil momento politico-eco-
némico de Brasil, fue aprobadala Ley Federal
de RenovaBio que trae perspectivas muy po-
sitivas al pais, y sus productores en la cadena
agroindustrial de la cafia. Enfocada en la es-
tabilidad segtn las definiciones de la matriz
energética proyectada, y en los compromisos
formales de oferta y demanda; el etanol, asi
como el biodiesel, ha ganado estrategias pi-
blicas propias que deberan valorizarlo frente
al azticar. Lo quevendra dependeramucho de
la reglamentacion en curso que seguramente
ayudara en el re-equilibrio sectorial, ademas
de las acciones que el pais debera encaminar
ala OMC (Organizacién Mundial del Comer-
cio) entre 2018 y 2019, buscando el término
de las politicas proteccionistas actuales en
€sos paises.

Se trata de la mas importante medida
gubernamental en Brasil, desde las acciones
que solamente fueron realizadas enel 2002y
perdidas por la insensatez del 2° gobierno de
Lulay el 1° gobierno de Dilma.

o
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Produccionirrigada de
cafiade azUcar: creciendo a
DASOSs agigantados
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@. VINICIUS BOF BUFON
A4

atrayectoria de la produccion irrigada

de la cafa de azticar parece estar si-

guiendo los mismos pasos que la irri-

gacién del café, delanaranjay deotros
cultivos en Brasil.

La impresi6n de la gran mayoria de las perso-
nas era que un sistema irrigado de café o de naranja
nunca se viabilizaria en el pais - aqui llueve bien. Sin
embargo, poco a poco, surgieron algunos '"aven-
tureros", "visionarios", y las iniciativas de éxito
surgieron. Después de algunos afios (o décadas),
dificilmente se visite un cultivo moderno de café o
denaranja quenoseairrigado.

Naturalmente, para que suceda este cambio
no serequiere solamente tiempo. Es fundamental
que haya una inversion seria en investigacion y
desarrollo. Un sistema de produccién irrigado es
mas que simplemente afiadir agua a un sistema
de secano. Requiere ajustes para que demuestre
su potencial. Ademés del desarrollo de la tecno-
logia especifica y solida para crear las bases de un
sistema de produccion irrigada, es necesario un
espiritu emprendedor para enfocarse en la nueva
tecnologiay, poco a poco, dominarla.

El cambio de vision sobre la produccién irri-
gada que ocurrié con la naranja y el café parece
estar también ocurriendo con la cafla. Hace algu-
nas décadas, hasta se oia hablar dela existenciade
algunas areasirrigadas de cafia. Unas, en regiones
masbien aridas que el promedio de la regién pro-
ductora de carfia de Brasil y, por eso, en su mayo-
ria, clasificadas como casos de éxito. Otras areas,
especialmente en el Centro-Sur, sirvieron mas
para reforzar la falta de credibilidad en la tecno-

logia que lo contrario. Pero los afios pasarony se
multiplicaron los casos de éxito en el Centro-Sur,
principalmente en areas de Cerrado.

Estos casos de éxito mas recientes son resul-
tado, en su mayoria, de la dedicacion de afios del
equipo dela propia planta o del proveedor. Creye-
ron en el potencial de la tecnologia e invirtieron
mucho esfuerzo para dominarla, incluso sin tan-
to soporte de la investigacién nacional.

Gran parte del area de cafia de Sdo Paulo y
de Brasil esta en el bioma Cerrado o en zonas
de transicién para el Cerrado - lo que queda
ain mas evidente si se observan las areas de
expansion de la cafia en el interior de Sdo Pau-
lo y en el Centro-Oeste. Esto también ayudd a
los ingenios y a los productores a formarse una
ideamas clarade que, a pesar dela rusticidad, la
cafia, como una buena graminea, es extrema-
damente sensible al agua.

También el aumento de la frecuencia de afios
con déficit hidrico mas acentuado colaboré para
el aumento de la percepcién del potencial de la
cafia irrigada. ¢Cambios climaticos?

El hecho es que la percepcién del poten-
cial de la cafia irrigada y el interés por el tema
se han multiplicado de forma acelerada, sea
por lamigracién de la cafia a areas con mayor
déficit hidrico, sea por el aumento de la inci-
dencia de afios mas secos.

Hace casi una década, en el inicio de este
cambio de vision sobre la cafia irrigada que
atn estd sucediendo, se iniciaron los trabajos
de Embrapa Cerrados con caiia irrigada. El
desafio era desarrollar un sistema financiero
y ambiental sustentable.

En aquel momento, una investigacién so-
bre el nivel de dominio de la tecnologia por



MAESTROS DEL RIEGO GRANDES IDEAS

59 REVISTAPIVOT VALLEY AGOSTO 2018

los ingenios ya revelaba que atin era necesario
conocer muchos datos bésicos. ¢Cual es el po-
tencial de productividad de la cafia irrigada?,
¢La irrigacién reduce la calidad (ATR) de la
cafia?, ;Qué variedad de cafia irrigar?, {Cudn-
ta agua y cuando aplicar?, ;Cémo abonar la
cafna irrigada?, ;Como hacer tratamientos
fitosanitarios en la cafia?, ;Cémo cosechar la
cafa?, ;Cuando y cémo utilizar el regulador
de crecimiento (madurador) en la cafa irri-
gada?, ¢Cuadndo interrumpir el riego antes de
la cosecha?, ¢Debo invertir en proyectos para
regar cafia al inicio, a la mitad, o al final de la
zafra?, ;Cudl serd la longevidad del cultivo de
azicar irrigado?

Naturalmente, no es posible hacer un ana-
lisis concluyente de la viabilidad financiera que
nos de una respuesta corroborada cientifica-
mente, al menos, buena parte de estas pre-
guntas. Sin un analisis financiero exhaustivo
de la tecnologia, también se debilita cualquier
plan dirigido a una inversién en irrigacion. El
desarrollo de un sistema de produccién de cafia
irrigada que sea ambientalmente sostenible
también depende de esas mismas respuestas.

Fue con ese desafio en mente que el equipo de
Embrapa Cerrados (Planaltina, DF) inicié sus traba-
jos. Aunque se comprende que la gran parte de ese
conocimiento es Util para cualquier tipo de sistema
de riego, por aspersién convencional, por pivote
central o por goteo, los primeros trabajos se centra-
ron en la irrigacion por pivote central.

Los experimentos mds antiguos, realizados en
el ingenio Jalles Machado, en Goianésia (GO) -que
estan entre el sexto y séptimo corte-, aportaron
conocimiento valioso. En estos primeros ensayos,
se probaron 12 variedades en diferentes épocas de
cosecha y bajo diferentes estrategias de riego. Apli-
cando el rigor cientifico necesario, el experimento
fue realizado en establecimientos agricolas con
todas las operaciones idénticas a las practicadas en
los mejores ingenios. Es decir, el cultivo del experi-
mento sufrid el impacto de la mecanizacién y de las
condiciones de ataques de plagas y enfermedades,
igual que lo sufriria cualquier area agricola. Esto es
fundamental para aportar seguridad a los resulta-
dos alli obtenidos, los cuales podran ser replicados
amayor escala.

En general, en un promedio de cinco afios
(TCH5), la productividad fue de alrededor de
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170 Ton/Ha, con algunas variedades produ-
ciendo mas (entre 180 Ton/Hay 190 Ton/Ha)
y otras produciendo menos (entre 140 Ton/
Hay 150 Ton/Ha). En el ciclo de la planta de
cafia, la productividad méxima varia entre
180 Ton/Hay 275 Ton/Ha, dependiendo de la
variedad. Todas las variedades respondieron
muy bien a la suplementacién hidrica, pero,
naturalmente, algunas respondieron me-
jor que otras y, por eso, son mas indicadas
para la produccidn irrigada. Considerando
un TCH5 cercano a 100 Ton/Ha en secano, la
cafa irrigada posibilit6 una verticalizacion de
la produccion de 50% a 90%. Es decir, en los
mejores escenarios, es casi como obtener la
productividad de dos haciendas en una, sin
hablar del reflejo de esa verticalizacién en la
reduccion de las inversiones y gastos por to-
nelada de cafia.

Lacalidad (ATR) dela cafia irrigada cuando se
interrumpe la irrigacién en el momento correcto,
es igual o superior a la de la cafia de secano. Por
eso, finalmente, en términos de productividad
de azicar por hectarea, la clave esta en la alta
productividad de la longitud de los tallos. O sea,
si el ATR no cambia, la productividad de aziicar
acompaiia la productividad de la longitud de los
tallos.

Los resultados también han mostrado que,
generalmente, la mayor productividad de la
cafia irrigada por pivote central se alcanza con
una irrigacién deficitaria, es decir, ofreciendo
menos del 100% de lo que demanda la cafia.
Sin embargo, la lamina éptima por proyecto
encontrada ha sido superior a la comunmente
utilizada en los proyectos mas antiguos de pi-
vote central para cultivos cafieros. Ademas, el
punto éptimo cambia segin la variedad.

Es importante mencionar que, entre to-
das las estrategias estudiadas, mas del 75%
de ellas presenta una eficiencia de uso de agua
superior a la de cafia de secano. Es decir, gran
parte de las estrategias desarrolladas de pro-
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Los que fueron
pionerosen el
dominiodela
produccién bajo
riego, ya cosechan
los resultadosy
quiereninvertir
aln mas.

duccién irrigada consumen menos agua que
la produccién de la misma tonelada de cafia en
secano. En comparacién con la cafia irrigada,
y dependiendo de la estrategia y de la variedad
adoptada, la cafia de secano puede gastar hasta
el doble de agua para producir la misma tone-
lada de cafia.

El trabajo del equipo ya brindd suficiente
informacion para validar un buen sistema de
produccion de cafia de azdcar irrigada. Ya se
obtuvieron los niimeros necesarios para un
analisis confiable de la viabilidad financiera.
Ciertamente, este andlisis debe ser hecho caso
a caso, considerando las estrategias de inver-
sién y, principalmente, el volumen de agua
disponible y sostenible para cada proyecto.

El trabajo del equipo se han expandido
mas alla del Cerrado. Son varios los socios:
empresas de irrigacién, ingenios y provee-
dores. Se busca, sobre todo, la innovacion,
tanto al perfeccionar las tecnologias exis-
tentes como al desarrollo de paradigmas
completamente nuevos. Hay mucho por
aprender. Pero ya se visualiza, con claridad,
el importante potencial financiero y am-
biental del sistema de produccién de cafia de
azdcar irrigada.

Los que fueron pioneros en el dominio
de la produccion bajo riego, ya cosechan los
resultados y quieren invertir ain mas. Otros
estan explorando para dominar la tecnolo-
gia. Y todavia hay muchos que iran adoptan-
dola en poco tiempo.

El hecho es que, en algunos afios, hablar
sobre la produccidn irrigada de cafia de azii-
car va a ser un tema comun, asi como hablar
del café o de naranja bajo riego. 0
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